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Введение

При переходе к рыночной системе экономических отношений в Казахстане предприятия получили самостоятельность в планировании своей хозяйственной и экономической деятельности.

Опыт доказал жизнеспособность и эффективность рыночного механизма в обеспечении сбалансированности экономики, в рациональном использовании трудовых, материальных и финансовых ресурсов, в создании гибких производств, восприимчивых к запросам потребителей и достижениям научно-технического прогресса. Рынок стимулирует предприятия к решительным действиям в овладении новыми методами хозяйствования, перестройке своей деятельности. В условиях рынка предприятие является главным объектом хозяйствования, независимым товаропроизводителем, экономическое пространство для которого практически неограниченно, но всецело зависит от умения работать безубыточно, адаптируясь к условиям изменяющейся экономической среды.

В планах Республики Казахстан вступление во Всемирную Торговую Организацию. Сейчас этот вопрос обсуждается в Правительстве, взвешиваются все  «за» и «против». Ведь Казахстан должен не только выйти на мировой рынок, но и удержаться на нем за счет конкурентоспособности товаров и услуг. Некоторые отечественные фирмы (особенно это касается пищевой промышленности) закупают иностранные линии для производства своей продукции – это первый шаг к качеству. Вторым должна быть квалификация рабочих.

Правительство по поручению Президента разработало Программу индустриально-инновационного развития до 2015 года, главной задачей которой является увеличение ВВП к этому сроку по сравнению с 2000 годом в 3,5 раза.

Бухгалтерский учет в условиях рыночных отношений приобретает особое значение. Он строится на основе общих принципов и положений, закреплённых в Стандартах бухгалтерского учёта, Типовом плане счетов бухгалтерского учёта финансово-хозяйственной деятельности субъектов, изданных в соответствии с Законом Республики Казахстан, “О бухгалтерском учёте и финансовой отчетности”, а также инструкций, положений и рекомендаций, изданных компетентными органами Республики Казахстан по бухгалтерскому учёту.


Данные, полученные из бухгалтерского учёта применяется для оперативного управления  деятельностью субъектов хозяйствования и их структурных подразделений, для составления государственной финансовой отчетности, экономических прогнозов и текущих планов. В целом процесс учета отличает строго документальное оформление всех хозяйственных фактов (явлений). Данные первичных документов характеризуют хозяйственные факты количественно и качественно. В наших динамично развивающихся экономических условиях  процесс управления механизмом хозяйствующего субъекта  становится трудоемким без своевременной, полной и достоверной экономической информации, которую даёт только чётко налаженная система учёта.

 Согласно пункту 1 статьи 7 Закона Республики Казахстан «О бухгалтерском учете и финансовой отчетности» руководитель организации обеспечивает создание учетной системы и организации бухгалтерского учета, отвечающих требованиям и потребностям данной организации. Структура бухгалтерии определяется конкретными организационными условиями работы ее подразделов, объёмом учетной информации и оперативной самостоятельностью. 

Структура бухгалтерского аппарата зависит не только от условий организаций и объема учета, но и от уровня технической оснащенности. Особое место в системе организации учета занимает должность главного бухгалтера.  Именно  в его функции входит обеспечение рационального разделения труда в бухгалтерии. С возрастающими требованиями предъявляемыми к бухгалтерскому учету, могут справиться лишь высококвалифицированные специалисты, владеющие теорией и практикой учета, хорошо разбирающиеся в отрасли по профилю своей деятельности. Только в этом случае можно выполнить  задачи,  поставленные  перед бухгалтерским учетом Казахстана.

В настоящее время в Республике Казахстан, ведётся большая работа по дальнейшему развитию и усовершенствованию бухгалтерского учета, разработке и принятию нормативно-правовых актов, ускорению перехода к его новой системе, адекватной рыночной экономике.

Все большее развитие в современном Казахстане получает независимый контроль (аудит), который представляет собой проверку финансовой отчетности юридических лиц с целью выражения мнения о достоверности и объективности финансовой отчетности в соответствии с требованиями, установленными законодательством Республики Казахстан
. Аудит как новая отрасль научных знаний остро нуждается в разработке теоретических и особенно практических его вопросов.

Конечной целью аудита является выражение независимого мнения в отношении финансовой отчетности на соответствие существующим концептуальным аспектам.

Новая система бухгалтерского учёта, принятая в Казахстане, позволяет сделать предприятие более открытыми, а, следовательно, наиболее предпочтительными для внутренних и внешних инвесторов, что положительно скажется, в конечном итоге, на общем подъёме всей экономики республики.

 В современном обществе производство товаров и услуг осуществляется различными субъектами хозяйствования, которые определяет Конституция РК – частными и государственными. Задачи деятельности субъекта определяются его собственником и состоят в обеспечении выпуска высокорентабельной, нужной обществу качественной продукции, реализация которой позволит ему получить доход, выполнении договоров поставки, совершенствовании организации производства и, на этой основе, улучшении всех экономических

Изучаемый субъект действует на основании устава, который утверждается его учредителем. В уставе определяется вид хозяйствующего субъекта, его наименование, место нахождение, предмет и цели деятельности, полномочия руководителя, органы управления и контроля, их компетенция, порядок образования имущества субъекта и распределения дохода, условия реорганизации и прекращения деятельности. В уставе определяются также взаимоотношения между учредителями, администрацией субъекта и его трудовым коллективом.

Цель данной работы – изучение организации учета реализации продукции на примере ТОО «Фирма НОКС», её аудит и разработка предложений по улучшению учета и отчетности в ТОО «Фирма НОКС».

Задачами дипломной работы является:

· рассмотрение синтетического и аналитического учета готовой продукции;

· изучение учета себестоимости реализованных товаров и реализации продукции;

· изучение аудита реализации продукции и формирования дохода предприятия;

· анализ финансового состояния предприятия;

· оценка показателя рентабельности.

 В данной работе рассмотрены основные процессы учета  реализации продукции, её аудита и анализа. 

     Бухгалтерский  учёт  является  средством  наблюдения  и  контроля   за хозяйственной деятельностью. Переход  к  рынку  ставит  новые  задачи  перед бухгалтерским  учётом.  Они  обусловлены  крупными   переменами   в   формах собственности, методах управления, построения хозяйственных связей.

1. Основы  учета реализации продукции предприятия и организационно – экономическая характеристика ТОО «Фирма НОКС»

1.1. Организационно – экономическая характеристика ТОО «Фирма НОКС»

Объектом исследования является ТОО «Фирма НОКС». Данная дипломная работа основана на материалах ТОО «Фирмы НОКС» созданной на основании протокола учредителей и начавшей свою деятельность 19 августа 2002 года. ТОО осуществляет свою деятельность на основании Устава, утвержденного решением учредителей, который зарегистрирован в Управлении юстиции за № 49944-1910- ТОО от 19.08.02г. Реализация продукции,  выполнение работ  и  предоставление услуг  осуществляются  по ценам и тарифам,  устанавливаемым самостоятельно. Субъект самостоятельно планирует свою деятельность, определяет перспективу развития и материально-техническое обеспечение. Он реализует свою продукцию, работы и услуги по ценам, устанавливаемым самостоятельно на договорной основе.

В состав вклада участника товарищества могут входить денежные средства в национальной валюте РК, в иностранной валюте в случаях, установленных законодательными актами, ценные бумаги, вещи, имущественные права, в том числе право землепользования и право на результаты интеллектуальной деятельности и иное имущество. 

Не допускается внесение вклада в  виде личных неимущественных и иных нематериальных благ. Вклад учредителя в Уставной капитал  в натуральной форме или в виде имущественных прав оцениваются в денежной форме по решению учредителя. Если стоимость такого вклада превышает сумму, эквивалентную двадцати тысячам размеров месячного расчетного показателя, ее оценка должна быть подтверждена независимым экспертом. Увеличение Уставного капитала товарищества допускается после его полной оплаты. Порядок увеличения Уставного капитала производится в соответствии со статьей 26 Закона Республики Казахстан «О товариществах с ограниченной и дополнительной ответственностью». Уменьшение Уставного капитала товарищества осуществляется в соответствии со статьей 27 вышеназванного закона.


Уставный капитал ТОО «Фирма НОКС» на 01.01.06г. составил 300 000 тенге. Земельных участков  за предприятием не числятся. Основное направление деятельности предприятия оптовая  торговля. Предприятие имеет самостоятельный баланс, счета в банках, круглую печать  со своим наименованием, фирменные бланки и другие реквизиты.   ТОО «Фирма НОКС» организует свою деятельность на основе договоров взаимных поставок товаров.

Бухгалтерий учет на предприятии  ведется в соответствии со следующими нормативными документами:

Указом Президента РК, имеющий силу закона «О бухгалтерском учете и финансовой отчетности» от 26.12.95 года № 2732, с изменениями и дополнениями на 11.06.2004г;  

Стандартами бухгалтерского учета, утвержденными Национальной комиссией РК по бухгалтерскому учету 13-15 ноября 1996 года, постановления № 3, 4, 5;

Методическими рекомендациями к стандартам бухгалтерского учета, утвержденными приказом  Департамента методологии бухгалтерского учета и аудита Министерства финансов РК от 21.05.1997 года № 7;

Типовым планом счетов бухгалтерского учета, утвержденным Приказом Министерства финансов РК от 18.09.2002 года №438 и инструкцией по его применению;

Рабочим планом счетов предприятия.

Форма ведения бухгалтерского учета –  журнально-ордерная. Бухгалтерский учет на предприятии ведется автоматизированным способом с применением персонального компьютера.  

Директор предприятия Рахимова Е. Ф. Определяет учетную политику предприятия и анализ хозяйственной деятельности.

Главный бухгалтер Тё Т. В. ведет бухгалтерский учет,  составляет расчеты и отчеты в фонды, органы государственной статистики и налоговые службы, банковские платежи и кассовые операции.  

 В целом показатели функционирования предприятия имеют положительную тенденцию. Об этом свидетельствует финансово-хозяйственная деятельность ТОО «Фирмы НОКС». 

Технико-экономические показатели финансово-хозяйственной деятельности ТОО «Фирмы НОКС» в 2004-2005 гг.

Таблица 1.1.1.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2004 год
	2005год
	Абсолютная динамика
	темпы роста, %

	1
	Доход от реализации продукции,  тг
	152596703
	176454682
	23857979
	115,63

	2
	Среднесписочная численность работников
	5
	7
	2
	140

	3
	Среднегодовая стоимость основных средств, тг
	3586474
	4160187
	573713
	116

	4
	Производительность труда (стр 1/стр 2), тг
	30519340,6
	25207811,71
	-5311528,886
	82,59

	5
	Себестоимость реализованной продукции, тг
	136578983
	151302860
	14723877
	110,78

	6
	Валовый доход (стр 1-стр 5), тг
	16017720
	25151822
	9134102
	157,02

	7
	Расходы периода, тг
	15389470
	23332008
	7942538
	151,61

	8
	Чистый доход, тг
	1109657
	1181238
	71581
	106,45

	9
	Фондоотдача, тг
	508 
	588 
	80 
	115.7 

	11
	Доходы до налогообложения, тг
	1675255
	2087262
	412007
	124,59


Как показывают данные таблицы 1, доход от реализации продукции в 2005 году увеличился на 23857979 тенге или 115,63 % аналогичного показателя 2004 года. Себестоимость реализованной продукции увеличилась на 14723877 тенге и составила в 2005 году 151302860 тенге, темпы роста  10,78 %. Соответственно увеличился валовый  доход с 16017720 тенге в 2004 году до 25151822 тенге в 2005 году, или  на 57 %. ТОО «Фирма НОКС» несет расходы периода, которые в 2005 году превысили уровень 2004 года на 7942538 тенге и 51,6%, что повлияло на финансовые результаты предприятия. Чистый доход предприятия  в 2005 году составил 1181238 тенге, что на 71571 тенге или 6,45 % больше аналогичного показателя 2004 года.

Положительной тенденцией является рост показателя рост показателя фондоотдачи с 508 в 2004 году до 588 в 2005 году.  Это означает, что ТОО «Фирм НОКС» старается эффективно использовать основные средства. Согласно таблицы 1 можно сделать вывод, что доход от реализации увеличился за счет увеличения ассортимента продукции и расширения рынков сбыта.
   
В состав вклада участника товарищества могут входить денежные средства в национальной валюте РК, в иностраной валюте в случаях, установленных законодательными актами, ценные бумаги, вещи, имущественные права, в том числе право землепользования и право на результаты интеллектуальной деятельности и иное имущество. 

Не допускается внесение вклада в  виде личных неимущественных и иных нематериальных благ. Если стоимость такого вклада превышает сумму, эквивалентную двадцати тысячам размеров месячного расчетного показателя, ее оценка должна быть подтверждена независимым экспертом. Увеличение Уставного капитала товарищества допускается после его полной оплаты. Порядок увеличения Уставного капитала производится в соответствии со статьей 26 Закона Республики Казахстан «О товариществах с ограниченной и дополнительной ответственностью». Уменьшение Уставного капитала товарищества осуществляется в соответствии со статьей 27 вышеназванного закона.

1.2. Основы учета реализации продукции
Торговые организации в зависимости от сферы деятельности и выполняемых функций могут быть оптовыми, розничными и оптово-розничными. В наиболее сложном своем виде торговая организация может осуществлять покупку (заготовку), переработку, хранение и реализацию переработанных или приобретенных для продажи товаров.

Торговая организация обязана вести бухгалтерский учет поступающих и реализуемых товаров на всех этапах их движения, а также возникающих при этом издержек обращения. На ТОО  “Фирма НОКС” применяется комплексный автоматизированный учетный процесс начиная со сбора первичных учетных данных до получения бухгалтерской отчетности. Конечно достоинств электронно - вычислительной машины множество - это: облегчение составления отчетности, механизация, автоматизация учетного процесса, высокая точность учетных данных и оперативность учетной информации, повышение производительности труда учетных работников, увязка всех видов учета - планирования, контроля и анализа, но имеются также недостатки, такие как: большая зависимость от программистов и других лиц, настраивающих компьютер, утечка информации из - за доступа к компьютеру посторонних пользователей, недостаток специалистов и их низкий квалифицированный уровень, постоянная потребность в защите информации, возможности потери информации вследствие сбоя. Как раз последний описанный случай (недостаток) имел место на исследуемом  предприятии, когда вся программа по реализации готовой
продукции исчезла (полетела) вследствие сбоя компьютера при работе программиста.

        К сожалению, очень часто встречается, что приобретение новейшего (или "модного") программного обеспечения автоматизации бухгалтерского учета, каким на сегодняшний день является версия 7.7, обеспечивается решение всех проблем бухгалтерии предприятия. Это мнение бытует в умах руководителей фирм,   и   бухгалтерам   порой   очень   сложно    убедить   их   в   необходимости

дополнительных      затрат      на      настройку     дорогостоящего     программного

обеспечения, нужно всем принять как аксиому, не требующую доказательств, - независимо от версии ее настройки нужно по конкретной деятельности предприятия, словно подгонка купленного платья по фигуре. Необходимость настройки - это не слабость программы, в этом ее достоинство, позволяющее "приспособить" программу под бухгалтерию, а не наоборот. На ТОО  “Фирма НОКС” применяется комплексный автоматизированный учетный процесс начиная со сбора первичных учетных данных до получения бухгалтерской отчетности. Конечно достоинств электронно - вычислительной машины множество - это: облегчение составления отчетности, механизация, автоматизация учетного процесса, высокая точность учетных данных и оперативность учетной информации, повышение производительности труда учетных работников, увязка всех видов учета - планирования, контроля и анализа, но имеются также недостатки, такие как: большая зависимость от программистов и других лиц, настраивающих компьютер, утечка информации из - за доступа к компьютеру посторонних пользователей, недостаток специалистов и их низкий квалифицированный уровень, постоянная потребность в защите информации, возможности потери информации в следствии сбоя. Как раз последний описанный случай (недостаток) имел место на исследуемом  предприятии, когда вся программа по реализации готовой
продукции исчезла (полетела) в следствии сбоя компьютера при работе программиста.

        К сожалению, очень часто встречается, что приобретение новейшего (или "модного") программного обеспечения автоматизации бухгалтерского учета, каким на сегодняшний день является версия 7.7, обеспечивается решение всех проблем бухгалтерии предприятия. Это мнение бытует в умах руководителей фирм,   и   бухгалтерам   порой   очень   сложно    убедить   их   в   необходимости

дополнительных      затрат      на      настройку     дорогостоящего     программного

обеспечения, нужно всем принять как аксиому, не требующую доказательств, - независимо от версии ее настройки нужно по конкретной деятельности предприятия, словно подгонка купленного платья по фигуре.  

    В связи с переходом международные стандарты (Закон РК от 26 декабря 1995 года № 2732 "О бухгалтерском учете и финансовой отчетности" с изменениями законами РК от 11.07.97г. № 154-1; от 16.07.99г. № 436-1; от 24.12.01 № 276-11; от 24.06.02 № 329-11) статья 1 и 2-1, необходимо предпринимателям и организациям скорейшее освоение, чтобы вести бухгалтерский учет и составлять финансовую отчетность в соответствии с настоящим Законом. Но по своей сути и автоматизированную программу учета необходимо настраивать на тот же лад, ведь настройка - не момент, а процесс; который раскрывается в своей полноте и сложности только при практической эксплуатации программы. При первом знакомстве предоставляемыми возможностями   системы   невозможно   досконально  и  объективно   оценить  ее достоинства и недостатки. Для этого требуется время и практика работы с ней. Только при опробовании на реальных примерах раскрываются непредсказуемые для конкретной бухгалтерии недостатки.  Торговые организации (как и другие организации, занятые в сфере материального производства) могут использовать методы оценки товаров при их выбытии в оценке их по средней (средневзвешенной) себестоимости, по себестоимости первых по времени закупок (метод ФИФО) и по себестоимости последних по времени закупок (метод ЛИФО). Одной из главных задач учета выбытия товаров является определение стоимости, по которой они списываются с баланса ТОО “Фирмы НОКС”.

1. Метод средней (средневзвешенной) себестоимости.

Оценка товаров при их продаже и списании по средней (средневзвешенной) себестоимости основана на определении средней себестоимости единицы каждого вида товаров, имевших движение в отчетном месяце, как проданных, так и оставшихся на складе на конец месяца.


2. Метод ФИФО.

Этот метод представляет собой оценку товаров по себестоимости первых (с учетом стоимости остатков) в течение отчетного месяца закупок товаров.

Указанный метод предусматривает учет заготовок товаров в течение отчетного месяца по фактической себестоимости. При продаже товаров, а также выбытии товаров на другие цели их списание производится по себестоимости первых в отчетном месяце закупок, с учетом стоимости товаров, числящихся в учете на начало месяца.

Для этого сначала определяется себестоимость не использованных на конец отчетного месяца товаров исходя из затрат на последние закупки товаров.

Стоимость проданных товаров определяется путем вычитания из стоимости остатков товаров на начало отчетного месяца с учетом стоимости поступивших за отчетный месяц товаров, стоимости приходящейся на остаток товаров на конец месяца.

3. Метод ЛИФО.

Данный метод обеспечивает соответствие текущих доходов и расходов и позволяет учесть влияние инфляции на результаты финансовой деятельности организации.

При этом методе товары на конец отчетного месяца оцениваются исходя из их количества и предположения, что стоимость данных товаров складывается из затрат на первые их закупки.

Стоимость проданных товаров определяется путем вычитания из стоимости остатков  товаров на начало отчетного месяца с учетом стоимости поступивших за отчетный месяц товаров, их стоимости, приходящейся на остаток товаров на конец отчетного месяца.

Распределение стоимости проданных товаров по счетам учета реализации и другим счетам их использования производится исходя из средней стоимости единицы каждого вида и количества проданных товаров.


Пример оценки расхода 100 единиц материалов по методам ФИФО и ЛИФО представлен в таблице.№ 2.


Применение указанных методов оценки материальных ресурсов ориентирует предприятие на организацию аналитического учета материалов по отдельным партиям (а не только по видам материалов). Можно оценить израсходованные материалы расчетным путем, используя следующую формулу:

Р=Ои + П – Ок,

где 
Р

- стоимость израсходованных материалов;


Ои и Ок
- стоимость начального и конечного остатков материалов;


П

- поступление за месяц.

Оценка материалов по методам ФИФО и ЛИФО

 Таблица№ 1.2.2

	Показатели
	Количество единиц, шт.
	Цена за единицу, тг.
	Сумма тг.

	1. Остаток материалов на 01.03.2004_г.
	20
	10
	200

	2. Поступили материалы:
	
	
	


	первая партия
	30
	10
	300

	вторая партия
	20
	12
	240

	третья партия
	40
	15
	600

	3. Итого за месяц
	90
	х
	1140

	4. Расходы материалов за месяц:
	
	
	

	а) по методу ФИФО:
	
	
	

	первая партия
	50
	10
	500


	вторая партия
	20
	12
	240

	третья партия
	30
	15
	450

	Итого за месяц
	100
	х
	1190

	б) по методу ЛИФО:
	
	
	

	первая партия
	40
	15
	600

	вторая партия
	20
	12
	240

	третья партия
	40
	10
	400

	Итого за месяц
	100
	х
	1240

	5. Остаток материалов на 01.04.2004г.
	
	
	

	а) по методу ФИФО
	10
	15
	150

	б) по методу ЛИФО
	10
	10
	100


1.2.1. Учет поступления продукции в ТОО «Фирма НОКС»

Поступившие товары приходуются организацией по фактическому количеству в день их поступления или не позднее сроков, установленных для приемки по качеству.

Материально-ответственные лица ведут учет поступивших на склад товаров в карточках или книгах количественного учета ценностей по наименованиям товаров, сортам и с учетом других их особенностей.

Данные о количественном учете поступивших товаров обобщаются в бухгалтерии организации в ведомостях движения товаров, являющихся документами их аналитического учета.

Регистром синтетического учета движения товаров является сводная ведомость движения товаров. Эта ведомость составляется в части количества товаров на основании итоговых данных ведомостей о движении товаров, а в части их стоимости – исходя из данных ведомостей поступления товаров.

Бухгалтерский учет поступивших товаров ведется по их покупной (фактической) себестоимости или продажной стоимости. При постановке на учет товаров их оценка производится исходя из следующих расходов, связанных с их приобретением:

- стоимости товаров, указанной в расчетных документах продавца. В случае учета товаров по продажным (розничным) ценам, стоимость товаров будет представлять собой их продажную стоимость;

- расходов на тару однократного использования и упаковку, оплачиваемых в составе получаемых товаров и не подлежащих к дальнейшему использованию;


- транспортных расходов до центрального склада организации, если они не относятся на издержки.

Производятся следующие бухгалтерские записи:

1. Поступили и оприходованы товары на склад на основании счетов-фактур и других платежных документов. Дт 222 “Товары приобретенные”                                                                                                                                                                                                                                               

                                                                 Кт    671 “Счета  к оплате”. 

2. Отражен НДС по поступившим товарам. Дт 331 “НДС к возмещению” -  

                                                                              Кт 671 “Счета к оплате”. 

3. Оплачен счет поставщиков. Дт 671 “Счета к оплате” - 

                                                       Кт 441 “Наличность на расчетном счете”. 

В случае получения торговой организацией товаров для продажи на условиях торговой комиссии (консигнации), то есть без права собственности на них, товары учитываются за балансом на счете 004 "Товары, принятые на комиссию" по стоимости установленной в договоре. Делаются следующие записи: Дт 004 "Товары, принятые на комиссию". Предприятие-комиссионер принимает товар на хранение по договорной стоимости.

Поступили денежные средства от покупателя. 

         Дт 441 “Наличность на расчетном счете” - 

               Кт 301 “Счета к получению”. 

Отражен доход комитента от реализации продукции.  

     Дт 301 “Счета к получению” - 

            Кт 701 “Доход от реализации готовой продукции (работ, услуг)”. 

Отражен НДС за реализованную продукции комиссионеру. 

Дт 301 “Счета к получению” -

       Кт 633 “НДС”. 

Сумма подлежащей выдачи комитенту. 

Дт 801 “Себестоимость реализованной готовой продукции (работ, услуг)”                                                                                                   

       Кт 687 “Прочие”. 

Торговые организации в зависимости от сферы деятельности и выполняемых функций могут быть оптовыми, розничными и оптово-розничными. В наиболее сложном своем виде торговая организация может осуществлять покупку (заготовку), переработку, хранение и реализацию переработанных или приобретенных для продажи товаров.

Торговая организация обязана вести бухгалтерский учет поступающих и реализуемых товаров на всех этапах их движения, а также возникающих при этом издержек обращения.

1.2.2. Учет реализации и отпуска товаров в ТОО “Фирма НОКС”

Реализация товаров в торговых и иных посреднических организациях требует учета выбытия данных ценностей в количественном выражении по направлениям их выбытия, видам ценностей, а также характеру их дальнейшей реализации. 

На складах учет готовой продукции ведут в карточках складского учета (ф. № М-17). В конце месяца остатки, выведенные в карточках, заведующий складом переносит в книгу остатков готовой продукции. Документы по приходу и расходу готовой продукции вместе с реестрами  приемки-передачи документов поступают в бухгалтерию.   

Данные реестров приемки-передачи документов по приходу и расходу готовой продукции по мере их поступления в ТОО «фирма НОКС »записывают в накопительную ведомость синтетического учета готовой продукции по учетным группам. В ведомости указывают остатки продукции на начало месяца, приход и расход и выводят остатки на конец месяца по учетным группам. Данные накопительной ведомости сверяют с книгой остатков готовой продукции сверяют с книгой остатков готовой продукции, что обеспечивает тождественность складского и синтетического учета. 

В конце месяца после составления отчетных калькуляций определяется фактическая себестоимость всей продукции. На основании сводных данных о выпуске продукции  дебетуют счет 221 «Готовая  продукция» и кредитуют счет 900 «Основное производство», 920 «Вспомогательное производство» и 910 «Полуфабрикаты собственного производства» (если часть полуфабрикатов предназначена для продажи в порядке кооперированных поставок). 

Готовая продукция, предназначенная для реализации, является товаром. Доход то реализации товара признается при условии передачи субъектом покупателя права собственности на товар. 

Право собственности на товар проходит от продавца к покупателю в момент документально подтвержденного факта такой передачи. Передачей признается вручение товара потребителю, сдача его транспортной организации или органам связи. Если продавец сохраняет права и обязанности собственника, сделка не является реализацией и доход не признается
.  

Оценка фактических или ожидаемых расходов по сделке производится с большой степенью достоверности, т.к. стоимость товара оговаривается в контракте, а расходы по его транспортировке до станции поставщика подтверждаются документами транспортных организаций по установленным тарифам.  

При реализации товаров в ТОО «Фирма НОКС» совершаются следующие виды сделок: 

Сделка с задержкой отпуска товаров. При этом виде сделок, в соответствии с контрактом, товар передается на правах собственности покупателю, но его отпуск со склада поставщика задерживается на определенное время. Доход от такой сделки признается в момент передачи прав собственности на товар покупателю при соблюдении следующих условий:доставка (отпуск) товара будет осуществлена поставщиком в указанные договором сроки у поставщика  имеются в наличии товары, которые готовы к отправке покупателю

оплачена стоимость доставки проданных товаров. Доход от реализации не признается, когда у сторон имеются только намерения приобрести или произвести товары для реализации.

Отложенная реализация – это реализация при которой отпуск товаров в производится после того, как покупатель произвел расчет путем частичных платежей. Доход в таком случае признается после того, как товар будет доставлен покупателю. Однако, доход может быть признан, если большая часть товара реализована и предварительная оплата получена, при условии, что товар, имеющейся на складе готов к доставке покупателю.

Доход от реализации работ, услуг признается, если в стадия завершения сделки к отчетной дате определяется с большей степенью достоверности. Расходы, понесенные при проведении сделки и расходы, необходимые для завершения сделки. 

ТОО «Фирма НОКС» производит оценку дохода с большей степенью достоверности после того как достигнуто соглашение с другими юридическими лицами, участвующими в сделке, в отношении: прав каждой стороны, имеющих исковую силу и касающихся оказания и принятия сторонами услуг. Сумма предполагаемых компенсаций; способов и условий оплаты. 

Если товар реализуется с гарантией. Которая дается производителем на 1 год или более короткий срок, или более продолжительный период, то определенная сумма дохода отсрочивается признается как доход того периода, в течение которого должны оказываться услуги по обслуживанию или ремонту товаров. Отсроченная сумма – сумма, которая покроет ожидаемый расход за услуги по условиям договора наряду с собственным чистым доходом этих услуг. 

ТОО «Фирма НОКС» реализуют продукцию в соответствии с заключенными договорами. На их основании в отделе сбыта предприятии выписывают приказы и накладные на отпуск или отгрузку продукции покупателю, который после отпуска продукции со склада передает в бухгалтерию для выписки расчетно-платежные документов. В бухгалтерию поступают также товарно-транспортные накладные, в которых указывают сумму железнодорожного тарифа или водного фрахта. На основании этих документов бухгалтерия ТОО «Фирма НОКС» выписывает платежные требования – поручения, которые после акцепта покупателям передают в банк на инкассо или покупателю для оплаты. Юридически продукция, отгруженная покупателям, продолжает оставаться собственностью поставщика до оплаты покупателем платежного требования –поручения. Учет товаров отгруженных ведут на счете 301 «Счета к получению» в ведомостях «Учет реализации продукции».

Особенность организации бухгалтерского учета выбытия товаров в ТОО “Фирма НОКС” состоит в том, что учет товаров на основных складах, товаров, находящихся в пути, в том числе во внутрихозяйственных перевозках, товаров на складах магазинов оптовой и розничной торговли ведется на одном счете учета товаров. Это вызывает необходимость в организации четкого аналитического учета движения товаров по местам их нахождения в количественном и стоимостном выражении.

Учет должен также предоставлять данные для правильного определения сумм товарооборота и валового дохода от реализации товаров. Размер товарооборота и валового дохода определяется уровнем цен реализации товаров и их покупной (учетной) стоимостью.

Товары со складов ТОО “Фирма НОКС” в оптовую и розничную торговлю отпускаются по весу или количеству с оформлением отпуска бланками первичной учетной документации строгой отчетности. В необходимых случаях (на продовольственных складах) товары перед их отгрузкой подвергаются переборке, сортировке и калибровке.

Учет отпуска товаров со склада ведется в ведомости отгрузки и реализации товаров. При этом аналитический учет отпуска товаров должен предоставлять информацию о выбытии товаров по следующим направлениям:

- в оптовую торговлю;

- в розничную торговлю;

- отдельно в магазины, входящие в единую торговую систему одной организации с центральным складом;

- в магазины, являющиеся дочерними обществами;

· в магазины и торговые организации, не зависимые от организации – владельца товаров.

Корреспонденция счетов по отгрузке и реализации продукции в ТОО «Фирма                                  

                                                        НОКС»                                             Таблица 1.2.3

	№ п/п
	Содержание хозяйственных операций 
	Корреспонденция счетов

	
	
	Дебет
	Кредит

	1
	Отпущена (отгружена) со склада по приказам-накладным готовая продукция по фактической себестоимости.
	801
	221

	2
	Предъявлены покупателям налоговые счета-фактуры и платежные требования-поручения: по договорным ценам
	301
	701

	
	Налог на добавленную стоимость
	301
	633

	3
	Поступила оплата от покупателей за отгруженную продукцию: по расчетам за прошлые месяцы
	441
	301

	
	За текущий месяц
	441
	301

	4
	Оплачен НДС в бюджет
	633
	441

	5
	В конце года сумма доходов от реализации готовой продукции и расходы по реализации продукции списываются на счет совокупного годового дохода


	701
	571



	
	Учтенная сумма расходов по реализации продукции 
	571
	801

	
	Учтенная сумма общих и административных расходов
	571
	821



Большое значение для правильной организации учета движения готовой продукции имеет разработка ее номенклатуры — перечня наименований видов изделий, вырабатываемых данным предприятием. За основу его составления берется классификация готовых изделий по определенным признакам, позволяющим отличать одно изделие от другого (модель, класс точности, фасон, артикул, марка, сорт). Номенклатурный номер может иметь разное количество цифр.

Номенклатурой пользуются следующие службы предприятия:

отдел сбыта — для контроля за возможностью выполнения договорных поставок;

бухгалтерия — для аналитического учета и составления сводок и отчетов. 
Отпуск готовой продукции и ее отгрузка в ТОО «Фирма НОКС» оформляются приказом-накладной, в который включены два документа:  приказ складу и накладная на отпуск Приказ складу выписывает соответствующая служба на основании условий договора с покупателями с указанием наименования покупателя, его кода, количества и ассортимента продукции (графа/занаряжено), срока отгрузки.

Материально ответственное лицо (кладовщик) комплектует продукцию по каждому приказу и передает экспедитору для отправки, записывая количество в графе «отпущено».

Документ подписывается начальником службы, кладовщиком и экспедитором. Приказ-накладная оформляется в двух экземплярах: первый передается экспедитору для указания количества отправленных мест, массы груза согласно товарно-транспортной накладной и суммы оплаченного железнодорожного тарифа за перевозку продукции до станции покупателя; второй экземпляр остается у кладовщика как основание для отпуска. По нему в карточках складского учета в графе «расход» проставляется количество отпущенной продукции, и документ передается бухгалтеру. Экспедитор сдает продукцию транспортной организации, получает квитанцию о приеме груза. На следующий день после отгрузки продукции экспедитор обязан приказ-накладную и квитанцию транспортной организации передать в бухгалтерию предприятия для выписки платежного требования на имя покупателя.

Платежное требование—приказ банку поставщика списать с расчетного счета плательщика стоимость отгруженной продукции согласно счету-фактуре. Поэтому платежное требование содержит справочные данные о местах нахождения поставщика и покупателя, их расчетных счетах, отделениях банков, их обслуживающих, номерах договора, квитанции (накладной), виде отправки, сумме платежа. Возможны два варианта платежного требования: ассортимент, количество, продажную цену и стоимость отгруженной продукции разрешается записывать непосредственно в платежном требовании или в платежном требовании отражается только общая сумма к оплате, а в счете-фактуре — ассортимент, количество, продажная цена и стоимость отгруженной продукции (в этом случае счет-фактура должен быть обязательным приложением к платежному требованию). В отдельной строке счета-фактуры или платежного требования указываются стоимость тары и упаковки и железнодорожный тариф, оплачиваемые покупателем. Иногда сумма оплачиваемого поставщиком железнодорожного тарифа может включаться в сумму платежа. Отдельной строкой записывается сумма НДС от суммы платежа. 

Самым распространенным видом оплаты в нашей стране является франко-вагон станция отправления. Платежные документы на отгруженную продукцию должны быть сданы в банк, на востребование платежа от покупателя, в течение трех дней с момента отгрузки. В этом случае они будут приняты в обеспечение ссуд под расчетные документы в пути, т. е. поставщик, не дожидаясь платежа от покупателя, может начать новый цикл хозяйственной деятельности (приобретать материальные ценности, рассчитываться с рабочими и служащими, заниматься ремонтом оборудования, создавать продукцию и т. д.) за счет ссуд банка (ссуды под расчетные документы в пути). Срок ссуды равен двойному времени документооборота от банка поставщика до банка покупателя плюс время на обработку документов и акцепт. Сумма ссуды равна сумме предъявленных к оплате платежных документов минус не кредитуемые элементы (НДС и прибыль), которые перечисляются в бюджет и расходуются (прибыль) по мере поступления платежа за продукцию на расчетный счет предприятия.  По мере наступления срока погашения ссуд под расчетные документы в пути банк списывает их суммы с расчетного счета предприятия.

Учет готовых изделий на складе ТОО “Фирмы НОКС” организуется по оперативно-бухгалтерскому методу, т. е. на каждый номенклатурный номер изделий открывается карточка складского учета материалов. По мере поступления и отпуска готовых изделий кладовщик на основе документов записывает в карточках количество ценностей (приход, расход) и рассчитывает остаток после каждой записи.

Бухгалтер обязан ежедневно принимать на складе документы за истекшие сутки (приемо-сдаточные накладные, приказы-накладные, товарно-транспортные накладные).

Правильность ведения складского учета подтверждается подписью бухгалтера в карточке складского учета.

На основании карточек складского учета материально ответственное лицо ежемесячно заполняет ведомость учета остатков готовых изделий в разрезе номенклатуры готовых изделий, единиц измерения, количества и передаст ее в бухгалтерию. Здесь производятся таксировка остатков по учетным ценам и сверка с данными бухгалтерского учета.

Под отгруженной или отпущенной продукцией, выполненными работами и оказанными услугами понимают продукцию и услуги, платежные требования, на которые сданы поставщиком в банк, но не оплачены покупателями. Продукция, отгруженная в конце месяца, на которую не сданы в банк платежные требования, отражается в балансе вместе с готовой продукцией на складе в составе оборотных средств предприятия.

Учет отгруженной, отпущенной, но неоплаченной продукции ведется по кредиту счета  221 «Готовая продукция». Это активный счет, его сальдо показывает фактическую себестоимость продукции, материалов и тары отгруженных, но не оплаченных на начало месяца покупателями, а также транспортные расходы, включенные в платежные документы, для оплаты покупателями. Оборот по дебету включает два понятия — фактическую себестоимость отгруженных в отчетном месяце ценностей и транспортные расходы, подлежащие к оплате покупателями; оборот по кредиту — фактическую себестоимость реализованной продукции, ценностей и сумму транспортных расходов, оплаченных покупателями.

Учет продукции ведется в журнале-ордере №10, в котором совмещается аналитический и синтетический учет отгрузки и реализации продукции, услуг, материальных ценностей и  затрат отчетного периода (раздел 2 и 3). Аналитический учет отгрузки и реализации организуется как по отдельным видам продукции в натуральном выражении, так и в разрезе платежных документов в двух оценках—по фактической себестоимости и продажной цене.  Основанием для заполнения журнала-ордера №10 являются журнал за прошлый месяц (остаток неоплаченной продукции на начало месяца), платежные требования и приказы, накладные на отгруженную продукцию отчетного месяца, а также выписки банка из расчетного счета предприятия. Сумма оплаченного чеками железнодорожного тарифа за счет покупателя указывается в ведомости отдельно, так как она в объем реализации не включается.  Таким образом, из журнала-ордера №10 можно получить следующие данные: сумму затрат на производство и социальную сферу, количество произведеннои продукции в стоимостном выражении, транспортных расходов и состояние расчетов по заработной плате. Показатели журнала имеют большое оперативное значение, так как на каждый день необходимо иметь сведения об объеме отгруженной и реализованной продукции  в целях контроля за выполнением плана и договорных обязательств.

Совокупность хозяйственных операций, связанных со сбытом и продажей продукции, называется процессом реализации. Процесс реализации в ТОО «Фирма НОКС» оформляется следующими документами: договоры с покупателями, в которых указывают ассортимент, срок отгрузки, количество и качество продукции, цена, форма расчетов.

Моментом реализации считается или дата зачисления на расчетный счет платежа от покупателя, или дата отгрузки, сдачи продукции, работ, услуг и предъявления в банк платежных документов.

В обоих случаях реализованная продукция, работы, услуги учитываются на счете 701 «Доходы от реализации готовой продукции (работ, услуг)». В конце отчетного периода этот счет закрывается на счет 571 «Итоговый доход (убыток) отчетного года» по кредиту:

                                Дт  701        Кт 571

Если моментом реализации считается факт сдачи (отгрузки) продукции, работ, услуг, первым вступает в работу счет 303 «Задолженность  покупателей и заказчиков». Это активный счет, сальдо которого определяет отпускную стоимость сданных заказчику работ, услуг, продукции (неоплаченных); оборот по дебету - отпускная стоимость сданных работ, услуг, продукции в отчетном месяце; оборот по кредиту - суммы, оплаченные покупателями в отчетном месяце.

На отдельных счетах определяются и учитываются результаты от реализации основных средств (счет 722 «Доход от реализации основных средств», 842 «Расходы по реализации основных средств») и нематериальных активов (счет 721 «доход от реализации НМА», 841 «Расходы по реализации НМА»).

Учет отгрузки и реализации организуется в разрезе субсчетов и синтетических показателей в журнале-ордере № 11, предназначенном для отражения оборотов по кредиту счетов 303, 633, а также счетов подразделов 22, 32, 70 и аналитических данных к счетам подразделов 70, 71, 80 и данных по возврату ТМЗ. Журнал-ордер № 11 заполняется на основании товарно-денежного отчета с приложением счетов-фактур, налоговых счетов-фактур и чеков, подтверждающих отгрузку и реализацию товаров со склада. 

Обороты с начала года в объеме отгруженной продукции используются для расчета процентного отношения фактической себестоимости к сумме по предъявленным счетам. Оно всегда меньше 100%, так как показывает долю фактических затрат предприятия в суммах выручки, т. е. продажной стоимости готовой продукции. Оставшаяся часть отражает долю прибыли.

Указанный процент имеет большое значение не только для анализа выполнения плана прибыли, но и для расчета фактической себестоимости остатка не оплаченной на конец месяца отгруженной и отпущенной продукции, выполненных работ и услуг. Для этого суммы продажной стоимости по всем не оплаченным на конец месяца счетам умножаются на процентное отношение.

Налоговые платежи при реализации готовой продукции в ТОО “Фирма НОКС”


В соответствии с действующим законодательством  предприятия  при реализации продукции  потребителям являются плательщиками в бюджет налога на добавленную стоимость и корпоративного подоходного налога.  Эти налоги устанавливают в процентах к объему реализации. Предприятие обязано встать на учет по НДС в случае, если минимум оборота по реализации составляет 10000-кратную величину месячного расчетного показателя (10000*872=8720000)

      НДС -  15 %;

                   КПН - 30% 

      Сумма налогов НДС и КПН начисляется в бюджет 

Дт  301 «Счета к получению»                     

        Кт 633 «НДС»

Дт   821 «Общие и административные расходы» 

        Кт  631 «Подоходный налог к выплате»

в  установленный срок должны быть перечислены

Дт   631«Подоходный налог к выплате», 633 «НДС»             

        Кт  441 «Наличность на расчетном счете»

Для контроля за выполнением обязательств перед бюджетом по указанным  налогам,  ТОО «Фирма НОКС» представляет сведения в свою налоговый комитет. 

На основании отдельных ведомостей отгрузки товаров, составляемых по направлениям их выбытия, составляется сводная ведомость отгрузки и реализации товаров в натуральном и стоимостном выражении.

Возврат товаров на склад отражается по счетам учета товаров и их реализации: Дт 671 «Счета  к оплате» 

                        Кт 222 «Товары приобретенные»

В отдельных случаях организации могут произвести обмен товарами без их оплаты, так называемый бартер.

Бартер – это безвалютный, но оцененный и сбалансированный по стоимости обмен товарами, оформляемый единым договором (контрактом).

В бухгалтерском учете бартерные сделки отражаются в следующем порядке:

Со склада отпущены товары в порядке бартерной сделки. 

Дт 801 «Себестоимость реализованной готовой продукции (работ, услуг)»

            Кт 222 «Товары приобретенные». 

Предъявлен счет за товары в порядке бартерной сделки. 

Дт 301 «Счета к получению»

       Кт 701 «Доход от реализации готовой продукции (работ, услуг)». 

Начислен НДС по реализованным товарам.  Дт 301 «Счета к получению»

                                                                                    Кт 633 «НДС». 

Принят к оплате счет предприятия-поставщика, участника бартерной сделки. Дт 222 «Товары приобретенные» 

  Кт 671 «Счета  к оплате». 

Начислен НДС по поступившим товарам. Дт 331 «НДС к возмещению»

                                                                                 Кт 671 «Счета  к оплате». 

Произведен взаимозачет.  Дт 671 «Счета  к оплате»

                                                  Кт 301 «Счета к получению». 

Произведен зачет НДС Дт 633 «НДС»

                                                 Кт 331 «НДС к возмещению».

1.2.3. Учет потерь товаров в ТОО «Фирма НОКС»


Одним из факторов, сдерживающих, а порой разлагающих деятельность торговых предприятий являются товарные потери. Потери товаров возникают в процессе их транспортировки (перевозки) до склада, хранения и реализации.


Убыль ценностей в пределах норм, утвержденных в установленном законодательством порядке, списывается по распоряжению руководителя организации на издержки обращения.


Недостача ценностей, а также их порча сверх норм естественной убыли относятся на виновных лиц. В тех случаях, когда виновники нес установлены или во взыскании с виновных лиц отказано судом, убытки от недостачи и порчи списываются на издержки обращения.

Выявлена недостача товаров.
Дт 334 «Прочая дебиторская задолженность»

                                                           Кт 222 «Товары приобретенные». 

Недостача  в пределах норм естественной убыли списана на издержки обращения.
 Дт 821 «Общие и административные издержки»

                             Кт 334 «Прочая дебиторская задолженность». 


Недостача списана на материально-ответственное лицо. 

Дт 333 «Задолженность работников и других лиц» 

           Кт 334 «Прочая дебиторская задолженность». 


Недостача удержана из зарплаты материально-ответственного лица. 

Дт 681 «Расчеты с персоналом по оплате труда»

       Кт 333 «Задолженность работников и других лиц». 

Потери товаров могут быть вызваны их естественной убылью, результатом бесхозяйственности или обстоятельствами непреодолимой силы.

Наряду с этими потерями по отдельным видам товаров, требующим переработки до момента их отпуска в торговлю для продажи, потери возникают также и на этой стадии.

Результат переборки, сортировки, калибровки товаров по каждому их виду отражается в специальном акте о их переборке, который подписывается членами комиссии, утвержденной для этой цели руководителем ТОО «Фирмы НОКС».

В акте показывается количество товара (продукции), отпущенного в переборку, допущенного к реализации и негодного к использованию. Акт составляется в двух экземплярах – один для бухгалтерии, другой – остается у материально-ответственного лица.

Акт составляется на каждый вид товара (продукции). Акт фиксирует на дату переборки физическое состояние отдельных товаров и служит для контроля за правильным оформлением выбытия товаров и списания их стоимости с подотчета материально-ответственного лица.

Потери товаров на всех стадиях их движения подразделяются на нормируемые потери и не нормируемые (сверхплановые) потери.

К нормируемым потерям товаров относятся их потери в пределах норм естественной убыли, произошедшие по различным причинам при перевозке, хранении и продаже, связанные с изменением их физико-химических свойств (распыл, усушка, раскрошка, утечка, разлив и т. п.).

Нормы установлены в процентах к продажной стоимости товаров и дифференцированы по видам товаров, временам года их использования, климатическим зонам, срокам и условиям хранения.

Нормы являются предельными для списания потерь на издержки организации и применяются только при наличии фактических потерь товаров.

Списание естественной убыли товаров может производиться  только после их инвентаризации на основе соответствующего расчета.

Нормы естественной убыли могут также устанавливаться в процентах на отчетный год к товарообороту организации.

Нормы естественной убыли применяются к товарам, отпущенным со склада за период между двумя инвентаризациями одних и тех же товаров с учетом срока их хранения.

Если учет товаров на складе ведется по сортам, то для определения размера естественной убыли необходимо рассчитывать средний срок хранения товара на складе.

Недостача товаров в пределах установленных норм естественной убыли списываются с материально-ответственных лиц по тем ценам, по которым товары были оприходованы.

Отнесение товарных потерь на издержки обращения производится по покупным ценам. Разница между покупными и продажными (розничными) ценами относится за счет торговых скидок.

1.3. Инвентаризация товаров в ТОО «Фирма НОКС»


При проведении внутреннего аудита широко используется инвентаризация ценностей – физическая проверка – осмотр и подсчет аудитором материальных активов (производственных запасов, денежных средств, основных фондов и др.), а также инвентаризация расчетов и обязательств и других статей баланса.


Предписано, что порядок проведения инвентаризации на каждом отдельном предприятии должен быть предусмотрен Учетной политикой предприятия как основополагающим методом проверки наличия на его балансе активов и обязательств. Наличие такого порядка обусловлено спецификой работы отдельно взятого предприятия.


Кроме того, Законом предусмотрено, что все организации обязаны проводить инвентаризацию имущества и обязательств в порядке и сроки, предусмотренные и установленные руководителем организации за исключением приведенных ниже случаев, когда проведение инвентаризации обязательно
.


Участие специалистов внутреннего аудита в составе инвентаризационных комиссий наряду с представителями администрации предприятия, работниками бухгалтерской, инженерной, технологической и других служб предусмотрено Методическими указаниями по инвентаризации имущества и финансовых обязательств. Поэтому они принимают участие не только в проведении плановых и выборочных инвентаризаций, но и в случаях когда проведение инвентаризации обязательно, а именно:

-
при передачи имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при преобразовании государственного или муниципального унитарного предприятия;

-
перед составлением годовой бухгалтерской отчетности;

-
при смене материально-ответственных лиц;

-
при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи имущества;

-
в случаях стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных ситуаций, вызванных чрезвычайными условиями;

-
при реорганизации или ликвидации организации;

-
в других случаях, предусмотренных законодательством РК.


Сплошная или полная инвентаризация имущества и финансовых обязательств предприятия обязательно проводится в конце года перед составлением годового бухгалтерского баланса.


Обязательная периодичность проведения полных инвентаризаций в зависимости от вида имущества предусмотрена Стандартом о бухгалтерском учете и отчетности в РК. Так, инвентаризация сырья и материалов должна проводиться ежегодно, основных средств – один раз в три года, библиотечных фондов – один раз в пять лет.


Правила проведения инвентаризаций регламентированы Методическими указаниями по инвентаризации имущества и финансовых обязательств. Специалист внутреннего аудита перед инвентаризационным процессом обязан проверить наличие на предприятии в составе Учетной политики порядка проведения инвентаризации как этого требует Закон, проверить содержание этого порядка на соответствие требованиям Методических указаний.


В соответствии с этими указаниями на предприятии приказом или распоряжением руководителя создаются рабочие и постоянно действующие инвентаризационные комиссии. Задачи рабочих инвентаризационных комиссий:

-
инвентаризация имущества и денежных средств предприятия;

-
участие в определении результатов инвентаризации;

-
разработка предложений по упорядочению хранения товарно-материальных ценностей и денежных средств;

-
оформление инвентаризационных описей и протоколов результатов обследования инвентаризируемых объектов.


Рабочие инвентаризационные комиссии несут ответственность за:

-
соблюдение сроков и порядка проведения инвентаризаций;

-
полноту и точность внесения в опись данных о фактических остатках проверяемых основных средств, товарно-материальных ценностей и денежных средств и средств в расчетах;

-
правильность указания в описях отличительных свойств товарно-материальных ценностей (сорт, марка, технические условия и др.);

-
своевременность оформления результатов инвентаризации и сдачи их в бухгалтерию предприятия.


Внесение членами рабочих инвентаризационных комиссий в описи заведомо неправильных данных влечет за собой ответственность в установленном законом порядке.


Наличие ценностей при инвентаризации определяется путем пересчета, перевзвешивания, обмера, а нематериальных активов – по документам.


По установленным правилам инвентаризация имущества производится по его местонахождению и каждому материально-ответственному лицу обязательно в присутствии всех членов рабочей комиссии. Отсутствие хотя бы одного из них может в дальнейшем послужить основанием для признания результатов инвентаризации недействительными.


До начала инвентаризации специалист по внутреннему аудиту обязан:

-
выяснить, как часто проводилась инвентаризация имущества на данном объекте;

-
проверить бухгалтерскую документацию по ранее проводившимся инвентаризациям на данном объекте;

-
ознакомиться с номенклатурой и объемами товарно-материальных ценностей;

-
выявить дорогостоящие товарно-материальные ценности;

-
проанализировать имеющуюся систему учета товарно-материальных ценностей;

-
выявить сильные и слабые стороны системы учета ценностей.


В случае наблюдения или осуществления методического руководства проведением инвентаризации (без участия в составе комиссии) аудитору с целью обеспечения надежности средств контроля следует:

-
принять участие в проведении контрольных измерений (взвешивании, пересчете и др.);

-
установить, имеются ли устаревшие, используемые или мало используемые товарно-материальные ценности;

-
проверить, хранятся ли отдельно ценности, принадлежащие другим юридическим и физическим лицам, и учитываются ли они отдельно в складском учете и в бухгалтерии на забалансовых счетах.


Непосредственно перед началом проверки фактического наличия имущества материально ответственное лицо обязано представить членам рабочей инвентаризационной комиссии приходные и расходные документы о движении материальных ценностей, денежных средств или отчеты об их движении. Все эти документы визируются председателем комиссии с указанием даты и надписью «до инвентаризации». Это служит основанием для бухгалтерии для исчисления остатков имущества к началу инвентаризации по учетным данным.


На оформление этих документов обращается особое внимание. На стадии приема результатов юридической проверки выявляется законность и достоверность совершенных хозяйственных операций, а также наличие в них следующих реквизитов:

-
наименование документа (формы);

-
код формы;

-
дата составления;

-
содержание хозяйственной операции;

-
измерители хозяйственной операции (в натуральном и денежном выражении);

-
наименование должностей лиц, ответственных за совершение хозяйственной операции и правильность ее оформления;

-
личные подписи и их расшифровки;

-
дополнительные реквизиты исходя из характера операции, требований нормативных актов и технологии обработки учетной информации.


Аудитору необходимо помнить, что незаконные операции и злоупотребления могут иметь место и при внешне правильно составленных документах. Поэтому в ходе их осмотра рекомендуется вызывать лиц, подписавших документы, для подтверждения подлинности подписей и фактов получения товарно-материальных и денежных ценностей. Осмотр документов рекомендуется проводить при достаточном освещении (лучше всего дневном). Осмотру подвергаются лицевая и оборотная стороны документа.


Перед началом основной процедуры у материально-ответственного лица (лиц) должна быть истребована расписка в том, что все приходно-расходные документы сданы в бухгалтерию или переданы комиссии, все ценности, поступившие на их ответственность, оприходованы, а выбывшие списаны в расход.


Руководитель предприятия ТОО “Фирма НОКС” должен создать условия, обеспечивающие полную и точную проверку фактического наличия имущества (ценностей) в установленные сроки (обеспечить рабочей силой для перевзвешивания и перемещения грузов, технически исправным весовым хозяйством, измерительными и контрольными приборами, мерной тарой).


Проверка фактического наличия имущества производится при обязательном участии материально-ответственных лиц.


Наименование инвентаризируемых ценностей и объектов учета, их количество указывается в описях согласно номенклатуре в единицах измерения, принятых в учете, с заполнением чернилами или шариковой ручкой без помарок и подчисток.


В случае обнаружения ошибок их исправление производится во всех экземплярах путем зачеркивания неправильных записей и проставления над зачеркнутыми правильных записей. Исправления должны быть оговорены и подписаны всеми членами рабочей инвентаризационной комиссии и материально-ответственными лицами.


На каждой странице описи прописью указывается число порядковых номеров материальных ценностей и общий итог количества, записанного на данной странице в натуральных показателях вне зависимости от того, в каких единицах измерения эти ценности показаны.


В инвентаризационных описях не допускается оставлять незаполненные строки. На последних страницах незаполненные строки прочеркиваются.


После подписания инвентаризационных описей всеми членами рабочей инвентаризационной комиссии и материально-ответственным лицом (лицами), в конце описи материально-ответственное лицо (лица) дают расписку, которой подтверждают, что проверка имущества произведена в их присутствии, отсутствие каких-либо претензий к членам рабочей инвентаризационной комиссии и принятие поименованного в описи имущества на дальнейшее ответственное хранение.


При смене материально-ответственных лиц принявший имущество расписывается в описи в получении, а сдавший – в сдаче этого имущества. Если инвентаризация имущества проводится в течение нескольких дней, то при уходе рабочей инвентаризационной комиссии помещения, где хранятся ценности, опечатываются. В этом случае, а также в случае перерывов в работе (обеденный перерыв, время отдыха, ночное время, по другим причинам) инвентаризационные описи должны храниться в ящике, шкафу или сейфе в закрытом помещении, где проводится инвентаризация.


Материально-ответственные лица  ТОО “Фирма НОКС” должны немедленно, т.е. до открытия помещения, склада, ангара, кладовой, секции и т.п., сделать заявление председателю рабочей инвентаризационной комиссии в случае обнаружения после проведенной инвентаризации ошибки в описях. После этого вышеназванная комиссия проверяет указанные в заявлении факты и в случае их подтверждения исправляет ошибки установленным порядком.


После окончания проведения инвентаризации председатель рабочей инвентаризационной комиссии обязан сдать надлежаще оформленные материалы инвентаризации в бухгалтерию где проверяется их качество, правильность указанных цен, таксировка, подсчет итогов, о чем на последней странице инвентаризационной описи должна быть сделана отметка за подписями лиц, проводивших эту проверку.


Только после этой процедуры выводится окончательный результат инвентаризации.


Товарно-материальные ценности, поступившие во время снятия остатков, принимаются материально-ответственными лицами в присутствии рабочей инвентаризационной комиссии и приходуются по реестру или товарному отчету после инвентаризации. Они заносятся в отдельную опись с указанием поставщика, даты поступления, даты и номера сопроводительного документа количества, цены, суммы и других обязательных реквизитов.


Для оформления результатов инвентаризации практикуется применение единых регистров, в которых объединены показатели инвентаризационных описей и сличительных ведомостей.


Выявленные при выведении результатов инвентаризации расхождения фактического наличия имущества с данными бухгалтерского учета регулируются в соответствии с законодательством Республики Казвхстан.


Так, основные средства, материальные ценности, денежные средства и другое имущество, оказавшееся в излишке, подлежит оприходованию и зачислению соответственно на финансовые результаты у организации или увеличение финансирования (фондов) у бюджетной организации с последующим установлением причин возникновения излишка и виновных лиц.


Убыль ценностей в пределах норм, утвержденных в установленном законодательством порядке, списывается по распоряжению руководителя предприятия соответственно на издержки производства или обращения у предприятия или на уменьшение финансирования (фондов) у бюджетной организации с последующим списанием. Нормы убыли могут применяться лишь при обнаружении фактических недостач.


Убыль ценностей в пределах установленных норм определяется после зачета недостач ценностей излишками по пересортице. Если после зачета по пересортице, проведенного в установленном порядке, результатом все же окажется недостача ценностей, то нормы естественной убыли должны применяться только по тому наименованию ценностей, по которому установлена недостача. При отсутствии утвержденных норм убыль рассматривается как недостача сверх норм.


Недостача материальных ценностей, денежных средств и другого имущества, а также порча относится на виновных лиц. В тех случаях, когда виновные не установлены или во взыскании с виновных лиц отказано судом, убытки от недостач и порчи списываются на издержки производства или обращения у предприятия или уменьшение финансирования (фондов) у бюджетной организации.


В документах, представляемых для оформления списания недостач ценностей и порчи сверх норм естественной убыли, должны быть решения следственных или судебных органов, подтверждающих отсутствие виновных лиц, либо отказ на взыскание ущерба с виновных лиц, либо заключение о факте порчи ценностей, полученное от отдела технического контроля или соответствующих специализированных организаций (инспекции по качеству, специализированной лаборатории и др.).


При возникновении пересортицы особое внимание необходимо обратить на зачет выявленных излишков и недостач. В таких случаях следует исходить из установленного правила: взаимный зачет излишков и недостач в результате пересортицы может быть допущен только в виде исключения за один и тот же проверяемый период у одного и того же проверяемого материально-ответственного лица в отношении товарно-материальных ценностей одного и того же наименования и в тождественных количествах.


О причинах допущенной пересортицы материально-ответственные лица представляют подробные объяснения инвентаризационной комиссии.


В том случае, когда при зачете недостач излишками по пересортице стоимость недостающих ценностей выше стоимости ценностей, оказавшихся в излишке, эта разница в стоимости относится на виновных лиц.


Если конкретные виновники пересортицы не установлены, то суммовые разницы рассматриваются как недостача сверх норм убыли и списываются на предприятиях на издержки обращения или производства, а в бюджетных организациях – на уменьшение финансирования (фондов).


На разницу в стоимости от пересортицы в сторону недостачи, образовавшейся не по вине материально-ответственных лиц, в протоколах заседания постоянно действующей инвентаризационной комиссии должны быть даны исчерпывающие объяснения о причинах, по которым такая разница не отнесена на виновных лиц. Обычно рассмотрению такого вопроса предшествует проведение административного расследования. Результаты и выводы последнего служат предметом рассмотрения центральной постоянно действующей инвентаризационной комиссии предприятия.


Свои предложения по регулированию выявленных при инвентаризации расхождений фактического наличия ценностей с данными бухгалтерского учета центральная постоянно действующая инвентаризационная комиссия представляет на рассмотрение руководителю ТОО «Фирмы НОКС», который и принимает окончательное решение о зачете.


Результаты инвентаризации должны быть отражены в учете и отчетности того месяца, в котором она была закончена, а по годовой – в годовом бухгалтерском отчете.


 Но существуют и принципиальные различия между этими видами деятельности, помогающие определить, чем отличается аудит от ревизии. В основном они сводятся к следующему:

Таблица 1.3.4

	Внутренний аудит
	Внешний (независимый) аудит

	Действенность и эффективность прямо влияют на объем, содержание и характер внешнего аудита
	Объем, содержание и характер, а также аудиторский риск определяются в зависимости от качества и действенности внутреннего аудита

	хозяйственные операции, использование ресурсов, состояние учета, отчетности и внутрихозяйственного контроля проверяются на соответствие установленной учетной политике и общеметодическим положениям
	Состояние учета и отчетности, эффективность использования ресурсов и уровень внутрихозяйственного контроля проверяются, чтобы определить масштаб внешнего аудита и уровень первоначального доверия к данным учета и отчетности клиента


	Внутренний аудит
	Внешний (независимый) аудит

	Ориентация работы на отношение по функциональному и линейному управлению в данной хозяйственной системе
	Аудит ориентирован на важнейшие позиции отчетности и источники доходов с применением необходимых группировок по видам ресурсов и однотипным операциям

	В остальном методические приемы документального контроля и методические приемы фактического контроля могут быть весьма сходными, хотя применяемое аудиторами их соотношение различное

	Внутренний аудит прямо связан с текущим обеспечением сохранности активов, контролем постановки и организации материальной ответственности, выявлением и ликвидацией задолженности по недостачам, растратам и хищениям
	Связь с выявлением фактов мошенничества и хищений, с контролем постановки материальной ответственности является не прямой, а случайной, т. е. возникает в тех случаях, когда их результатом являются приписки и иные искажения отчетности

	Внутренний аудит должен быть организационно независимым от ревизуемых объектов, а в целом аудиторы должны удовлетворять потребности руководства данной хозяйственной системы и получать от него заработную плату
	Внешний аудит должен быть независимым от клиента не только организационно, но и материально (практикуя денежные залоги за предстоящий аудит или имея иные источники финансирования, как в деятельности налоговой полиции)

	Внутренний аудит есть часть внутрихозяйственного контроля, который должен быть непрерывным
	Внешний аудит является периодическим, осуществляется примерно с годовым интервалом


1.4. Учет доходов ТОО «Фирмы НОКС»

Доход признается в соответствии с СБУ – 5 «Доход». Доходы, полученные от основной  и не основной деятельности субъекта, составляют его совокупный доход.

Доход от реализации готовой продукции, товаров приобретенных и оказания услуг В ТОО «Фирме НОКС» определяется по стоимости их реализации, предусмотренной в контракте. Сумма дохода, вытекающая из сделок, измеряется стоимостью, полученной или подлежащей получению с учетом сумм скидок с цены или продаж, а также уценок, согласованных в контракте.

Доходы и расходы, вызванные одними и теми же сделками, признаются одновременно.

Если поступление денежных средств будет отсрочено или оплата произойдет раньше назначенного срока, стоимость компенсации может быть меньше или больше, чем номинальная сумма денежных средств, полученных или подлежащих получению. Разница между стоимостью реализации и номинальной суммой оплаты признается как доход в виде процентов

Поскольку продавец товара не уверен, воспользуется ли покупатель скидкой, предоставленной ему за досрочную оплату счета, то сумма скидки отражается на счете 712 «Скидки с продаж» только после оплаты счета покупателем.

Под стоимостью реализации понимается сумма, которую покупатель оплачивает за актив или стоимость его обмена между готовыми к сделке независимыми сторонами. 

Субъект производит оценку дохода с большей степенью достоверности после того, как достигнуто соглашение с другими лицами, участвующими в сделке, в отношении: прав каждой стороны, имеющих исковую силу и касающихся оказания и принятия сторонами услуг, предполагаемой компенсации, способов и условий оплаты.

В зависимости от характера сделки при определении стадии завершения её используется один из способов:

· Процентное соотношение расходов, произведенных на определенную дату, к общим расходам по сделке;

· Процентное соотношение выполненных к определенной дате услуг к полному объему услуг по сделке;

· Анализ выполняемых работ.

Доходы не признаются на основе промежуточных выплат, полученных от покупателя авансов.

Когда результат сделки по оказанию услуг невозможно оценить с большей степенью достоверности, доход признается только в размере произведенных расходов, которые будут возмещены.

Когда результат сделки невозможно оценить с большей степенью достоверности и существует вероятность того, что произведенные затраты не будут возмещены, доход не признается.

При представлении финансовой отчетности субъект в пояснительной записке должен раскрывать:

1. учетную политику, принятую для признания дохода, включая способы определения стадии завершения сделки по указанию услуг;

2. сумму каждого значимого вида доходов, признанных за отчетный период, включая доходы, возникающие в результате реализации товаров, оказания услуг, процентов, роялти, дивидендов, из них – сумму дохода, возникающего в результате обмена товарами или услугами, включенную в каждый значимый вид доходов.

Учет доходов от основной деятельности организуется на счете 701 «Доходы от основной деятельности». На данном счете отражаются доходы, полученные от реализации продукции, выполненных работ и оказанных на сторону услуг. В течение отчетного периода на кредите счета 701 накапливаются суммы дохода, полученные от реализации готовой продукции (работ, услуг). 

Корреспонденция счетов по счету 701 приведена в таблице 5.                                                                                              

Таблица 1.4. 5

	¹ 


	Наименование хозяйственных  операций


	Корреспонденция счетов



	
	
	дебет


	кредит



	1


	На основании налоговых счетов-фактур и платежных требовании-поручении отгружена (отпущена) готовая продукция по договорным ценам
	301


	701



	
	на сумму НДС, предъявленную покупателям, 15%
	301


	633



	2.


	На основании налоговых счетов-фактур, платежных требований-поручений и актов приемки выполненных работ, выполнены работы и оказаны услуги цехами основного и вспомогательного производств


	301


	701



	
	НДС, 15%


	301


	633





Сумма дохода, полученная от реализации готовой продукции, работ и услуг в конце отчетного периода списываются на счет 571 «Итоговый доход (убыток)». При этом составляется корреспонденция: 

 Дт 701 «Доход от реализации готовой продукции (работ, услуг)»          

        Кт 571  «Итоговый доход (убыток)»

Для обобщения информации о возврате проданных товаров, скидок с цены и продаж  предназначен подраздел 71 «Возвраты проданных товаров, скидки с продаж, скидки с цены».


Учет возврата проданных товаров (счет 711 «Возвраты проданных товаров»). Данный счет предназначен для обобщения информации о возврате реализованных товаров покупателями. При возврате проданных товаров составляется следующая корреспонденция счетов:                                                                                                                                                                                                    

Таблица 1.4.6

	№ п/п
	Содержание хозяйственных операций 
	Корреспонденция счетов

	
	
	дебет
	кредит

	1
	2


	4


	5



	
	на договорную стоимость реализованных активов


	301


	701,722



	
	на сумму НДС. Включенную в расчетно-платежные документы: 15%


	301


	633



	2.


	Предприятие-покупатель оплатило продукцию, товары и другие активы


	441


	301



	3.


	Покупатель уведомил предприятие-продавца, что он отказывается принять товар (другие активы). Отказ принять товар признан обоснованным, так как данный вид товара покупатель не заказывал. Сторнируется методом “красное сторно”: договорная стоимость реализованных активов


	301


	701,722



	
	сумма НДС, включенная в расчетно-платежные документы: 15%
	301


	633



	4.


	Сторнируется фактическая себестоимость возвращенных покупателем товаров, продукции и др. активов. Активы оприходованы на склад
	801, 842. 845 и др.


	221,222,223

201-206, 208 и др.

	5


	Сумма, оплаченная покупателем на расчетный счет продавца за полученную готовую продукцию, товары и другие активы, подлежащие возврату
	301


	687



	6.


	Предприятие-поставщик вернуло покупателю стоимость возвращенных им готовой продукции, товаров и других активов


	687


	441



	7.


	Предъявлен предприятием-покупателем счет на понесенные им расходы, связанные с разгрузкой. Погрузкой, хранением и возвратом продукции, товаров и других активов


	711


	671



	8.


	На сумму НДС, включенную в счет предприятия-покупателя


	331


	671



	9.


	Предприятие-поставщик оплатило предъявленный счет 
	671


	441



	10.


	Согласно расчету, составленного бухгалтерией предприятия-поставщика, списывается доля расходов по реализации товаров, относящаяся к возвращенным товарам
	711


	811



	11.


	В конце года сумма расходов, связанных с возвратом товаров, списывается на счет итогового дохода (убытка)
	571


	711



	
	Второй вариант


	
	

	1


	Предприятие-покупатель вернуло часть стоимости отгруженных ему товаров  (50%), которые признаны негодными для реализации (корреспонденция счетов, указанная в пунктах 1 и 2 первого варианта сохраняется). Товары оприходованы на склад по цене отходов (возможной реализации)


	206


	222



	2.


	Сторнируется фактическая стоимость возвращенных товаров 
	801


	222



	3.


	Сторнируется договорная стоимость оплаченных товаров 
	301


	701



	4.


	Сторнируется сумма НДС
	301


	633



	5.


	Возвращено покупателю 50% от оплаченной им суммы за товары: сумма подлежащая оплате задолженность перечислена предприятию-покупателю
	301

687
	687

441



	6.


	На сумму возвращенных товаров, признанных непригодными для реализации 


	711


	221



	7.


	Акцептован счет предприятия-покупателя на произведенные им расходы по разгрузке, погрузке, хранению и транспортировке возвращенных товаров


	711


	671



	8


	На сумму НДС, включенного в счет предприятия - покупателя


	331


	671



	9.


	Оплачен счет предприятия-покупателя 
	671
	441



	10


	Согласно расчета, составленного бухгалтерией предприятия-поставщика списывается доля расходов по реализации, относящаяся к возвращенным товарам


	711


	811



	11


	В конце года сумма расходов, связанных с возвратом товаров, списывается на счет итогового дохода (убытка)


	571


	711




Учет скидок с продаж (счет 712 «Скидки с продаж»). Счет является активным, сложным, по нему ведется аналитический учет по видам скидок в ведомости или машинограмме многографной формы, в которых накапливаются обороты с начала года. Счет 712 закрывается в конце года. Скидки должны быть экономически обоснованными.

Учет скидок с цены (счет 713 «Скидки с цены»). Под этой скидкой понимается понижение цены товара по сравнению с общей или обусловленной. Скидки предоставляются при оптовых закупках, при производстве платежа раньше срока, постоянным покупателям. Существуют также скидки с цен на товары пониженной сортности. Допускаются следующие скидки по этому виду:

за отклонение отдельных показателей качества от нормативных под воздействием природных факторов или объективных условий производства;

сезонные скидки (на воду, тепло, электроэнергию) в связи с неравномерным их потреблением в разное время года;

          скидки на продукцию, которая не аттестована в установленный срок или подлежит снятию с производства.

Предоставленные скидки с цены должны отражаться в счетах-фактурах, выписываемых покупателям и иметь под собой реальные экономические расчеты. Корреспонденция счетов по скидкам приведена в таблице 7

Таблица 1.4. 7

	№ п/п
	Содержание хозяйственных операций
	
	Корреспонденция счетов

	
	
	
	дебет
	кредит

	А. Поступление покупных товаров

	1
	Акцептован счет-фактура поставщика за товары, которые поступили и полностью оприходованы на склад: покупная стоимость товара 
	
	221/1
	671

	
	Сумма НДС 
	
	331
	671

	2
	Оплачен счет-фактура поставщика за поступившие и оприходованные на склад товары
	
	671
	441

	
	НДС по поступившим и оприходованным на склад товарам поставлен в зачет
	
	633
	331

	Б. Формирование продажной цены и реализация покупных товаров в розничной торговле при предоставлении скидок с цены и продаж

	4
	На основании накладных, товары приобретенные отпущены со склада магазина в подотчет продавцам, заведующим отделами 
	
	222/2
	222/1

	5
	Произведена торговая наценка на переданные на реализацию товары в размере 30 %  от их покупной стоимости
	
	222/2
	222/3

	6
	На сумму НДС увеличена стоимость (цена) переданных для реализации товаров 
	
	222/2
	222/4


	7
	Списывается согласно отчетов продавцов стоимость реализованных товаров
	
	802
	222/2

	8
	Предприятие предоставило покупателям скидку в размере 5 %, за счет своего дохода 
	
	712

713
	702

	9
	Согласно отчетов продавцов, сверенных с данными кассовых аппаратов, в кассу магазина получена выручка от реализации товаров и НДС
	
	451
	701

	10
	Оплачен НДС в бюджет 
	
	633
	451

	11
	После реализации товаров сторнируется методом «красное сторно»: сумма наценки в цене товара.
	
	222/2
	222/3

	
	Сумма НДС в цене товара 
	
	222/2
	222/4

	12
	В конце года сумма доходов, расходов и скидок от реализации товара списываются на счет дохода 
	
	701
	571

	
	Стоимость реализованных товаров 
	
	571
	801

	
	Сумма предоставленных скидок
	
	571
	712, 713

	В. Формирование продажной цены и реализации покупных товаров в оптовой торговле при предоставлении скидок с цены и продажи

	13
	Списывается согласно отчетов продавцов стоимость реализованных товаров 
	
	801
	222/1

	14
	Списывается доход, полученный за реализованные покупателям товары 
	
	301
	701

	15
	Сумма НДС от дохода, полученного от реализации товаров 
	
	301
	633

	16
	Предприятие-продавец дает скидку покупателям в размере 


	
	712, 713
	301

	
	На сумму НДС 
	
	633
	301

	17
	В кассу получен доход от реализации товаров (условно вся сумма)
	
	451
	301

	18
	Оплачен НДС в бюджет 
	
	633
	451

	19
	В конце года сумма доходов, расходов и сумма предоставленных скидок от реализации товаров списывается на счет совокупного годового дохода:

Доход от реализации товаров

Стоимость реализованных товаров

Сумма предоставленных скидок 
	
	701

571

571
	571

801

712, 71


Учет расчетов с покупателями и заказчиками в ТОО «Фирма НОКС» ведется на активных счетах подраздела 30 «Задолженность покупателей и заказчиков», в журнале-ордере №12.

На счете 301 «Счета к получению» учитывают расчеты по принятым банком к оплате расчетным документам за отгруженную продукцию, выполненные работы, оказанные услуги. Если на момент поступления расчетно-платежных документов в банк плательщика (платежных требований-поручений, инкассовых распоряжений ) на расчетном счете плательщика не окажется денег, то они помещаются банком в картотеку № 2 и оплачиваются поставщикам в порядке установленной очередности платежей. В таблице 8 приводится сокращенная корреспонденция счетов по расчетам с покупателями и заказчиками.                                                                                                                          

Таблица 1.4.8

	Содержание хозяйственных операций
	Корреспонденция счетов

	
	дебет
	кредит

	На фактическую себестоимость отпущенной продукции, товаров приобретенных, выполненных работ, оказанных услуг
	801
	221, 222, 900, 910, 920

	На отпускную стоимость реализованной продукции 
	301
	701

	На сумму НДС
	301
	633

	По мере оплаты расчетно-платежных документов, предъявленных покупателям и заказчикам к оплате
	431, 441, 451
	301

	Если покупатели в соответствии с договором оплатили поставщику авансы, то оплату покупатели проводят за минусом сумм, оплаченных авансом. Бухгалтерия предприятия- поставщика производит зачет ранее оплаченного аванса 
	661, 662
	301


Остаток по счету 301 «Счета к получению» на конец месяца показывает задолженность покупателей и заказчиков за отпущенные им ТМЗ, выполненные работы.

На счете 302 «Веселя полученные» учитывают задолженность покупателей и заказчиков, обеспеченную полученными от них векселями (долговыми обязательствами). К счету 302 открываются следующие субсчета:

302/1 «Расчеты с покупателями и заказчиками  по векселям, срок оплаты которых не наступил»;

302/2 «Расчеты по векселям, дисконтированным в банках»;

302/3 «Расчеты с покупателями по векселям, денежные средства по которым не поступили в срок».

Предприятие-векселедержатель может осуществить учет векселей в банке 

Предприятие-поставщик, отпуская продукцию, может не иметь договоренности об оплате её стоимости векселем. В результате НДС получит отражение на счете 301. Если будет достигнута договоренность об оплате реализованной продукции векселем, то сумма такой задолженности отражается по дебету счета 302 субсчет 1 и кредиту счета 301.

На счете 303 «Задолженность покупателей и заказчиков» хозяйствующие субъекты учитывают расчеты с покупателями и заказчиками, проводимые в порядке плановых платежей, при наличии у них длительных хозяйственных связей и, если такие расчеты носят постоянный характер и не завершаются поступлением оплаты по каждому отдельному расчетному документу.

Аналитический учет по счету 301 ведется по каждому предъявленному покупателям счету-фактуре. Аналитический учет должен обеспечивать получение данных по задолженности покупателей, срок оплаты которой не наступил и задолженности, не оплаченной в срок; по счету 302 «Векселя полученные» - по задолженности, обеспеченной векселями, срок оплаты которых не наступил; векселями, учтенными в банках, векселями, по которым денежные средства не поступили в срок; по счету 303 «Задолженность покупателей и заказчиков» - по каждому покупателю или заказчику, расчеты с которым ведутся в порядке плановых платежей
.

1.4.1. Состав доходов  ТОО «Фирма НОКС»

Прибыль как главный результат предпринимательской деятельности обеспечивает потребности самого предприятия и государства в целом. Поэтому, прежде всего важно определить состав прибыли ТОО «Фирма НОКС». Общий объем прибыли предприятия представляет собой Валовой доход. На величину валового дохода влияет совокупность многих факторов, зависящих и не зависящих от предпринимательской деятельности.

Важными факторами роста прибыли, зависящими от деятельности предприятий, являются рост объема производимой продукции в соответствии с договорными условиями, снижение ее себестоимости, повышение качества, улучшение ассортимента, повышение эффективности использования производственных фондов. Рост производительности труда.

К факторам, не зависящим от деятельности предприятия, относятся изменения государственных регулируемых цен на реализуемую продукцию, влияние природных, географических, транспортных и технических условий на производство и реализацию продукции и др.

Под влиянием как тех, так и других факторов складывается валовой доход предприятий. 

В составе валовой прибыли учитывается прибыль от всех видов деятельности. Прежде всего валовой доход от реализации товарной продукции, исчисленную путем вычета из общей суммы выручки от реализации этой продукции (работ, услуг) налога на добавленную стоимость, акцизов. Выручка от реализации товарной продукции - основная часть валового дохода.

Во-вторых, в состав валового дохода включается прибыль от реализации прочей продукции и услуг не товарного характера, т. е. прибыль (или убытки) подсобных сельских хозяйств, автохозяйств, лесозаготовительных и других хозяйств, находящихся на балансе основного предприятия.

В состав валового дохода входит также прибыль от реализации основных фондов и другого имущества.

Наконец, в составе валового дохода отражаются внереализационные доходы и расходы, т. е. результаты внереализационных операций.

В связи с тем, что подавляющую часть валового дохода (95 - 97 %) предприятия получают от реализации товарной продукции, этой части дохода должно быть уделено главное внимание. Отмеченные выше факторы, зависящие и не зависящие от деятельности предприятия, воздействуют главным образом на доход от реализации продукции. Основные из этих факторов подлежат детальному изучению и анализу.

Важнейшим фактором, влияющим на величину дохода от реализации продукции В ТОО «Фирме НОКС», является изменение объема производства и реализации продукции. Чем больше объем реализации, в конечном счете, тем больше прибыли получит предприятие, и наоборот. Зависимость прибыли этого фактора при прочих равных условиях прямо пропорциональная.

Падение объема производства при нынешних экономических условиях, не считая ряда противодействующих факторов, как, например, роста цен, неизбежно влечет сокращение объема прибыли. Отсюда вывод о необходимости принятия неотложных мер по обеспечению роста объема производства продукции на основе технического его обновления и повышения эффективности производства. В свою очередь, совершенствование расчетно-платежных отношений между предприятиями будет способствовать улучшению условий реализации продукции, а следовательно, росту прибыли. 

Не менее важным фактором, влияющим на величину дохода от реализации товарной продукции, является изменение себестоимости продукции. Если изменение объема реализации влияет на сумму прибыли прямо пропорционально, то связь между величиной прибыли и уровнем себестоимости обратная. Чем ниже себестоимость продукции, определяемая уровнем затрат на ее производство и реализацию, тем выше прибыль, и наоборот. Этот фактор, в свою очередь, находится под воздействием многих причин. Поэтому при анализе изменения уровня себестоимости должны быть выявлены причины ее снижения или повышения с тем, чтобы разработать мероприятия по сокращению уровня затрат на производство и реализацию продукции, а следовательно, увеличению прибыли.

Кроме указанных выше факторов на величину дохода от реализации, безусловно, влияют изменения в структуре производимой и реализуемой продукции. Чем выше доля более рентабельной продукции (исчисляемой как отношение прибыли к полной себестоимости этой продукции), тем больше прибыли получит предприятие. Увеличение доли малорентабельной продукции повлечет сокращение прибыли.

Кроме прибыли от реализации продукции в состав валового дохода включается прибыль от реализации прочей продукции и услуг не товарного характера. На долю этой прибыли приходится несколько процентов валового дохода. Результаты от прочей реализации могут быть как положительными, так и отрицательными. Предприятия транспорта, подсобных сельских хозяйств, торговых организаций, находящихся на балансе предприятия, могут иметь от реализации своей продукции, работ, услуг не только прибыль, но и убытки, что соответственно скажется на объеме валового дохода.

Отдельной составной частью валового дохода выделена прибыль от реализации основных фондов и другого имущества. У предприятий могут образовываться  У предприятий могут образовываться излишние материальные ценности в результате изменения объема производства, недостатков в системе снабжения, реализации и других причин. Длительное хранение этих ценностей в условиях инфляции приводит к тому, что выручка от их реализации окажется ниже цен приобретения. Поэтому от реализации ненужных товарно-материальных ценностей образуется не только прибыль, но и убытки.

Последним элементом валовой продукции являются внереализационные доходы и расходы, т. е. такие, которые непосредственно не связаны с производством и реализацией продукции. В составе этих внереализационных результатов учитываются следующие доходы ( расходы ):

доходы от долевого участия в деятельности других предприятий; доходы от сдачи имущества в аренду; дивиденды, проценты по акциям, облигациям и другим ценным бумагам, принадлежащим предприятию; суммы полученных и уплаченных экономических санкций (штрафы, пени, неустойки и др.). 

Итак, анализ состава валового дохода предприятия показал ведущее значение прибыли от реализации продукции (работ, услуг), сравнительно небольшую роль прибыли от прочей реализации, а также от реализации основных фондов и другого имущества и усиливающееся в условиях развития предпринимательства значение внереализационных доходов и расходов.

1.4.2. Учет валового дохода от реализации продукции в ТОО «Фирма НОКС»

     Прибыль от реализации товаров в торговых  организациях  рассчитывается как разность между валовым доходом и  издержками  обращения,  относящихся  к реализованным  товарам.  Таким  образом  валовой  доход  является  одним  из элементов формирования прибыли, что и  определяет  значение  правильности  и достоверности его расчета.

     Валовой  доход  от  реализации  товаров  представляет  собой  торговую надбавку, относящуюся к реализованным товарам, и составляет  разность  между выручкой  от  реализации  (продажной  стоимостью  реализованных  товаров)  и покупной стоимостью проданных товаров.

     Торговая надбавка – основной источник доходов торговых организаций. Ее

устанавливают в процентах к покупной стоимости  товаров  с  таким  расчетом,

чтобы покрыть издержки обращения и обеспечить получение прибыли и не  должна превышать установленных законодательством размеров.

     Порядок определения валового дохода от реализации товаров  в  основном зависит от вида применяемых учетных цен на товары (покупные или продажные).

         При  учете  товаров  по  продажным  ценам   легко   определить   сумму реализованных товаров по учетным ценам,  поскольку  последняя  есть  не  что иное, как сумма выручки. В этих  условиях  при  необходимости  всегда  легко установить учетный остаток  товаров  на  любой  момент  времени,  что  также немаловажно для организации контроля за сохранностью товаров.

     При учете товаров по  продажным  ценам  валовой  доход  от  реализации определяется расчетным путем. Существует несколько способов  такого  расчета в  зависимости  от  размера  применяемых  надбавок,  частоты  их  изменения, возможностей учета реализации товаров по их видам и т.п. Основными  из  этих  способов являются:

· по общему товарообороту; 

· по ассортименту товарооборота;

· по ассортименту остатка товаров;

· по среднему проценту.

Рассмотрим каждый из этих способов.

     1. Способ расчета валового дохода по общему товарообороту используется         в том случае, когда на все товары применяются одинаковый процент         торговых надбавок. В этом случае валовой доход от реализации товаров         (ВД) рассчитывается по формуле:

                           ВД= Т ( ТН / 100 + ТН),

 где  Т – общий товарооборот; ТН – торговая надбавка, %.

     Если размер торговой надбавки в течение отчетного  периода  изменялся,  следует определить  объем  товарооборота  отдельно  по  периодам  применения

разных размеров торговой надбавки.

  2. Способ расчета валового дохода по ассортименту товарооборота         используется, если на разные группы товаров применяются разные         торговые надбавки. Он предполагает обязательный учет товарооборота         по группам товаров, каждая из которых включает товары с одинаковой          надбавкой.

     Валовой доход по ассортименту товарооборота рассчитывается сначала  по каждой  группе  товаров,  с  помощью  вышеприведенной   формулы,   а   затем полученные частные суммы реализованных торговых надбавок складывают.

     Расчет валового дохода по общему  товарообороту  очень  прост,  но  на практике  он  почти  не  используется,  поскольку  очень  мало  предприятий, которые на все товары устанавливали бы  одинаковые  торговые  надбавки.  Это

возможно только в узкоспециализированных предприятиях,  продающих  одно  или несколько наименований товаров.

     Способ расчета валового дохода  по  ассортименту  товарооборота  более приемлем на практике, однако  его  применение  требует  обязательного  учета товарооборота за отчетный период в разрезе товарных групп. Кроме  того,  при изменении размера торговой надбавки по тому или  иному  товару  нужно  вести учет по реализации по периодам действия разных размеров торговой надбавки.

     Поэтому оба способа расчета валового дохода используют  крайне  редко. Большинство предприятий торгует товарами  множества  наименований,  торговая надбавка на них по целому ряду причин устанавливается в большинстве  случаев разная; более того, на один и тот  же  товар  в  зависимости  от  коньюктуры рынка размер  торговой  надбавки  часто  меняется.  Кроме  того,  абсолютное большинство  предприятий  пока  не  располагают  необходимыми   техническими средствами для учета товарооборота  в  разрезе  отдельных  товаров.  В  силу этого на практике чаще всего рассчитывают  реализованную  торговую  надбавку исходя из среднего процента 9П0 по такой формуле:

                              ВД = Т ( П / 100).

     В свою очередь, средний процент определяют по формуле:

                   П = ( ТНн + ТНп + ТНв) / (Т+ОК) (100),

где   ТНн – торговая надбавка на остаток товаров на начало  отчетного периода;

ТНп  –  торговая  надбавка  на  товары.,  поступившие  за  отчетный   период;  ТНв  – торговая надбавка на выбывшие товары;  

ОК  –  остаток  товаров  на  конец  отчетного периода. 

Дт 222 “Товары приобретенные” 

         Кт 543 “Прочий дополнительный неоплаченный капитал”

     3. Расчет валового дохода по среднему проценту прост и может         применяться в любой организации. Однако он недостаточно точен,         поскольку основан на предположении, что ассортиментная структура         товарооборота за отчетный период и остатков на конец отчетного         периода одинаково, чего в практике хозяйственной жизни не бывает.

        Поэтому сумма валового дохода, рассчитанная этим способом, больше         или меньше действительной ее величины. Например, если в числе         реализованных преобладают товары с большим размером надбавки (по         сравнению со средним процентом), а в остатке преобладают товары с         меньшим размером надбавки, то сумма валового дохода будет занижена.      Рассчитать валовой доход по  ассортименту  остатка  товаров  можно  по такой формуле:

                        ВД = (ТНн + ТНп – ТНв) – Тнк,

где   ТНк – торговая надбавка на остаток товаров  на  конец  отчетного периода.

В свою очередь:

       ТНк = (ОК1 ( ТН1 / 100 + ТН1) + (ОК2 ( ТН2 / 100 + ТН2) + ... +

                         + (ОКn ( ТНn / 100 + ТНn),

 где   ОК1, ОК2... – остатки товаров по наименованиям на  конец  месяца (по данным инвентаризации); ТН1, ТН2 – торговая надбавка  (в  процентах)  на товары.

     Способ расчета валового дохода по ассортименту остатка  товаров  более точен, чем по среднему проценту. Он может применяться в  любой  организации. Недостатком  его  является  большая  трудоемкость,  поскольку   он   требует проведение инвентаризации товаров на  первое  число  месяца,  следующего  за отчетным периодом.

     В связи с тем, что ТОО “Фирма НОКС”  является  оптовым  предприятием  и товары учитываются  по  покупным  ценам.  Валовой  доход  за   отчетный   месяц   сначала определяется  как  разница  между  стоимостью  реализованных  товаров  и  их покупной стоимостью, по  товарам  включенным  в  объем  реализации  (т.е.  в соответствии с учетной политикой предприятия,  была  произведена  оплата  за отгруженную продукцию) за апрель эта цифра составила 5 млн. тенге.  Затем     уплачивается   налог   на   добавленную стоимость, вычитаются  издержки  обращения  и  формируется  чистая  прибыль.

Формирование и использование валового дохода от реализации показано  

Таблица 1.4.2 .9.  Формирование и использование валового дохода от реализации

	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Дебет
	Кредит

	1
	Доходы от реализации
	301
	701

	2
	Отгружена продукция
	801
	222

	3
	НДС перечислен в бюджет
	633
	441

	4
	Списаны расходы
	571
	801

	5
	Списаны доходы 
	701
	571


 2.  Аудит реализации продукции и доходов ТОО «Фирма НОКС»

2.1. Методика проведения аудита реализации продукции


Версия “Международные стандарты аудита в Казахстане” была рекомендована решением Международной региональной федерации бухгалтеров и аудиторов Евразии странам СНГ для принятия её за основу. Аудиторская компания осуществляющая аудит должна спланировать аудит до написания письма-обязательства и до заключения договра с проверяемой организацией. Планирование состоит в разработке аудиторской организацией общего плана аудита с указанием ожидаемого объема, графиков и сроков проведения аудита, а также в разработке аудиторской программы, определяющей объем, виды и последовательность осуществления аудиторских процедур.


Допустим проводится аудит ТОО «Фирма НОКС». Программа аудита будет выглядеть следующим образом.

Программа аудита процесса реализации в торговле

Проверяемая организация     ТОО “Фирма НОКС”

Период аудита      01.01.2003г. – 01.01.2004г.

Количество человеко-часов          450

Руководитель аудиторской группы   Махмутова

Состав аудиторской группы      Акинова, Елтаева

Планируемый аудиторский риск      средний

	
	    Программа аудита процесса          реализации в торговле
	
	
	
	

	№
	Перечень аудиторских
	Период проведения
	Исполнитель

	
	Процедур по разделам
	
	

	
	Аудита
	
	

	1
	Аудит учредительных
	01.02.04- 
	Акинова

	
	Документов
	- 19.02.04
	

	2
	Аудит наличия лицензий
	01.03.04 –19.03.04
	Акинова

	3
	Аудит кассовых операций
	01.02.04 - 


	

	
	
	19.02.04
	Махмутова

	4
	Аудит банковских  операций
	01.03.04 – 19.03.04
	Махмутова

	5
	Аудит документов на
	20.03.04 - 
	Махмутова

	
	поступление товаров
	- 9.04.04
	

	6
	Аудит документации на
	01.05.04 - 
	

	
	отгрузку продукции
	19.05.04
	Елтаева

	7
	Аудит документо-оборота
	01.12.04 -
	

	
	по учету товара
	19.12.04
	Елтаева



Аудит учредительных документов ТОО “Фирма НОКС” предполагает ознокомление аудитора с Уставом, Учредительным договорм и дргуими необходимыми учредительными документами. При проверке учредительных документов аудитор выясняет к розничной, к оптовой или обеим формам торговли относится проверямая организация. 


Аудит наличия лицензий подразумевает, лицензирована ли деятельность данной организации.


Ведение кассовых операций должно быть организовано с соблюдением Правил ведения кассовых операций, предусмотренных учетной политикой.


При аудите кассы и кассовых операций в качестве методического пособия следует использовать рекомендации Национального банка РК  по осуществлению учреждениями банков проверок соблюдения предприятиями, организациями и учреждениями "Порядка ведения кассовых операций в РК".

Аудитору следует пользоваться нормативными документами, утвержденными соответствующими министерствами и ведомствами, которыми регулируются кассовые операции, имеющие отношение к торговле; первичными документами по приему и выдаче наличных денег; кассовыми книгами; книгами аналитического учета ценностей, хранящихся в кассе; актами ревизии кассы; учетными регистрами учет наличной иностранной валюты производится счете 452 “Наличность в кассе в иностранной валюте” в соответствии с СБУ 9 “Учет операций в иностранной валюте”. Записи в бухгалтерском учете по операциям в иностранной валюте должны отражаться на счетах бухгалтерского учета в валюте РК, пересчитанной по рыночному курсу.


Проверка кассы и кассовых операций обычно осуществляется по трем направлениям: 1) инвентаризация наличия денежных средств; 2) проверка полноты и своевременности оприходования денежных средств, поступающих в кассу; 3) исследование правильности списания денег на расход.


Инвентаризация кассы проводится немедленно по прибытии аудитора на место проверки в присутствии кассира и главного бухгалтера. При наличии нескольких касс аудитор опечатывает их, чтобы предотвратить возможность покрытия недостачи денег в одной кассе за счет денежной наличности других касс. Одновременно кассир составляет отчет о кассовых операциях за последний день, выводит остаток денег по кассовой книге и дает расписку, что все приходные и расходные документы включены им в отчет и к моменту ревизии кассы неоприходованных и несписанных денег не имеется. Отчет визирует главный (старший) бухгалтер предприятия (фирмы). Затем начинается подсчет денег и других ценностей, находящихся в кассе. Сначала это делает кассир, потом аудитор. В период инвентаризации в кассе могут находиться частично оплаченные платежные ведомости на выплату заработной платы, пособий и на другие выплаты. Выплаты по частично оплаченным платежным ведомостям аудитор принимает к зачету, о чем делается отметка в акте. Далее фактическое наличие денежных средств и других ценностей в кассе сопоставляется с данными об их остатках, зафиксированными в бухгалтерском учете. После этого аудитор оформляет результаты инвентаризации актом, который кроме него подписывают еще кассир и главный (старший) бухгалтер.

При ревизии кассы аудитору необходимо также выяснить: 1) имеется ли обязательство кассира о материальной ответственности установленной формы, предусмотренной порядком ведения кассовых операций; 2) соответствует ли помещение кассы нормальным условиям работы кассира, обеспечена ли охрана кассы и сохранность денег при доставке из банка; 3) не находится ли в кассе на отдельные даты денежная наличность, значительно превышающая установленные лимиты; 4) проводятся ли периодические внезапные проверки кассы и имеются ли акты таких проверок. В некоторых бухгалтериях последнее требование часто не выполняется, и проверки кассы проводятся формально на отчетные даты, причем кассир знает о них и заранее готовится. 


Установление недостачи или излишков денежных средств у кассира на начало аудиторской проверки — не самоцель. Эти данные необходимы и в дальнейшем при проверке полноты оприходования и эти правильности списания денежных средств по кассе.


Аудитор должен тщательно проверить полноту, своевременность оприходования денег и правильность их списания в расход по кассе. Кассы предприятий и фирм принимают наличные по приходным кассовым ордерам. Эти деньги могут поступать из банков, от работников в оплату каких-либо услуг, могут быть остатками, неиспользованных авансов и др. Особое внимание следует обращать на полноту и своевременность оприходования денег, полученных по каждому чеку из банка. Некоторые допускают ошибку, когда просматривают только корешки чеков. Необходимо проверять также выписки банка (по шифру, соответствующему получению наличных денег). Если на выписках есть следы подчисток, исправлений, а также обнаружены расхождения остатков, аудитор должен получить в банке выписку из текущего или расчетного счета и сверить записи в бухгалтерии ревизуемой организации с данными выписки. 


Нужно тщательно проверять не только полноту оприходования сумм, полученных из банка, но и другие поступления, например, от родителей за содержание детей в детских учреждениях, квартирной платы и т.д. Проверяя выдачу наличных денег из кассы предприятия (фирмы), аудитор должен знать, что наличные из кассы выдаются по расходным кассовым ордерам или другим надлежаще оформленным документам (платежным ведомостям, заявлениям на выдачу денег, счетам и др.). Документы на выдачу денег должны быть подписаны руководителем и главным бухгалтером предприятия или лицами, ими уполномоченными. Кассовые операции по списанию денег в расход изучают по документам, приложенным к кассовым отчетам, по возможности за весь период, подлежащий проверке. При аудите используют следующие формы учетной документации по кассовым операциям: № КО-1 "Приходный кассовый ордер", № КО-2 "Расходный кассовый ордер", № КО-3 и КО-За "Журнал регистрации приходных и расходных кассовых документов", № КО-4 "Кассовая книга", № КО-5 "Книга учета принятых и выданных кассиром денег", документы безордерного оформления приема и выдачи денег, регистры по счету 451 “Наличность в кассе”, главную книгу, балансы на соответствующие даты и др. Необходимо обращать внимание на оформление кассовых документов: имеются ли на каждом документе расписки получателей, погашаются ли кассовые документы (приходные — штампом "получено", расходные — "оплачено") с указанием даты, нет ли на них следов подчисток или исправлений.

Аудиторская проверка банковских операций ТОО “Фирма НОКС”


Большого внимания требует проверка банковских операций. Этот этап аудиторского контроля должен включать проверку законности, достоверности и хозяйственной целесообразности операций на счетах денежных средств в банке.


Основными источниками информации для контроля этих операций служат: выписки банка с приложенными к ним денежно-расчетными документами, главная книга, журналы-ордера №2 и № 3, ведомость №2 журнально-ордерной формы учета или машинограммы оборотов по счетам 441 "Наличность на расчетном счете", 431 "Наличность на валютном счете внутри страны", 432 "Наличность на валютном счете за рубежом", 421 “Денежные средства в аккредитивах”, 422 “Денежные средства в чековых книжках”, 423 “Наличность на специальных счетах в банках” и 424 “Прочие”. При их проверке по расчетному и валютному счетам в учреждениях банка необходимо установить: 1) в каких учреждениях банка открыты расчетный и валютный счета; 2) соответствуют ли суммы по выпискам банка суммам, указанным в приложенных к ним первичных документах; 3) не допускалось ли в этих случаях неправильного отражения в бухгалтерском учете банковских операций
. Каждая операция, отраженная в выписке банка, должна быть подтверждена соответствующим первичным документом (счетом, платежным поручением, требованием и др.). Приложенные к выписке банка первичные документы группируются в определенном порядке: сначала прилагаются к выписке все приходные документы, за ними — все расходные.


Такая проверка банковских выписок должна сочетаться с изучением банковских документов ТОО “Фирма НОКС” по существу произведенных операций. При этом аудитор должен выяснить: 1) допускаются ли неправильное перечисление авансов и платежей по бестоварным счетам и другие незаконные операции (оплата в качестве услуги счетов других организаций, не имеющих отношения к проверяемому предприятию, и пр.); 2) правильно и своевременно ли используются банковские ссуды под сезонное накопление товарно-материальных ценностей, по неоплаченным счетам заказчиков за выполненные работы и т.д., достоверны ли представляемые документы на получение ссуд; 3) верно ли отражены в учете и законно ли используются полученные из банка лимитированные и нелимитированные чековые книжки (соблюдается ли порядок их учета как документов строгой отчетности), выдаются ли они подотчетному лицу под расписку; составляются ли подотчетными лицами отчеты об использовании чековых книжек, соответствуют ли обороты и сальдо по отчетам подотчетных лиц оборотам и сальдо банка по спецссудным счетам; проставляются ли на транспортных документах номера, даты и суммы чеков и т.д.; 4) правильно и законно ли совершаются операции с аккредитивами. Необходимо определить причины таких расчетов, не вызываются ли они неплатежеспособностью фирмы; какие меры принимаются в этом случае к улучшению финансовой деятельности фирмы. В процессе проверки банковских операций исследуются первичные документы, которые нашли отражение в журналах-ордерах и машинограммах на счетах 441 "Наличность на расчетном счете", 431 "Наличность на валютном счете внутри страны", 432 "Наличность на валютном счете за рубежом", 421 “Денежные средства в аккредитивах”, 422 “Денежные средства в чековых книжках”, 423 “Наличность на специальных счетах в банках”, 424 “Прочие” и 411 “Деньги в пути”, ведомостях аналитического учета денежных средств в кассе, на расчетном и прочих счетах в банке, ведомости-расшифровке поступления торговой выручки в центральную кассу предприятия (фирмы) и др. Особенно тщательно должны быть проверены банковские операции, если есть расхождения.


Всесторонне  быти проанализированы операции по открываемым в фирме текущим счетам уполномоченных лиц для выплаты на месте заработной платы и других целевых расходов (законность всех этих операций, а также качество и обоснованность самих документов). При исследовании банковских операций аудитор проверил реальность сумм, числящихся в бухгалтерском учете на счете 411 “Деньги в пути”, куда в ряде случаев неправильно относят просроченную задолженность заказчиков за выполненные работы и другие суммы. На этом счете должны отражаться денежные суммы (выручка), сдаваемые в кассы банка, но еще не зачисленные банком на расчетный счет или спецсчет фирмы,  а  также суммы, перечисленные проверяемому фирме другим предприятием (фирмой) или вышестоящими организациями, но не поступившие в отчетном месяце на расчетный счеч ревизуемого предприятия, то есть находящиеся к концу месяца в пути. Основанием для таких записей в учете должны служить при сдаче выручки — копии квитанций банка (почты) о сдаче денег; а при перечислении денежных средств — авизо предприятие с указанием номера, даты, суммы, наименования учреждения банка или почтового отделения, принявшего перечисления.


Изучив поступившие на расчетный и валютный счета денежные средства, нужно проверить правильность и полноту их зачисления. Так, взносы наличных денег должны отмечаться во всех выписках банка. При проверке списания денежных средств с расчетного и валютного счетов особое внимание необходимо обращать на своевременность и полноту оприходования и целевого использования наличных, полученных из банка. Перечислениж денежных средств в погашение задолженности поставщикам следует анализировать в разрезе этих счетов, чтобы установить, насколько реально и обоснованно их использование. Аудитор должен выяснить, нет ли нарушений при перечислении денежных средств акцептованными поручениями через почтовые отделения. При проверке переводов сумм текущей и депонированной заработной платы, удержанной по исполнительным листам, либо подотчетных или других подобных сумм, требуется установить обоснованность переводов и правильность переводимых сумм (сверкой с первичными учетными документами), а также достоверность указанных в перечне адресов получателей переводв. Важный вопрос — полнота зачисления денежных средств фирмы в иностранной валюте на его валютные счета во Внешэкономбанке или на открытые по согласованию с ним счета других банков.

Аудит документации на поступление продукции в ТОО “Фирма НОКС”

Аудит документации на поступление продукции включает проверку товаросопроводительных документов: накладной,   товарно   -   транспортной  накладной, железнодорожной накладной,  счетом или счетом -  фактурой.  Накладная в торговой организации может выступать как приходным,  так и расходным товарным документом. В накладной указывается номер и дата выписки; наименование поставщика и покупателя; наименование и краткое описание товара,  его  количество  (в  единицах),  цена и общая  сумма  (с  учетом налога на добавленную  стоимость)   отпуска  товара. Количество оформляемых экземпляров в накладной зависит от условий получения товара покупателем, вида организации поставщика, места передачи товара и т.д. Товарно - транспортная накладная состоит из двух разделов: товарного и транспортного.  В  зависимости  от  особенностей товаров  к  товарно  -  транспортной накладной могут прилагаться другие документы,  следующие с грузом. Если товар отправлялся по железной дороге в контейнерах, то проверяется "Накладная на перевозку груза в универсальном контейнере".

Счет - фактура выписывается в тех случаях, когда перечень отгруженных товаров велик. Счет - фактура является для розничной торговой организации приходным товарным документом и выступает основанием для оплаты поступившего товара.

Для оплаты поступающих товаров может быть использован счет, содержание которого аналогично счету - фактуре. Счет выписывается поставщиком на поставляемую партию товара и является основанием для оплаты товара. Если товар оприходован, то на сопроводительном документе должен стоять штамп. 

Приемка товаров по количеству в торговой организации предусматривает проверку соответствия  фактического  наличия  товара  данным,  содержащимся  в  транспортных, сопроводительных и/или расчетных документах, в соответствии с "Инструкцией о порядке приемки продукции и товаров по  количеству и качеству"
,  а при приемке их по качеству и комплектности - требованиям к качеству товаров, предусмотренных в договоре.

Также аудитору следует проверить наличие сертификата на все товары реализуемые и закупленные торговой организацией.

 Также проверяется учет первичных документов по приходу товаров в "Журнале поступления товаров", который должен содержать название приходного документа, его дату и номер, краткую характеристику документа, дату регистрации документа, сведения о поступивших товарах.

Следует обратить внимание, оприходованы ли поступившие  товары  в  день  окончания  их  приемки  по фактическому количеству и сумме.

Документальное оформление реализации и отпуска товаров 

Оформление и учет реализации товаров в торговой организации зависит от способа расчета за приобретаемый товар между покупателем и продавцом.  Товары в организациях торговли реализуются как за наличный расчет,  так и по безналичному расчету.  Безналичные  расчеты регулируются  Постановлением Правления НБ РК “Об утверждении Правил использования платежных документов и осуществления безналичных платежей  и переводов денег на территории РК”
. При оптовых поставках возможны как поступления наличных денег в кассах  (до предельной суммы по одному платежу,  ограниченной в установленном порядке), так и перечислением средств безналичным путем на расчетный счет.

В  розничных  организациях  денежные  расчеты  с  населением  ведутся  с применением контрольно - кассовых машин в соответствии с Приказом Налогового комитета Министерства финансов РК от 29.09.2002г. № 727 с дополнениями от 27.03.2003г. "Об утверждении государственного реестра  контрольно-кассовых машин с фискальной памятью, разрешенных к использованию на территории РК". 

Сумма  розничного  товарооборота  определяется  по  сумме  выручки  за реализованные товары.  Выручка рассчитывается как разность между показаниями сумм контрольно  -  кассовых  машин  на  конец  и  начало  дня  по  каждому  структурному подразделению. Аудитор обязан сопоставить данные журнала регистрации показаний ККМ с данными оприходования выручки по кассовой книге.

   Расчеты за товары, проданные в кредит, ведутся наличными денежными средствами через контрольно - кассовые машины или с оформлением приходного ордера (квитанции) либо в порядке безналичных расчетов через банковские учреждения,  либо с помощью кредитных карт.

Учет товаров, проданных в кредит, ведется по Описи поручений - обязательств.

Следует проверять "Журнал учета поступления товара", "Журнал учета отпуска товара", в которых должны быть указаны номер п/п, дата поступления (или отпуска), наименование товара, количество единиц и сумма поступления  (или отпуска), фамилии, инициалы и подпись лица, принявшего (выдавшего) товар. Проверяется отчетность о наличии и движении товаров, а также товарного отчета. Нумерация товарных отчетов должна быть последовательной с начала и до конца года с первого номера. Следует учесть, что товарные отчеты материально ответственных лиц, приступивших к работе не с начала года, нумеруются с начала их работы. Надо обратить внимание на исправления и следы подчисток на товарных отчетах, т.к. это не допускается законом.

В торговой организации может не совпасть дата проведения инвентаризации с установленным периодом отчетности,  то должно быть два отчета:  один - с начала установленного  периода  до  начала  инвентаризации,  второй  -  от  даты  окончания инвентаризации до установленного срока представления товарного отчета.

Товарные отчеты в оптовых организациях могут содержать сведения об остатках, приходе и расходе товаров не только в стоимостном, но и количественном выражении, а также остатки, приход и расход могут указываться не только в целом, но и по каждому наименованию товаров.

Учет товаров в организациях торговли организуется:

- в бухгалтерии - по материально - ответственным лицам  в стоимостном выражении ;

- на складах - по наименованиям, сортам, количеству и цене товара в товарных книгах, товарных карточках.

Аудитор обязан  проверять  своевременность  и  полноту оприходования поступивших товаров, правильность их списания, а также правильность составления отчетов материально ответственными лицами.

Во  время  проверки  отчетов  материально  ответственных  лиц  аудитор  обязан установить:

- подлинность документов и правильность записей в отчете, сделанных на основании приложенных документов,  а также соответствия даты документов периоду,  за который представляется отчет;

- соответствие в данном отчете остатков товаров и тары на начало отчетного периода остаткам, показанным в предыдущем отчете на конец отчетного периода;

- соответствие в отчете остатков товаров и тары на начало отчетного периода фактическим остаткам в инвентаризационных описях на дату проведения инвентаризации;

- даты всех ли первичных документов, приложенных к отчету, свидетельствуют, что товары получены до инвентаризации, а не после инвентаризации;

1. законность и обоснованность хозяйственных операций (прием, отпуск, списание товара и т.д.);

2. наличие  в  документах  всех  необходимых  реквизитов,  подписей  материально ответственных лиц, распорядительных подписей руководителя организации на внутреннее перемещение товаров;

- полноту оприходования в отчетном периоде товаров по выданным доверенностям, оплаченным или принятым к оплате документам;

- правильность цен на товары, таксировки и подсчетов в отчете и приложенных к нему документах;

- соответствие записей, сделанных материально ответственными лицами в карточках (книгах) складского учета с первичными приходно - расходными документами;

- соответствие суммы по внутреннему перемещению отпущенных товаров и тары сумме, показанной в приходной части товарных отчетов других материально ответственных лиц;

     - соответствие  выручки,  показанной  в расходной  части товарного  (товарно кассового) отчета, сумме, оприходованной по кассовому отчету (при учете по продажным ценам).

2.2.Аудит расчетов с покупателями и заказчиками

Процедуры контроля торгового процесса представляет собой интерес, поскольку ошибки в данных о реализации и запасах продукции могут повлечь за собой принятие неправильных решений. Например, неточные данные о запасах могут привести  к ошибочным решениям в отношении закупок или планирования производства. Излишне большие запасы увеличивают текущие расходы по хранению и повышают риск устаревания. Эффективность процедуры контроля уровня запасов сокращают возможность появления ошибок в учетной и другой информации, которой пользуется администрация при управлении бизнесом.

Риски аудита, связанные с запасами, зависят от характера запасов субъекта и их важности для финансовых отчетов. Например, весьма высок риск, связанный с такими запасами, как драгоценные металлы или камни, которые имеют высокую стоимость и могут быть легко обращены в наличные деньги. Такие запасы требуют более эффективных процедур контроля. 

При оценке чистой потенциальной стоимости реализации более высокий уровень риска связан с изделием, которое должно отвечать строгим техническим стандартам и требованиям к его составу.

Главная цель аудитора собрать материал, подтверждающий сведения, представленные администрацией относительно наличия права собственности, оценки и стоимости ТМЗ.

Термин ТМЗ в соответствии с СБУ-7 «Учет ТМЗ» включает активы в виде:

· ГП, товаров, предназначенных для продажи в ходе деятельности субъекта;

· Запасов сырья, материалов, покупных полуфабрикатов  и комплектующих изделий, конструкций, деталей, топлива, тары, запасных частей и прочих материалов, предназначенных для использования в производстве;

· Незавершенного производства, выполнения работ, услуг.

Рассматривая систему бухгалтерского учета торговых операций и применяемые к ним процедуры контроля, аудитор в первую очередь интересуется процедурами которые должны гарантировать, что понесённые реализационные затраты разрешены, точно зафиксированы и суммированы; иными словами, что цели контроля – полнота и точность обработки и документирования операций – выполнены. Аудитора могут интересовать и другие процедуры контроля, не связанные непосредственно с вышеназванными целями.


Подготовительный этап.

1) Первоначально следует ознакомиться с учетной политикой организации в части.

2)Проверить наличие приказа на материально-ответственных лиц организации и договоров на полную материальную ответственность с работниками предприятия.


3)Ознакомиться с договорами на реализацию продукции.


4)Проверить наличие и отражение в бухгалтерском учете результатов инвентаризации готовой продукции и расчетов с покупателями.

При проведении проверки необходимо установить:

1. правильность и своевременность оформления документа на сдачу продукции из производства на склад;

2. правильность отражения в бухгалтерском учете операций связанных с  реализацией  продукции;

3. правильность определения фактической себестоимости готовой продукции по видам заказов;

4. достоверность отражения фактической себестоимости отгруженной продукции (дебет счета 801 «Доход от реализации» кредит счета 221 «Готовая продукция»);

5. правильность расчета суммы отклонений фактической себестоимости от плановой и их списания;

6. правильность составления бухгалтерских проводок по учету реализации продукции (работ, услуг);

7. в случае, когда продукция отпускается покупателям непосредственно со складов, следует обращать внимание на наличие надлежащим образом оформленных доверенностей на ее получение.

8. правильность ведения журнала-ордера № 10, 11 и 12;

9. проверка правильности отражения в учете результатов инвентаризации готовой продукции

10. соответствие записей аналитического и синтетического учета по балансовым записям счета 221 «Готовая продукция» записям в главной книге и балансе;

11. правильность оценки готовой продукции.


В настоящее время применяется шесть основных видов оценки готовой продукции.

По фактической производственной себестоимости.


Этот способ используется сравнительно редко, в основном на предприятиях индивидуального производства, выпускающих крупное уникальное оборудование и транспортные средства. Может применятся на предприятиях с ограниченной номенклатурой массовой продукции.

По неполной (сокращенной) производственной себестоимости продукции, исчисляемой по фактическим затратам без общехозяйственных расходов. Может применяться в тех же производствах, где применяется первый способ оценки продукции.

По оптовым ценам реализации. Оптовые цены применяются в качестве твердых учетных цен. Отклонения фактической себестоимости продукции учитывается на отдельном аналитическом счете. При устойчивых оптовых ценах этот вариант оценки продукции является самым распространенным, так как позволяет сопоставлять оценку продукции в текущем учете и отчетности, что важно для контроля за правильным определением товарного выпуска.

По плановой (нормативной) производственной себестоимости, также выступающей в качестве твердой учетной цены. При этом способе обуславливается необходимость отдельного учета отклонений фактической производственной себестоимости продукции от плановой или нормативной. Достоинство данного способа оценки готовой продукции заключается в обеспечении единства оценки в планировании учета. Однако если плановая и нормативная себестоимость продукции изменяется часто, то переоценка остатков готовой продукции усложняется. Вариантом этого способа оценки готовой продукции является оценка по сокращенной плановой производственной себестоимости.

По свободным рыночным ценам. Этот вариант оценки применяется для учета товаров реализуемых через розничную сеть.

При проверке правильности отгрузки и реализации продукции необходимо установить:

· заключены ли договора на поставку готовой продукции и правильность их оформления;

· правильность оформления цен на отгруженную продукцию. Реализация продукции (работ, услуг) производится по следующим ценам:

а) по свободным отпускным ценам и тарифам, увеличенным на сумму НДС;

б) по государственным регулируемым оптовым ценам и тарифам увеличенным на сумму НДС;

в)по государственным регулируемым розничным ценам и тарифам, включающим НДС (продажа товаров населению и оказанию ему услуг);

· правильность установления отпускной цены с учетом расходов по доставке продукции от поставщика до покупателя в соответствии с заключенным договором поставки.

· своевременность предъявления в банк платежного требования-поручения за отгруженную продукцию;

· правильность оформления документов по отпуску продукции, если продукция отпускается непосредственно со склада поставщика;

· правильность организации складского учета готовой продукции;

· правильность ведения аналитического и синтетического учета отгрузки и реализации продукции (работ, услуг). Порядок учета выручки от реализации продукции (работ, услуг) зависит от выбранного предприятием метода учета реализации продукции (этот метод должен быть отражен в приказе по учетной политике предприятия);

· соответствие записей синтетического и аналитического учета по счету 801 «Себестоимость готовой продукции (работ, услуг)» в журнале-ордере №11 записям в главной книге и балансе (при журнально-ордерной форме учета).

Себестоимость продукции является также одним из  оценочных показателей, определяющих качество работы хозяйствующего субъекта. Величина себестоимости продукции влияет на формирование доходов и резервов и, в какой-то степени, на налогообложение.

При проверке правильности включения расходов в себестоимость продукции необходимо установить обоснованность разграничения источников возмещения различных расходов (за счет себестоимости, расходов периода, чистого дохода), достоверность отчетных показателей о себестоимости продукции, правильность распределения затрат между незавершенным производством и готовой продукцией.


Довольно часто имеет место необоснованное завышение или занижение величины материальных затрат, включаемых в себестоимость продукции, а отсюда – неправильная оценка остатков незавершенного производства по состоянию на конец периода, недостач ТМЗ, расходов будущих периодов.

Затраты, образующие себестоимость продукции (работ, услуг) группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим элементам:

1. материальные затраты;

2. затраты на оплату труда;

3. отчисления на страхование;

4. износ средств;

5. прочие затраты.

Затраты, не включаемые в фактическую себестоимость продукции признаются как расходы за отчетный период, в котором они были понесены, например: расходы на выплату вознаграждений за кредит; расходы по реализации ТМЗ.

Группировка затрат по экономическим элементам показывает, какие виды средств и сколько израсходовано в целом на реализацию, дает возможность контролировать их формирование, структуру и динамику под влиянием научно-технического прогресса и определять основные направления поиска резервов их снижения. Она также используется для контроля соблюдения лимита данных затрат.

Важное значение для качественного проведения аудита на предприятии имеет ознакомление с порядком осуществления оперативного контроля за реализацией продукции, что обеспечивает своевременность выполнения обязательств предприятия по договорам. В этих целях на предприятии должны проводиться систематические проверки выполнения технических норм, контроль выполнения плана по объему, ассортименту, качеству реализуемой продукции.  

Выполнение плана реализации готовой продукции полностью зависит от выполнения плановых заданий  по ее отгрузке. Своевременная отгрузка готовой продукции – это в большей степени гарантия своевременного получения платежей от покупателей. Поэтому за выполнением этого показателя ведется ежедневный контроль.

Важную роль в осуществлении контроля за отгрузкой готовой продукции играет отдел материально-технического снабжения и сбыта продукции, который занимается заключением договоров, ведет учет и оперативный контроль их выполнения.

На основании товарно-транспортных накладных и планов составляют графики отгрузки продукции, в которых указываются плановые и фактические данные. Особое внимание уделяется выполнению планов поставок потребителям. При этом план по поставкам считается выполненным, если он выполнен по всем покупателям без исключения. Выполнение плана отгрузки готовой продукции по потребителям является гарантией того, что к предприятию не будут применены штрафные санкции со стороны потребителей за невыполнение договорных обязательств по поставке продукции. 

В большинстве случаев комплектность и качество готовой продукции удостоверяется соответствующими отметками в паспортах, сертификатах, ярлыках и др. подобных документах. 

Вся произведенная продукция отражается в бухучете. В случае, если продукция  не оформляется приемо-сдаточными документами цеха или склада предприятия и не отражается в бухучете, возникает неучтенная продукция.

Она может быть в виде готовых изделий, определенных в натуральном и стоимостном выражении, когда выпущенная продукция приходуется по складу полностью, но в заниженной оценке, а следовательно, по более низким розничным ценам. Занижение оценки продукции дает возможность должностным и ответственным лицам предприятий и торговых организации по сговору между собой изымать часть выручки, составляющую разницу между продажной и заниженной в учете стоимостью продукции.


Поскольку неучтенная продукция не отражается в бухгалтерских документах, во многих случаях наличие её определяется на основании документации, отражающей технологические процессы производства этой продукции (документы на выплату заработной платы, данные оперативного учета о закладке сырья и выпуске готовой продукции), а также документов, подтверждающих вывоз продукции с предприятия (накладные, счета-фактуры, пропуска).


В отдельных случаях неучтенная продукция может быть выявлена путем сопоставления: документов, отражающих получение продукции; документальных данных со складов и цехов; данных инвентаризации продукции в цехах и на складах предприятий. 


Установить перечень всех документов (источников контроля), которые необходимо использовать в ходе проверки реализации неучтенной готовой продукции и определить единую для всех случаев методику выявления такой продукции не представляется возможным.


Объем и характер этой документации в каждом отдельном случае зависят от наличия тех или иных документальных данных. Некоторые документы дают возможность точно определить количество произведенной и реализзованной неучтенной продукции, другие – только указывают на это. Заключение о таких операциях аудитор может сделать только при наличии документов, прямо подтверждающих эти факты, т.е. опираясь на данные, исключающие возможность  неоднозначного их толкования.


Поэтому, проверяя эти вопросы, аудитор должен изучить всю документацию, которая позволяет сделать вывод о наличии или отсутствии случаев  реализации неучтенной продукции. Проверку состояния расчетов рекомендуется начинать с анализа материалов инвентаризации расчетов.



Инвентаризация расчетов заключается в выявлении по соответствующим документам остатков и тщательной проверке обоснованности сумм, числящихся на счетах. Учитывая, что сами предприятия в большинстве случаев проводят инвентаризацию расчетов с низким качеством (либо вообще не проводят), аудитор должен установить сроки возникновения задолженности по счетам дебиторов и кредиторов, ее реальность и лиц, виновных в пропуске сроков исковой давности (согласно гражданскому кодексу РК срок исковой давности установлен 3 года).



В случае необходимости нужно провести сверку расчетов с дебиторами и кредиторами с составлением актов сверок. Для этой работы можно привлечь и сотрудников бухгалтерии проверяемого предприятия.



При аудите расчетов с покупателями и заказчиками необходимо проверить:

1. наличие заключенных с партнерами договоров на продажу товаров, выполнение работ и оказание услуг, обратить внимание на законность совершения сделки в соответствии с ГК РК;

2. согласованность цен на товары  указанные в расчетных документах с ценами указанными в договорах;

3. при проверке проведенной инвентаризации расчетов проводились ли встречные проверки, особенно тогда, когда на финансовый результат списывается неподтвержденная дебиторская задолженность, по которой истекли сроки исковой давности;

4. все случаи отнесения дебиторской задолженности на себестоимость;

5. правильность оформления счетов-фактур продавцов и покупателей, ведется ли их регистрация в книгах покупок и продаж;

6. своевременность предъявления штрафных санкций покупателям при нарушении договорных обязательств;

7. законность и документальное оформление списания задолженности с истекшим сроком исковой давности ГК РК и причины ее возникновения;

8. законность осуществления расчетов по задолженности через третьих лиц (по договору уступки права требования долга третьему лицу);

9. расчеты по векселям;

10. правильность корреспонденции счетов и соответствие данных синтетического и аналитического учета с соответствующими показателями отчетности;

11. расчеты в иностранной валюте.

     Путем прослеживания и арифметического контроля устанавливается правильность ценообразования при реализации продукции (работ, услуг), используемые наценок; отсутствие случаев расчетов с покупателями по ценам ниже себестоимости при бартерных сделках, взаимозачетах, использовании векселей.

    Действующим законодательством предусмотрен предельный срок исполнения обязательств по расчетам, по договорам, равным трем месяцам с момента фактического получения товаров (работ, услуг). Сумма не истребованной кредитором задолженности по указанным обязательствам подлежит списанию по истечении четырех месяцев со дня фактического получения предприятием-должником товаров (работ, услуг), как безнадежная дебиторская задолженность на убытки предприятия кредитора (однако сумма этой задолженности не уменьшает налогооблагаемую прибыль).

 Аудиторские процедуры по проверке расчетов с покупателями и заказчиками

Таблица 2.2. 10

	Перечень аудиторских процедур
	Источники информации

	Оценка правильности оформления заключенных хозяйственных договоров.
	Хозяйственные договора

	Проверка данных регистров учета расчетов с покупателями и сверка их со счетами главной книги
	Журналы-ордера, машинограммы, главная книга

	Проверка расчетов по претензиям с покупателями
	Хозяйственные договора, претензионные акты, машинограммы

	Проверка данных инвентаризации расчетов с покупателями и подтверждение сумм дебиторской задолжности. Проведение выборочной инвентаризации при необходимости.
	Акты сверки расчетов, хозяйственные договора, журналы-ордера, машинограммы.

	Проверка правильности корреспонденции счетов по расчетам с покупателями
	Ведомости, журналы-ордера, машинограммы, главная книга

	Проверка правильности налогообложения по расчетам с покупателями с использованием векселей, взаимозачетов, бартера и других форм расчетов.
	Хозяйственные договоры, счета-фактуры, книга продаж, машинограммы, акты сверки расчетов, протоколы о взаимозачете


2.3. Аудит финансовых результатов 

В условиях рыночной экономики  целевой функцией любого предприятия является получение дохода. В соответствии с требованиями стандарта бухгалтерского учета 3 в отчете о результатах финансово-хозяйственной деятельности должна быть раскрыта следующая информация по доходам:

1. доход от реализации продукции (работ,услуг);

2. валовый доход;

3. доход от основной деятельности;

4. доход от неосновной деятельности;

5. доход от обычной деятельности до налогообложения;

6. доход от обычной деятельности после налогообложения;

7. доход от ЧС;

8. чистый доход.


Доход  от реализации продукции (работ, услуг) отражается за минусом НДС, акцизов и т. п. налогов и обязательных платежей, а также стоимости возвращенных товаров, скидки с продаж и скидки с цены, предоставленных покупателю. 


По данной статье отражается доход от основной деятельности. Доход от основной деятельности может быть получен от реализации товарно-материальных запасов,  оказания услуг,  а также в виде вознаграждения, процентов, дивидендов, гонораров и ренты, в зависимости от основной деятельности.


Валовый доход представляет собой  финансовый результат от реализации продукции (работ, услуг) и определяется как разность между доходом от реализации продукции (работ, услуг) и себестоимостью реализованной продукции (работ, услуг) в результате основной деятельности. 


Заключительным показателем доходов является чистый доход, который определяется суммой доходов от обычной деятельности и ЧС. Аудитор должен сопоставить данные счета 571 «Итоговый доход (убыток)» Главной книги с журналом-ордером № 14 по кредиту этого счета, проверить правильность образования и использования чистого дохода предприятия.


Проверяя величину чистого дохода, аудитор должен иметь в виду, что методика ее определения в бухгалтерском учете отличается от налогового учета, поскольку доход от обычной деятельности до налогообложения в бухгалтерском учете не совпадает с налогооблагаемым доходом, определяемым налоговым учетом. Величина чистого дохода, по налоговому законодательству, исчисляется путем вычитания из налогооблагаемого дохода размера подоходного налога, выплачиваемого по этому доходу
.   

Аудиторские процедуры:

1) проверка того, что:

в организации ведется раздельный учет прибыли (убытка), полученной (полученного) в результате осуществления различных видов деятельности;

аналитический учет позволяет получить следующие группировки данных, необходимых для составления финансовой отчетности в соответствии с установленными требованиями:

прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг);

проценты к получению;


доходы от участия в других организациях;
прочие операционные доходы;

2) проверяя величину чистого дохода аудитор должен сопоставить дебетовые и кредитовые обороты по счету 571 «Итоговый доход (убыток)», который переносится на счет 561 «Нераспределенный доход (непокрытый убыток) отчетного года»;

3) проверка включения в состав прибыли отчетного периода прибыли (убытка), выявленной в отчетном периоде, но относящейся к прошлым периодам;

4) проверка правильности отражения сумм доходов будущих периодов и их своевременного списания на финансовый результат отчетного периода;

5) проверка правильности учета курсовых разниц;

6) оценка правильности отражения в учете доходов по ценным бумагам и прочим финансовым вложениям, что затраты по аннулированным производственным заказам, затраты на производство, не давшее продукции, затраты, связанные с содержанием законсервированных производственных мощностей и объектов, обоснованно отнесены на счет 571 и подтверждены соответствующими документами;

7) оценка правильности и обоснованности отражения в учете штрафов, пеней, неустоек и прочих финансовых санкций за нарушение условий по хозяйственным договорам (как в составе доходов, так и в составе расходов);

  8) анализ отчета о финансовых результатах организации за год. Проверка соответствия формирования статей отчета установленным требованиям; проверка того, что суммы, приведенные в отчете, подтверждены данными бухгалтерского учета;

 9) ознакомление с расчетом по налогу на прибыль. Проверка правильности исчисления налогооблагаемой базы. Проверка выполнения соответствующих корректировок валовой прибыли для целей налогообложения:

 - пересчет прибыли от реализации продукции (работ, услуг), если для целей налогообложения выручка определяется по моменту оплаты;

 - пересчет прибыли от реализации продукции (работ, услуг) по ценам ниже ее фактической себестоимости в случае отсутствия необходимых обоснований;

 - увеличение валовой прибыли на сумму убытка от реализации и прочего выбытия основных средств;

  -   увеличение валовой прибыли на сумму убытка от прочей реализации;

  -  увеличение валовой прибыли на сумму сверхнормативных расходов, учтенных в себестоимости реализованной продукции увеличение валовой прибыли на величину стоимости безвозмездно полученного имущества и др.

2.4. Аудиторское заключение


В ходе аудита все действия аудиторов направлены на достижение главной цели аудиторской проверки – формирование объективного мнения о достоверности бухгалтерской отчетности экономического субъекта. Это мнение и составляет содержание аудиторского заключения.


 Аудиторское заключение – это документ с юридическим статусом для всех юридических и физических лиц, органов государственной власти и управления, органов местного самоуправления и судебных органов. Заключение аудиторской организации (аудитора) по результатам проверки, проведенной по решению органов дознания, приравнивается к заключению экспертизы, назначенной в соответствии законодательством РК.



Аудиторское заключение по результатам обязательного аудита составляется в соответствии с требованиями Закона «Об аудиторской деятельности»      Для составления аудиторских отчетов, применяемых в Казахстане, предназначены МСА 700 «Аудиторский отчет по финансовой отчетности, МСА 710 «Сравнительные показатели,МСА800 «Аудиторский отчет по соглашениям на аудит специального назначения».



Аудиторская организация обязана предоставить аудиторское заключение только экономическому субъекту в согласованном количестве экземпляров и в обусловленные сторонами сроки.


Аудиторское заключение содержит три части: вводною, аналитическую и итоговую. 



Вводная часть включает все необходимые сведения об аудиторской фирме или аудиторе, работающем самостоятельно.



Аналитическая часть представляет собой отчет аудиторской фирмы экономическому субъекту об общих результатах проверки состояния внутреннего контроля, бухгалтерского учета и отчетности экономического субъекта, а также соблюдения экономическим субъектом законодательства при совершении финансово-хозяйственных операций.



Итоговая часть представляет собой мнение аудиторской организации (аудитора) о достоверности бухгалтерской отчетности экономического субъекта.



К аудиторскому заключению должна быть приложена установленная законодательством бухгалтерская отчетность экономического субъекта, в отношении которой проводился аудит.



Каждая страница аудиторского заключения подписывается аудитором, проводившим проверку, и заверяется его личной печатью. При проведении проверки аудиторской фирмой аудиторское заключение, кроме того, подписывается в целом руководителем аудиторской фирмы и заверяется печатью аудиторской фирмы.



В ходе аудиторской проверки могут быть выявлены существенные нарушения в установленном порядке ведения бухгалтерского учета. Они находят отражение в аудиторском заключении.


 
Типичные ошибки выявленные при аудите реализации продукции и расчетов с покупателями и заказчиками

Типичными ошибками, выявляемыми при аудите реализации готовой продукции и расчетов с покупателями и заказчиками  являются :

1. Оценка готовой продукции не соответствует методу оценки, установленному учетной политикой организации.

2. Оценка отгруженной продукции не соответствует методу оценки, установленному учетной политикой организации.


Товары отгруженные учитываются на счете 221 «Готовая продукция» по фактической производственной или нормативной (плановой) себестоимости.


Записи по дебету счета 801 «Себестоимость реализованной готовой продукции (работ, услуг)» в корреспонденции со счетом 221 «Готовая продукция» могут производиться только в соответствии с оформленными документами (накладными, приемосдаточными актами и др.) по отгрузке готовых изделий (товаров) или передаче их для реализации.


В целях соблюдения единой методологии бухгалтерского учета на предприятии должен использоваться единый метод определения следующей цепочки: «фактическая себестоимость незавершенного производства – фактическая себестоимость готовой продукции – фактическая себестоимость отгруженной и реализованной продукции».


Соответствие методов оценки всех составных частей цепочки должно быть проанализировано аудитором на этапе экспертизы учетной политики.

3. Отсутствие инвентаризации готовой продукции.


При инвентаризации готовая продукция заносится в описи по каждому отдельному наименованию с указанием вида, группы, количества и других необходимых данных (артикула, сорта и др.)


Инвентаризация готовой продукции должна, как правило, проводиться в порядке расположения ценностей в данном помещении. При хранении готовой продукции в разных изолированных помещениях у одного материально-ответственного лица инвентаризация проводится последовательно по местам хранения. После проверки ценностей вход в помещение не допускается (например, пломбируется) и комиссия переходит для работы в следующее помещение.


Комиссия в присутствии заведующего складом  и других материально-ответственных лиц проверяет фактическое наличие готовой продукции путем обязательного ее пересчета, перевешивания, перемеривания. Не допускается вносить в описи данные об остатках готовой продукции со слов материально-ответственных лиц или по данным учета без проверки их фактического наличия.



При длительном проведении инвентаризации с письменного разрешения руководителя и главного бухгалтера организации в процессе инвентаризации готовая продукция может отпускаться материально-ответственными лицами в присутствии членов инвентаризационной комиссии.



Инвентаризация готовой продукции, отгруженной, но не оплаченной в срок покупателями, находящейся на складах других организаций, заключается в проверке обоснованности числящихся сумм на соответствующих счетах бухгалтерского учета. На счетах товарно-материальных ценностей, не находящихся в момент инвентаризации в подотчете материально-ответственных лиц (товары отгруженные), могут оставаться только суммы, подтвержденные надлежащим образом оформленными документами: по отгруженной продукции – копиями предъявленных покупателям документов (платежных поручений, векселей и т. д.), но находящимся на складах на складах сторонних организаций – сохраненными расписками, переоформленными на дату, близкую к дате проведения инвентаризации. Предварительно должна быть проведена сверка этих счетов с другими корреспондирующими счетами.



Описи составляют отдельно на товарно-материальные ценности, находящиеся в пути, отгруженные, не оплаченные в срок покупателями и находящиеся на складах других организаций. В описях на товарно-материальные ценности, находящиеся в пути, по каждой отдельной отправке приводятся следующие данные: наименование, количество и стоимость, дата отгрузки, эти ценности учтены на счетах бухгалтерского учета. В описях на готовую продукцию, отгруженную и не оплаченную в срок покупателями, по каждой отдельной отгрузке приводятся наименование покупателя, наименование товарно-материальных ценностей, сумма, дата отгрузки, дата выписки и номер расчетного документа. Готовая продукция, хранящаяся на складах других организаций, заносится в описи на основании документов, подтверждающих сдачу этих ценностей на ответственное хранение. В описях на товарно-материальные ценности, переданные в переработку другой организации, указываются наименование перерабатывающей организации, наименование ценностей, количество, фактическая стоимость по данным учета, дата передачи ценностей в переработку, номера и даты документов.

4.Неправильное отражение в учете морально устаревшей, испорченной  при хранении готовой продукции

Фактическая себестоимость материально-производственных запасов, в которой они приняты к бухгалтерскому учету, не подлежит изменению.


Материально-производственные запасы (кроме оборудования к установке и малоценных и быстроизнашивающихся предметов), на которые цена в течение года снизилась либо которые морально устарели или частично потеряли свое первоначальное качество, отражаются в бухгалтерском балансе на конец отчетного года по цене возможной реализации, если она ниже первоначальной стоимости заготовления (приобретения), с отнесением разницы в ценах на финансовые результаты организации.

5. Неверное отражение в бухгалтерском учете различных товарно-материальных ценностей как готовой продукции.


Некоторые предприятия неправильно используют сам бухгалтерский счет 221 «Готовая продукция». Неверно, в частности, использование этого счета предприятиями, оказывающими услуги, выполняющими работы; отражение как готовой продукции товаров, приобретенных для продажи (их следует отражать на счете 222 «Товары»); отражение в учете готовой продукции собственного производства, реализуемой в розницу, как товара.

2.5. Общая оценка финансового состояния предприятия

2.5.1. Анализ валюты бухгалтерского баланса

Как и для любого предприятия своевременное и правильное документальное  оформление бухгалтерского учета поступления, реализации товаров, а также четкая организация расчетов с покупателями на ТОО “Фирма НОКС” дает возможности успешно решать задачи по ритмичной работе, организации сбыта и складского хозяйства. Данные учета также служат составной частью для экономического анализа состояния предприятия и основой для  отчетности центральное место в которой  занимает баланс. 

Бухгалтерский баланс служит индикатором для оценки финансового состояния предприятия. Итого баланса носит название валюты баланса и дает ориентировочную сумму средств, находящихся в распоряжении предприятия.

Для общей оценки финансового состояния предприятия составляют уплотненный баланс, в котором объединяют в группы однородные статьи. При этом сокращается число статей баланса, что повышает его наглядность и позволяет сравнивать  с балансами других предприятий.

Уплотненный баланс можно выполнять различными способами. Допустимо объединение статей различных разделов.  

В таблице 11 представлен уплотненный баланс ТОО “Фирма НОКС”

Уплотненный баланс

Таблица 2.5.1.11

	Наименование статей
	на 

нач. г.
	на конец года.
	Наименование статей
	на нач. года.
	на конец года.

	1. Внеоборотные активы
	
	
	4. Собственный капитал
	
	

	1.1. Основные средства
	3586474
	4160187
	4.1. Уставный капитал
	300000
	300000

	1.2. Нематериальные активы
	16312
	13555
	4.4. Нерасп-ная прибыль отч. года
	861699
	2042937

	Итого по разделу 1
	3602786
	4173742
	Итого по разделу 4
	1161699
	2342937

	2. Оборотные активы
	
	 
	5. Долгосрочные обязательства
	0
	0

	2.1. Товары
	3335085
	10882100
	6. Текущие обязательства
	
	

	2.2. Дебит. задол-ть 
	1119611
	1967037
	6.1. Заемные средства
	0
	0

	2.3. Краткосрочные финансовые вложения
	0
	0
	6.2. Кредиторская задолженность
	8081381
	16341276

	2.4. Денежные средства
	1479214
	1634459
	6.3. Прочие пассивы
	293616
	318

	Итого по разделу 2
	5933910
	14510789
	Итого по разделу 6
	8374997
	16341594

	Баланс
	9536696
	18684531
	Баланс
	9536696
	18684531


Предварительную оценку финансового состояния предприятия можно сделать на основе выявление «больных» статей баланса. Об определенных недостатках в работе предприятия свидетельствует наличие дебиторской и просроченной кредиторской задолженности, стоит отметить, что дебиторская задолженность увеличилась на 847426 тг., а кредиторская задолженность увеличилась на 8259895 тг.; на конец 2005 года кредиторская задолженность превышает дебиторскую задолженность на 7412469 тг., 

Валюта баланса в абсолютном выражении увеличилась на 9147835 тг. Рассчитаем коэффициент прироста валюты баланса и коэффициент прироста выручки от реализации.

Коэффициент прироста валюты баланса Кб определяется следующим образом:

Кб = (Бср1-Бср0)*100/Бср0   
(1.1),

где Бср1, Бср0 - средняя величина итога баланса за отчетный и предыдущий периоды.

Кб = (18684531-9536696)*100/9536696 = 96
Коэффициент прироста выручки от реализации Кv рассчитываем по формуле:

Кv = (V1-V0)*100/V0   
(1.2),

где V1, V0 - выручка от реализации продукции за отчетный и предыдущие периоды.

Кv = (176454682 -152596703)*100/152596703= 15,6
Т. е. за 2005 год прирост валюты баланса составил 96% , а выручка от реализации продукции увеличилась на 15,6 %.

Помимо изучения изменений суммы баланса необходимо проанализировать характер изменения отдельных его статей. Такой анализ проводится с помощью горизонтального (временного) и вертикального (структурного) анализа.

2.5.2. Горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерского баланса

Горизонтальный анализ заключается в построении одного или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные балансовые показатели дополняются относительными темпами роста (снижения).

Ценность результатов горизонтального анализа существенно снижается в условиях инфляции, но эти данные можно использовать при межхозяйственных сравнениях.

Цель горизонтального анализа состоит в том, чтобы выявить абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за определенный период, дать оценку этим изменениям.

Горизонтальный анализ баланса приведен в таблице 12.

На предприятии валюта баланса увеличилась на 96 %  и составила на конец отчетного периода 18684531 тг., внеоборотные активы изменились на 15,8 %, оборотные активы увеличились на 144,5 %, заметно увеличились товары на 226,3 % и составили на конец отчетного периода 1088210 тг., отрицательной оценки заслуживает увеличение дебиторской задолженности на 75,7 %. Положительной оценки заслуживает увеличение собственного капитала на 101,7%, за счет увеличения доли прибыли на 137,1 %. Отрицательным моментом является большое повышение кредиторской задолженности на 102 %

Горизонтальный анализ баланса

Таблица 2.5.2. 12.

	Наименование статей
	на нач. года
	на конец года

	
	тыс.тг
	%
	тыс.тг
	%

	1. Внеоборотные активы
	
	
	
	

	1.1. Основные средства
	3586474
	100
	4160187
	116

	1.2. Нематериальные активы
	16312
	100
	13555
	83,1

	1.3. Прочие внеоборотные средства
	-
	-
	-
	-

	Итого по разделу 1
	3602786
	100
	4173742
	115,8

	2. Текущие активы
	
	
	
	

	2.1. Товары
	3335085
	100
	10882100
	326,3

	2.2. Дебит. задолж-ть 
	1119611
	100
	1967037
	175,7

	2.3. Денежные ср-ва
	1479214
	100
	1634459
	110,5

	2.4 Прочие текущие  активы
	-
	-
	-
	-

	Итого по разделу 2
	5933910
	100
	14510789
	244,5

	Баланс
	9536696
	100
	18684531
	196

	4. Cсобственный капитал
	
	
	
	

	4.1. Уставный капитал
	300000
	100
	300000
	100

	4.4. Нераспределенная прибыль отч. года
	861699
	100
	2042937
	237,1

	Итого по разделу 4
	1161699
	100
	2342937
	201,7

	5. Долгосрочные обязательства
	-
	-
	-
	-

	6. Текущие обязательства
	
	
	
	

	6.1. Заемные средства
	-
	-
	-
	-

	6.2. Кредиторская задолженность
	8081381
	100
	16341276
	202,2

	6.3. Прочие обязательства
	293616
	100
	318
	0,1

	Итого по разделу 6
	8374997
	100
	16341594
	195,1

	Баланс
	9536696
	100
	18684531
	196


Большое значение для оценки финансового состояния  имеет и вертикальный (структурный) анализ актива и пассива баланса, который дает представление финансового отчета в виде относительных показателей. 

Цель вертикального анализа заключается в расчете удельного веса отдельных статей в итоге баланса и оценке его изменений. С помощью вертикального анализа можно проводить межхозяйственные сравнения предприятий, а относительные показатели сглаживают негативное влияние инфляционных процессов.

Вертикальный (структурный) анализ баланса представлен в таблице 13.

Вертикальный (структурный) анализ баланса

Таблица 13 

	Наименование статей
	на начало года
	на конец года

	
	тыс. тг.
	%
	тыс. тг.
	%

	1. Внеоборотные активы
	
	
	
	

	1.1. Основные средства
	3586474
	37,6
	4160187
	22,3

	1.2. Нематериальные активы
	16312
	0,2
	13555
	0,1

	1.3. Прочие внеоборотные средства
	-
	-
	-
	-

	Итого по разделу 1
	3602786
	37,8
	4173742
	22,4

	2. Оборотные активы
	
	
	
	

	2.1. Товары
	3335085
	35
	10882100
	58,2

	2.2. Дебит. задолж-ть 
	1119611
	11,7
	1967037
	10,5

	2.3. Денежные ср-ва
	1479214
	15,5
	1634459
	8,7

	2.4.  Прочие оборотные активы
	
	
	27193
	0,1

	Итого по разделу 2
	593310
	62,2
	14510789
	77,6

	Баланс
	9536696
	100
	18684531
	100

	4. Собственный капитал
	
	
	
	

	4.1. Уставный капитал
	300000
	3,1
	300000
	1,6

	4.2. Нераспределенная прибыль отч. года
	861699
	9.1
	2042937
	10,9

	Итого по разделу 4
	1161699
	12.2
	2342937
	12,5

	5. Долгосрочные обязательства
	-
	-
	-
	-

	6. Краткосрочные обязательства
	
	
	
	

	6.1. Заемные средства
	-
	-
	-
	-

	6.2. Кредиторская задолженность
	8081381
	84.7
	16341276
	87,5

	6.3. Прочие обязательства
	293616
	3.1
	318
	0,002

	Итого по разделу 6
	8374997
	87.8
	16341594
	87,5

	Баланс
	9536696
	100
	18684531
	100


В таблице 13. мы наблюдаем увеличение товаров с 35 до 58,2%, положительным результатом деятельности является уменьшение доли дебиторской задолженности с 11,7 до 10,5%. Отрицательным результатом деятельности является увеличение доли кредиторской задолженности с 84,7% до 87,5%.

2.6. Анализ имущественного положения предприятия

Все, что имеет стоимость, принадлежит предприятию и отражается в активе баланса называется его активами. Актив баланса содержит сведения о размещении капитала, имеющегося в распоряжении предприятия, т.е. о вложении его в конкретное имущество и материальные ценности, о расходах предприятия на производство и реализацию продукции и об остатках свободной денежной наличности. Каждому виду размещенного капитала соответствует отдельная статья баланса (рис.1).


Рис. 1. Схема структуры актива баланса

Главным признаком группировки статей актива баланса считается степень их ликвидности (быстрота превращения в денежную наличность). По этому признаку все активы баланса подразделяются на долгосрочные или основной капитал (I раздел), и текущие (оборотные) активы (II раздел).

У предприятия ТОО “Фирма НОКС”  долгосрочные активы отсутствуют по этому внимания им уделять не будем.

Рассмотрим и проанализируем оборотные средства предприятия (таб. 14).

Анализ структуры текущих активов ТОО «Фирмы НОКС»

Таблица 2.6. 14

	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год

(+,-)

	
	Сумма

тг
	Уд. вес %
	Сумма
	Уд. вес %
	Сумма тг
	Уд. вес%

	Текущие активы, из них
	5933910
	100
	14510789
	100
	8576879
	144,5

	Товары
	3335085
	56,2
	10882100
	75
	  7547015
	 226,3 

	Расходы буд. периодов
	     -
	    -
	  27193
	0,19
	   27193
	   -

	Дебиторская задолженность
	1119611
	18,86
	1967037
	13,55
	847426
	75,7

	Денежные средства
	1479214
	24,94
	1634459
	11,26
	155245
	10,5


       Из таблицы 14 видно, что текущие активы баланса, увеличились на  8576879  тенге, или на 114,5 это  положительно  характеризует  работу ТОО «Фирмы НОКС». Наибольший удельный  вес  в  текущих  активах  занимает  товары, а  их   удельный  вес к стоимости   текущих  активов  составил  на  начало  года  56,2%   и   на  конец  года  75 % .

2.7. Анализ финансовой устойчивости предприятия

Финансовая устойчивость предприятия характеризуется системой абсолютных и относительных показателей. Она определяется соотношением стоимости материальных оборотных средств (запасов и затрат) и величин собственных и заемных источников средств для их формирования. Обеспечение запасов и затрат источниками средств для их формирования является сущностью финансовой устойчивости предприятия.

Наиболее обобщающим абсолютным показателем финансовой устойчивости является соответствие либо несоответствие (излишек или недостаток) источников средств для формирования запасов и затрат, то есть разницы между величиной источников средств и величиной запасов и затрат. При этом имеется в виду обеспеченность источниками собственных и заемных средств, за исключением кредиторской задолженности и прочих пассивов.

Анализ финансовой устойчивости

Таблица 2.7. 15

	№№

п/п
	Показатели
	На н.г., тыс.тг.
	На к.г., тыс.тг.
	Изменение за год

	1
	Источники собственных средств
	1161699
	2342937
	1181038

	2
	Внеоборотные активы 
	3602786
	4173742
	570956

	3
	Наличие собственных оборотных средств (1-2)
	-2441087
	-1830805
	610082

	4
	Долгосрочные кредиты и заемные средства
	0
	0
	0

	5
	Наличие собственных и долгосрочных заемных источников средств для формирования запасов и затрат (3+4)
	-2441087
	-1830805
	610082

	6
	Краткосрочные кредиты и заемные средства
	0
	0
	0

	7
	Общая величина основных источников средств для формирования запасов и затрат (5+6)
	-2441087
	-1830805
	610082

	8
	Общая величина товаров 
	3335085
	10882100
	7547015

	9
	Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств (3-8)
	-5776172
	-12712905
	-6936933

	10
	Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных и долгосрочных заемных средств для формирования запасов и затрат (5-8)
	-5776172
	-12712905
	-6936933

	11
	Излишек (+), недостаток (-) общей величины основных источников средств для формирования запасов и затрат (7-8)
	-5776172
	-12712905
	-6936933


Анализ коэффициентов финансовой устойчивости

Финансовые коэффициенты представляют собой относительные коэффициенты финансового состояния предприятия. Они рассчитываются в виде отношения абсолютного показателя финансового состояния или их линейных комбинаций. 

Финансовые коэффициенты разделяются на:

1. Коэффициенты распределения - применяются в тех случаях, когда требуется определить, какую часть тот или иной абсолютный показатель финансового состояния составляет от итога включающей его группы абсолютных показателей.

2. Коэффициенты координации - для выражения отношения разных по существу абсолютных показателей финансового состояния или их линейных комбинации, имеющих различный экономический смысл.

Анализ финансовых коэффициентов заключается в сравнении их значений с базисными величинами, в изучении их динамики за отчетный период и за ряд лет. В нашем случае мы можем располагать только базисными величинами.

2.8. Анализ эффективности деятельности предприятия

Расчет и анализ коэффициентов деловой активности ТОО «Фирма НОКС»

Деловая активность предприятия в финансовом аспекте  проявляется прежде всего в скорости оборота средств.

Коэффициент общей оборачиваемости капитала.

К1 = (Выручка от реализации) / (валюта баланса)

Отражает скорость оборота (в количестве оборотов за период) всего капитала.

К104 = 152596703 / 9536696 = 16

К105 = 176454682 / 18684531 = 9,4

За 2005 год мы наблюдаем снижение кругооборота средств предприятия. Количество оборотов за 2005 год снизилось с 16 до 9,4 оборота в год.

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств.

К2 = (Выручка от реализации) / (Оборотные активы)

Коэффициент показывает скорость оборота всех оборотных средств предприятия.

К204 = 152596703/ 5933910= 25,7

К205 = 176454682/ 14510789 = 12,2

За 2005 год мы наблюдаем снижение кругооборота оборотных средств предприятия. Количество оборотов за 2005год снизилось с 25,7  до 12,2 оборотов в год.

Коэффициент оборачиваемости денежных средств.

К4 = (Выручка от реализации) / (Денежные средства)

Коэффициент показывает скорость оборачиваемости денежный средств.

К404 = 152596703/ 1479214 = 103,2
К405 = 176454682/1634459 = 108

За 2005 год наблюдается увеличение скорости оборота денежных средств предприятия. Количество оборотов за 2005 год увеличилось с 103,2 до 108 оборота в год.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности.

К5 = (Выручка от реализации) / (дебиторская задолженность)

Коэффициент показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного организацией.

К504 = 152596703/ 1119611= 136,3

К505 = 176454682 /1967037 = 90

За 2005 год мы наблюдаем уменьшение коммерческого кредита, предоставленного организацией.

За 2005год мы наблюдаем снижение кругооборота дебиторской задолженности предприятия. Количество оборотов за 2005 год снизилось с 136,3  до 90 оборотов в год.

Срок оборачиваемости дебиторской задолженности.

К6 = (360 дней) / (К5)

Коэффициент показывает средний срок погашения дебиторской задолженности.

К604 = 360 / 136,3 = 2,6
К605 = 360 / 90= 4

За  год мы наблюдаем увеличение среднего срока погашения дебиторской задолженности предприятия. 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности.

К7 = (Выручка от реализации) / (Кредиторская задолженность)

Коэффициент показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставленного организации.

К704 = 152596703/ 8081381 = 18,9
К705 = 176454682 / 16341276 = 10,8
За 2005 год мы наблюдаем снижение скорости оплаты задолженности.

Срок оборачиваемости кредиторской задолженности.

К8 = (360 дней) / (К7)

Коэффициент показывает средний срок погашения кредиторской задолженности.

К804 = 360 / 18,9 = 19

К805= 360 /10,8 = 33,3

За 2005 год мы наблюдаем увеличение среднего срока погашения кредиторской задолженности предприятия. 

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала.

К9 = (Выручка от реализации) / (Собственный капитал)

Коэффициент показывает скорость оборота собственного капитала. 

К904 = 152596703/1161699 = 131,3

К905 = 176454682 / 2342937 = 75,3

За 2005 год мы наблюдаем снижение скорости оборота собственного капитала.

Фондоотдачи.

К9 = (Выручка от реализации) / (Прибыль)

Фондоотдача показывает эффективность использования основных средств предприятия.

К904 = 152596703 / 861899= 177

К905 = 176454682 / 2042937= 86,4

Наблюдается снижение в 2005 году эффективности использования основных средств.
2.9.  Расчет и анализ показателей рентабельности

Рентабельность - эффективность, прибыльность, доходность предприятия или предпринимательской деятельности. Количественно рентабельность исчисляется как частное от деления прибыли на затраты, на расход ресурсов.

Рентабельность продаж

R1 = Пр / В * 100%

Показывает, сколько прибыли приходится на единицу реализованной продукции.

R104 = 16017720 / 152596703* 100% = 10,5%

R105 = 25151822 / 176454682* 100% = 14,2%

В 2005 году рентабельность продаж увеличилась с 10,5 % до 14,2%

Общая рентабельность

R2 = Пбал / В * 100%

R204 = 861699 / 152596703* 100% = 0,56%

R205 = 2042937/ 176454682 * 100% = 1,16%

В 2005 году общая рентабельность возросла с 0,56% до 1,16 %

Рентабельность собственного капитала

R3 = Пбал / (Собственный капитал) * 100%

Показывает эффективность собственного капитала. 

R304 = 861699/ 1161699 * 100% = 74,2%

R305 = 2042937/ 2342937 * 100% = 87,2%

За 2005 год произошло увеличение эффективности собственного капитала.

Экономическая рентабельность

R4 = Пбал / * (валюта баланса ) *100%

Показывает эффективность использования всего имущества организации.

R404= 861699/ 9536696 * 100% = 9%

R405 = 2042937/ 18684531 * 100% = 11%

В 2005 году экономическая рентабельность возросла на 2 % Рентабельность основной деятельности

R6 = Пр / (Затраты на производство и реализацию продукции) * 100%

Показывает, сколько прибыли от реализации приходится на 1 тенге затрат.

R604 = 16017720 / (15389470) * 100% = 104%

R605 = 25151822 / (23332008) * 100% = 108 %

В 2005 году рентабельность основной деятельности составила 108 %,а в 2004 году 104%. 
Период окупаемости собственного капитала

R8 = (Собственный капитал) / Пбал

Показывает число лет, в течение которых полностью окупятся вложенные в данную организацию средства.

R804 = 1161699 / 861699 =1,3
R805 = 2342937 / 2042937= 1,2
Согласно данным отчетности за 2005 год предприятие окупится за 1,2 дня.

 Анализ доходности и рентабельности

Доход предприятия – основной показатель его деятельности. На величину дохода  влияют следующие факторы:

· объем произведенной продукции;

· объем реализации;

· структура продукции;

· цены на продукцию, сырье  и материалы;

· себестоимость продукции.

Для расчета кредитоспособности и рентабельности применяют формулы:

· Коэффициент Альтмана - один из важнейших показателей финансовой устойчивости. 


S = 3.3*К1 + 1*К2 + 0.6*К3 + 1.4К4 + 1.5*К5, где

К1 = доход до налогообложения / валюту баланса

К2 = доход от реализации / валюта баланса

Если К1 и К2 меньше 1.8, то высока вероятность банкротства

К3 = собственный капитал / заемный капитал

Если К3 составляет от 2.9 до 3, то вероятность банкротства низка 

К4 = чистый доход / валюту баланса 

К5 = оборотный капитал / валюта баланса

S04 = 3.3 * 1675255 / 9536696 + 1 * 152596703 /9536696 + 0.6 * 1161699/ 8374997 + 1.4 * 1109657 / 9536696 + 1.5 * 5933910 / 9536696 = 7.8

S05 = 3.3 * 2087262 / 18684531 + 1 * 176454682 / 18684531  + 0.6 * 2342937/ 16341594 + 1.4 * 1181238 / 18684531  + 1.5 * 14510789 / 18684531 = 10

Формула Дюпона:

Коэфф. рентабельности собственного капитала = чистый доход / собственный капитал 

КРск04 = 1109657 / 1161699 = 0,9

КРск05 = 1181238 / 2342937 = 0,5

· Коэффициент рентабельности = прибыль / себестоимость

Коэффец. рентабельности (нач. года) = 861699 / 136578983 = 0,06

Коэффец. рентабельности (кон. года) = 2042937 / 151302860 = 0,01

Заключение

Изучив методы ведения бухгалтерского учета, рассмотрев методологию учета товаров и их реализации, можем сделать выводы о позитивном  влиянии,  при правильном применении полученных навыков, на организацию складского хозяйства. Учет не только способен обеспечивать сохранность товарно-материальных ценностей, но и дает предпосылки для анализа запасов с целью более плодотворного управления ими. На основании данных бухгалтерского учета, а учет товаров одна из составляющих его, делается анализ финансового состояния предприятия, который отображает как недостатки хозяйственной деятельности, так и ее положительные моменты.

       В результате изучения данной темы можно сделать следующие выводы:

· нужна эффективная организация учета реализации  продукции;

· правильное исчисление себестоимости продукции является важным фактором выявления резервов снижения себестоимости;

· при аудите реализации готовой продукции необходимо в первую очередь обратить внимание на правильность оформления первичных документов, их соответствию договору.

В дипломной работе рассматриваются денежные расчеты, а следовательно и расчеты с покупателями и заказчиками. Правильное и своевременное их проведение служит необходимым условием процесса реализации.

 В связи с переходом  в 2006 году на МСФО я рекомендую:

1. Раскрыть учетную политику, принятую для оценки запасов и затрат на приобретение:

     а) Запасы оцениваются по наименьшей из себестоимости и возможной чистой стоимости реализации.

     б) Себестоимость запасов включает все затраты на приобретение, переработку, прочие затраты, произведенные в целях доведение запасов до

их текущего состояния и места их текущего расположения.

   Исключаются из себестоимости:

     - сверхнормативные потери сырья, заработной платы или прочих производственных затрат;

      - затраты на хранение, за исключением необходимости хранения в производственном процессе для перехода к следующему этапу;

       - сбытовые расходы (затраты на продажу).

            в) Затраты на приобретение, за вычетом любых торговых скидок, возврат налоговых платежей (например НДС) и прочих аналогичных статей.

            г) Затраты, связанные с транспортировкой (доставкой).

            д) Другие затраты, непосредственно связанные с приобретением запасов.

     2. На данном предприятии запасы  классифицируются как :

а) товары, закупленные и хранящиеся для перепродажи.

      3.  Для расчета себестоимости запасов использовать метод ФИФО- первое поступление – первый отпуск.

       Мои предложения:

- в условиях перехода на МСФО необходимо внести изменения в бухгалтерском учете запасов: углубить и расширить автоматизированную форму учета;

 - ежегодно проводить аудиторскую проверку финансово- хозяйственной деятельности, с целью получения полной и достоверной информации.

 - добавить изменения в учетную политику учета запасов ТОО «Фирмы НОКС», в соответствии с МСФО. 

- создать резерв на обесценение активов.

Устойчивое финансовое состояние является не игрой случая,  а итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

       -   эффективность расчетных операций зависит от состояния бухгалтерского учета на предприятии. Таким образом, бухгалтерия предприятия должны придерживаться определенных принципов учета и существующей законодательной базы и нормативных документов.


     -   при проверке состояния расчетов с покупателями и заказчиками нужно обратить внимание на инвентаризацию расчетов, т.е. на выявление по соответствующим документам остатков и тщательной проверке обоснованности сумм, числящихся на счетах.

       - после проведения аудита в обязательном порядке должно быть составлено аудиторское заключение, в котором отражается результат проверки состояния бухгалтерского учета и отчетности экономического субъекта, а также ошибки выявленные в ходе аудита.

   В результате анализа работы ТОО «Фирмы НОКС» можно сделать следующие предложения для повышения эффективности работы:

 1.   сменить метод учета ТМЗ. На предприятии используют метод средневзвешенной стоимости, который не оправдывает себя в том случае, если стоимость ТМЗ не одинакова. 

2. необходимо повысить уровень реализации, усовершенствовать организацию труда, улучшить материально-техническое снабжение, чтобы снизить себестоимость продукции;

3. нужно провести аудиторскую проверку, так как она ни разу не проводилась, что является отрицательным аспектом в деятельности хозяйствующего субъекта.

-  следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности. Значительное превышение дебиторской задолженности создало угрозу финансовой устойчивости организации. Такое положение делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования, но  ТОО “Фирма НОКС” дополнительных источников не привлекло;

-   контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям;

- по возможности ориентироваться на увеличение количества заказчиков с целью уменьшения риска неуплаты монопольным заказчикам.
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