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Введение

       На современном  этапе рыночных отношений одной из важнейших задач законодательства РК является создание современной нормативно-правовой базы. Рынок выдвигает на первый план новые, неизвестные ранее договорные отношения, не урегулированные нормами права. Жизнь настоятельно требует правового регулирования  договорных отношений. Новый этап развития общества и всей системы   социально-политических  и экономических отношений потребовал появления новых методов правового регулирования хозяйственных связей, сосредоточения нормотворческой деятельности на цивилистической доктрине и, главным образом, на договорном праве. Процесс нормотворческой деятельности договорного права был достаточно длителен.1 июля 1999 г. был введен в действие Гражданский Кодекс Республики Казахстан. Основное его значение- это нормативное регулирование отдельных видов договоров.

       Анализ норм гражданского законодательства, взгляды представителей  различных теоретических школ, мнения видных ученых – цивилистов, свидетельствует об актуальности вопроса правового регулирования договора поставки. 

Цели и задачи дипломной работы заключаются в том, чтобы:

- дать определение договору поставки как правовому отношению;

- определить значение договора поставки в рыночной экономике;

- определить права и обязанности сторон при заключении договора 

   поставки;  

- путем анализа соотношения норм выявить признаки, позволяющие  

  установить различия и сходство договора поставки с общими положе-

ниями договора купли-продажи;

рассмотреть правовое регулирование договора поставки.

Теоретическая основа дипломной работы.

Вопросы договора поставки освещаются в работах таких ученых, как Анохин. В., Басин Ю. Г., Брагинский М. И., Витрянский В. В., Вахнин И., Губин Е. П., Гришаева С. П., Ершова И. В., Лахно П. Г., Сулейменов М. К., Суханов Е. А., Сергеев А. П., Соловьева В. М.

Предметом исследования является правовой институт договора поставки предусмотренным гражданским законодательством.

Научная новизна дипломного исследования заключается в том, что договр поставки в постсоветский период почти не рассматривался в отечественной юридической литературе.

Методы исследования договора поставки:

· научный,

· исторический,

· сравнительное правоведение.   

Тенденции развития договорного права, его принципы и нормы подвергаются  существенной трансформации. Эта эволюция определяется динамизмом и интенсивным развитием, как самих норм, так и договорных отношений.

      Наряду с традиционными договорами появились и многие другие его виды, которые связаны с ликвидацией системы планово-приказного управления экономикой со стороны государства. Поэтому такой договор, как поставка, который ранее заключался и исполнялся на основе индивидуальных государственных плановых заданий и определялся законом в качестве самостоятельного виды договорного обязательства, по новому Гражданскому Кодексу РК утратил свою самостоятельность и рассматривается как разновидность классического договора купли –продажи.

      В соответствии с принципом свободы заключения договора, закрепленного в ГК РК, перед многими коммерческими организациями возникает вопрос о том, как правильно заключить договор и четко определить в нем права и обязанности сторон. Нормальное функционирование экономики в условиях рыночных отношений требует максимальной стабильности договорных отношений, без чего невозможна успешная предпринимательская деятельность.

      Договор поставки в современных условиях играет качественную роль. Заключение этого договора очень удобно как для юридических лиц, так и для индивидуальных предпринимателей.

      Договор поставки как правовой документ, регулирует взаимоотношения поставщика и покупателя по поставке товаров и является единственным юридическим фактором, на основании которого возникает обязательство по поставке. Договор поставки – это один из наиболее распространенных видов обязательств, используемых в предпринимательстве. Он охватывает практически весь товарооборот в хозяйственной деятельности предпринимателей, опосредствует возмездное перемещение материальных благ. Договор поставки задействует значительные сферы хозяйственных связей,  как в национальной экономике, так и в международных отношениях. Значение договора поставки состоит в том, что он как договор купли-продажи опосредствует процессы товарного обмена в обществе, в частности материально- техническое обеспечение субъектов хозяйствования.

      Гражданский кодекс устанавливает, что к договору поставки товаров применяются не только специальные нормы, но и общие положения о купле-продаже. Это положение имеет как научно-познавательное, так и практическое значение, поскольку в процессе реализации прав, вытекающих из конкретных обязательств, а также при осуществлении защиты прав в коллегии по хозяйским спорам, требуются их четкое определение и правильная классификация.

      Договору поставки присущи квалифицирующие признаки, выделяющие его в отдельный вид договора купли-продажи. Это найдет отражение в

Главе I дипломной работы.

      Договор поставки, двусторонне обязывающий или взаимный, поскольку каждый из контрагентов наделен как правами, так и обязанностями по отношению друг к другу. В нынешних условиях хозяйствования для сторон чрезвычайно важно определить в подписываемом документе, какой договор они заключают и четко определить в нем права и обязанности сторон. Так как, когда между сторонами по договору возникает спор, в суде бывает трудно определить, какой же именно договор был заключен.

      Содержание договора поставки составляют его условия, которые стороны согласовывают в процессе заключения договора. С учетом того, что целью заключения и исполнения коммерческого договора поставки является получение прибыли, необходимо отметить в качестве отличительной черты этого договора его возмездность.

      Заключение возмездного договора в качестве обязательного условия предполагает оплату работ, товаров и услуг по ценам, которые установлены договором, хотя в некоторых случаях применяются цены, устанавливаемые и регулируемые уполномоченными на то государственными органами

      Принимая во внимание то, что основной сферой применения договора поставки товаров являются предпринимательские отношения, а основными субъектами этого договора, как правило, - коммерческие организации, профессионально занимающиеся производством, закупкой и реализацией товаров, законодатель счел необходимым урегулировать отношения, формирующиеся уже на стадии преддоговорных контактов сторон, разногласий при заключении договора поставки.

      При заключении договора стороны мыслят стереотипами плановой экономики, согласовав условия, потом начинают отгрузку или осуществляют платежи по команде (требованию) другой стороны. Затем происходит оформление договорных отношений путем создания единого документа. Зачастую случается, что договор заключается лицами, не уполномоченными этим заниматься, а также лицами, не владеющими знаниями в заключение договора, не оговаривается количество, качество товаров, срок, оплата и т.д. Все это приводит в дальнейшем к судебному разбирательству. Порой суд просто не может определить, в каких именно правоотношениях состоят стороны и состоят ли они вообще в договорных отношениях. Если же договор составлен в устной форме, то стороны не могут предоставить для суда какие-либо документы, в таком случае – по общему правилу ГК РК, они лишены права ссылаться на свидетельские показания. Суд обычно признает, что стороны не состоят в договорных отношениях и возложить ответственность на какую-либо из сторон практически невозможно. Иногда стороны умышленно уклоняются от исполнения условий договора и принятых на себя обязательств, хотя сам договор был составлен надлежащим образом.

1. В этом случае перед законодательством встает задача наиболее эффективного регулирования юридической ответственности за нарушение дисциплины поставок. Ответственность является важной частью договоров, которая  применяется за нарушение договорных обязательств.

2. Государством постоянно совершенствуется механизм юридической ответственности за нарушение дисциплины поставок, установлены различные санкции за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств. Нарушение сторонами принятых на себя обязательств,  влечет к выплате должником (т.е. неправомерной стороной) неустойки (штрафа или пени).

3. Так же государство предоставляет сторонам право на установление дополнительной ответственности выбора своего правила поведения путем заключения договора.

      Таким образом, правовая регламентация договорного права эпохи рыночных отношений характеризуется значительным расширением его нормативного содержания и глубокой дифференциацией регулирования договорных связей.

Глава I
ПОНЯТИЕ И СОДЕРЖАНИЕ ДОГОВОРА ПОСТАВКИ

§ 1. Понятие договора поставки.

      Перед тем, как приступить к договору поставки, раскрыть его понятие, и понять, что он из себя представляет, и какая его правовая структура. Мы для начала хотим отметить, что же представляет из себя вообще договор и каково его место в гражданском праве.

      Как гласит ст.378 ГК РК договором признается соглашение двух или нескольких лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей.

      Термин «договор» имеет 3 разных значения:

1.Определенный вид правоотношений, связывающих конкретных лиц.

2.Это основания возникновения правоотношений.

3.Это документ, в котором зафиксированы важнейшие параметры           

   соответствующего правоотношения.

      Из этих трех значений, ключевым является второе, то есть основания возникновения правоотношений. И из договора может возникнуть обязательственное, вещное, авторское или иное правоотношение (ст.379 п.1ГК РК).

Так как договор выступает как юридический факт, на основе которого возникает, изменяется или прекращается правоотношение, следовательно, он является одним из оснований возникновения гражданских прав и обязанностей.(
      Гражданско-правовой договор порождает гражданско-правовое обязательство - отношение, в силу которого одно лицо (должник) обязано совершить в пользу другого лица (кредитора) определенное действие (передать имущество, изготовить материалы, выполнить работу и т.п.), либо воздержаться от определенного действия, а кредитор имеет право требовать от должника исполнение его обязанности. Именно такого рода обязательное отношение и представляет собой правовую форму хозяйственных связей между организациями, которые составляют предмет настоящей работы.

      Договор представляет собой важнейшее средство регулирования гражданско-правовых отношений. Договор – это наиболее распространенный вид сделок, другими словами – он является разновидностью сделки. Основная масса встречающ ихся в гражданском праве сделок – договора. И в соответствии со ст.378 п.2 ГК РК договор подчиняется общим для всех сделок правилам. Но не следует понимать, что договор и сделка – это одно понятие, и что всякая сделка является договором. Просто законодательство определило, что договор – это разновидность сделки, как было уже сказано выше. Из ст.147 ГК вытекает, что сделками признаются действия граждан и юридических лиц, направленных на установление, изменение или прекращение  гражданских  прав и  обязанностей. И сравнивая это понятие  с

основным понятием договора, которое дано в ст.378 п.1 ГК, мы видим отличие договора и сделки и других юридических фактов в том, что договор есть соглашение сторон. 

      Поэтому в соответствии со ст.178 п.3 ГК РК для совершения договора необходимо выражение согласованной воли двух сторон (двусторонняя сделка), либо трех или более сторон (многосторонняя сделка).

      Сделки бывают «односторонние и многосторонние», но следует отличать их от понятия «односторонние и взаимные договора». Односторонняя сделка не относится к договорам, так как для ее совершения не требуется соглашения сторон, достаточно волеизъявления одной стороны. Тем самым мы видим, что сделка порождает гражданские права и обязанности у того, кто ее совершает.

      Например: составление завещания, прощение долга. Эти действия признаются сделками, но не договором.

      Проанализировав все выше изложенное, мы видим, что сделка – это понятие шире, чем договор, что не всякая сделка – договор, но не всякий договор – это сделка.

      Договор представляет собой волевой акт, поэтому в ГК закреплен целый ряд правил, обеспечивающих свободу договора. Принуждение к заключению договора не допускается, за исключением случаев, когда обязанность заключить договор предусмотрена настоящим кодексом, Законом или добровольно принятым обязательством.

      Гражданско-правовые договора различаются в зависимости от их юридической направленности. В гражданском праве существуют такие понятия, как Основной договор и Предварительный договор.

      Основной договор порождает права и обязанности сторон, связанные с перемещением товара и материальных благ, передачей имущества, выполнением работ, оказание услуг и т.п.

      Предварительный договор – это соглашение сторон с заключением основного договора в будущем. Большинство договоров – это основные договора, предварительные же договора встречаются реже. Предварительный договор должен создать условия, позволяющие установить предмет, а также другие существенные условия договора.

      Договор имеет большое значение в гражданском праве. В настоящее время практически все гражданские правоотношения возникают на основе договора. Общее понятие договора закреплено в гл.22 общей части Гражданского Кодекса, а разновидности договоров закреплены в особенной части ГК.

      Одним из таких разновидностей и является договор поставки.  

      Договор поставки один из наиболее распространенных видов обязательств, используемых в предпринимательстве(.

      Договор поставки охватывает практически весь товарооборот в хозяйственной деятельности предпринимателей. Заключение этого договора очень удобно как для предприятий (юридических лиц), так и для индивидуальных предпринимателей.

      Наиболее оптимален договор поставки для регулирования взаимоотношений между производителями товаров и поставщиками сырья, материалов, либо комплектующих изделий, между изготовителями товаров и оптовыми организациями, специализирующимися на реализации товаров. Указанные отношения должны отличаться стабильностью и иметь долгосрочный характер. Поэтому в правовом регулировании поставочных отношений преобладающее значение имеют не разовые сделки по передаче партии товаров (хотя разовые поставки уместны в гражданском правоотношении), а долгосрочные договорные связи.(
      В настоящее время законодательное регулирование хозяйственных отношений по договору поставки осуществляется новым ГК РК, и необходимость применения  старых нормативных актов (Положение о поставках товаров народного потребления, положения о поставках продукции производственно-технического назначения), как противоречащих ГК РК- отпала.

      Оптовый оборот товаров, отношения между профессиональными продавцами и покупателями обозначены в Кодексе как поставка товаров. Определение условий таких коммерческих отношений – дело прежде всего их участников. Вместе с тем есть признанные стандарты коммерческого оборота, которые следует предусматривать в законе и применять в случае отсутствия иного соглашения сторон. Кодекс в этой части учитывает правила установленные Венской конвенцией о международных договорах купли-продажи товаров от 11 апреля 1980 г. участником которой является Казахстан, а также сложившиеся в нашей стране нормы о периодах, порядке поставки, восполнении недопоставок товаров, их выборке, расчетах за поставленные товары, последствиях нарушения условий поставки.

       Договором поставки, как определяет ст. 458 ГК РК признается такой договор купли-продажи, по которому продавец(поставщик) осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары (вещи) покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием.

        Итак, товар приобретается по договору поставки для дальнейшего его производительного потребления, то есть такого его использования, в ходе которого товар либо непосредственно сохраняет свою стоимость (в результате перепродажи) либо переносит ее на другие товары (в процессе производства) - это и позволяет охарактеризовать цели использования товаров по договору поставки, как хозяйственные.

      Между тем в результате личного и другого бытового (т.е. непроизводительного) потребления товар как определенная стоимость прекращает свое существование (независимо от того, как и скоро это происходит).

      В отечественной цивилистике в числе признаков этого договора обычно назывались несовпадение момента заключения и исполнения договора поставки товаров определяемого родовыми признаками и, как правило, партиями в течение определенного периода времени, совпадение изготовителя и продавца товара в одном лице, передача будущих вещей.(
     Все эти особенности действительно присущи поставке. Но, строго говоря, для этого договора они не являются необходимыми. Поэтому ограничение от исходно гражданско-правовых договоров должно производиться с использованием формально определенных критериев, зафиксированных в легальной дефиниции договора: субъективного состава и предмета.

      Ведь в договоре – поставке своеобразен субъективный состав в отличие от других гражданско-правовых договоров.

      Сторонами договора-поставки обычно являются лица, ведущие предпринимательскую деятельность. На стороне поставщика, как правило, выступают коммерческие организации и граждане-предприниматели.

      Однако некоммерческие организации также могут осуществлять предпринимательскую деятельность соответствующую их уставным целям и необходимую для их достижения ст. 34 обз.2 п.3 ГК РК (комментарий).иную позицию занимает В.В.Витрянский (.

       Покупателями в договоре поставки в принципе могут быть любые юридические и физические лица (за исключением гражданина, приобретающего товары для бытовых нужд), однако чаще всего – это предприниматели (индивидуальные и коллективные).

       Предметом договора-поставки могут быть любые, не изъятые из оборота вещи. В большинстве случаев они определяются родовыми признаками, однако закон не препятствует и продаже индивидуально определенных вещей. На момент заключения договора-поставки, поставщик, как правило, еще не располагает товарами для поставки.

        Ст.458 ГК ограничивает предмет договора-поставки товарами, которые производятся или закупаются поставщиком. Этому ограничению не стоит предавать большого значения, а соответствующее положение ст.458 следует толковать шире. Ведь право собственности на товары может приобретаться и многими другими способами (в результате переработки, правопреемства при реорганизации юридического лица и др.). Кроме того, поставщиком может выступать лицо, не обладающее правом собственности или другим вещным правом на товары (например, комиссионер в консигнационной торговле). Таким образом, производимые или закупаемые поставщиком товары не исчерпывают предмета договора.

      Продажа таких вещей, как недвижимость (в том числе предприятие), сельскохозяйственная продукция, энергия и энергоносители, оформляются не договором поставки, а другими разновидностями договора купли-продажи.

      Имущественные права и другие объекты Гражданских прав предметом поставки выступать не могут.

      В договоре поставки,  помимо условий, закрепленных законодательством, могут быть и иные условия по согласию сторон, то есть те, которые стороны сочтут нужными. В договоре поставки, как и в других договорах ГК РК имеются императивные и диспозитивные нормы. Императивную норму стороны изменять не вправе. Они могут ее предусмотреть в договоре, могут и не предусмотреть, независимо от этого они обязаны исполнять это условие в том виде, в каком оно закреплено в законодательстве.

      Если же в договоре поставки данная норма является диспозитивной, стороны вправе исключить ее применение, либо установить условие, отличительное от предусмотренного в ней. В случае если стороны не предусмотрят в договоре относительного данного условия, действует норма, закрепленная законодательством.  

      Например: возьмем срок (или сроки) исполнения договора, который определяется его сторонами, государство редко вмешивается в регулирование этого условия. Однако если в договоре срок его действия не определен и не вытекает из существа обязательства, то такой договор признается заключенным на 1 год(  

      Если же условие не определено ни сторонами договора, ни его диспозитивной нормой, то соответствующее условие будет определяться обычаями делового оборота, применимыми к отношениям сторон ст.382 ГК РК.

      Например: цена, которая специально не регулируется законодательством, и установление которой возлагается на стороны по договору. Если стороны цену не установят, проигнорировав данное условие, тогда для определения цены будут использоваться понятия: «При сравнимых обстоятельствах», «Обычно», «Аналогичные товары, работы и услуги», то есть, точных критериев нет для определения цены.

И при достижении сторонами соглашения, спор будет решаться в судебном порядке.  

§ 3. Содержание договора поставки.

      Под содержанием договора поставки понимается совокупность прав и обязанностей поставщика и покупателя. В юридической литературе  при распределении прав и обязанностей сторон по договору поставки обычно указывается, что поставщик обязан передать продукцию покупателю, покупатель должен оплатить ее. Но так как договору поставки, в основном, присущи длительные отношения между сторонами, ему присуще постепенное исполнение обязанностей поставщика и покупателя. Поэтому при определении прав и обязанностей сторон вернее употреблять термины «передавать» продукцию от поставщика к покупателю, и «принимать» ее и «оплачивать» покупателем(. Это одна  из основных обязанностей сторон в договоре поставки, но мы постараемся, как можно шире определить обязанности сторон в нашей работе.

      В обязанности поставщика, по отношению к покупателю договора поставки входят:   

       1.Поставлять продукцию (товары) в соответствии с условиями договора.

        Условиями поставки могут быть оговорены виды упаковки и маркировки продукции. При этом поставщик обязан за свой счет упаковать товары (продукцию), за исключением товаров, которые принято поставлять без упаковки, особенности погрузки на транспортные средства, способы доставки до основного перевозчика, погрузки на основной транспорт и оплата его услуг, выгрузки на склад предприятия, вопросы страхования основной перевозки.

      2.Поставщик обязан поставить покупателю (получателю) товар, качество которого соответствует договору, а при отсутствии в договоре условий о качестве товара, продавец обязан передавать покупателю товар, пригодный для целей, в которых товар такого рода обычно используется. Если  поставщик при заключении договора был поставлен покупателем в известность о конкретных целях приобретения товара, продавец в этом случае обязан передать получателю товар, пригодный для использования в соответствии с этими целями. В случае поставки товара по образцу и (или) по описанию, продавец обязан предать покупателю (получателю) товар, который соответствует тому образцу и (или) описанию.

       Если в соответствии с установленным законом порядком предусмотрены обязательные требования к качеству продаваемого товара, то поставщик (продавец) обязан передавать покупателю (получателю) товар, соответствующий этим обязательным требованиям. Но по соглашению между сторонами может быть передан товар, который должен соответствовать повышенным требованиям к качеству по сравнению с обязательными требованиями, которые установлены в предусмотренном законом порядке. В этом случае поставщик обязан поставить товар соответствующий вышеуказанным требованиям в момент его передачи получателю, если иной момент для определения соответствия товара этим требованиям не предусмотрен договором, и в пределах разумного срока должен быть пригодным для целей, для которых товар такого рода обычно используется.

      3. В случае, когда договором предусмотрено предоставление поставщиком (продавцом) гарантий качества товара, то поставщик обязан передать получателю товар, который должен соответствовать вышеуказанным требованиям по качеству товара, в течение определенного периода времени, установленного договором, то есть гарантийного срока. Нужно отметить, что гарантия качества товара распространяется и на все составляющие его части и комплектующие изделия, если иное не предусмотрено договором.

      Если законодательством или договором предусмотрена проверка качества товара, то она должна осуществляться в соответствии установленными в них требованиями. В случаях, когда государственными стандартами, иными нормативными  актами по стандартизации установлены обязательные требования к проверке качества товаров, то проверка качества должна осуществляться в соответствии с содержащимися в них указаниями. Если в порядке предусмотренной законодательством проверки качества товара не предусмотрены условия этой проверки, то проверка качества товара производится в соответствии с обычаями делового оборота или обычно применяемыми условиями проверки товара, подлежащего передаче по договору. А случае, если законодательством, обязательными требованиями государственных стандартов, иных нормативных документов по стандартизации или договором предусмотрена обязанность поставщика проверить качество товара передаваемого покупателю путем испытания, анализатора, осмотра и т.п. продавец (поставщик) должен представить покупателю (получателю) по его требованию доказательства осуществления проверки качества.

       4.Также поставщик обязан передать покупателю установленное договором количество товара. Способы определения количества товара в договоре поставки в целом аналогичны общим правилам Купли-Продажи. Нарушение условий о количестве товара (то есть просрочка поставки или не недопоставка) даст покупателю право:

     - уведомив поставщика отказаться от принятия просроченных товаров.                   

Однако товары, поставленные до получения поставщиком уведомления,

он все же обязан принять и оплатить товар ст.464 п.4 ГК.

     -Приобрести не поставленные товары у других лиц и отнести на    постав- 

      щика все расходы на их приобретение  ст.473 п.1 ГК. Последняя норма 

      является новшеством в отечественном законодательстве регулирующем

      отношение по поставке.

      5. Поставщик обязан представить товар в обусловленный договором срок. Принимать во внимание долгосрочный характер договорных отношений сторон, когда выполнение поставщиком своих обязанностей происходит путем многократных отгрузок отдельных партий товаров в соответствующие периоды поставки,  нужно отметить, что важное значение, в поставочных отношениях приобретает регулирование порядка выполнения недопоставки товаров. Поставщик, допустивший недопоставку в отдельном периоде, обязан восполнить недопоставленное количество товаров в следующем периоде  (периодах) в пределах срока действия договора, если иное не будет предусмотрено договором. Следовательно, восполнение недопоставки товаров за пределами срока действия договора возможно только при наличии соответствующего условия в договоре. К тому же условие об ассортименте товаров ГК регулирует применительно к случаю восполнения недопоставки(.

Так если недопоставленный товар должен был передаваться в определенном ассортименте, восполнение недопоставки по общему правилу, должно осуществляться в том же ассортименте товаров установленном для периода, в котором допущена недопоставка.

      Особенность договора поставки является правило, в соответствии с товары поставленные досрочно и принятые покупателем, засчитываются в счет количества товаров подлежащих поставке в следующем периоде ст.461 п.1 ГК РК. Но из существенного характера условия о сроке в договоре поставки вытекает правило о невозможности досрочной поставки товаров без согласия покупателя. В случае, если товар поставлен досрочно, а покупатель не давал на это согласие, то в соответствии со сложившейся практикой такие товары должны приниматься покупателем на ответственное хранение ст. 467 ГК РК. После чего поставщик обязан вывезти товар принятый покупателем (получателем) на ответственное хранение и распоряжаться им в разумный срок. В том случае, если поставщик в срок не распорядится товаром, покупатель вправе реализовать товар или возвратить его поставщику за счет поставщика. 

      По условиям договора поставки поставщик может поставлять товар только до первого перевозчика, оплатив при этом погрузку на транспортное средство и доставку продукции до основного перевозчика.

      В момент сдачи груза  к перевозке  обязанности поставщика по договору поставки тесно соприкасаются с обязанностями грузоотправителя по договору перевозки. Чаще всего поставщик и грузоотправитель совпадают в одном лице, но грузоотправителем может быть не только поставщика, но и комиссионер, и экспедитор, и др. лица. Но ведь именно поставщик, изготавливающий или заготавливающий продукцию (товары), не зависимо от того станет ли он в последствии грузоотправителем или сдаст продукцию на своем складе, как раз обязан позаботиться об упаковке груза, затаривании, сортировки, приготовлении к перевозке средствами покупателя или перевозчика. Если в последствии поставщик станет грузоотправителем, то его обязанности еще  и более расширяются в связи с требованиями нового контрагента по договору перевозки – транспортной организации. Он должен будет выполнять свои обязанности и  перед покупателем как поставщик, и перед перевозчиком как грузоотправитель. Обязанность поставщика по отгрузке продукции и обязанность грузоотправителя имеют общую цель – сохранность доставки продукции к месту назначения. 

      Помимо обязанности отгрузки поставщик должен груз соответствующим сопроводительным товарным документом, для того чтобы уведомить покупателя о количестве, роде и других показателях переданной продукции. Такими документами являются вагонные и контейнерные  спецификации, фактуры, описи и . т.д.

      В юридической литературе было высказано правильное предложение о необходимости предусмотреть обязанность поставщика пересылать по почте, по факсу  коносамент или иной товарный документ к тому, чтобы получатель продукции всегда своевременно имел возможность предъявить железной дороге или другой транспортной организации, которой отправлен груз (товар), претензию в случае полной утраты груза. Если же поставщик является отправителем, он принимает на себя обязанность контроля за правильностью отгрузки. Практика показывает, что надлежащее оформление отгрузки предотвращает в основном недостачи в местах приемки.

      Отгрузив продукцию и выслав платежные и иные необходимые документы, известив об этом покупателя, поставщик считается выполнившим свою обязанность и обременять его дополнительными заботами в период нахождения груза в пути – значило бы  наделить его новыми обязанностями, которые по договору поставки не свойственны. Далее все риски и расходы после передачи груза несет покупатель, если договором не предусмотрено иное. Если же договором предусмотрено, что покупатель вывозит продукцию (товар) со склада поставщика (или изготовителя) – самовывозом. Как и в случае доставки товаров поставщиком, необходимо установить срок выборки, как и в случае доставки товаров поставщиком. Если в договоре такой срок не установлен, выборка должна производиться в разумный срок после получения уведомления поставщика о готовности товара. У поставщика, таким образом, возникает дополнительная обязанность уведомить покупателя о готовности товара. К тому же поставщик должен обеспечить надлежащий доступ к пункту погрузки подвижному составу автотранспорта, на него может быть возложена обязанность по погрузке, упаковке и т.п. Все обязанности по транспортировке и риску случайной гибели ложится на покупателя при вывозе товаров самовывозом. Момент перехода на покупателя риска случайной гибели или порчи продукции определяется моментом перехода к нему прав собственности. С этого момента все расходы и убытки, связанные с уничтожением или порчей товара по причинам не зависящим ни от поставщика, ни от покупателя, несет только покупатель. Момент перехода права собственности  определяется по общим правилам с момента возникновения права собственности и приобретателя по договору ст.235 ГК РК. Приобретатель становится собственником в момент получения имущества, вручения товарораспорядительных документов на него покупателю; а равно сдачи имущества транспортной организации , для отправки покупателю или на почту для пересылки, если по условиям договора продавец (поставщик) не обязан доставлять покупателю приобретенное им имущество. К тому же поставщик обязан передать товар покупателю вместе с принадлежностями и документами относящимися к товару, свободный от прав 3(третьих) лиц. Эта обязанность регулируется в договоре поставки общими положениями о Купле-Продаже, но есть случаи, когда покупатель согласился принять товар обремененный таким правом или притязанием(.

      На практике часто встречаются такие случаи, когда покупатель заинтересован, сразу в ходе поставки, переадресовать товар мелкооптовым покупателям, закупающим у него товар. В таком случае у него есть возможность включить в договор поставки условие об отгрузочных разнарядках(.

      6. Предусмотрев право покупателя давать поставщику указание об отгрузке товаров получателям (отгрузочные разнарядки), поставщик обязан отгрузить товар тем получателям, которые обозначены в отгрузочной разнарядке, т.е.  отгрузочные разнарядки – это обязательные для поставщика (в силу заключения договора) письменные распоряжения покупателя об отгрузке товара указанным им получателям. Содержание отгрузочной разнарядки и сроки ее направления покупателем поставщику по общему правилу, происходит не менее чем за 30 дней до начала соответствующего периода поставки, если иной срок не установлен договором, то есть с согласия поставщика(.

      Не предоставление покупателем отгрузочной разнарядки в установленный срок дает поставщику право отказаться от исполнения договора, либо приостановить отгрузку товаров. К тому же поставщик вправе потребовать возмещения убытков, причиненных не предоставлением отгрузочной разнарядки. Сторонам необходимо иметь в виду эти условия и совершенно конкретно излагать их в договоре.

      Ст.468 п.4 ГК РК определяет последствия не выборки товаров покупателем. В случае не выборки товаров, поставщик наделяется правом потребовать от покупателя возмещения убытков, а также расторжения договора и оплаты покупной цены.

      Поставщик имеет право на оплату продукции, поставленную покупателю. К тому же, поставщик имеет право на проценты, предусмотренные Международной конвенцией4. Если сторона допустила просрочку в уплате цены или иной суммы, другая сторона имеет право на проценты с просроченной суммы без ущерба для любого требования о возмещении убытков, которые могут быть взысканы в общем порядке ст.9 ГК РК.

      Принимая во внимание то, что договор поставки это возмездный договор, то покупатель (получатель) как и поставщик имеет права и несет соответствующие обязанности по условиям договора.

      Покупатель по договору поставки обязан:

      1. Совершить все необходимые действия, обеспечивающие принятие товаров, поставляемых в соответствии с договором ст.466 п.1 ГК РК (особенной части). При приемке товаров от органов транспорта,  получатель в соответствии с действующими на транспорте правилами перевозок обязан:

а) проверить наличие на транспортных средствах (вагоне, цистерне, автофургоне и т.п.) или на контейнере пломб отправителя или пункта отправления, исправность пломб, оттиска на них, состояние вагона, иных транспортных средств или контейнера, наличие защитной маркировки груза, а также исправность тары.

б)   проверить соответствие наименования груза и транспортной маркировки на нем данным, указанным в транспортном документе, и потребовать от органов транспорта выдачи груза по количеству мест или весу во всех случаях, когда такая обязанность возложена на них правилами, действующими на транспорте.

в)   проверить, были ли соблюдены установленные правила перевозки, обеспечивающие предохранение груза от повреждения и порчи, сроки доставки, а также произвести осмотр груза1.

      2. Покупатель обязан принять заказную продукцию (товары), товарораспорядительные документы на нее в том месте и в срок, который соответствует условиям договора поставки. К тоже ст.466 ГК РК заранее предполагает многозвенную структуру отношений поставщика, покупателя (получателя) в связи с транзитной отгрузкой. При этом в Кодексе все обязанности по приемке товара по договору поставки возлагаются на получателя товара. Эта обязанность – принять товар сформулирована шире, чем в общих положениях Купли-Продажи: здесь осуществление действий по принятию товара включает ряд дополнительных обязанностей по проверке товара. Если доставка осуществляется поставщиком, покупатель обязан осмотреть товары и проверить их количество и качество. Прием продукции по количеству и качеству производится в момент и в месте перехода с поставщика на покупателя риска случайной гибели имущества или его повреждения. Приемка товаров по количеству и качеству производится комиссией в составе не менее трех компетентных лиц, уполномоченных руководителем предприятия – получателя. Члены комиссии, кроме материально-ответственного лица, не должны находиться в подчинении данного материально-ответственного лица и быть связаны с материальными ценностями. Если сторонами в договоре не предусмотрено иное.

     При приемке товаров получателю необходимо: а) создать условия для правильной и своевременной приемки, обеспечивающее сохранность и невозможность образования недостач, хищений, порчи товаров; б) обеспечить точное определение количество поступивших товаров (веса, количества мест и т.п.); в) следить за исправностью средств испытания и измерения, которыми определяется качество товаров; г) систематически осуществлять контроль, за работой лиц, на которых возложена приемка товаров по количеству и качеству, и предупреждать нарушения правил приемки товаров.

      Приемка товаров по количеству и качества должна производиться в соответствии со стандартами, техническими условиями, иными обязательными для сторон правилами, либо договором, а также по транспортным и сопроводительным документам, удостоверяющим количество, качество и комплектность поставляемых товаров (счету-фактуре, спецификации, описи, упаковочным ярлыкам, техническому паспорту и т.п.). Отсутствие указанных сопроводительных документов или некоторых из них не приостанавливает приемку товаров. В этом случае составляется акт о фактическом количестве, качестве, комплектности поступивших товаров, в котором указывается, какие документы отсутствуют(.

      3.При одновременном получении товаров, прибывших маршрутом в нескольких вагонах, контейнерах или автофургонах, стоимость которых оплачивается по одному расчетному документу, получатель обязан проверить количество поступивших товаров во всех вагонах, контейнерах или фургонах, если обязательными для сторон правилами или договором не предусмотрена возможность частичной (выборочной проверки). Если будет установлена недостача товаров против документов отправителя по отдельным позициям ассортимента получатель (покупатель) обязан составить акт приемки, который должен быть составлен в тот же,  день когда выставлена недостача, В акте указывается количество товаров поступивших во всех вагонах, контейнерах и автофургонах. В части отдельных позиций ассортимента, по которым недостача не обнаружена, указывают, что полученное количество товара соответствует сопроводительным документам. В акте приемки должно быть указано количество поступивших товаров раздельно в каждом вагоне, контейнере или автофургоне, если такое имеется.

      При обнаружении несоответствия качества, комплектности, маркировки поступивших товаров, и т.п., получатель приостанавливает дальнейшую проверку товаров, кроме скоропортящихся и составляет акт в котором указывает количество осмотренных товаров и характер выявленных при приеме дефектов. В этом случае получатель обязан обеспечить хранение товаров ненадлежащего качества или некомплектных товаров в условиях, предотвращающих ухудшение их качества и смешение с другими однородными товарами. Одновременно с приостановлением приемки товаров по количеству или комплектности  получатель обязан вызвать для участия в продолжении приемки товаров и составлении двухстороннего акта представителя отправителя.

      Проверка продукции по количеству и качеству зависит от ее характеристик. В тех случаях, когда поставляются машины, станки, сложное оборудование, то их проверяют в работе. При этом покупателю должно быть представлено право заявить рекламации в течении довольно длительного срока (обычно 6-12 месяцев). При поставке продовольственных товаров приемка по качеству будет заключаться во внешнем осмотре и экспертизе. Проводится она на основании документов, которые подтверждают качество товаров, дату производства, срок и условия хранения и т.д.

      Проверка продукции (товаров) по количеству и качеству необходима для того, чтобы исключить поставку некачественной продукции; проследить выполнение обязательств поставщиком.

      4. Если договором предусмотрено получение товара на складе поставщика (или изготовителя), то покупатель обязан в течении срока установленного договором произвести выборку товаров. 

      5. Покупатель обязан нести все расходы и риски случайной гибели, которым может быть подвержена продукция после перехода на нее права собственности.

      6. Необходимо отметить, что при поставках товаров иностранным поставщиком – покупатель товаров выполняет все обязанности по их декларированию и несет в полном объеме ответственность, предусмотренным таможенным законодательством, кроме случаев установленных законом.

       7. Покупатель обязан оплатить заказанные товары (продукцию) в соответствии с договором. Если же покупатель перепоручил оплату получателю товаров, он продолжает нести соответствующую обязанность перед поставщиком. Поэтому в случае неоплаты товаров получателем поставщик вправе предъявить соответствующее требование к покупателю. От того, насколько своевременно выполняется покупателем обязанность по оплате, зависит успешная деятельность поставщика по производству или заготовки продукции и по передаче ее покупателю.

      Рассмотрев обязанности покупателя, следует обратить внимание на его права.

      Покупатель имеет право:

1.На получение товаров надлежащего качества в соответствии со стандартами, техническими условиями или договором. В случае поставки               некачественного товара покупатель в соответствии со ст. 471 п.1 ГК РК  может:

-Требовать от поставщика устранения недостатков  товара, назначив для этого при необходимости соразмерный срок.

- Отказаться от оплаты в той пропорции, в какой стоимость, которую фактически поставленный товар имел на момент поставки, соотносится со стоимостью, которую на тот же момент имел бы товар ненадлежащего качества.

-Требовать замены товара ненадлежащего качества на товар, соответствующий договору.

В случае ненадлежащего качества части товара, входящих в комплект, покупатель вправе в отношении этой части товаров осуществлять все вышеуказанные меры.

Если поставка товара ненадлежащего качества является существенным нарушением договора, то есть влечет для покупателя такой ущерб, что он в значительной степени лишается того, на что был вправе рассчитывать. Заключая договор (обнаружение неустранимых недостатков, недостатков, которые не могут быть устранены в отношении данного покупателя без несоразмерных расходов, или затраты времени, или  появляются вновь после их устранения и т.п.), покупатель может требовать замены товара(.

Законодатель отдельно конкретизирует последствия поставки некомплектных товаров ст.472 ГК, а также предоставляет покупателю право приобрести не поставленные товары у других лиц с отнесением всех необходимых и разумных расходов по их приобретению на поставщика в случае недопоставки товара, либо невыполнении требований о замене недоброкачественного товара или о его доукомплектований в установленный срок (ст.473 п.1 ГК РК). Кроме того покупатель вправе отказаться от оплаты товаров ненадлежащего качества и некомплектных товаров, как было отмечено нами выше, а если они оплачены, потребовать возврата уплаченных сумм впредь до устранения недостатков и доукомплектовании товаров либо их замены ст.473 п.2 ГК РК.

Способы и сроки предъявления претензий к поставщику по качеству продукции (товаров) должны быть обязательно предусмотрены в тексте договора или рассматриваться в приложении к нему. Имеет смысл определить способ удовлетворения претензий. Это может быть, например, устранение выявленного дефекта в согласованные сроки, частичная или полная замена некачественной продукции, уценка и т.д. Если в договоре нет указаний на этот счет, то права покупателей определяются действующим законодательством2.

      Когда покупатель погашает однородные обязательства по нескольким договорам поставки, тогда нормы ст. 475 ГК РК принимаются в тех случаях, когда покупатель, рассчитавшийся с поставщиком по нескольким договорам поставки, уплатил недостаточную для оплаты всех договоров сумму. В этом случае покупатель имеет право указать продавцу в оплату по какому из договоров он перечисляет деньги. При отсутствии такого указания переведенные суммы засчитываются в погашения обязательства, срок исполнения которого наступил раньше.

      Нужно отметить, что права покупателя сопряжены с обязанностями поставщика и вытекают из договора, закона, иных нормативно-правовых актов. Причем стороны в договоре могут установить дополнительные обязанности, не оговоренные законом, лишь бы последнему не противоречили. Определив обязанность одной стороны, они тем самым наделяют противоположную сторону соответствующим правом.

§ 4. Соотношение норм договора поставки и

общих понятий договора Купли-Продажи

      Так, как ГК РК определил договор поставки, как разновидность договора Купли-Продажи, он имеет такую же экономическую сущность (возмездная 

передача  товара от одного субъекта к другому). Отсюда и просматривается единство экономического содержания и юридических признаков этих договоров.

      1.Они призваны обеспечивать переход права собственности (иного вещного права) на имущество.

      2.Заключение этих договоров происходит в результате свободного волеизъявления сторон, которые выступают как свободные товаровладельцы.

      3.Они имеют возмездно-эквивалентный характер, где встречным представлением являются деньги.

      Итак, товар, приобретаемый для предпринимательской деятельности по договору поставки, в отдельных случаях он может приобретаться и по договору Купли-Продажи, И поскольку эти два договора имеют различное правовое регулирование, надо с особой тщательностью подходить к выбору вида договора, опосредующего сделку по приобретению имущества, и что самое главное, наиболее полно и четко формулировать все условия договора.

      Гражданский Кодекс Республики Казахстан устанавливает, что к договору поставки товаров применяется не только специальные нормы, но и общие положения о Купле-Продаже (ст.406 п.5).Это положение имеет как научно-познавательное, так и практическое значение, поскольку в процессе реализации прав, вытекающих из конкретных обязательств, а также при осуществлении защиты прав в суде требуется и четкое их определение, и правильная юридическая квалификация(. К тому же поставка иногда называется предпринимательской или торговой Куплей-Продажей. С переходом к рыночной экономике поставка в ГК приобретает черты традиционной Купли-Продажи. Все более широкое применение при заключении и исполнении договора поставки получают положения Венской конвенции в договорах международной Купли-Продажи товаров (от 11 апреля 1980 г.), а также правила «Инкотермс» (международные торговые термины).

      Но главная задача договора поставки – это особый характер использования товара, являющегося его предметом.

      И как было отмечено выше, что договор поставки – это только разновидность Купли-Продажи, в нем определяется несколько отличительных признаков, позволяющих отграничить его собственно от договора Купли-Продажи и других её разновидностей, и обуславливает его особое правовое регулирование.

     1. Это цель непосредственного приобретения товара, которая имеет существенное значение. Необходимо установить для какой именно цели покупателем приобретаются товары у поставщика. Ибо договором поставки признается только такой договор, в силу которого покупателю передаются товары для их использования в предпринимательской деятельности, для промышленной переработки и потребления, для перепродажи или иных целей, не связанных с личным, семейным, домашним или иным подобным использованием (например: для реализации целей деятельности организаций, культуры, науки и т.п.). Данный признак свидетельствует о том, что и в качестве покупателя по договору поставки должна выступать, как правило, коммерческая организация, занимающаяся предпринимательской деятельностью.

      Этот признак и отличает поставку от обычной розничной Купли-Продажи. Так как в результате личного и другого бытового (то есть непроизводственного) потребления, товар как определенная стоимость прекращает свое существование по договору розничной Купли-Продажи. В поставке же он непосредственно сохраняет свою стоимость (в результате перепродажи), либо переносит ее на другие товары (в процессе производства). Это и позволяет охарактеризовать цели использования товаров по договору поставки, как предпринимательские.

      2. Это особый субъективный состав его участников. В качестве поставщика выступает предприниматель, т.е. коммерческая организация, специализирующаяся на производстве соответствующих товаров, либо профессионально занимающаяся их закупками.

      3. Передача товаров поставщиком покупателю (получателю) должна осуществляться в обусловленный договором срок (сроки). Зачастую в договоре поставки срок приобретает характер существенного условия договора.

      Кроме того, договор поставки имеет и другие отличия, отличающие его от других видов договоров.

      1. Система договорных связей при поставке зачастую сложная, и поэтому поставщик не всегда собственник (производитель) поставляемого имущества, им может быть и посредник, реализующий покупателю товары с целью получения прибыли.

      2. В договоре поставки момент заключения договора отдален во времени от момента исполнения, так как товара, подлежащего поставке может и не быть на момент заключения договора, Это тоже является важным отличительным признаком договора поставки, и зачастую товар, который должен быть поставлен покупателю, отсутствует в натуре и по заказу покупателя должен быть заготовлен или произведен поставщиком, и договор поставки обслуживает процесс материального или товарного снабжения покупателей.

      3. Договор поставки создает длящиеся отношения между сторонами.

      4. Исполнение договора поставки, как правило, осуществляется по частям. Стороны  сами вправе определять периоды поставки, путем установления графика поставки товаров (декадный, суточный, часовой и т.п.). Если же сторонами сроки поставки отдельных партий (периоды поставки) не определены, то товары должны поставляться равномерными партиями помесячно, если иное не вытекает из законодательных актов, обычаев делового оборота или существа обязательства.(      

      5. В объеме прав и обязанностей сторон входит не только продажа поставляемого товара, но и его доставка.

      По общему правилу доставку должен осуществлять поставщик в соответствии со ст.463 ГК РК, но так как стороны состоят в договорных отношениях, они могут оговорить иной порядок доставки товаров на место.

      6. Само содержание договора определяет письменную форму его заключения.

      Отграничение договора поставки от собственно договора Купли-Продажи в настоящее время представляет не только научно-теоретический интерес, но и имеет важное практическое значение. При всей схожести  этих видов договоров, законодательством установлены значительные особенности регулирования отношений поставки. Именно здесь применяются статьи, которые предусмотрены только для договора поставки, также применяются нормативно-правовые акты, принятые Правительством РК, которые регулируют отношения в договоре поставки. И только в тех случаях, когда специальные нормативно-правовые акты и статьи, предусмотренные для регулирования договора поставки, не могут полно охватить отношения между контрагентами, мы прибегаем к общим положениям Купли-Продажи и применяем уже статьи, закрепленные в Купле-Продаже.        

      Например: возьмем ст.414 ГК РК, в которой говорится, что если товар изъят у покупателя третьими лицами по основаниям, возникшим до исполнения договора, продавец обязан возместить убытки, понесенные покупателем, если не докажет, что покупатель знал или должен был знать о наличии этих оснований.

      Эта статья закреплена в общих положениях о Купле-Продаже, но в положениях поставки ее нет, и при возникновении такого случая, мы прибегаем к ст.414 ГК РК (если это конечно не оговорено в самом договоре поставки).

      Как уже было сказано выше, что договор поставки – это разновидность Купли-Продажи, то и некоторые понятия статей, относящихся к поставке, охватывают более широкое регулирование.

      Например: 1. Ст.466 ГК РК. Обязанность принять товар в договоре поставке сформулирована шире, чем в общих положениях о Купле-Продаже. Наряду с осуществлением фактических действий по принятию товара, она включает и ряд дополнительных обязанностей по проверке товара, содержание которых различаются в зависимости от способа его доставки покупателю. Если доставка осуществляется поставщиком, покупатель обязан осмотреть товары и проверить их количество и качество. Сроки и порядок проверки определяются нормативно-правовым актом, договором поставки, или обычаями делового оборота. Если же товары вручены покупателю не самим поставщиком, а транспортной организацией, он обязан проверить соответствие товаров транспортным и сопроводительным документам и принять эти товары от транспортной организации в установленном порядке. Значимость указанных правил состоит в том, что поставщик может требовать уменьшения размера своей ответственности, если покупатель не провел должной проверки товаров, и тем самым содействовал увеличению убытков.

      2. Возьмем поставку товаров ненадлежащего качества, которые урегулированы ст.471 ГК РК. Самым существенным их отличием от общих правил о Купле-Продаже является то, что требования, основанные на поставке недоброкачественных товаров, могут быть заявлены поставщику не только покупателем, но и получателем товаров, то есть лицом, которому покупатель предоставил право получения товара. Таким образом, нормы ГК направлены на защиту, в конечном счете, интересов потребителей.

      Существуют и такие случаи, как, например, последствия выборки (самовывоз) товаров покупателем. Он по общему правилу обязан осмотреть передаваемые товары непосредственно в месте их нахождения. Последствия не выборки товара покупателем определяются  ст.468 п.4 ГК РК, аналогично нормам о Купле-Продаже. Поставщик имеет право потребовать от покупателя возмещения убытков, а также расторжения договора и оплаты покупной цены при невыборке товаров покупателем. Или  например, общие основания и порядок расторжения (изменения) договора Купли-Продажи представлены в § 1 главы 25 ГК РК применительно к поставке, они конкретизируются в ст.476 ГК РК. Однако в ст.476 ГК РК перечисляются не только особые основания, но и соответствующий им порядок расторжения (изменения) договора поставки.

      Делая соотношение норм договора поставки и общих положений о Купле-Продаже, и принимая во внимание признаки, которые были указаны нами выше, мы видим, как договор поставки выделяется в отдельный вид договора.

      Но некоторые указанные выше признаки могут и не присутствовать в договоре поставке. Ведь стороны состоят в договорных отношениях и могут договориться о тех условиях, которые им ближе, лишь бы это не противоречило законодательству, тес самым договорные отношения могут исключить те или иные признаки.

      Обратимся к ст.463 п.1. ГК РК,  в которой говорится: «Доставка осуществляется поставщиком путем отгрузки товара их транспортом, предусмотренным договором, и на определенных договором условиях». Но это общее правило, ведь доставку товара можно возложить и на покупателя, либо на обе стороны, предварительно оговорив это в договоре.

      Таким образом, некоторые признаки договора поставки, выделяющие его в отдельный вид, могут отсутствовать. Учитывая изложенные выше аргументы, проанализировав нормы Гражданского законодательства, мнения видных ученых цивилистов, однозначно выявляются лишь следующие существенные признаки, которые даже при изменении содержания договора поставки всегда остаются неизменными:

1. Особый состав участников договора.

2. Особенность предмета договора (специфика и предназначение товара).

      Эти признаки присущи только договору поставки и являются достаточными критериями для разграничения договора поставки и Купли-Продажи.

      По мнению А.Брызгалина( - самым существенным признаком, разграничивающим договоры Купли-Продажи и поставки, является неоднократность их приемки и оплаты покупателем.

      Данное утверждение представляется нам не совсем обоснованным, как и мнение о том, что не может быть разовой поставки.

      Ведь в нормах ГК, регулирующие отношения Купли-Продажи и поставки, не содержится положений, предполагающих невозможность установления сторонами в договоре Купли-Продажи условий о неоднократности передачи имущества, или неоднократности расчетов. Отсутствуют и положения, не позволяющие сторонам в договоре поставки условиться об однократности (разовой) передаче (поставке) товара и однократной - полной уплаты.

      В предпринимательской деятельности условия о сроках и порядке передачи товара (по частям или одновременно), о форме и сроках расчетов увязываются с вопросами коммерческой целесообразности, финансовой и технической возможности участников договора. Это относится в равной мере и к договору Купли-Продажи и к договору Поставки.

      В сложившейся судебной практике имеющейся в договоре поставки условия о разовой передаче товаров и уплаты цены также не являются критерием для признания такого договора – договором Купли-Продажи.

      Проанализировав все выше изложенное, мы можем отметить, что договор поставки,  как и многие другие договора:

      1. Является консенсуальным, так как он считается заключенным с момента достижения соглашения сторонами по всем существенным условиям.

      2.  Является возмездной двусторонней сделкой, хотя на любой стороне могут выступать несколько лиц, то есть возможно возникновение договора с множественным числом участников и в соответствии со ст.469 ГК РК покупатель обязан уплатить денежную сумму.

      3. Является двусторонне обязывающим или взаимным, поскольку каждый из контрагентов наделен как правами, так и обязанностями по отношению друг к  другу (ст.ст.462, 464, 466, 473, 476 ГК РК и др.). Так например: поставщик обязан поставить товар в обусловленный срок, в требуемом количестве, надлежащего качества и т.д. и в праве требовать от покупателя оплаты товара, представление отгрузочных разнорядок. Покупатель в свою очередь обязан оплатить товар, принять его, предоставить отгрузочные разнорядки, но в праве требовать от поставщика передачи товара надлежащего качества (о чем речь пойдет в следующих главах) в обусловленный срок,  в установленном ассортименте.

      За неисполнение своих обязанностей, каждая из сторон несет ответственность, указанную в договоре или определенную нормативно- правовыми актами. 

Глава II
                  ЗАКЛЮЧЕНИЕ И ИСПОЛНЕНИЕ ДОГОВОРА

ПОСТАВКИ

§ 1. Заключение договора поставки.

      Договор поставки, как правило, правовой документ, регулирующий взаимоотношения поставщика и покупателя по поставке товаров, является единственным юридическим фактором, на основании которого возникает обязательство по поставке. Как правило – это единый документ, подписанный сторонами. Существует возможность  заключения договора поставки путем обмена документами посредством почтовой, телеграфной, телефонной, электронной или иной связи, позволяющий достоверно установить, что документ исходит от стороны по договору и с одной стороны это создает возможность оперативного заключения договора, а с другой стороны, нежелательно ввиду неопределенности взаимоотношений  сторон(.

      Порядок заключения договора поставки определен в гл. 23 ГК и урегулирован с учетом отмеченных особенностей этого договора. В большинстве случаев договор поставки заключается в письменной форме. Если же его сторонами являются два гражданина-предпринимателя, а общая стоимость поставляемых товаров не превышает 10 МРП, он может он может заключаться в устной форме.

      Договор поставки заключается уполномоченными на то лицами путем ведения переговоров, подготавливается проект договора (или несколько его вариантов), после чего начинается непосредственный процесс по заключению договора.

      Принимая во внимание, что основной сферой применения договора поставки являются предпринимательские отношения, а основными субъектами этих договоров, как правило, коммерческие организации, профессионально занимающиеся производством, закупкой и реализацией товаров, законодатель счел необходимым урегулировать отношения, формирующиеся уже на стадии преддоговорных контактов сторон по поводу заключения договора.

      Непосредственно к переговорам готовится предварительный проект договора поставки со всеми приложениями (спецификация к договору), протокол согласования договорной цены (если он предусматривается), график поставки (если он предусматривается).

      В ГК сторону предложившую заключить договор называют офертантом, само же предложение называется офертой, а сторону, которая приняла это предложение – акцептантом, а само согласие – акцепт.

      Договор считается заключенным, когда офертант получил акцепт от акцептанта. Для того чтобы предложение приобрело силу оферты, оно:

     1.Должно быть достаточно определенным, и выражать явное намерение лица заключить договор.

     2. Должно содержать все существенные условия договора.

     3.Должно быть обращено к конкретному лицу.

     Первое требование обусловлено тем, что без намерения лица заключить договор, последний не может быть заключен, даже если это лицо сообщило контрагенту все существенные условия договора.

     Второе требование вытекает из ст.393 ГК п.1, в соответствии с которым договор считается заключенным, если между сторонами достигнуто соглашение по всем существенным условиям договора. Если в предложении заключить договор отсутствует хотя бы одно из существенных условий, он не может быть заключен, даже если вторая сторона и согласится с таким предложением.  

     Третье требование обусловлено тем, что в момент заключения договора должно сниматься предложение его заключить. В противном случае в отношении одного и такого же предмета может быть заключено несколько договоров, из которых реально может исполнить только одно.

      При отсутствии любого из указанных выше признаков предложение может рассматриваться только как вызов на оферту (приглашение дать оферту).

      От вызова на оферту необходимо отличать публичную оферту. Под публичной офертой понимается содержащее все существующие условия договора предложение, из которого усматривается воля лица, делающего предложение, заключить договор, на указанных в предложении условиях с любым, кто отзовется (ст. 395 п.5 ГК). В этом случае предложение заключить договор обращено к любому и к каждому, но договор поставки к числу публичных договоров не относится.

      Акцептом признается согласие лица, которому адресована оферта принять это предложение, причем не любое согласие, а лишь такое которое является полным и безоговорочным (ст.396 ГК РК).

      Если же принципиальное согласие на предложение заключить договор сопровождается в оферте, то такое соглашение не имеет силы акцепта. Совершение лицом, получившим оферту в срок установленный для ее акцепта, действий по выполнению указанных в ней условий договора считается акцептом, если иное не предусмотрено законом, иными правовыми актами или не указаны в оферте. Следует учитывать, что для признания соответствующих действий адресата оферты акцептом не требуется выполнения условий в полном объеме. В этих целях для признания указанных действий акцептом, достаточно, чтобы лицо, получившее оферту  (в том числе проект договора), приступило к исполнению на условиях указанных в оферте и в установленный для ее  акцепта  срок. Если ответ о согласии заключить договор дан на иных условиях чем предложено в оферте, то такой ответ признается отказом от акцепта и в то же время новой офертой. Стороны в этом случае меняются местами: акцептант становится офертантом, со всеми вытекающими отсюда последствиями.

      В соответствии со ст. 397 ГК, моментом заключения договора является не получением   восприятия предложения, а получение офертантом ясно выраженного согласия другой стороны, только после этого договор считается заключенным. Время необходимое для  получения ответа на предложение, определяется в некоторых  случаях законом. Так сторона, получившая проект договора, в течение 20 дней рассматривает и подписывает его и 1 экземпляр договора возвращает другой  стороне. Если при получении договора у стороны по договору возникнут возражения по его условиям, то она обязана не позднее 20 дней после получения проекта составить протокол разногласий и направить его в 2-х экземплярах другой стороне вместе с подписанным договором, оговорив наличие разногласий в договоре(.

      В случае же истечения срока, назначенного для ответа (или истечения времени нормально необходимого для получения ответа на предложение), действие оферты прекращается, оферент уже не связан своим предложением. Поэтому, если получивший предложение вдруг решит после истечения назначенного срока принять это предложение, он будет уже не акцептантом, а новым офертантом. Если же задержка происходит не по вине сторон, а органов связи, в этом случае нет ни вины офертанта, ни акцептанта. Оферент,  не дождавшись ответа, может заключить договор с другим лицом. Но акцептант, который не знает о задержке ответа, может предпринять действия по выполнению условий договора - поиск поставщиков сырья или комплектующих изделий, перепрофилирование производства и т.п. Поэтому он должен быть немедленно предупрежден офертантом о получении ответа с опозданием. Если же он этого не сделает, ответ не признается опоздавшим, а договор считается заключенным и оферент обязан возместить акцептанту причиненные убытки в случае отказа от исполнения договора. 

      Необходимость с одной стороны формализовать процедуру заключения договора, а с другой – обеспечить устойчивость хозяйственного оборота, привела к появлению в ГК ст.459 регулирующей процедуру заключения договора поставки, которая, однако, не  является новой для нашего законодательства. Ранее аналогичные положения содержались в ряде подзаконных актов, регулирующих поставку отдельных видов товаров, и носили более детальный характер.

      Смысл правила установленного  ст.459 ГК сводится к следующему. Оферент, получивший на свое предложение о заключении договора на акцепт, но при условии изменения некоторых пунктов договора, должен принять меры, которые внесли бы определенность в отношении сторон. Здесь возможны три варианта действий:

      1.Согласиться с изменением отдельных пунктов договора, предложенных контрагентом.

      2.Попытыться найти по поводу спорных пунктов договора компромиссное  решение (согласовать возникшие разногласия).

      3.Отказаться от заключения договора.

      Эта норма вполне согласовывается с правилами деловой этики. Если же первоначальный оферент не выполнил данной обязанности (т.е. не согласовал окончательных условий и не уведомил партнера об отказе от договора), он должен возместить причиненные убытки, вызванные уклонением о  согласования условий договора, ст.459. п.2 ГК. Этот случай именуемый  culpa in contrahendo ( вина в процессе переговоров), является примером внедоговорного обязательства по возмещению вреда, такими убытками могут быть признаны в частности расходы стороны направившей извещение о согласии заключить договор с предложением о согласовании его условий, если они понесены в связи с подготовкой и организацией исполнения данного договора, предпринятым до истечения 30 дневного срока со дня получения лицом, направившим оферту, акцепта на иных условиях.

      Если же акцептант отвергает условия, выдвинутые офертантом, то такой договор считается не заключенным и вся процедура начинается заново. Поэтому выдвижение  хотя бы одного иного условия признаются новым предложением.

      Судя по общему правилу ст. 400 ГК, все  преддоговорные споры при заключении договора, разрешаются самими сторонами и на рассмотрение суда не передаются. Если же стороны не смогут преодолеть разногласия, договор считается не заключенным, и отношения между сторонами прекращаются.

      Есть только два исключения из этого правила.

      1.Когда заключение договора является обязательным для стороны отказывающейся заключить договор.

      2.Когда есть соглашение сторон о передаче разногласий на рассмотрение суда.

      В случае рассмотрения разногласий судом, условия по которым стороны не договорились, определяются судом. Данному решению стороны   обязаны подчиниться. Судебные решения по преддоговорным спорам,  не требуют ни каких действий по принудительному исполнению и имеют правообразующее значение.

      В нынешних условиях хозяйствования для сторон, чрезвычайно важно определить в подписываемом документе, какой договор ими заключается, и четко определить в нем права и обязанности сторон. Так при возникновении спора между сторонами в суде, трудно определить какой именно договор был заключен между сторонами.       

      Так при рассмотрении спора в суде по иску АО «Борисовского завода автотракторного оборудования» к ТОО « Алмаго», о взыскании 2 миллионов тенге за невыполнение ответчиком договорных обязательств. в доказательство их наличия был предъявлен договор без общего названия с наименованием сторон «Заказчик» и «Исполнитель», по которому ответчик должен был изготовить истцу магниты при условии предварительной оплаты. Однако после оплаты товар не был поставлен. Чтобы наказать  виновную сторону, суд, исходя из ст. 392 ГК о толковании договоров, где говорится, что решающим при определении правовой природы подписанного сторонами документа является не его название, а само содержание, применил санкции как по договору поставки(.

      При заключении договора может возникнуть множество условий и необходимо выделить те из них, без согласовании которых договор не может считаться заключённым. Это существенные условия договора поставки, которыми являются: Условие о товаре (ассортимент, количество, качество), срок и порядок поставки товаров, а также срок и порядок оплаты товаров, по достижении этих условий договор приобретает форму и считается заключенным.

      Если в договоре поставке отсутствуют существенные условия из-за  не достижения согласия, он может быть признан незаключенным, что влечет за собой такие же последствия, как при признании сделки недействительной(.

      Большое значение имеет также вопрос о начале и окончании действия договора. В соответствии со ст. 386 ГК договор вступает в силу и становится обязательным для сторон с момента его заключения. Вместе с тем стороны вправе установить, что условия заключенного договора применяются к их отношениям, возникшим до заключения договора. Это могут быть и фактические отношения, сложившиеся между сторонами. 

     Например: изготовитель продукции отгрузил её потребителю, нуждающемуся в данной продукции, а последний принял её без какой-нибудь договоренности между ними. В этом случае стороны могут юридически оформить свои отношения путем заключения договора, который распространяет свое действие на уже  существующие между ними отношениями по подготовке продукции. По общему правилу истечение срока договора только тогда прекращает его действие, когда стороны надлежащим образом исполнили все лежащие на них обязанности. Окончание срока действия договора не освобождает стороны от ответственности за его нарушение. Так поставщик отвечает перед покупателем за недостатки поставляемого товара, и после окончания действия договора поставки.

      Порядок согласования условий договора на переговорах определяется заранее. Как правило, вначале обсуждаются о предмете поставки (ассортимент, количество, качество), общей стоимости поставляемой продукции (сроки, порядок оплаты), что соответствует природой структуры модели внешнеторговых контактов Купли-Продажи.

      При отсутствии этих условий в договоре, он по требованию одной из сторон может быть признан не заключенным.

      В договоре должны предусматриваться порядок и сроки поставки продукции, порядок расчетов, сроки действия договора, порядок согласования ежегодных спецификаций (при заключении долгосрочных договоров), а также могут предусматриваться иные дополнительные сведения.

     Также существенными признаются все условия, относительно которых, по заявлению одной из сторон, должно быть достигнуто соглашение(. В переговорах по заключению договора поставки, достижение о цене продажи товаров обычно является основным условием для согласования. В плане переговоров условие о цене часто выделяют в самостоятельный раздел и помещают в структуре проекта договора на второе место после раздела о предмете договора, поскольку в ходе переговоров обсуждение условий ведется обычно по порядку разделов предоставленного на переговорах предварительного проекта договора. Это следует учитывать в дальнейшем при формировании окончательного проекта договора. Исходя из этого,  можно изменить порядок расположения разделов в проекте договора поставки.

      Договор поставки не содержащий сроков поставки, либо срока действия, подлежит исполнению и действует до конца календарного года его заключения. При отсутствии в договоре условия о порядке поставки ( выборки) продукции, поставщик обязан произвести отгрузку по железной дороге, либо доставить продукцию автомобильным транспортом ( иным видом транспорта). 

     При отсутствии в договоре поставки порядка расчетов, взаимоотношения сторон регулируются общими правилами безналичных расчетов.

     Количество поставляемой продукции должно соответствовать стандартам, техническим условиям, образцам, техническим описаниям, либо условиям договора.

     Стороны вправе договором предусматривать повышенные требования к качеству поставляемой продукции. 

     Если в стандартах или технических условиях гарантийные сроки не установлены, они могут быть предусмотрены в договоре.

    Стороны могут в договоре установить гарантийные сроки более продолжительные, чем предусмотрено стандартами или техническими условиями(.    После согласования условий договора, желательно отметить условия, по которым возможны разногласия и подготовленные альтернативные формулировки, поскольку в ходе переговоров, из-за отсутствия времени, (часто необходимых средств), сформулировать и согласовать их с соответствующими службами будет сложно. Также на стадии подготовки проекта договора и в ходе его заключения целесообразно включить в договор и условия, касающиеся процесса исполнения договора. В частности заранее следует определить порядок восполнения недоставки товаров. Судебная практика свидетельствует о том, что из-за игнорирования подобных вопросов не редко возникают конфликтные ситуации. ГК ст. 464 предусматривает, что поставщик достигнувший недопоставку товаров в отдельном периоде поставки обязан восполнить недопоставленное количество товаров договора, если иное не предусмотрено. Следовательно, восполнение недопоставки товаров за пределами срока действия договора возможно только при наличии соответствующего условия договора.

      Что же касается условий договора о таре и упаковке, и, учитывая, что некоторых случаях эти условия не носят императивного характера, поэтому сторонам предоставляется договорная свобода. Поэтому для формирования  этого условия в проекте договора необходимо определиться с характером тары и упаковки товара и с отнесением расходов по ним на поставщика или на покупателя, то есть, установить включаются эти расходы в цену или нет.

      В договоре поставки все условия должны быть предельно конкретными. Нельзя оставлять место для двусмысленности, различного понимания условий сторонами. В договоре не должно быть мелочей, в нём важно и кажущиеся мелочи когда-нибудь могут влиться в конфликтные ситуации даже дата подписания договора. Она не только принимается за начало действия договора, но и может служить отправным моментом при отсчете как срока оплаты (предварительной, например), так и срока поставки.

      Практика показывает, что большое количество споров вытекающих из договора поставки, возникает именно из-за нечеткого, неполного изложения условий договоров, неопределенности требований.

      Значительное место в договорах поставки отводится сегодня ответственности сторон за нарушение взятых на себя обязательств. В соответствии со ст. 293 ГК неустойкой ( штрафом или пеней) признается определенная Законодательством или договором денежные средства, которые должник обязан уплатить кредитору, в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательства, в частности в случае просрочки исполнения, Учитывая, что действующие нормативные  акты содержат ограниченное число неустоек, применяемых за нарушение обязательств по договору поставки возрастают значительное число неустоек. Согласно ст. 194 ГК договорная неустойка устанавливается по соглашению сторон и обязательно в письменной форме, независимо от формы основного обязательства. Не соблюдение этого требования влечет недействительности соглашение сторон о неустойке.

      Заключив договор поставки путем его подписания, стороны тем самым взяли на себя обязанность исполнять его на тех условиях, на которых было достигнуто соглашение, и изменение какого-либо условия без предварительного согласия другой стороны не должно иметь место. Такое  общее правило придает устойчивость гражданскому обороту.

При заключении договора поставки сторонами оговариваются условия поставки.

     Независимо от предмета договора поставки, состава его участников, а также оснований, в соответствии с которым он заключается, существенными условиями договора поставки являются: условия о товаре (ассортимент, количество, качество), сроки и порядок поставки товаров, сроки и порядок оплаты. Также существенными признаются все те условия, относительно которых по заявлению одной из сторон должно быть достигнуто соглашение2.

      Условия поставки товаров включают в себя содержание, объем и характер транспортных операций  по договорам Купли-Продажи, именуемые еще и как «Базис поставки». Базисным эти условия называются потому, что они определяют основу «Базис» цены контракта. Базис поставки как бы «распределение» расходов по: доставке товара покупателю; страхованию товара; рекламе товара; продаже товаров, именуемых как резерв «на уторгование».

      Необходимо помнить, что условия поставки включают в себя упаковку, маркировку, погрузку на транспортное средство, доставку до основного перевозчика, страхование основной перевозки, погрузку на основное транспортное средство, выгрузку на склад получателя и т.д. Все эти условия следует отразить в тексте договора.

      По общим условиям договора продавец может поставить товар только до первого перевозчика, оплатив при этом погрузку на транспортное средство и доставку до основного перевозчика. Поэтому далее все риски и расходы несет покупатель. Когда в договоре указывается поставка до основного перевозчика, необходимо точно указать место передачи товара и транспортное средство основной перевозки. При этом продавец должен заключить договор с перевозчиком и уведомить покупателя о сроках поставки им груза в конкретное место.

      Итак, базис поставки определяет не только момент перехода права собственности от продавца к покупателю, но и устанавливает их основные права и обязанности.

      Что же касается условий договора поставки, то в первую очередь при заключении самого договора, согласованию подлежат условия о товаре, то есть его наименование, количество и качество, что в совокупности и составляет предмет договора поставки или объект сделки. Оговаривая предмет договора, следует указать точное название продукции (товара), не допускающие подмены, а также номера стандартов, технических условий, артикулов и других необходимых документов, на соответствие которым предстоит проверять поступившую продукцию (товары). В тех случаях, когда речь идет об изделиях одного наименования, но с различными признаками, стороны обязаны предусмотреть это в тексте договора. Возможно, что поставляемая продукция имеет сложные характеристики. Тогда их описание дается отдельно в специальном приложении, которое является неотъемлемой частью договора. Таким же образом поступают в случаях с неоднородными товарами. Как правило, описание сложных характеристик представляется в форме технических условий (ТУ) или технической спецификацией (ТС). Столь подробное описание предмета договора позволяет избежать разногласий, а также исключить возможность недобросовестного отношения к своим обязанностям, какой либо из сторон.

   1. Условие, касающееся количества поставляемого товара в договоре поставки, определяется  по соглашению сторон, исходя из потребностей покупателя с учетом производственных или иных возможностей поставщика. Для определения количества поставляемой продукции (товаров) и порядка его установления используют общепринятые параметры веса, длины, объема, штуки, комплекты и т.д. В тех случаях,  когда продукция (товар) поставляется по весу, в тексте договора необходимо оговорить вес брутто или нетто, либо и тот и другой, где нетто – это вес без тары и упаковки, брутто – с тарой и упаковкой. 

      Не исключена ситуация, когда для определения количества товара воспользуются нестандартными единицами  измерения такими, как мешки, пачки, объем, бутылки. Поэтому при избрании именно такой единицы измерения, стороны должны быть предельно точны, для того чтобы при исполнении договора не возникало разногласий между сторонами по этому поводу.

      Существуют случаи, когда некоторые продовольственные товары имеют тенденцию к изменению своего веса в процессе транспортировки и хранения, и точный вес такой  продукции в договоре определить невозможно. И поэтому часто используется предварительное соглашение при заключении договора (опцион),  и в ряде случаев обозначение количества дополняется оговоркой «около». Как правило, опцион используется при реальных перевозках овощей и фруктов. По взаимному согласию сторон, определив вес, допускается сделать запись «+ - 10%», но при этом необходима оговорка о том, кому из участников договора предоставляется право пользоваться отступлением от установленной цифры. Определив количество поставляемых товаров, поставщик, тем самым берет на себя обязанность поставлять именно такое количество, изменение этого количества без согласия покупателя не должно производиться.

      2.Качество  поставляемого товара – это соответствие его свойств уровню требований договора или закона, а также совокупность признаков, которые определяют его для использования по назначению.

      Сразу же следует отметить, что же такое «ненадлежащее качество товара». Закон не дает прямого определения этого понятия, приводя лишь формулировки таких понятий, как «недостаток» и «существенный недостаток». Значит товар «ненадлежащего качества» - это товар имеющий «недостаток» или «существенный недостаток».

      Под недостатком товара Закон понимает несоответствие товара стандарту: условиям договора или обычно предъявляемым требованиям к качеству товара.

     Понятие «стандарт» определено в Законе и означает, что товар должен соответствовать обязательным требованиям к качеству установленным в государственных стандартах, правилах, строительных нормах, а также в других нормативных документах имеющих обязательную силу для данного вида товара. Однако не все требования могут быть установлены в нормативной документации. Именно поэтому несоответствие товара обычно предъявляемым «требованиям» к качеству, рассматриваются как недостаток.

Дело в том, что действующее законодательство не дает четкого определения понятия «обычно предъявляемое требование». Надо исходить из изучения потребительского рынка и обобщения информации.

      Например, при поставки мебельного гарнитура после его сборки оказалось, что цвет различных частей абсолютно не гармонирует друг с другом. Строго говоря – это не является нарушением стандартов, однако исходя из обычно предъявляемых требований к качеству данного товара, разная окраска гарнитура может быть расценена как недостаток и повлечь предусмотренную законом ответственность.

      В судебной практике уже есть примеры, когда путем проведения экспертизы удавалось установить несоответствие товара обычно предъявляемым требованиям. Таким образом, качество товаров должно соответствовать и условиям договора. Также по согласованию сторон могут быть предусмотрены условия о повышенных требованиях к качеству по сравнению с обязательными требованиями, установленными в предусмотренном порядке. Но следует отметить, что хотя сторонам, и предоставлено право в условиях договора учесть все особенности свойств товара при определении его качества, необходимо, чтобы эти условия не противоречили иным правовым актам и обязательным требованиям государственных стандартов. Поэтому большинство правил кодекса, регулирующих условие о качестве в договоре, за исключением лишь правил о договорных гарантиях, носит императивный характер.

      Таким образом, все случаи нарушения требований к качеству поставляемой продукции (товаров), закрепленных в стандартах, технических условиях или договорах, охватывается общим понятием «ненадлежащее качество». Как родовое понятие оно объединяет различные виды   нарушений, включающих поставку.

      - продукции (товаров) забракованной, как не соответствие по качеству, стандартам и техническим условиям (ТУ).

      - продукции (товаров) высшей категории качества, забракованной как несоответствующей стандартам, техническим условиям, образцам (эталонам).

      -.продукции с производственными недостатками, которые могут устранены на месте у покупателя.

     -.продукция производственно-технического назначения с конструктивными недостатками.

      -.продукции более низкого качества (сорта), не указано в документе удостоверяющем качество, по соответствию стандартам, техническим условиям, образцам (эталонам).

      -.продукции соответствующей стандартам или техническим условиям, но не соответствующим  повышенным требованиям к качеству предусмотренным договором.

      - продукции категории качества, переведенной в более низкую категорию.

      Первые четыре вида нарушений составляют  первую группу – поставка недоброкачественной продукции, которую либо вообще нельзя использовать, либо только после переработки, устранения дефектов, либо по другому применению.

      Остальные виды нарушений составляют вторую группу нарушений требований к качеству – иная продукция ненадлежащего качества. Такая продукция является доброкачественной, она может быть использована, в том числе по прямому назначению.

      Итак, как было отмечено нами выше, определять качество товара можно следующими способами: по стандартам, техническому описанию, по образцам, каталогам или проспектам поставщика, которые являются неотъемлемой частью данного договора. «Характер» поставляемой продукции непосредственно влияет на требования к его качеству.

      Например, качество достаточно простой продукции обозначается стандартами (кирпич, бетон и т.д.), о чем в договоре делают запись: «качество в соответствии со стандартами, установленными в РК». При поставках продукции предприятий станкостроения, машиностроения и др., а также товаров, на которые стандарты отсутствуют, либо им предъявляются какие-либо специальные требования, качество, как правило, определяется техническими условиями, описанными в приложении к договору(.

      В зависимости от вида товара, его качество обычно определяется:

- для сырьевых товаров -  по образцу (путем отбора проб) и описанию    

     (соответствие ГОСТу).

-  для машинно-технической  продукции -  по описанию (соответствие   

     ГОСТу) и техническим условиям изготовителя.

      Поэтому при определении качества по описанию, в договоре необходимо указывать вид нормативно-технической документации (стандарты, технические условия), другие документы (чертежи, инструкции),  их номера и индексы, порядок их передачи покупателю.

      При определении качества по образцу оговариваются сроки и место отбора и хранения образцов (проб), порядок их экспертизы (анализа), название организации, производящей экспертизу (анализ), распределение возникающих в связи с этим расходов. Часто последнее условие содержится в разделе договора о приемке  (проверке качества при приемке товаров). Также при определении качества поставляемого товара по образцам, поставщик обязан представить их покупателю для утверждения. Только после такого утверждения этот образец будет считаться эталоном. В подобных случаях, в договоре должны быть учтены сведения о количестве отобранных образцов в порядке сравнения их с поставляемой продукцией (товарами). Во избежание в дальнейшем споров об идентичности образцов третий экземпляр стоит передать на хранение нейтральному предприятию, организации, а в тексте договора сделать соответствующую оговорку и указать наименование этого учреждения.

      Когда необходимо удостоверение качества сертификатом изготовителя товара или контрольного органа, в договоре надо указать сроки и порядок передачи этого товара. В тех случаях, когда заключается международный договор, который устанавливает иные правила сертификации, отличные от предусмотренных Законом РК, то применяются правила международного договора.

      Сертификация представляет собой комплекс мероприятий, которые дают возможность определить или подтвердить соответствие продукции установленным требованиям. Сертификация должна подтвердить соответствие сертифицированных изделий (товаров) требованиям определенных стандартов. Кроме этого, сертификация продукции должна подтвердить, что изготовитель в состоянии обеспечить заявленное им качество в реальных условиях своего производства и что свойства выпускаемого им товара не ухудшаются в течение срока действия полученного сертификата.

      Условия о качестве товара следует согласовывать с другими условиями договора, например, о цене. Так, по результатам анализа качества образцов поставленных сырьевых товаров (концентрат руды, хлопок и т.п.), включать в договор условие о возможных скидках (надбавках) к цене, в зависимости от результатов анализа качества полученного покупателем товара. В новом кодексе является четкое разделение гарантий качества на законную и договорную, и возможность для сторон регулировать в условиях договора срок обнаружения недостатков товара в случае действия гарантий качества, определенной законом.

      Обычно в договоре к компректности товара предъявляются те же требования, что и к качеству товара. При этом кодекс предусматривает комплектность товара – товар в комплекте, и комплект товаров – набор товаров в комплекте. Следует иметь в виду, что нормы, регулирующие передачу некомпректного товара, имеют императивный характер, а регулирующие передачу комплекса товаров – диспозитивный.

      В условиях договора следует в соответствии с реальными отношениями сторон определить границы ответственности поставщика при наличии договорной гарантии за недостатки, возникшие после передачи продукции покупателю. В интересах продавца – конкретизировать в условиях договора поставки эти обстоятельства.

   3.Другим важным разделом в договоре поставки, его существенным условием является условие цене и порядке расчетов за поставленные товары. Достижение согласия о цене обычно является основным условием для согласования. В плане переговоров условие о цене часто выделяют в самостоятельный  раздел и помещают в структуре проекта договора на второе место после раздела о предмете договора. Отсутствие сведений о цене может привести к признанию договора недействительным. Цена определяется сторонами на момент заключения договора. При заключении и исполнении договора применяются цены, установленные соглашением сторон (на основе договора), за исключением продукции, реализуемой по государственным фиксированным ценам в случаях, предусмотренных законодательством Республики Казахстан(.

      Предварительное согласование цены можно проводить как в устной форме, так и с помощью средств связи. Таким образом, согласование цены происходит до заключения договора и при необходимости может быть оформлено в письменном виде.

      В судебной практике нередко выставляются факты, когда цена в договоре не установлена и не может быть определена из условий договора. Для таких случаев закон устанавливает порядок, при котором исполнение договора должно быть оплачено по цене, которая при сравнимых обстоятельствах обычно взимается за аналогичные работы, услуги. При оформлении договора может быть принята та цена, по которой в тот же период поставщик поставил свой товар другим покупателям. Таким образом, условие о цене в договоре должно предусматриваться, и делать это просто необходимо, чтобы не порождать конфликтных ситуаций и избежать судебных споров.

      В судебной практике сложилась такая ситуация между поставщиком и покупателем: Между контрагентами по договору возникли по вопросу, касающемуся порядка согласования на металлопродукцию. Поставщик предложил осуществлять поставщику по ценам, определяемым в соответствии со сложившейся коньюктурой цен на момент отгрузки путем направления покупателю платежного требования после отгрузки продукции. Покупатель согласился с предложением поставщика о расчетах за металлопродукцию по сложившимся коньюктурным ценам, но выдвинул требования о согласовании с ним цен до начала отгрузки путем оформления необходимого протокола. Рассмотрев спор, суд вынес определение о прекращении производства по делу, поскольку, по его мнению, стороны не установили цену на подлежащую поставке металлопродукцию. Между тем, заключая договор, стороны предусмотрели в нем условия проведения расчетов за поставляемую продукцию по сложившимся коньюктурным ценам, но не достигли соглашения о порядке и времени согласования цены. Поэтому у суда не было оснований считать договор незаключенным. Учитывая, что разногласия касались порядка и времени согласования цены, и эти разногласия были переданы на разрешение суду по соглашению сторон, они подлежали рассмотрению по существу.

      Необходимо отметить, что цена зависит от условий поставки. Если проектом договора предусматривается доставка продукции силами поставщика на склад покупателя, то цена увеличивается на стоимость доставки, расходов на страхование грузов, погрузочных работ и т.д. Если покупатель доставляет продукцию самостоятельно, то цена будет увеличена на стоимость расходов, связанных с погрузкой.

      Договорная цена может быть трех видов: фиксированной, скользящей и с последней фиксацией.

      Если стороны договорились о применении твердой – фиксированной цены и определили ее конкретную цифру, то она не подлежит изменению при оплате. И в дальнейшем, при возникновении конфликтов, суд должен отказать в удовлетворении требований одной из сторон об увеличении или уменьшении цены установленной договором. В соответствии с законодательством изменение цены в таких случаях возможно только по взаимному соглашению сторон.

      «Очевидно, что в условиях инфляции применение фиксированной цены может быть выгодно только покупателю. И в абсолютно невыгодных условиях оказывается поставщик, особенно при длительном сроке действия договора. А удобная для поставщика предварительная оплата продукции не всегда устраивает покупателя. Из подобной ситуации предпринимателями найден выход: Они используют прием, получивший название «валютной оговорки». Суть его в том, что стороны, устанавливают цену в одной из иностранных валют, например в долларах США, и определяют стоимость единицы продукции, фиксируемой в той же валюте, а в договоре обозначается точная ее цифра, с примечанием, что оплата будет производиться в национальной валюте – тенге по курсу на день платежа (или день получения продукции покупателем) в  определенном банке.

      Поскольку банковские курсы иностранных валют могут различаться, то ссылка в тексте на банк и его местонахождение абсолютно необходима. Заключенный на этих условиях договор предусматривает только такую схему оплаты, не зависимо от колебаний курса иностранной валюты на день платежа. И вопрос о возмещении возможных убытков, понесенных одной из сторон, в этой связи законодательством не рассматривается(. 

      В случае использования скользящей цены в договоре стороны связывают ее с рыночными ценами, действующими в момент исполнения договора, этот способ применяется в случаях, когда определить твердую цену в момент заключения договора трудно. И тогда стороны могут не включать в текст договора конкретную цифру, но должны предусмотреть фиксацию исходной (базисной) цены. Она изменяется в процессе исполнения договора при изменении ценообазующих элементов по методу, который стороны согласовывают между собой. Предел отклонения рыночной  цены от договорной оговаривается заранее, но в любом случае в тексте договора необходимо указать источник определения цены (или несколько источников), по которому будет определяться среднерыночная цена. Если время исполнения договора поставок продукции превышает один год, то скользящая цена определяется в момент исполнения договора путем пересмотра договорной цены. При этом учитываются изменения в издержках производства, имевших место за истекший период с момента заключения договора.

      Если стороны предпочтут использовать цену с последующей фиксацией, то конкретная цифра в тексте договора может не указываться  (это единственный случай для возмездного договора), между тем, в договоре следует подробно описать способы ее определения, а также те конкретные источники, на которые будут ориентироваться стороны в момент оплаты. Необходимо учитывать, что в договоре должны быть отражены как общая по договору цена, так и цена за единицу продукции. 

      Изменение цены, предусмотренной договором, допускается в случаях и на условиях установленных законодательством или договором.

       «Коллегия по хозяйственным спорам, рассмотрев исковое заявление леспромхоза (поставщика), об изменении цены на пиломатериалы установленной сторонами в договоре поставки, признал требования заявителя правомерными и внес в договор соответствующие изменения. Свое обращение в суд леспромхоз обосновал увеличением цены  за поставляемую продукцию. Между тем, повышенный коэффициент к таксам на древесину был установлен прейскурантом, введенным в действие до заключения сторонами договора поставки.

      Поставщик, руководствуясь ст.385 п.1 ГК РК дал согласие на отпуск пиломатериалов по договорным ценам без применения повышающего коэффициента путем предварительной оплаты всей продукции сразу же после заключения договора. Покупатель свои обязательства по оплате пиломатериалов выполнил. В соответствии со ст. 385 п.2 ГК изменение цены договора после его заключения допускается лишь в случаях и на условиях, предусмотренных договором, законом либо в установленными законодательными актами. В период действия договора цены на пиломатериалы в централизованном порядке не изменялись. Возможность изменения цены  договора после его заключения стороны не установили. И поскольку основания для изменения установленной договором цены на пиломатериалы отсутствовали, то судебная коллегия по хозяйственным спорам отказала в удовлетворении исковых требований поставщика».

      1. Что же касается условий о расчетах в договоре поставки, то самое большое количество претензий и исков, предъявляемых в связи с неисполнением обязательств по договорам, связано с ненадлежащим исполнением, или неисполнением именно условий по расчетам за товар.

      Выбор формы расчетов, когда предприятие выступает в качестве поставщика, завися от степени риска неисполнения покупателем обязательства по оплате расходов поставщика по осуществлению расчетов. Этот выбор также определяется соотношением во времени поставки товара и оплаты за него. С учетом этого, при оптимальном выборе – форма расчетов в договоре поставки будет выполнять еще и функции правового средства обеспечения обязательства(.

      При формировании условий договора поставки о порядке расчетов следует учитывать два основных момента:

- Учет будущей планируемой деятельности по выполнению договора (в                              данном случае – по осуществлению платежа);

- Учет обстоятельств, которые могут возникнуть в будущем и воспрепятствовать деятельности в соответствии с договором. Особенность данного условия – в возможности сочетать оба этих момента, поскольку условие о порядке расчетов несет на себе одновременно как функцию регулирования – определение будущих действий (в основном покупателя или плательщика) по осуществлению платежей за поставленный товар, так и функцию средства защиты от возможных недопоставок товара или неосуществления платежей.          

      В последнее время роль этой последней функции значительно повысилась и часто в договорах выбор формы расчетов несет на себе в качестве основной – обеспечительную функцию надлежащего исполнения обязанностей сторон по договору.

      «Если учитывать планирование деятельности, то целесообразно условия о расчетах помещать в одном разделе договора с условием о цене. В пользу такой структуры модели договора говорит объединение в одном разделе договора с условием о цене. В пользу такой структуры модели договора говорит объединение в одном разделе определительного условия (о цене) и исполнительного условия по оплате стоимости товара, которое возможно осуществить только при наличии этого определительного условия»(.

      В ГК РК нормы, прямо регулирующие условия о расчетах в договоре поставки, содержатся в ст.469, а также ст.ст.442, 440. Также существует множество правил, регулирующих обязанности по расчету, содержащихся в других правовых актах, ведомственных нормативных актах, утверждаемых Нацбанком РК.

      Правило Кодекса выделяют момент оплаты в соотношении с моментом передачи товара; непосредственно до или после передачи товара; предварительная оплата; оплата товара, переданного в кредит (последующая оплата); оплата товара в рассрочку (уплата цены переданного товара не сразу полностью, а согласованными частями и в согласованные в договоре сроки).

      Порядок и форма расчетов определяются сторонами в договоре. При заключении договора стороны могут выбрать любую форму оплаты, соответствующую действующему законодательству, свободны они также и в выборе сроков оплаты, договором предусматривающих поставку товаров, является определение срока исполнения обязательств по расчетам за поставленные по договору товары. Предельный срок исполнения обязательств по расчетам за поставленные по договору товары равен трем месяцам с момента фактического получения товаров, несвоевременное исполнение обязательств по расчетам с предприятиями – должниками, а также неистребование предприятием-кредитором в судебном порядке обязательств является подтверждением цели на совершение ничтожной сделки и соответствующего умысла сторон.

      Основную роль в формировании условия договора по расчетам будет играть финансовый план торговой деятельности покупателя (плательщика). Он предоставляет информацию об источнике финансирования (кредит, собственные средства, будущие поступления от должников и т.п.) и определяет скорость возврата денежных средств от последней продажи приобретенного (поставленного) товара, чтобы рассчитаться с поставщиком за поставленный товар.

  Для поставщика же важно, как можно быстрее получить денежные средства в оплату поставленного товара, чтобы уменьшить потери от отвлечения денежных средств из оборота и застраховаться от возможной неплатежеспособности покупателя (плательщика) с минимальными затратами при этом. Поскольку для поставщика соображение значимости риска убытков в соотношении «прибыль к риску» чаще всего значительно превышает возможности получения прибыли в настоящее время, он предпочитает полную предварительную оплату за товары, осуществляемые в форме платежного поручения покупателя своему банку. Эта форма расчетов наиболее надежно обеспечивает исполнение обязательства по оплате, поскольку денежные средства поступают до отгрузки товара и не требуется никаких связанных с расчетами расходов со стороны поставщика.

      У покупателя в этом случае нет гарантии своевременной поставки товара и, кроме того, он заранее несет потери, связанные с отвлечением из оборота денежных средств, фактически давая беспроцентную ссуду поставщику. Поэтому часто покупатель настаивает на включение в договор условия оплаты против получения счетов, отгрузочных и иных документов. Этот вид оплаты может осуществляться в форме аккредитива. Компромиссным вариантом, между сторонами, наиболее часто используемым на практике, является непосредственная оплата после поставки партии продукции (.

      Форма расчетов должна соответствовать выбранному сторонами моменту оплаты в соотношении с моментом поставки товара по договору.

      Часто используется оплата чеком против представления реестров счетов, отгрузочных и иных согласованных в договоре документов. Эта форма расчетов удобна тем, что уменьшает до минимума разрыв во времени между передачей товара покупателю и оплатой его поставщику, поскольку позволяет осуществить эти действия взаимосвязано простым обменом документов, подтверждающих отгрузку товара на чек.

      В условиях дефицита свободных денежных средств и, как правило, наличия у покупателей своей кредиторской задолженности поставщику часто приходится соглашаться на чрезвычайно невыгодные для него условия расчетов: поставка на условиях последующей оплаты. При поставке на условиях последующей оплаты нередко используют оплату в форме платежного поручения по инкассо, которые сейчас осуществляются платежными требованиями-поручениями. При использовании платежного требования-поручения, платежного требования оплата происходит только предварительного акцепта покупателем. Поэтому часто платежные требования-поручения, платежные требования отправляются непосредственно плательщику (покупателю) для акцепта, минуя банк, чтобы за ранее выяснить возможность акцепта и оплаты товара таким способом.

      Также возможно осуществление расчетов и в иных формах, предусмотренных законом, установленным в соответствии с ним банковскими правилами и применяемыми в банковской практике обычаями делового оборота. Такой формой расчетов может быть использование векселя. «Вексель в расчетах удобен тем, что одновременно с платежной функцией выполняет функции эффективного средства  обеспечения исполнения обязательства по оплате, поскольку позволяет поставщику самому выбрать степень надежности исполнения обязательства по расчетам в договоре (».

      Расчеты за товар по договору поставки могут осуществляться также путем простого погашения взаимной задолженности.

      4. Следующим разделом в модели проекта договора поставки является тара, упаковка и маркировка, которым отводится особое место в договоре.

      Тара и упаковка продукции должны соответствовать требованиям стандартов или технических условий, способствовать сохранности продукции и товаров при транспортировке. Номера и индексы стандартов и технических условий на тару и многообразные средства упаковки указываются в договоре. В ряде случаев поставщик обязан передать покупателю товар в таре и (или) упаковке, за исключением товара, который по своему характеру не требует затаривания и (или) упаковки.

      Например: при поставках сырьевых товаров навалом – пиломатериалы, руда, уголь и т.п.

      Для других товаров от правильной тары, правильного пикетирования и маркировки зависит, дойдет ли товар по назначению к покупателю.

      Например: если товар доставляется одним перевозчиком в сборной партии различным получателем. А от надлежащего затоваривания и упаковки зависит сохранность товара при перевозке, то есть исполнение обязательства поставки по количеству и качеству. Если в договоре требования к таре и упаковке не определены, товар должен быть затарен или упакован обычным для такого товара способом. Во всяком случае, поставщик обязан обеспечить сохранность товара при обычных условиях хранения и транспортирования.

      Обязательные требования к таре и (или) упаковке, предусмотренные в установленном законом порядке, являются обязательными для предпринимателей и имеют императивный характер. В некоторых случаях условия о таре, упаковке и маркировке не носят императивного характера. Они значительно зависят от рода товара, характера производственной (торговой) деятельности сторон и ее финансового планирования, и, следовательно, требуют предоставления сторонами договорной свободы. Поэтому для формирования этого условия в проекте договора необходимо определиться с характером тары и упаковки товара и с отнесением расходов по ним на поставщика или на покупателя, то есть, включаются эти расходы в цену товара или нет. В настоящее время распространенным и удобным средством затаривания и упаковки при передаче товара с участием перевозчика – является контейнер. Контейнерная доставка позволяет снизить издержки за счет использования более дешевой картонной или целлофановой упаковки, вместо деревянной.

      Но возврат порожних контейнеров  экономически не выгоден. Поэтому поставщику нужно или включить стоимость контейнера в стоимость поставляемого товара, или использовать услуги экспедиторской организации (или перевозчика) по аренде контейнеров. Для этого поставщик может создать экспедиторскую фирму или переложить обязанность по обеспечению тарой на покупателя. Поставщику, на котором лежит такая обязанность, следует исходить из своей производственной деятельности, финансового плана, учесть расходы по маркировке, таре и упаковки в цене товара.

      Условия договора о мерах правовой защиты покупателя при передаче товара без тары или упаковки либо в ненадлежащей таре или упаковке близки к условию договора о качестве и комплектности. Покупатель вправе предъявить к поставщику требования, предусмотренные ст.435 ГК (передача некомплектного товара).

      Также в случаях, предусмотренных договором или действующими правилами, изготовитель (поставщик) обязан применить многообразные средства пакетирования и специализированные контейнеры.

      Под многооборотными средствами упаковки понимаются использованные многократно средства пакетирования и специальные контейнеры, тара, - оборудование, многооборотная тара, вспомогательные упаковочные средства и пакетная ткань, а также универсальные контейнеры, принадлежащие предприятию отправителю и получателю товаров.

      Законодатель также предусматривает обязанность покупателя по договору поставки возвратить многооборотную тару, средства пакетирования, тару-оборудование, специальные контейнеры и иные виды многооборотных средств упаковки, в которых поступил товар, поставщику, либо иному предприятию – тарополучателю или сдаче тарособирающим организациям, если иное не предусмотрено договором поставки ст.470 ГК РК.

      Порядок и сроки возврата многооборотных средств упаковки определяются договором или правилами применения, обращения и возврата многооборотных средств, либо законом (при отсутствии иных условий в договоре)(.

      Весь поставляемый товар должен быть надлежащим образом замаркирован. Товары, выпускаемые юридическими лицами, должны иметь производственную марку и товарный знак, кроме случаев, предусмотренных законодательством.

      Товары, изготовленные предпринимателями, осуществляющими предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, должны иметь этикетку. Маркировке подлежат как товары, так и тара. Стороны не имеют права изменять требования к маркировке, установленные в нормативно - технической документации, но они вправе установить в договоре требования к маркировке, не установленные в нормативно-технической документации.

      5. Другим немаловажным условием в договоре поставки является срок поставки, который представляет собой согласованные сторонами и предусмотренные в договоре временные периоды, в течение которых поставщик обязан передать продукцию (товары) покупателю. Момент исполнения продавцом своей обязанности передать товар покупателю определяется одним из трех вариантов: во-первых, при наличии в договоре условия об обязанности продавца по доставке товара – моментов вручения товара покупателю;

      во-вторых, если в соответствии с договором товар должен быть передан покупателю в месте нахождения товара – момент предоставления товара в распоряжение покупателя в соответствующем месте;

      в третьих, во всех остальных случаях – моментом сдачи товара перевозчику или организации связи.

      Таким образом, сроком исполнения обязательства должно признаваться дата документа, подтверждающего принятие товара перевозчиком или организацией связи для поставки покупателю, либо дата приемосдаточного документа. Дата исполнения продавцом совей обязанности по передаче товара имеет важное значение, поскольку именно этой датой, как правило определяется момент перехода от продавца к покупателю писка случайной гибели или случайной порчи товара.

      В гражданском праве сроки принято подразделять на: императивные и диспозитивные; определенные и не определенные; общие и частные – определяемые по промежуткам времени и в виде момента во времени.

      Императивные сроки – общеобязательные сроки, которые не могут быть изменены по соглашению сторон.

      Диспозитивные сроки – сроки, которые установленные законодательством, но могут быть изменены сторонами по их согласию.

      Определенные – сроки с указанием их начала и окончания, устанавливающие вполне точный промежуток времени, либо определение конкретного события или момента.

      Неопределенные – сроки, закрепляющие приблизительный временной

промежуток, необходимый для исполнения принятого обязательства «в разумный срок», «без промедления», «своевременно», «заблаговременно» и т.д.

      Для всех сроков действует общеобязательное правило о начале их течения: на следующий день после календарной даты или наступления события, которыми определено его начало.      


      В договоре сроки поставки могут определяться следующими способами: путем указания фиксированной даты поставки; периода времени, в течение которого должна быть произведена поставка (месяц, квартал, год); с применением специальных терминов – «немедленная поставка», «со склада» и т.д. Когда договором определена поставка продукции частями, обычно составляется график таких поставок, и в нем указывается дата и количество каждой поставляемой партии продукции (товара). Если же при аналогичных условиях график не был согласован, то продукция должна поставляться равными частями и равномерно(.

      Возможность досрочной поставки по договору должна быть предусмотрена в тексте договора. Если такое условие не оговаривалось в договоре, то досрочная поставка возможна только с согласия покупателя. Условие досрочной поставки предполагает досрочную оплату покупателем поставленной продукции. Нужно отметить, что продукция (товары), поставленная досрочно и принятая покупателем, засчитывается как поставка следующего по графику периода. Если же поставщик поставил продукцию досрочно без согласования с покупателем, последний вправе отказаться от ее приемки до наступления срока, установленного в договоре или графиком поставок, который является неотъемлемой частью договора. Такое же право сохраняется за покупателем и в случае долгосрочной поставки продукции. Кроме того, покупатель вправе отказаться от принятия одновременно большую партию товаров, рассчитанную согласно договору на поставку по частям.

      Сроки поставки продукции могут быть связаны не только с временными датами, но и с какими-либо действиями покупателя, например: предварительной оплатой, перечислением аванса, получением извещения из банка о поступлении аккредитива и др. Такие условия должны быть отражены в тексте договора поставки.

      В случае отказа покупателя принять досрочно поставленную по договору продукцию, по действующим правилам, он вправе принять ее на ответственное хранение без оплаты  и оплатить в срок, предусмотренный  договором.

      Если, по каким-либо причинам срок поставки в договоре не оговорен вообще, и не сделано никаких указаний о способе его определения, то в соответствии со ст.277 ГК РК, в тех случаях, когда обязательство не предусматривает и не позволяет определить срок его исполнения, оно должно быть исполнено в разумный срок, после возникновения обязательства.  Законодатель не раскрывает понятие «разумный срок», это обусловлено тем, что некоторые обязательства должны исполняться в силу обычаев делового оборота  - немедленно. Также разумный срок может быть определен, исходя из конкретных условий сделки, предусмотренных договором или из существа обязательств, а также из обычных условий сделок подобного типа. При этом учитывается расстояние, на которое должен быть переправлен товар, вид транспорта, количество товара и т.п.(
§ 2. Исполнение договора поставки.

      Договор поставки является двусторонней сделкой, поэтому и поставщик и покупатель имеют обязательства по его исполнению. Договор поставки должен быть исполнен надлежащим образом. Под исполнением договора поставки понимается совершение продавцом и покупателем  действий, предусматриваемых законодательством и договором, направленных к передаче продукции предприятия от производителя поставщика ее потребителям, для удовлетворения потребностей организации в сырье, готовой продукции. Договор поставки исполняется, как правило, по частям, так как носит длительный характер, поэтому момент исполнения касается той части поставки, которая должна быть исполнена в соответствующий период. Исполнение всего договора в целом складывается из надлежащего исполнения отдельных периодов поставки. Поставщик и покупатель совершают для этого широкий круг различных действий, опосредующих изготовление  продукции в соответствии с договором, упаковку, отгрузку, сдачу, приемку, оплату и т.д. Надлежащее и четкое исполнение обязательства по поставке способствует укреплению стабильности предприятия, освобождает от лишних затрат, издержек и потерь. Четкое и неуклонное соблюдение финансовой дисциплины в обязательствах – залог повышения рентабельности предприятий. Закон требует надлежащего исполнения всех перечисленных обязанностей сторон. Требования надлежащего исполнения обязательств закреплены в ГК РК. Эти требования полностью применяются и к обязательствам, возникающим из договора поставки, тем более, что в специальных нормативных актах регулирующих отношения по поставкам не содержится общего понятия надлежащего исполнения, хотя и предусматриваются требования, предъявляемые к надлежащему исполнению договора поставки.

      Правила общей части ГК распространяются на все правоотношения, возникающие из договоров, в том числе из договора поставки. Поэтому нет необходимости полностью повторять из в специальном законодательстве. Обязательство признается исполненным, когда исполнение произведено надлежащим образом и в установленный срок в соответствии с указаниями закона, договора, а при отсутствии таких указаний – в соответствии с обычно предъявляемыми требованиями. В договоре поставки особенности исполнения могут быть предусмотрены законом или соглашением сторон: выбор формы расчетов за продукцию способ транспортировки, упаковки и др. Если в законе или договоре отсутствуют указания о сроках или способе исполнения обязательства, оно должно быть исполнено в соответствии с обычаями делового оборота     предъявляемыми для такого обязательства требованиями. Что понимать под «обычно предъявляемыми требованиями».

      Формулировка «обычно предъявляемые требования», несомненно, широкая и не совсем ясная. В законе не указано, кем должны предъявляться эти требования, в каком порядке и т.п. «Обычно предъявляемые требования» - это оценка поведения людей или явлений, действия предприятий в соответствии со сложившимися в обществе взглядами. Судебная практика иногда применяет такой критерий, как оценка с помощью «обычно предъявляемыми требованиями», для того, чтобы судить о поведении должника и кредитора при исполнении ими принятых обязательств.

      Например: возьмем доставку, которая не была оговорена в договоре, но оплату за доставку должен произвести покупатель. По закону доставку должен осуществить поставщик в последующем с отнесением расходов на покупателя. Но при этом поставщик должен использовать наиболее выгодный и наиболее удобный способ доставки для покупателя, для того чтобы не увеличить расходы покупателя.

      Или, к примеру – качество товаров, которое не оговорено в договоре. В этом случае поставщик должен поставить продукцию высокого, а не низкого или среднего качества. Таким образом «обычно предъявляемые требования» - это наиболее строгий критерий для оценки качества исполнения обязательства. Необходимо подчеркнуть, что использование критерия «обычно предъявляемые требования» возможно лишь при отсутствии определенных указаний в законе или договоре относительно срока или способа обязательства.

      От ненадлежащего исполнения обязательства следует отличать неисполнение обязательства, при котором стороны вообще не совершают действий, предусмотренных договором поставки.

      Исполнение обязательства означает прекращение обязательного отношения. Однако практика показывает и так называемые «после поставочные отношения», возникающие в определенных случаях после исполнения обязательства. Они основываются на включении в ГОСТ или договор поставки условия о гарантийном сроке использования поставленной продукции без ремонта. Право требования у покупателя возникает тогда, когда продукция изнашивается или портится до окончания установленного срока(.

      Исполнение договора поставки должно быть произведено лишь определенными лицами – надлежащим должником надлежащему кредитору. Это прежде всего контрагенты, состоящие в договорных отношениях по поставке. Однако возможно и такое положение, когда исполнителями договора поставки выступают третьи лица, если они связаны с одной из сторон соответствующим договором.

      При заключении договора поставки исполнение обязательств возлагается на самих контрагентов, заключающих договор, согласующих его условия, принявших на себя определенные обязанности по договору. Поэтому только исполнение договора надлежащим должником надлежащему кредитору может отвечать требованиям надлежащего исполнения. При возложении исполнения обязательства на третье лицо, создается такое правоотношение, при котором в качестве третьего лица выступает поочередно то одна, то другая из трех связанных данным правоотношением организаций. Также по поручению кредитора третье лицо принимает фактическое исполнение обязательства. Нормы ГК РК специально не предусматривают договора с исполнением третьему лицу, хотя такое условие и не противоречит закону.

      Третье лицо может получить исполнение от должника основного кредитора, но не может требовать исполнения, так как право требования принадлежит не ему, а кредитору в обязательстве.

      Примером исполнения третьему лицу является выдача покупателем разнарядки поставщику для отгрузки продукции или товаров указанному в разнарядке получателю, организации не участвующей в договоре с поставщиком. Исполнение третьему лицу, обусловленное в договоре, иногда на практике смешивается с исполнением покупателю, который впоследствии должен передать исполнение третьему лицу.

      Надлежащим также признается лишь такое исполнение обязательств, которое произведено в соответствии со всеми установленными требованиями: в надлежащее время, в надлежащем месте, и надлежащим способом.

      Под временем исполнения обязательства поставки понимается наступление определенного срока, когда обязательство должно быть исполнено. Нужно отметить, что досрочное исполнение обязательств по договору поставки, как и в других договорах опосредующих предпринимательские отношения, допускается лишь с согласия покупателя. Сроки исполнения могут быть:

Общие – на весь период действия договора.

Частные – для исполнения договора по частям.

      Кроме того, возможны сроки исполнения отдельных договорных обязанностей – приемки продукции и ее оплаты, и т.п. От таких сроков исполнения договора или отдельных договорных обязанностей следует отличать срок действия договора.

      Например: Договор поставки заключен на 1 год или на несколько лет, но это не означает, что он будет исполнен лишь через такой срок (длительный период). Это срок действия договора, но не срок его исполнения. Сроки исполнения конкретных обязанностей сторон должны быть установлены в пределах срока действия договора.

      Наличие в договоре поставки общего срока действия договора, срока исполнения и наряду с ним частных сроков дали основание многим цивилистам говорить о множественности сроков исполнения поставки:

а) промежутки времени, установленные договором для сдачи каждой отдельной партии и всего объема поставки в целом;

б)  момент исполнения, то есть передачи продукции в собственность.

      Здесь следует добавить, что в договоре поставки, как и в любом другом двустороннем договоре, может иметь место различные сроки исполнения отдельных видов.

      Итак, договор поставки можно признать исполненным лишь тогда, когда поставщик произвел поставку (сдал продукцию на своем складе, путем выборки ее покупателем(, либо доставил до места указанного покупателем и отгрузил ее). Если поставка произведена, но не выполнены обязательства по приемке или оплате, можно говорить о неисполнении обязанностей по договору, но нельзя считать, что договор поставки не исполнен.

      Учитывая все это, надо признать моментом исполнения договора поставки – момент сдачи поставщиком продукции покупателю. Ст.410 ГК РК предусматривает три возможности передачи товара покупателю и соответственно три момента исполнения обязанности продавца по передаче товара:

а) В момент вручения товара покупателю или указанному им лицу самим   

    продавцом.

б) В момент предоставления товара в распоряжение покупателя в месте    

    нахождения товара.

в) В момент сдачи товара перевозчику или организации связи для доставки   

    покупателю, если из договора не вытекает обязанность продавца   

    предъявления первыми двумя способами, или договором не предусмотрено   

    иное.

      Для того, чтобы снять неясность по определению момента исполнения обязательства поставщика по передаче товара (поскольку все упомянутые нормы носят диспозитивный характер) необходимо четко определить этот момент в условиях договора. Для этого в свою очередь нужно предварительно оговорить способ доставки товаров и определить, кто из сторон несет эту обязанность.

      Местом исполнения обязательства называется тот территориальный пункт, где должно быть совершено действие, предусмотренное обязательством. Это может быть населенный пункт, где расположена та или иная организация, участвующая в договоре, порт, железнодорожная станция, куда должен прибыть груз, территория на которой расположены складские помещения и т.д. Место исполнения обязательства обычно определяется в договоре, но может быть предусмотрено и в законе.  Местом исполнения поставки в соответствии с условиями договора может быть склад поставщика, либо склад покупателя.

      Место исполнения, как и срок, может быть не единственным в обязательстве. Если различные правовые обязанности, вытекающие из договора, должны исполняться в разных местах (отгрузка в одном пункте, оплата в другом), то тогда мест исполнения в обязательстве будет несколько. Местом исполнения договора чаще всего может быть территориальный пункт местонахождения поставщика, если договором не установлено иное.

      Соблюдение условий о месте  исполнения имеет большое значение для разрешения вопроса о том, надлежащим ли образом исполнено обязательство.

      Вместе с требованием надлежащего исполнения договора поставки, закон специально говорит о его реальном исполнении.

      Реальное исполнение договора поставки заключается в том, что поставщик обязывается поставить именно ту продукцию, которая предусматривается договором и не может взамен ее возместить покупателю стоимость продукции. Требование реального исполнения обязательства поставки возникает из договора, и в этом смысле оно действительно характеризуется как требование о предоставлении должником кредитору предмета обязательства предусмотренного договором(.

      Многие авторы, в том числе Агарков М.М., обращают внимание на то, что принцип реального исполнения означает невозможность замены реального исполнения денежным возмещением. Следует отметить, что возмещение стоимости взамен реального исполнения практически немыслимо. Реальное исполнение также заключается в том, что обязательство поставки (как правило) продолжает действовать до тех пор, пока не произведено его реальное исполнение. Допустим, поставщик просрочил исполнение или недопоставил часть продукции. В таком случае он, несомненно, несет за это установленное наказание – штраф. На ряду с этим закон требует, чтобы поставщик восполнил недопоставленную в определенный частный срок исполнения продукцию и поставил ее в следующий срок. При этом недопоставленное в срок количество продукции прибавляется к количеству, подлежащему поставке в следующий срок исполнения.

      Требование реального исполнения обязательства по договору в случае недопоставки обусловленной продукции составляет право потребителя. Покупатель (получатель) продукции имеет право в этом случае требовать от поставщика реального исполнения обязательства. Нельзя принудить к реальному исполнению договора поставки покупателя, если поставленная продукция не соответствует условиям договора, некачественная и т.д.

                   §3. Расторжение договора поставки.

     Рассматривая применение принципа реального исполнения к отношениям по договору поставки, следует прийти к выводу, что реальное исполнение, несомненно, является наиболее желательным способом исполнения договора. Таким образом, обязанность исполнения договора лежит как на поставщике, так и на покупателе, так как договор является двусторонним, права и обязанности лежат в равной мере на обеих сторонах.

Если же условия договора поставки изменяются, то противоположная сторона по договору имеет право на расторжение договора.

      Пункт 16 Положений о поставках гласит, что договор может быть изменен или расторгнут по согласию сторон, либо по решению суда иного органа по разрешению споров между сторонами по договору. Стороны вправе пролонгировать действие договора на новый срок. Заключение, изменение, расторжение и продление срока действия договора оформляется соглашением, подписываемым сторонами, либо путем обмена письмами, телеграммами, радиограммами.

      Сторона, получившая предложение об изменении или о расторжении договора, либо о продлении срока действия договора обязана дать ответ другой стороне не позднее 10 дней после получения предложения.

      Общие основания и порядок расторжения (изменения) договора Купли-Продажи, предусмотренные § 1 Главы 25 ГК РК, применительно к поставке конкретизируются в статье 476 ГК РК.

      Так, односторонний отказ от исполнения договора поставки (или его изменение) допускаются в случаях существенного нарушения его условий одной из сторон. Такими нарушениями для поставщика считаются:

1. Поставка товаров ненадлежащего качества, с недостатками, которые нельзя устранить в приемлемый для покупателя срок.

2. Неоднократная просрочка товаров.

      Существенными нарушениями договора покупателем  выражаются в:

1. Неоднократной просрочке оплаты товаров.

2. Неоднократной выборке товаров.

      В то же время ст.476 п.4 ГК РК предполагает возможность предусмотреть в договоре иные основания отказа от исполнения договора поставки.

      К ним относится, например, поставка недоброкачественных товаров, просрочка поставки или оплаты, не выборка товаров и не предоставление отгрузочной разнарядки.

      Однако ст.476 ГК РК перечисляет не только особые основания, но и соответствующий им порядок расторжения (изменения) договора поставки.

      Указанный договор считается расторгнутый (измененный) по общему правилу, с момента получения одной стороной уведомления контрагента об одностороннем отказе от исполнения договора полностью или частично. Таким образом, в случаях существенного нарушения договора поставки, предусмотренного ч.3 п.2 ст.476 ГК РК, не требуется обращение в суд с иском, ни предварительного получения согласия контрагента на расторжение (изменение) договора, о необходимости которых говорит п.2 ст.402 ГК РК.

      В международной практике регулирования положений по расторжению договора поставки существует следующее правило: расторжение договора освобождает обе стороны от их обязательств по договору при сохранении права на взыскание, могущих подлежать возмещению убытков. Расторжение договора не затрагивает каких-либо положений договора, касающихся порядка разрешения споров или прав, и обязательств сторон в случае его расторжения.( 

      Если же нарушение договора поставки не носит существенного характера, (то есть, как правило, является однократным), процедура расторжения (изменения) договора регулируется не ст.476 п.4 ГК РК, а общими правилами ст.401 ГК РК.

      Статья 476 ГК РК предусматривает правила определения величины убытков при расторжении договора поставки. Так как сторона, расторгающая договор вследствие нарушения обязательства контрагентом, а затем в разумный срок после расторжения купившая (продавшая) товар по более высокой (низкой), но все же разумной цене, вправе требовать от контрагента возмещения убытков в виде разницы между первоначальной договорной ценой и ценой, совершенной взамен сделки  ст.477 п.п.1,2  ГК РК.

      В то же время ст.477 п.3 ГК содержит новое для нашего законодательства правило о способах определения так называемых  «абстрактных убытков»1. Указанные убытки исчисляются в виде разницы цен двух составляющих (конкретных) сделок. Так, если после расторжения договора вследствие нарушения обязательства контрагентом, потерпевшая сторона не совершила другой сделки взамен расторгнутого договора, величина понесенных ею убытков определяется в виде разницы между договорной ценой и текущей ценой на данный товар в момент расторжения договора. Текущей признается цена, обычно взимавшаяся при сравнимых обстоятельствах за аналогичный товар вместо предполагавшейся его передачи. Величина реального ущерба, взыскиваемого помимо упущенной выгоды, определяется по общим правилам ст.9 п.4 ГК РК.

      Кроме того, нарушение договора поставки, не имеющее существенного характера, обычно дает право лишь на частичный отказ от исполнения договора.

      Например: в отношении одной партии недоброкачественного или некомплектного товара.

      Тогда как, существенное нарушение позволяет расторгнуть договор в целом.
Глава III.

ОТВЕТСТВЕННОТЬ ЗА НАРУШЕНИЕ ДОГОВОРА

§ 1. Понятие ответственности за нарушение обязательств.

      Под ответственностью понимается предусмотренное законодательством или договором имущественное взыскание или имущественное обременение, применяемое к субъекту гражданского правоотношения, возложенные на него обязанности, и компенсирующие имущественные потери у правомоченного лица, вызванные нарушением обязательства.

      Юридическая ответственность – это важный инструмент в хозяйственном механизме, которая состоит в применении таких установленных законом мер принуждения, в результате которых происходит умаление имущественного блага у ответственного лица. Таким образом, привлечение к ответственности служит реализацией санкции правовой нормы, установленной на случай гражданско-правового нарушения.

      Гражданско-правовая ответственность – многогранна. Отличительные особенности состоят в том, что она:

      - Представляет собой меру принуждения со стороны государства и применяется в силу закона, по решению суда (хотя иногда предусмотренные законом меры исполняются добровольно).                            

      - Вызывает дополнительные затраты материальных средств или трудовых усилий у лица, нарушившего обязательство.

      - Ответственность за нарушенное обязательство неотвратима. Но кредитор по договору поставки может воспользоваться ответственностью, но и имеет право отказаться путем прощения долга должнику. Здесь выбор предоставляется кредитору.

      Слово «ответственность» в нормативных актах и документах используется в разных смыслах:

      В одном случае оно означает положение, при котором физическое или юридическое лицо обязуется обеспечить какую либо работу, дать полный расчет по этой работе и принять на себя вину за могущие возникнуть неблагоприятные последствия. То есть, здесь речь идет об ответственности за обеспечение позитивных действий руководителей  (должностных лиц), рабочих и т.д. строго спрашивается с тех, на ком лежит обязанность наладить, организовать процесс оборота.

      К другой группе относится ответственность при наступлении неблагоприятных последствий за нарушение обязанностей или совершения правонарушений.

      Гражданско-правовая ответственность понимается в наступлении неблагоприятных последствий: взыскание убытков (штрафа, пени, неустойки) при нарушении сторонами принятых на себя обязанностей по договору.

      Основная функция гражданско-правовой ответственности – компенсационная: полное восстановление нарушенных интересов кредитора. Вместе с тем ответственность влечет неблагоприятные последствия для должника – потерю им какого-то имущества, которое он не потерял бы при надлежащем исполнении обязательства. Поэтому ответственность не может сводиться только к тому, чтобы под принуждением исполнить то, что должник обязан, был сделать, но не сделал добровольно. Без этого своего качества – дополнительного имущественного взыскания ответственность не может служить наказательной мерой, применяемой к должнику, нарушившему обязательство, и стимулировать его должное поведение.

      Имущественная ответственность, которая применяется за нарушение принятых на себя обязательств по договору поставки и представляющую наиболее часто применяемую меру государственного принуждения, отличается от других мер принуждения тем, что заключается в умалении каких-то имущественных благ, в то время, как другие меры принуждения приводят лишь к определенным действиям, которые нарушители должны совершить. Такое принуждение основано на принципе реального исполнения обязательств и состоит в том, что должник выполняет обязательство в натуре, даже если он уплатил штраф за ненадлежащее исполнение обязательства.

      Например: при не укомплектовании изготовителем (поставщиком) продукции в срок, покупатель (получатель) вправе вернуть некомплектную продукцию (товары). Санкция – не достижение искомого результата, поскольку все действия (или бездействия) поставщика не привели к исполнению обязательств, а все им поставленное возвращается назад.

      Положения о поставках продукции и товаров( предусматривают  многочисленные меры воздействия на неисправных поставщиков и покупателей. Подобные меры обычно не рассматриваются как виды или формы ответственности, так как характерные действия приводят к выплате за продукцию  ее истинного эквивалента, а не дополнительных затрат, что считается характерным для ответственности.

      Условиями ответственности обычно называют те обстоятельства, от наличия или отсутствия которых зависит наступление или не наступление гражданской ответственности. Условие – это обстоятельство, которое может наступить или не наступить, поэтому следует выяснить, создались ли условия, при которых наступает ответственность.

     Условия ответственности нередко отождествляются с основаниями ответственности, хотя они и равнозначны.

     Если условия ответственности позволяют выяснить вопрос – последует ли гражданская ответственность, при наличии указанных в законе обстоятельств, то основания ответственности разрешают ответить на вопрос о том, за что, за какие именно правонарушения установлена законом или договором ответственность.

     Например: Наступает ли ответственность за нарушение требований о таре и упаковке продукции, и за поставку недоброкачественной продукции.

     Основания здесь различны, не одинаков объем ответственности, а условия в этом и другом случае будут совпадать.

     Условиями гражданско-правовой ответственности являются:

      1.Противоправность поведения лица, то есть не соответствие его требованиям закона или договора.

      2.Вина.

      3.Материальный ущерб, возникший из-за противоправного и виновного поведения.

      4.Наличие причинной связи между противоправным поведением и наступившим результатом.

      Итак, под условиями ответственности понимаются установленные в законе предпосылки наступления ответственности,  а под основаниями – предусмотренные в законе конкретные нарушения, за которые устанавливаются те или иные меры ответственности. Эти меры могут быть применены к лицу нарушившему право, при  наличии условий (предпосылок) возникновения ответственности.

      Условия ответственности – одни и те же  для всех правонарушений по поставке, в то время, как основания ответственности (правонарушения) могут быть различны и многочисленны.

      Таким образом, для возложения имущественной ответственности при поставке требуется, чтобы конкретное правонарушение было предусмотрено нормой права в качестве основания ответственности, а также имелись бы на лицо перечисленные выше условия ответственности.

      Упомянутые выше четыре общих условия ответственности относятся ко всем видам обязательств, в том числе и к вытекающим из договора поставки.

      В судебной практике используется понятие смешанная вина, поскольку обязательство нарушено по вине обеих сторон – поставщика и покупателя.

      Например: Поставщик не обеспечил надлежащую сохранность скоропортящейся продукции при перевозке, а покупатель нарушил порядок приемки скоропортящейся продукции.

      Смешанная ответственность состоит в том. Что размер ответственности уменьшается – при одинаковой вине сторон размер присужденной суммы снижается на 50%.

      Особенность ответственности в обязательствах по поставке во взыскании штрафа, пени, неустойки независимо от того, имели ли место действительные убытки или нет.

      Установленные в законе размеры штрафов преследуют цель возмещения части возможных имущественных потерь при неисполнении обязательств поставки. Если действительные убытки превышают размер неустойки, их можно взыскать, но если убытки отсутствуют или они не исчислены, то взыскивается штраф (неустойки).

      Также формой имущественной ответственности является взыскание убытков. К убыткам относятся расходы стороны в связи с неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательства, утраты или повреждением имущества, а также не полученные ею доходы, которые она получила бы, если обязательство было бы исполнено другой стороной.

      Различаются убытки в виде утраты, повреждения имущества, затрат в виде неполучения запланированной прибыли или дохода, которые кредитор мог бы получить, если обязательство было бы исполнено.

      Так при оплате стоимости возвращенной тары из-под химической продукции получатель вправе отнести на таросдатчика расходы по ее очистке и ремонту по ценам, утвержденным в установленном порядке. Такие затраты средств являются прямыми убытками стороны, если кредитор по вине должника не выполнил намеченный план, либо выполнил, но затратил для выполнения своих обязательств больше средств, чем  было запланировано, такие расходы рассматриваются как косвенные убытки.

      Имущественная ответственность по договору поставки может выражаться в уплате неустойки (штрафа или пени), либо возмещении убытков. Неустойка устанавливается как соглашением сторон по договору поставки, так и законом и другими Нормативными актами, в данном случае положением о поставках товаров от 19.06.92г. № 536 с изменениями от 08.06.1993г. № 481.

      Неустойка бывает: зачетной, штрафной, альтернативной. На практике чаще сего применяется зачетная неустойка, то есть размер взысканной неустойки засчитывается в счет погашения убытков, Кредитор может взыскать установленную неустойку, а затем потребовать и возмещения убытков в части, непокрытой неустойкой. Штрафная неустойка позволяет взыскать сверх неустойки в полной сумме. Поскольку имеется в виду наиболее жесткий (штрафной) вид неустойки, она может быть применена, если специально предусмотрена законом или соглашением сторон.

      Альтернативная неустойка – такая неустойка, где кредитор может избирать по своему усмотрению взыскание либо неустойки, либо убытков. Она может быть предписана особыми условиями поставки или договором.

      Основания гражданской ответственности и иных мер воздействия на неисправную сторону в обязательстве поставки тесно связаны с определением правовых обязанностей возлагаемых законом и договором на участников поставки.

      Рассматривая более широко свойства гражданско-правовой ответственности, можно отметить, что ответственность за нарушение: во-первых – возмещает кредитору имущественные потери, вызванные нарушением должником обязательства, во-вторых – стимулирует должника к надлежащему исполнению обязательства, в-третьих – наказывает должника за неисполнение или ненадлежащее исполнение своих обязанностей (условий договора), в-четвертых – в какой-то мере побуждает кредитора к вступлению в обязательство, поскольку обеспечивает компенсацию возможных потерь, вызываемых неисправностью контрагента, в-пятых – подтверждает в глазах других лиц факты недисциплинированности должника.

      В обычном обиходе слово «ответственность» нередко применяется для обозначения обязанности, но отнюдь не последствий ее нарушения. Таким образом, основанием рассматриваемой гражданско-правовой ответственности служит, как это вытекает из статьи 349 Гражданского кодекса РК, нарушение должником своих обязанностей перед кредитором(.

§ 2. Ответственность поставщика.

      Основаниями ответственности для поставщика в договоре поставки являются следующее: 

       Просрочка товара, то есть несвоевременная поставка (передача) поставщиком покупателю товар, в предусмотренный договором срок (сроки); Недопоставка товара, то есть передача поставщиком покупателю в установленный срок меньшего количества товара, чем предусмотрено договором; Нарушение ассортимента (номенклатуры) рассматривается как недопоставка товаров по отдельным  наименованиям. Количество продукции (товаров) недопоставленного поставщиком в одном месяце (квартале), либо ином периоде поставки, подлежит восполнению соответственно в следующем периоде по номенклатуре установленной для этого периода, в котором допущена недопоставка, если иная номенклатура не будет согласована между сторонами. В особых условиях могут быть предусмотрены иной порядок и сроки восполнения недопоставленного количества продукции2. Недопоставленное количество продукции (товаров) восполняется в пределах срока действия всего договора, если иное в нем не предусмотрено. В этих правилах отражено действие принципа реального исполнения договора поставки, заключается в том, что товар должен быть поставлен в натуре.

      В соответствии с п.43 Положений о поставках продукции3. Поставщик за просрочку поставки свыше 10 дней или недопоставку продукции уплачивает покупателю неустойку в размере 20% стоимости недопоставленной в срок продукции по отдельным наименованиям номенклатуры (ассортимента).

      За просрочку поставки до 10 дней поставщик уплачивает покупателю пеню в размере одного процента от стоимости продукции за каждый день просрочки.

      За просрочку поставки и недопоставку сельскохозяйственной продукции поставщик уплачивает покупателю неустойку в размере 10% стоимости недопоставленной в срок продукции по отдельным наименованиям ассортимента.

      За просрочку поставки или недопоставку драгоценных металлов и изделий, изготовленных из них, поставщик уплачивает покупателю неустойку в размере 2% стоимости недопоставленных в срок изделий по отдельным наименованиям ассортимента.

      Если поставщик в нарушение договора или отгрузочной разнарядки поставил продукцию не тому получателю, или только одному (если их несколько) получателю сверх предусмотренного на данный период поставки количества товаров, то он не освобождается от ответственности за просрочку поставки или недопоставки продукции другим получателям. В тех случаях, когда развернутая номенклатура продукции в договоре не предусмотрена, неустойка, пеня взыскивается с общей стоимости, не поставленной в срок продукции. Предусмотренная неустойка взыскивается однократно. Объем недопоставленной продукции не учитывается при определении размера неустойки, подлежащей взысканию в следующих сдаточных периодах.

      В случае восполнения в следующих периодах года недопоставленного количества продукции, при условии полного выполнения обязательства по поставкам в периоде, в котором недопоставка восполнена, размер подлежащей взысканию неустойки за недопоставку снижается на 50%.

      Поставленная продукция одного наименования, входящего в данную номенклатуру (ассортимент), не засчитывается в покрытие недопоставки продукции другого наименования, кроме случаев, когда продукция (товар) поставлена с предварительного письменного согласия покупателя или когда покупатель принял ее для использования. В этом случае недопоставленная продукция восполнению не подлежит.

      В тех случаях, когда покупатель принял для использования продукцию, поставленную без его предварительного согласия с нарушением номенклатуры (ассортимента) и поставка по общей стоимости выполнена и предусмотрена договором, поставщик уплачивает покупателю 50% штрафа от размера указанного в п.43 настоящего Положения.

      Если договором установлены квартальные сроки поставки и обусловлена поставка в четвертом квартале, поставщик может отгрузить продукцию 31 декабря и тогда обязательство считается выполненным. Поэтому при исчислении срока исковой давности по спорам о взыскании неустойки за недопоставку продукции или товаров следует учитывать время, необходимое для доставки этой продукции покупателю.

      Основанием ответственности для поставщика является также поставка некачественных товаров. Вся поставляемая продукция (товары) поставщиком должна соответствовать по качеству (надежности, государственному стандарту и другим показателям), техническим образцам, эталонам, утвержденным в установленном порядке, кроме того, она должна соответствовать условиям договора. Если условие о качестве имеется, но определено не точно и не полно, суд устанавливает в каждом случае, в какой мере неясность условия о качестве повлияла на характер взаимоотношений сторон и вызвала неисполнение или ненадлежащее исполнение договора.

      Ответственность поставщика наступает:

      За не соответствие поставленной продукции государственным стандартам, техническим условиям или образцам. По смыслу закона, не соответствующей стандартам, либо техническим условиям считается продукция, выпущенная с отступлением от требований, стандартов, технических условий, независимо от того может ли быть такая продукция использована по назначению. 

      За недоброкачественность продукции, выраженной в том, что продукция при надлежащем ее использовании или хранении не выдержала установленных для нее гарантийных сроков эксплуатации, либо хранения или иных гарантийных показателей.

      При обнаружении в поставленной продукции (товарах) производственных недостатков, которые могут быть устранены на месте.

      За несоответствие поставленной продукции повышенным требованиям к качеству предусмотренным договором.

      За поставку в течение какого-либо месяца товаров пониженной сортности в большем количестве, чем это обусловлено договором.

      В соответствии с законодательством продукция и товары, отнесенные к высшей категории качества должны характеризоваться стабильностью показателей технического уровня и качества. Продукция и товары высшей категории качества не может иметь каких-либо производственных недостатков. Поэтому установлена повышенная ответственность за поставку продукции и товаров высшей категории качества не соответствующей стандартам, техническим условиям, образцам, а также за перевод этой продукции в более низкую категорию качества.

      Закон регулирует различные меры государственного принуждения к нарушителям условий о качестве.

      Если поставленная продукция не соответствует по качеству стандартам, техническим условиям, иной документации, образцам (эталонам) или условиям договора, а также, если поставлена некомплектная продукция, изготовитель (поставщик) уплачивает покупателю (получателю) штраф в размере 20%, а по изделиям, изготовленным из драгоценных металлов, - 5% стоимости продукции ненадлежащего качества или некомплектности. В тех случаях, когда продукция соответствует стандартам, техническим условиям, иной документации, образцам (эталонам), но не отвечает повышенным требованиям к качеству, предусмотренному договором, штраф за поставку такой продукции предусматривается в договоре. Если изготовитель (поставщик) в установленный срок устранил дефекты в поставленной продукции (доукомплектовал ее), то штрафы, предусмотренные настоящим пунктом не взыскиваются(.

      В том случае, если продукция забракована, изготовитель (поставщик)  обязан в 10-ти дневный срок с момента признания требования покупателя (получателя) заменить забракованную продукцию и распорядиться ею, по скоропортящимся товарам в течение 24 часов с момента признания этого требования. В противном случае покупатель вправе реализовать ее на месте или возвратить изготовителю.

      Штраф на поставку продукции (товаров), ненадлежащего качества, взыскивается в безакцептном порядке с поставщика, либо изготовителя.

      Кроме того, изготовитель (поставщик) несет ответственность за ненадлежащее качество продукции, выявленное у него на складе при сдаче ее получателю. В случаях скрытых недостатков, которые не возможно выявить при передаче товара,  поставщик (изготовитель) не освобождается от ответственности, если они были обнаружены в установленный гарантийный срок. При установлении покупателем скрытых дефектов в поставленной продукции, с поставщика взыскивается штраф за поставку недоброкачественной продукции,  не зависимо от метода их обнаружения. Также штраф может взыскаться с изготовителя этой продукции, не относя его  к поставщику, если сам поставщик не является ее изготовителем.

      Поставка поставщиком некомплектных товаров также является основанием для ответственности.

      Под комплектностью понимается поставка в совокупности оборудования, приборов, изделий – ассортиментный и количественный набор, который обеспечивает возможность совместного их использования. Если некомплектность поставки определена обязательными для сторон правилами, то она предусматривается в договоре в соответствии с этими правилами. Комплектность продукции означает, что единица готовой продукции состоит из составных частей. Отсутствие одной из них делает не пригодным к употреблению все изделие.

      Ответственность наступает в случаях, когда поставщик в установленный в договоре срок не поставит в совокупности все оборудование, приборы и т.п., составляющую комплектность поставки.

      В тех случаях, когда в договоре на поставку продукции определена комплектность поставки, в нем должны быть указаны сроки поставки продукции, входящих в комплект, а также сроки поставки и комплекта в целом. Порядок поставки комплекта путем одновременной отгрузки или отдельными частями должны предусматриваться в договоре. Когда договором определена отгрузка входящих в комплект изделий раздельно, ответственность за невыполнение обязательства по комплектной поставке наступает, если поставка всех входящих в комплект изделий не будет закончена в определенный договором срок.

      За некомплектность поставки поставщик уплачивает штраф в размере 2,5% стоимости всех изделий, входящих в комплектную поставку.

      В особых условиях поставки возможно определение иного размера штрафа в зависимости от сложности комплектной поставки.

      Ответственность поставщика наступает за поставку немаркированной продукции или не надлежаще маркированной, и уплачивает покупателю в соответствии с п.48 Положения о поставках штраф в размере 20% стоимости такой тары.

      Маркировка считается ненадлежащей тогда, когда она произведена с нарушением государственных стандартов, технических условий, особых условий поставки и других нормативных актов или договора, в частности при отсутствии одного из нескольких обязательных реквизитов маркировки, нечеткости оттиска, делающих невозможным чтение маркировки.

      Чаще всего встречается несоответствие маркировки сорту поставленной продукции. Если поставленная продукция окажется более низкого сорта, чем указано в маркировке, с поставщика взыскивается штраф за поставку продукции ненадлежащего качества, а штраф за нарушение маркировки не взыскивается. Но если продукция окажется более высокого качества, чем указано в маркировке, то получатель в праве взыскивать с поставщика штраф за ненадлежащую маркировку продукции, то нарушение маркировки рассматривается как не обозначение или неправильное обозначение розничной цены на товарах.

      Когда продукция поставлена без тары и упаковки и подлежит дальнейшему отправлению или хранению, покупатель вправе упаковывать или затаривать ее своими средствами, но за счет поставщика.

      За поставку вопреки требованиям стандартов, техническим условиям или договора, не маркированной, либо ненадлежащей маркированной продукции, без тары или упаковки, либо в таре и упаковке, не обеспечивающих ее сохранность, а также за поставку продукции без применения средств пакетирования или тары – оборудования. В тех случаях, когда поставщик в соответствии с действующими правилами или договором обязан отгружать товары с применением этих средств, поставщик уплачивает покупателю штраф в размере 5% стоимости такой продукции (п.47 Положения о поставках продукции).

      Поставщик несет ответственность за поставку продукции в ненадлежащей таре, упаковке независимо от того, является ли она инвентарной или залоговой. Если договором предусмотрено улучшенная упаковка и условие нарушено, поставщик не освобождается от ответственности.

      В тех случаях, когда тара предусмотрена стандартами или техническими условиями для одних видов продукции может быть  в соответствии с договором использована для других видов продукции, и поставка товаров в такой таре предусмотрена в договоре, то штраф за поставку продукции в ненадлежащей таре не взыскивается. Тара определяется как элемент упаковки, представляющий собой изделие для размещения продукции, поэтому важное значение имеет качество тары как в сфере обращения, так и при длительном хранении продукции(. Такие операции, как упаковка, затаривание, связаны завершением производственного цикла и являются прямой обязанностью изготовителя.

      Любое нарушение  условий о комплектности, маркировке, таре или упаковке влечет за собой привлечение к ответственности поставщика.

      При взыскании штрафа за поставку продукции, не соответствующей качеству, стандартам, техническим условиям, образцам (эталонам) или условиям договора, штрафы за некомплектность, поставку продукции в не маркированной, либо не надлежаще маркированной таре и упаковке, не обеспечивающих ее сохранность, не взыскивается.

§ 3.   Ответственность покупателя.

      Так как договор поставки – это возмездный договор, поставщик и покупатель имеют права и обязанности по исполнению договора, то и за не исполнение договора покупатель, как и поставщик, несет соответствующую ответственность установленную нормативно-правовыми актами, либо определенную договором.

      Ответственность покупателя перед поставщиком за нарушение обязанности по оплате продукции (товаров) является наиболее часто применяемой по отношению к другим основаниям возникновения ответственности по договору. Например, за не предоставление отгрузочных разнарядок, невыборки продукции и т.д.

      Именно из-за несвоевременной оплаты товара поставщик может понести убытки, лишается возможности погашения долга и т.п., тем самым возникают конфликтные ситуации между  сторонами договора поставки.

      Так, основаниями ответственности покупателя являются:

      1. Не основательный отказ (полный или частичный) от акцепта, платежного требования, а также за необоснованное уклонение от оплаты продукции или других расчетов покупатель (плательщик) уплачивает штраф в размере 10% суммы, от оплаты которой он отказался или уклонился.

      2. Несвоевременная оплата поставленной продукции – за что покупатель (плательщик) уплачивает поставщику пеню в размере 0,08 % суммы просроченного платежа за каждый день просрочки2.

      При акцептной форме расчетов плательщик имеет право отказаться полностью или частично от акцепта платежного требования в случаях, предусмотренных законом или договором, во всех остальных случаях отказ будет необоснованным.

      Так плательщик имеет право отказаться полностью от акцепта платежного требования:

       1. Предъявления платежного требования за неуказанную продукцию, не указанную в договоре.

       2. Отгрузки продукции по ненадлежащему адресу.

       3. Досрочной поставки продукции без согласия покупателя.

       4. Выявленной до истечения срока для акцепта пониженной сортности (качества) продукции, по сравнению с сортностью (качеством), указанной в документе.

       5. Обнаружение до истечения срока для акцепта поставки немаркированной или не надлежаще маркированной продукции, если в связи с этим продукция не может быть использована или реализована покупателем (получателем), и последний имеет возможность замаркировать ее или внести изменения в маркировку.

       6. Отсутствия утвержденной или согласованной в установленном порядке цены на продукцию.

       7. Предъявления поставщиком платежного требования на ранее уплаченную продукцию.

8.    Переадресования продукции поставщиком в пути следования.

      Плательщик имеет право отказаться частично от акцепта, платежного требования: 

       1.Отгрузки наряду с заказной продукцией продукции, которая не заказанная, а также отгрузки продукции в количестве превышающем заказанное.

       2.Документально установленной до истечения срока для акцепта недоброкачественной или некомплектности части продукции, недоброкачественности тары, а также пониженной сортности (качества) продукции по сравнению с сортностью (качеством), указанной в товарно-транспортном документе.

      3.Превышения в платежном требовании цен на продукцию или тару либо наценок, а также включения в платежное требование не установленных наценок.

      4.Отсутствия указания в платежном требовании или товарно-транспортном  документе обоснования цен на часть продукции.

      5.Документально установленной до истечения срока для акцепта недостачи продукции при приемке ее от поставщика.

      Во всех других случаях, отказ от акцепта платежного требования покупатель несет ответственность установленную договором и иными нормативно-правовыми актами.

      Иногда условия договора предусматривают предоставление отгрузочных  разнарядок покупателем поставщику. Ведь предоставление разнарядок на отгрузку продукции есть действие, означающее принятие продукции покупателем, тем самым исполнение своей обязанности. Направляя разнарядку, покупатель организует поставку продукции, ее отгрузку или вручение непосредственным получателям. Поэтому, невыполнение указанного действия рассматривается как не совершение действий по принятию продукции. Сроки высылки (предоставления) разнарядок устанавливаются самим договором поставки, его условиями.

       Таким образом, основаниями ответственности являются:

       1.Несвоевременное предоставление разнарядок на всю продукцию подлежащую поставке в данном периоде.

       2.Несвоевременное предоставление разнарядки на часть продукции.

       Невыдача разнарядок не означает еще отказ от принятия продукции, но свидетельствует о невыполнении обязанности по организации поставки. За  несвоевременное предоставление разнарядок покупатель уплачивает штраф, установленный условиями договора.

       Ответственность покупателя наступает за не совершение действий необходимых для принятия продукции:

       1.За не выборку, то есть неявку к поставщику в указанный в договоре срок за получением готовой продукции.

       2.За не основательный отказ от получения продукции, поставленной поставщиком покупателю в обусловленный договором срок (период).

      Данная ответственность выражается в виде штрафа в размере 10% стоимости  не выбранной (не полученной в срок) продукции.                   Нужно иметь ввиду, что покупатель вправе отказаться от принятия продукции в том случае, когда: 

   - Поставленная продукция не предусмотрена договором или неправильно маркирована, либо совсем не маркирована; Не соответствует по качеству или комплектности;

   - Выполнение договора просрочено, и поставщик был уведомлен покупателем  (получателем) об отказе от продукции до ее отправки;

   - Договор выполняется досрочно без согласия покупателя. Или товар поставлен не в то место назначение, которое определено покупателем (получателем).

        Таким образом, покупатель может обосновать свой отказ от принятия продукции. Однако, когда продукция уже доставлена, и нет оснований к отказу от нее, покупатель обязан принять ее или понести имущественную ответственность за неисполнение обязанности по принятию продукции.

        В случаях, когда продукция (товары) поставлены в многооборотных средствах упаковки, средствах пакетирования и т.п., то покупатель обязан вернуть эти многооборотные средства, упаковки и пакетирования(. За просрочку возврата тары, средств пакетирования, специализированных контейнеров или тары-оборудования до 15 дней покупатель (получатель) уплачивает изготовителю (поставщику), иному предприятию- тарополучателю или тарособирающей организации штраф в размере 150% стоимости невозвращенной (недосданной) в срок тары, средств пакетирования, специализированных контейнеров или тары-оборудования, а свыше 15 дней – 300%  (с учетом ранее уплаченной суммы штрафа).

      Уплата штрафа за просрочку возврата (сдачи) тары, средств пакетирования не освобождает получателя продукции от обязанности из возврата (сдачи).

      В случае утраты тары, специализированных контейнеров и т.п. получатель помимо уплаты штраф и возмещает отправителю их стоимость.

      За использование отправителем не по назначению средств пакетирования и специализированных контейнеров, принадлежащих получателю, без  его согласия отправитель уплачивает получателю штраф, в размере трехкратной стоимости этих средств может быть взыскан в безакцептном порядке в шестимесячный срок после возникновения права требования1.

      Также основаниями для наступления ответственности по договору поставки для покупателя (получателя) является нарушение договорных обязанностей, то есть условий договора в процессе исполнения или в период действия договора. Ведь сторонами нередко допускаются правонарушения, вызванные их неправильным поведением не только по отношению друг к другу, но и к постороннему- третьему лицу (предприятию), при расчетах, перевозке и т.д. Одним из таких неправомерных поведений считается:

      Покупатель должен принять на ответственное хранение поставленную ему без его согласия не заказную продукцию, которую он не желает приобрести, но в последующем с отнесением всех расходов на поставщика2.

      Поставщик должен распорядиться о дальнейшей судьбе принятого имущества покупателем на ответственное хранение.

      Подобную обязанность нельзя рассматривать как возникшую из договора поставки. Но покупатель не сделал данного действия, вследствие чего товар пришел в негодность. В данном случае покупатель все равно несет имущественную ответственность перед поставщиком. Также в случае невыполнения покупателем по его вине требования поставщика об отгрузке (выдаче) продукции, принятой на ответственное хранение, а также в случае использования этой продукции до ее оплаты покупатель уплачивает поставщику штраф. Это правило установлено в интересах органов транспорта, которым затруднительно хранить невостребованные грузы и в интересах отправителя которому следует обеспечить сохранность материальных ценностей.

      На первый взгляд может показаться, что нарушаются договорные обязанности поставщика, но на самом деле указанные обязанностями  лишь связанные с исполнением договора. Законодатель вынужден урегулировать последствия  отклонения  от ненадлежащего исполнения на случай аномалий, которые могут возникнуть в процессе исполнения и тем самым ослабить договорную дисциплину, вызвав неблагоприятные экономические последствия. По существу законодателю приходится избирать меры воздействия на случай возникновения новых ситуаций являющихся следствием нарушений основных договорных обязанностей. Это предусмотренные законом меры воздействия при нарушениях вторичного, производного характера, возникающие как при исполнении договора, так и за его пределами.

      Другим основанием наступления ответственности для покупателя может явиться непредставление спецификации или просрочка в ее представлении. Не предоставление спецификации с технической характеристикой делает невозможным своевременное исполнение договора. Непредставление или несвоевременное предоставление спецификации влечет за собой уплату штрафа. Размер штрафа не зависит от длительности просрочки. Если не высылка спецификации с технической характеристикой имеет место до заключения договора, то такое бездействие рассматривается как необоснованное уклонение от заключения договора поставки. А за отказ, либо необоснованное уклонение от заключения договора сторона уплачивает штраф на основании п.51 Постановления Кабинета Министров РК от 08.06.93 г. № 481.

      При отнесении ответственности, на какую либо из сторон, нужно уяснить, неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательства произошло по вине должника, кредитора, либо произошло по вине обеих сторон (смешанная вина). Вина кредитора должна учитываться как основание освобождения от ответственности или снижения размера возмещения присужденного с должника. Суд вправе уменьшить размер указанной ответственности должника в случаях, если кредитор умышленно или по неосторожности создал увеличение размера убытков, причиненных ненадлежащим исполнением обязательства, либо не принял меры по уменьшению этих убытков. На основе исследований из конкретных обстоятельств, суд определяет размер ответственности с учетом степени вины каждой из сторон, в частности с учетом того, в какой мере нарушения допущенные истцом повлияли на невыполнение обязательства ответчиком. Например, просрочка в предоставлении разнарядок, нарушения порядка приемки товаров и т.п.

      Если же, например, поставщиком отгружена недоброкачественная продукция, а покупатель допустил такие нарушения как не возврат забракованной продукции поставщику к моменту рассмотрения спора, использование и неоплата ее покупателем, либо другие нарушения, не связанные с поставкой недоброкачественной продукции, все сказанное не дает суду оснований для применения смешанной ответственности или освобождения поставщика от ответственности. Поставщик отвечает за свои нарушения, тогда как покупатель за свои. Смешанная ответственность наступает в том случае, когда кредитор своим поведением содействовал ненадлежащему исполнению обязательства, увеличению убытков.

      Другим основанием освобождения от ответственности должника могум явиться действия непреодолимой силы, даже если его поведение и было в какой-то степени виновным. 
      Под непреодолимой силой понимается чрезвычайное и непредотвратимое, при данных условиях, событие: землетрясение, наводнение, ураган и другие стихийные бедствия, вредоносные последствия которого невозможно предотвратить в современных условиях. Чрезвычайные обстоятельства должны быть действительной причиной неисполнения обязательства.

      Например: При отгрузке поставщиком некомплектной продукции впоследствии при доставке, уничтоженной в результате наводнения.

      В случаях, когда на сторону была все же возложена ответственность в виде уплаты неустойки (штрафа, пени) и возмещение убытков за ненадлежащее исполнение обязательств, он не освобождается от исполнения обязательства в пределах действия договора в натуре, кроме случаев предусмотренных законодательством.

Заключение.

      Рыночная экономика не должна быть рыночной стихией, никоим образом не подверженной регулированию со стороны государства. Думается, что на первый план в хозяйственных связях должны быть выдвинуты методы регулирования.

      В новом Гражданском кодексе нашли отражение такие важные принципы договорных отношений, как прекращение прямого приказного вмешательства государства в частную хозяйственную деятельность,  неприкосновенность собственности, свободы договора.

      Наряду с общими правилами и принципами заключения и исполнения договоров в настоящее время формируется множество специальных правил о договорах, регулирующих их отдельные объекты и обязательства.

      Учитывая новизну правового регулирования и подводя итоги проделанной работе, мы попытались отразить существенную ситуацию в области заключения и исполнения договора поставки.

      В главе I «Понятие договора поставки» раскрываются его общие понятия и правовая природа. Нужно отметить, что договор поставки - один из наиболее распространенных в сфере предпринимательской деятельности и направлен на сбыт  продукции одной стороной и приобретения ее другой стороной. Он имеет присущие только ему признаки, которые являются достаточными критериями для разграничения договора поставки и купли-продажи это: 

1. Особый состав участников договора;

2. Особенность предмета договора (специфика и предназначение товара).

     Договор поставки имеет такую же экономическую сущность (возмездная передача товара от одного субъекта к другому) как договор купли - продажи. Определяя его как разновидность договора купли – продажи, просматриваем единство экономического содержания и юридических признаков этих договоров.   

    Значение договора поставки состоит в том, что он опосредствует процессы товарного обмена в обществе. Опираясь на комментарии М.К.Сулейменова и Ю.Г.Басина, мы выяснили, что договор выступает как юридический факт,  на основе которого возникает, изменяется или прекращается правоотношение. Следовательно, он, как правовой документ представляет собой важнейшее средство регулирования гражданско-правовых отношений.

      В главе II «Правовое регулирование договора поставки» описываются порядок заключения и расторжения договора поставки, которые определены в Гражданском Кодексе и урегулированы с учетом его особенностей. В договоре предусматриваются порядок и сроки поставки продукции, порядок расчетов, согласования ежегодных сертификаций (при заключении долгосрочных договоров), сроки действия договора и иные дополнительные сведения.

      Здесь же учитываются условия договора, причем необходимо учесть, что все его условия должны быть конкретными.

      Существенными условиями договора являются: условия о товаре (ассортимент, количество, качество), срок и порядок поставки товаров, а также срок и порядок оплаты товаров. По достижении этих условий договор приобретает форму и считается заключенным.

      Особое внимание уделено в этой главе обязанностям сторон и исполнению договора.

      Договор поставки, как правовой документ, регулирует взаимоотношения поставщика и покупателя по поставке товаров. А так, как он является двусторонним, следовательно обе стороны имеют обязательство по его исполнению.

      При определении прав и обязанностей сторон в юридической литературе обычно указывается, что поставщик обязан «передать продукцию покупателю», а «покупатель должен принять и оплатить ее».

Договор должен быть исполнен надлежащим образом в соответствии с положениями самого договора или в соответствии с указаниями закона. Учитывая то, что договор носит длительный характер, отметим, что исполнение всего договора складывается из надлежащего исполнения отдельных периодов поставки.  

      В главе III «Ответственность за нарушение договора поставки» говорится о понятии ответственности за нарушение обязательств, показаны специфические особенности ответственности поставщика и покупателя.

      Важно учесть, что для наступления ответственности необходимо наличие всех четырех условий гражданско-правовой ответственности:

  - Противоправность поведения,

  - Вина,

        - Убытки,

        - Причинная связь между противоправным поведением и наступившим результатом.

      Важным разделом договора поставки является его часть, в которой устанавливаются виды и меры ответственности за нарушение договорных обязательств и порядок ее применения. Основной формой ответственности за неисполнение обязательств, считается возмещение убытков. Если же убытки отсутствуют или они не исчислены, то взыскивается штраф (убытки).

      Поставщик несет ответственность перед покупателем за просрочку, недопоставку, нарушение номенклатуры и других отклонений от договора и нормативных актов, предусмотренных договором.

      В свою очередь – ответственность покупателя перед поставщиком наступает за не совершение действий, необходимых для принятия продукции.

      Для того, чтобы на какую-либо сторону не возлагалась ответственность, они должны исполнять свои обязанности в соответствии с договором и законодательством.

      Специальные нормы договорного права обусловлены многообразием общественных отношений, в которые вступают их контрагенты. Поэтому детализация их правового регулирования продиктована объективными законами развития общества. Следует запомнить, что каждый субъект рыночных отношений должен придерживаться важнейшего принципа, заключающегося в том, что его деятельность должна давать положительные результаты не только ему самому, но и его партнерам, а также обществу в целом. И только при соблюдении этого принципа мы можем построить цивилизованный рынок.  

      Настоящая работа является минимальной базой знаний в области правового регулирования договора поставки. Обладая этими знаниями, стороны, заключающие договор, будут знать свои права и обязанности и смогут реализовать их на основе этих знаний.

      Совершенствование договорных форм предопределяет важнейшие цели договорного, современного права: поиск новых средств стимулирования национальной экономики и повышения ее конкурентно способности на мировом рынке, поддержание необходимой свободы предпринимательской деятельности в условиях нарастающей монополизации производства, совершенствования правового механизма регулирования хозяйственных связей.
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