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Введение

В рыночных условиях роль управления весьма важна в системе формирования и управления финансов, обеспечение системы управления учетной информации для повышения достоверности получения дохода.

Показателем рыночной стабильности фирмы является ее способность успешно развиваться в условиях трансформации внешней и внутренней среды. Для этого нужно располагать гибкой структурой финансовых ресурсов и, при возникновении потребности иметь возможность привлекать заемные денежные средства (т.е. быть кредитоспособным). Бесспорно, что только рост прибыли обеспечивает финансовую основу самофинансирования рыночной деятельности фирмы, осуществления ее расширенного воспроизводства. Благодаря получаемой прибыли выполняются также обязательства предприятия перед бюджетом, банками, другими предприятиями и организациями.

 Финансовая устойчивость фирмы выступает как критерий ее рыночной позиции. Залог выживаемости предприятия - его стабильность. Чтобы предприятие могло эффективно действовать на рынке и развиваться, ему прежде всего нужна устойчивость денежной выручки, достаточной для расчетов с поставщиками, кредиторами, работниками, государством. После всех расчетов и выполнения обязательств необходима еще и прибыль, объем которой должен быть по крайней мере не ниже запланированного. Но, финансовая устойчивость не сводится только к платежеспособности. Нередко и неплатежеспособные на определенную дату фирмы могут сохранять финансовую устойчивость. При отсутствии денежных средств для уплаты по долговым обязательствам они имеют возможность реализовать часть имеющегося имущества и рассчитаться по своим обязательствам. Но далеко не все располагают ликвидным имуществом. Для достижения и поддержания финансовой стабильности важны не столько абсолютные размеры прибыли, сколько ее уровень относительно капитала предприятия, собственного капитала и объема его выручки, т.е. рентабельность. Уровень и динамика рентабельности дают реальное представление о финансовом благополучии фирмы.

Снижение рентабельности обычно является сигналом ограничения кредитоспособности, возникновения недостатка денежных средств, что в свою очередь ведет к затруднениям в расчетах по обязательствам, кризису наличности. Уменьшение рентабельности фирм означает и снижение рыночной стоимости ее капитала, которая, может оказаться ниже суммы обязательств кредиторам. В этом случае ликвидация предприятия становится выгоднее, чем его дальнейшее функционирование. Но капитал как таковой при банкротстве не исчезает. Он становится собственностью более успешно действующего бизнесмена, обеспечивающего его оздоровление и финансовое благополучие. Предприниматели, неспособные действовать на рынке успешно, уходят из бизнеса. Отсюда механизм банкротства необходим обществу как лекарство для рынка, поскольку именно таким образом устраняются те, кто оказался неспособным действовать в соответствии с современными требованиями. В результате происходит санация производства, оздоровление всей системы.

Заметим, что рост выручки и доходов, содействующий наращиванию рентабельности, росту устойчивости предприятий, уменьшению вероятности его банкротства, рационален лишь до определенных пределов. Поскольку, как правило, высокую рентабельность рыночных позиций обеспечивают, действуя с повышенным риском, то в этом случае возрастают возможности убытков, а в последующем и банкротства.

Таким образом, финансовое благосостояние фирмы - понятие сложное, комплексное, свидетельствующее о стабильности ее денежных капиталов, при котором создаются условия для развития, роста прибыли, поддержания платежеспособности, ликвидности, кредитоспособности и рентабельности при рациональном уровне риска. 

Одним из важнейших условий успешного управления финансами предприятия является анализ его финансового состояния. 

Финансовое состояние предприятия характеризуется совокупностью показателей, отражающих процесс формирования и использования его финансовых средств. В рыночной экономике финансовое состояние предприятия по сути дела отражает конечные результаты его деятельности. Конечные результаты деятельности предприятия интересуют не только работников самого предприятия, но и его партнеров по экономической деятельности, государственные, финансовые, налоговые органы и др.
Все это предопределяет важность проведения анализа финансового состояния предприятия и повышает значение такого анализа в экономическом процессе.
Цель проекта - проанализировать финансовые показатели деятельности, выявить резервы улучшения его финансового состояния. 

Объектом исследования  является ЧП «Степанова И.В.»
Период исследования 2005-2007 гг. 
1     Теоретические основы оценки финансового состояния предприятия 

1.1  Понятие оценки финансового состояния предприятия

Под оценкой понимается  аналитическая  процедура,  связанная  с выявлением размера и динамики отклонений анализируемых  показате​лей, отражающих состояние хозяйственной  деятельности, от  базовых значений критериев.

Оценка, как следует из определения, требует установления крите​риев, выражающих цель, либо желаемое  состояние  элементов  хозяй​ственного процесса. В зависимости от цели оценки в качестве  базы могут приниматься нормативные и  плановые  значения  показателей, данные по мировым и отечественным объектам хозяйствования. 

Финансовое  состояние - важнейшая  характеристика  деятельности предприятия. Оно  определяет  конкурентоспособность  предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает в какой  степе​ни гарантированы экономические интересы самого предприятия и  его партнеров по финансовым отношениям. Партнеров и акционеров  пред​приятия интересует не процесс, а результат, т.е.  показатели  фи​нансового состояния за отчетный период, которые можно  определить на базе публичной официальной отчетности. Кроме того,  финансовое состояние предприятия небезразлично и налоговым органам - с  точ​ки зрения способности предприятия своевременно и полностью  упла​чивать налоги. Финансовое состояние предприятия является  главным критерием для банков при решении вопроса о  выдаче  ему  кредита, под какие проценты и на какой срок.

Дескриптивные модели или модели описательного характера являют​ся основными для оценки финансового состояния предприятия. К  ним относятся: построение системы  отчетных  балансов,  представление финансовой отчетности в различных аналитических разрезах,  верти​кальный и горизонтальный анализ отчетности,  система  аналитичес​ких коэффициентов, аналитические записки к  отчетности.  Все  эти модели основаны на использовании информации бухгалтерской  отчет​ности.

Несмотря на то, что оценка  финансового  состояния  предприятия проводилась менеджерами в том или ином виде, вероятно, с  незапа​мятных времен, обособление систематизированного анализа отчетнос​ти в отдельный раздел финансового анализа произошло  сравнительно недавно - в конце 19-го века. Именно в это время в западной учет​но-аналитической практике в приложении к  железнодорожному  тран​спорту появились первые расчеты некоторых относительных показате​лей, характеризующих ликвидность компании и эффективность затрат. В настоящее время западными специалистами выделяется пять отно​сительно самостоятельных подходов в  анализе  отчетности,  однако они являются взаимодополняющими друг друга.

Первый подход связан с деятельностью так называемой "школы эмпирических прагматиков" (Empirical Pragmatists School). Ее представители - профессиональные аналитики, которые, работая в области анализа кредитоспособности компаний, пытались обосновать набор относительных показателей, пригодных для такого анализа. 

Второй подход обусловлен деятельностью "школы статистического финансового анализа "(Ratio Statisticians School).  Появление этой школы связывают с работой A.Wall, посвященной разработке критериев платежеспособности и опубликованной в 1919 году. Основная идея представителей этой школы заключалась в том, что  аналитические коэффициенты, рассчитанные по данным  бухгалтерской  отчетности, полезны лишь в том случае, если существуют критерии,  с пороговыми значениями которых эти коэффициенты можно сравнивать. 

Третий подход ассоциируется с деятельностью "школы  мультивариантных аналитиков" (Multivariate Modellers School).  Основную задачу представители этой школы видели в построении  пирамиды (системы) показателей. Это направление получило развитие в 70-е годы в рамках построения компьютерных имитационных моделей  взаимосвязи аналитических коэффициентов и рыночной цены акций.

Четвертый подход связан с появлением "школы аналитиков,  занятых прогнозированием возможного банкротства компаний"(Distress Predictors School). В отличие от первого  подхода  представители этой школы делают в анализе упор на финансовую устойчивость  ком​пании (стратегический аспект), предпочитая перспективный анализ ретроспективному.

Наконец, пятый подход, представляющий собой самое новое по времени появления, развивается с 60-х годов представителями "школы участников фондового рынка" (Capital Marketers School). Ценность отчетности состоит в возможности ее использования для прог​нозирования уровня эффективности инвестирования  в  те  или  иные ценные бумаги и степени связанного с ним риска.

В силу исторически сложившегося  выбора  в  направлении  строи​тельства централизованно планируемой  социалистической  экономики коммерческая арифметика (т.е. наука, применение которой не только сопровождает, но и большей частью обуславливает  каждый  торговый акт, каждую финансовую операцию) в РК на уровне  предприятий не получила должного развития.  Напро​тив, в странах с ориентацией на рыночную экономику по  мере  ста​новления рынка капиталов коммерческая арифметика  трансформирова​лась в самостоятельное направление, известное  как  "финансовый менеджмент" и развивалась на базе последних научных  достижений, о чем свидетельствуют вышеперечисленные научные подходы к  анализу отчетности фирм.

Финансовый анализ является составной частью финансового менеджмента и базируется на данных бухгалтерского учета и вероятностных  оценках будущих фак​тов хозяйственной жизни.

В общем виде программа  углубленного  анализа  финансово-хозяйственной деятельности предприятия выглядит следующим образом: ( рисунок 1)  

  1)   предварительный обзор субъекта хозяйствования (характеристика общей направленности деятельности, выявление  "больных" статей отчетности);

2)   оценка финансового состояния субъекта хозяйствования: 

      1) оценка имущественного положения:

          - построение аналитического баланса-нетто;

        - вертикальный анализ баланса;

        - горизонтальный анализ баланса;

        - анализ качественных сдвигов в имущественном положении 

   2) оценка финансового положения:

        - оценка ликвидности;

        - оценка финансовой устойчивости.

3) оценка и анализ результативности  финансово-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования.

Более укрупненная классификация Шеремета А.Д. и Сайфулина  Р.С. представляет собой деление методики финансового  анализа  на  три взаимосвязанных блока:

1)  анализ финансовых результатов деятельности предприятия;

2) анализ финансового состояния;

3) анализ эффективности финансово-хозяйственной деятельности.
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Рисунок 1-Анализ финансового состояния и платежеспособности организации

Основным источником информации для оценки  финансового  состоя​ния служит бухгалтерский баланс предприятия. Его значение настолько велико, что  ана​лиз финансового  состояния  нередко  называют  анализом баланса.
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Рисунок 2-Схема проведения работ по анализу финансового состояния организации

Источником дополнительной информации служат:

1) отчет о финансовых результатах и их  использовании;

2) приложение к балансу.

Схема проведения работ по анализу финансового состояния организации  приведена рисунке 2.
Собственники анализируют финансовые отчеты для повышения доход​ности капитала, обеспечения стабильности положения фирмы. Кредиторы и инвесторы анализируют финансовые отчеты,  чтобы  минимизиро​вать свои риски по вкладам и займам.

1.2  Зарубежный опыт оценки финансового состояния предприятия

Составление годового отчета является вполне  обычной  практикой для большинства компаний экономически развитых стран. В  наиболее детализированном виде составляется отчет для акционерных обществ. Не случайно с 1 января 1977 года введен в действие  международный учетный стандарт IAS N5, регламентирующий состав и структуру  го​дового отчета, перечень статей и показателей,  рекомендованных  к включению в отчетность. Согласно этому стандарту основными компонентами годового отчета являются: подготовленная согласно  нормативным документам отчетность, аналитические расшифровки и  примечания к ней, прочая аналитическая информация, полезная для получения более полной и объективной картины об имущественном и  финансовым положении предприятии.

Анализ западной учетно-аналитической практики  показывает,  что проблеме структурирования годового бухгалтерского отчета  уделяют большое внимание не только международные, но и национальные  бух​галтерские институты. В качестве примера можно привести  практику регулирования этого раздела бухгалтерского учета в Бельгии.  Так, рекомендованная национальными учетными  стандартами  этой  страны аналитическая записка, содержащая расшифровки и примечания к  от​четности, весьма детализирована и содержит 19 разделов. Также де​тализированы рекомендуемые стандартные форматы отчетности -  око​ло 100 показателей на отчетную дату в балансе и около 70 статей в отчете о прибылях и убытках.

В западной учетно-аналитической практике накоплен  значительный опыт в подготовке годового отчета, его структурировании  и  офор​млении. 

В частности типовая структура отчета может содержать следующие разделы:

1) краткая характеристика деятельности предприятия (основное содержание раздела  составляют  некоторые  основные  показатели, наиболее выгодно характеризующие предприятие, виды и  географические сферы деятельности);

2) обращение главы предприятия (президент, директор);

3) отчет администрации (характеристика производственной, коммерческой и инвестиционной деятельности, оценка финансового положения, характеристика научно-технического уровня предприятия, его природоохранная деятельность);

4) бухгалтерская отчетность;

5) пояснения к бухгалтерской отчетности ( характеристика  учетной политики, структуры и вида основных средств  и  нематериальных активов, финансовых вложений, дебиторской  задолженности,  издержек производства и обращения, ликвидности и финансовой  устойчивости );

6) аудиторское заключение;

7) данные о котировке ценных бумаг предприятия;

8) прочая информация (состав высшего выборного органа управления, состав администрации, информация о наиболее  существенных  инвесторах).

Так как на Западе значительное число фирм входят в  корпорации, то они должны предоставлять так называемую консолидированную  от​четность, являющуюся частью годового бухгалтерского баланса. 

Консолидированная финансовая отчетность - это отчетность корпорации, составляемая в обязательном порядке и  представляющая  собой объединенную по определенным правилам отчетность  материнской компании с отчетностью всех ее дочерних компаний.

Корпоративная группа (корпорация) - это объединение предприятий, не являющееся юридическим лицом и состоящее из одной холдинговой и всех ее дочерних компаний.

Консолидированная финансовая отчетность составляется по оконча​нии финансового года с некоторым временным лагом по  отношению  к нормативной дате составления годовой отчетности холдинговой  ком​панией. Она составляется суммированием одноименных статей  отчет​ности компаний группы.

Несмотря на то, что первый опыт  составления  консолидированной отчетности датируется 1866 годом, многие европейские страны срав​нительно недавно включили соответствующий стандарт в учетное  за​конодательство, в  частности  в  рамках  Европейского Cообщества соответствующий стандарт - Седьмая директива " Учет и  консолиди​рованная отчетность" - был принят в 1983 году. 

Оценить финансовое состояние фирмы, как уже было сказано  выше, можно, используя в совокупности вертикальный, горизонтальный ана​лиз бухгалтерской отчетности, а также систему аналитических коэф​фициентов, которая  широко  используется  в  учетно-аналитической практике западных фирм.

Горизонтальный анализ позволяет выявить тенденции изменения от​дельных статей или их групп, входящих в состав  бухгалтерской  от​четности. В основе этого анализа лежит исчисление  базисных  тем​пов роста балансовых статей или статей отчета о прибылях и  убыт​ках.

В основе вертикального анализа лежит иное представление бухгал​терской отчетности - в виде относительных величин,  характеризую​щих структуру обобщающих итоговых показателей. Обязательным  эле​ментом анализа служат динамические ряды этих величин, что  позво​ляет отслеживать и прогнозировать структурные  сдвиги  в  составе хозяйственных средств и источников их покрытия.

Система аналитических коэффициентов - ведущий  элемент  анализа финансового состояния, применяемый различными группами  пользователей.

Финансовое состояние предприятия можно оценивать с точки зрения краткосрочной и долгосрочной перспектив. В первом случае критерии оценки  финансового  состояния - ликвидность и платежеспособность предприятия.

Под ликвидностью какого-либо актива  понимают  способность  его трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности оп​ределяется продолжительностью временного периода, в течение кото​рого эта трансформация может быть осуществлена.  Чем  короче  пе​риод, тем выше ликвидность данного вида активов.

Говоря о ликвидности предприятия, имеют в виду наличие  у  него оборотных средств в размере, теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств хотя бы и с нарушением сроков  погашения, предусмотренных контрактами.

Ликвидность

1) Current Ratio (CR) или индекс текущей ликвидности -  показатель                достаточности  оборотного капитала и стабильности  финансового положения компании в текущий момент. Этот показатель  оценивает  способность  предприятия  платить  по краткосрочным обязательствам. 

2) Индекс "лакмусовой  бумажки"  или "быстрый индекс" - оценивает способность предприятия платить по краткосрочным обязательствам без учета стоимости запасов (материалов, комплектующих,  а  также нереализованной готовой  продукции).

3)  Чистый рабочий капитал.

В западной учетно-аналитической практике  приводится  критическое нижнее значение показателя CR = 2; однако, это лишь ориентировочное значение, указывающее на порядок показателя, но не на  его точное нормативное значение.

Коэффициент быстрой ликвидности (QR) - в западной  литературе приводится ориентировочное значение показателя -  1,  однако  эта оценка также носит условный характер.

Коэффициент абсолютной ликвидности  является  наиболее  жестким критерием ликвидности предприятия; показывает, какая часть  краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости погашена немедленно. Рекомендательная нижняя граница показателя, приводимая в западной литературе, - 0.2.

Условие CR > 2,применяемое в России, является  достаточно  жестким и вряд ли выполнимым для большинства предприятий.  Критическое значение "2" взято из мировой практики без  учета  реальной ситуации на отечественных предприятиях, когда большинство из  них работают с значительным дефицитом собственных оборотных  средств.

В экономически развитых  странах  нормативные  значения  подобных коэффициентов дифференцированы по отраслям, и, что важно, используются не для принятия волевых решений, а лишь как средство анализа. 

Так, по данным Министерства торговли США, коэффициент  по  ряду отраслей в 2004 году имел следующие значения:  корпорации  производственной сферы - 1.47, производство продуктов питания -  1.25, издательская деятельность - 1.67, машиностроение - 1.85,  розничная торговля - 1.50.

По данным Федерального управления по делам о  несостоятельности предприятий значение коэффициента текущей  ликвидности  по  предприятиям страны в среднем в 2004 году не превосходило 1.4. 

Вторым критерием оценки финансового состояния  в  краткосрочной перспективе является платежеспособность предприятия. 

Платежеспособность  означает  наличие  у  предприятия  денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по  кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения.

Таким образом, основными признаками платежеспособности являются:

1) наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете;

2) отсутствие просроченной кредиторской задолженности.

Очевидно, что ликвидность и платежеспособность не  тождественны друг другу. Так, коэффициенты ликвидности  могут  характеризовать финансовое состояние фирмы как удовлетворительное, однако по существу эта оценка может быть ошибочной, если в текущих активах значительный удельный вес приходится на неликвиды и просроченную дебиторскую задолженность.

Платежеспособность

1) Отношение  суммарных обязательств к суммарным активам:

     - при оценке краткосрочной задолженности нужно определить, является ли она "спокойной" (например,  поставщикам,  с  которыми имеются прочные долговременные связи) или "срочной" (например, налоги или банковский кредит, срок погашения которого  истекает).

2) Отношение заемных  средств  к собственным средствам компании.

3) Индекс покрытия  процентных платежей - это отношение доходов  компании  до  вычета налогов и выплаты процентов к суммарным  процентным  платежам,  характеризует способность компании регулярно выплачивать  проценты.

Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана с общей финансовой структурой  предприятия,  степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов,  т.е.  финансовой устойчивостью фирмы.

В мировой учетно-аналитической практике разработана система показателей финансовой устойчивости.

Коэффициент концентрации собственного капитала -  характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме  средств,  авансированных в его деятельность. Чем выше значение этого  показателя,  тем более финансово  состояния, составленный на основе метода потока  денежных средств. Он дает возможность оценить будущие поступления  денежных средств, проанализировать способность фирмы погасить  свою краткосрочную задолженность и выплатить дивиденды, оценить  необходимость привлечения дополнительных финансовых ресурсов.

Данный отчет может быть составлен либо в форме отчета об  изменениях в финансовом положении (с  заменой  показателя  "чистые оборотные активы " на показатель "денежные средства"), либо по специальной форме,  где  направления  движения  денежных  средств сгруппированы по 3 направлениям: хозяйственная (операционная) сфера, инвестиционная и финансовая сферы.

1.3 Современная методика оценки финансового состояния предприятия

Основной тенденцией развития баланса в нашей  стране  было  его постоянное усложнение. В последние  годы  происходит  обратное - процесс упрощения структуры баланса. Так, за последние два  десятилетия число статей баланса промышленного  предприятия  уменьшилось примерно в два раза.

Введение нового плана счетов бухгалтерского  учета,  приведение форм бухгалтерской отчетности в большее соответствие  с  требованиями международных стандартов вызывает необходимость использования новой методики финансового анализа, соответствующей  условиям рыночной экономики. Такая методика нужна для обоснованного  выбора делового  партнера, определения  степени  финансовой  устойчивости предприятия, оценки деловой активности и эффективности предпринимательской деятельности.

Методика включает следующие блоки анализа:

1) общая оценка финансового состояния и его изменения за отчетный период;

2)  анализ финансовой устойчивости предприятия;

3) анализ ликвидности баланса, деловой активности  и  платежеспособности предприятия.

Сравнительный аналитический баланс и показатели финансовой  устойчивости отражают сущность финансового  состояния.  Ликвидность баланса характеризует внешние проявления финансового состояния.

Имущественное  положение  и  финансовое  состояние  предприятия взаимосвязаны - нерациональная структура  имущества, его некачественный состав могут привести к ухудшению финансового положения и наоборот. Так, неоправданное омертвление средств в неходовых  товарах, дебиторской задолженности может  повлиять  на  своевременность текущих платежей, а неоправданный рост заемных средств привести к необходимости сократить имущество предприятия для  расчетов с кредиторами.

Непосредственно из аналитического баланса  можно  получить  ряд важнейших характеристик финансового состояния предприятия:

1) общая стоимость имущества предприятия равна валюте баланса;

2) стоимость иммобилизованных активов (т.е. основных и прочих внеоборотных средств) равна итогу раздела 1 актива баланса;

3) стоимость мобильных (оборотных) средств равна сумме итогов  разделов 2 и 3 актива баланса;

4) стоимость материальных оборотных средств равна итогу раздела 2 актива баланса;

5) величина дебиторской задолженности (включая авансы,  выданные поставщикам и подрядчикам);

6) сумма свободных денежных  средств (включая  ценные  бумаги и  краткосрочные финансовые вложения);

7)  стоимость собственного капитала;

8)  величина заемного капитала;

9) величина долгосрочных кредитов и займов,  предназначенных  для     формирования основных средств и других внеоборотных активов;

10) величина краткосрочных кредитов и займов, предназначенных  для     формирования оборотных активов;

11) величина кредиторской задолженности.

Горизонтальный, или динамический, анализ этих показателей позволяет установить их абсолютные приращения  и  темпы  роста,  что важно для характеристики финансового состояния.

Не меньшее значение для оценки финансового состояния  имеет  и вертикальный (структурный) анализ  актива  и  пассива  баланса, целью которого является вычисление удельного  веса  нетто.  Целесообразность  проведения  вертикального  анализа  обуславливается следующим:

1) переход к относительным показателям позволяет проводить  сравнения деятельности различных предприятий;

2) относительные  показатели в определенной мере сглаживают влияние инфляционных процессов.

Рекомендуется исследовать структуру и динамику финансового состояния предприятия при помощи сравнительного  аналитического  баланса. Он получается из исходного баланса  путем  дополнения  его показателями структуры, динамики вложений  и  источников  средств предприятия за отчетный период. Сравнительный  баланс  фактически включает показатели горизонтального и вертикального анализа.

Все показатели сравнительного  баланса  можно  разбить  на  три группы:

1) показатели структуры баланса;

2) показатели динамики баланса;

3) показатели структурной динамики баланса.

Сопоставляя структуры изменений в активе и пассиве, можно сделать вывод о том, через какие источники в основном был приток новых средств и в какие активы эти новые средства в основном вложены.

Критериями изменений в имущественном положении предприятий выступают также и такие показатели как доля активной части  основных средств, коэффициент годности, удельный вес дебиторской задолженности и другое.

Сумма хозяйственных средств, находящихся в  распоряжении  предприятия. Этот показатель дает обобщенную стоимостную оценку активов, числящихся на балансе предприятия. Это  учетная  оценка,  не совпадающая с суммарной  рыночной  оценкой  активов  предприятия. Рост этого показателя свидетельствует о наращивании имущественного потенциала предприятия.

Доля активной части основных средств. Согласно нормативным  документам под этим  понимают  машины,  оборудование,  транспортные средства. Рост этого показателя в динамике  обычно  расценивается как благоприятная тенденция.

Коэффициент износа. Показатель характеризует долю стоимости основных средств, оставшуюся к списанию на  затраты  в  последующих периодах. Дополнением  этого показателя до 100 % (или  единицы) является коэффициент годности.

Коэффициент обновления показывает, какую часть от  имеющихся  на конец отчетного периода основных средств составляют новые  основные средства.

Коэффициент выбытия показывает, какая часть основных средств, с которыми предприятие начало деятельность в отчетном периоде,  выбыла из-за ветхости и по другим причинам.

После общей характеристики финансового состояния и его  изменения за отчетный период следующей важной задачей является исследование показателей финансовой устойчивости предприятия.  

В ходе анализа для характеристики различных аспектов финансового состояния применяются как абсолютные показатели, так и финансовые коэффициенты, представляющие собой относительные показатели финансового состояния.

Согласно  классификации  одного  из  основателей балансоведения Н.А. Блатова,  относительные  показатели  финансового  состояния подразделяются на:

1) коэффициенты распределения. Они  применяются  в  тех  случаях,    когда требуются определить, какую часть тот или иной  абсолютный показатель финансового состояния составляет от итога включающей его группы абсолютных показателей. Эти коэффициенты и их изменения за отчетный период играют большую роль в ходе    предварительного ознакомления с финансовым состоянием по сравнительному аналитическому балансу-нетто;

2) коэффициенты координации. Они используются для выражения отношений разных по существу  абсолютных  показателей  финансового состояния.

Зачастую предлагается избыточное  количество  показателей.  Для точной и полной характеристики финансового состояния  предприятия и тенденций его изменения достаточно сравнительно небольшого  количества финансовых коэффициентов. Важно лишь,  чтобы  каждый  из этих показателей отражал наиболее существенные стороны финансового состояния.

Наиболее полная классификация относительных показателей  финансового состояния представлена в следующем разделе.

Система относительных финансовых коэффициентов по экономическому смыслу может быть подразделена на ряд характерных групп: 

1)  показатели оценки рентабельности предприятия:

2) оценка эффективности управления. Различие всех показателей эффективности управления - в числителях формул, т.е. в финансовых  результатах, отражающих  определенную сторону хозяйственной деятельности;

3) оценка деловой активности

Относительные финансовые показатели могут быть выражены  как  в процентах, так и в  коэффициентах. Показатели деловой активности нагляднее представлять в коэффициентах. Средняя стоимость активов и пассивов за  период, например, за год, рассчитывается как средняя хронологическая по месячным  или квартальным данным, а если в распоряжении финансового  аналитика имеется лишь  годовой  баланс, то  применяется  упрощенный  прием: средняя из суммы данных на начало и конец года;

4) оценка рыночной устойчивости; 

5) оценка ликвидности активов предприятия.

С учетом наличных неплатежей, а также нарушений внутренней  финансовой дисциплины и внутренних неплатежей финансовое  состояние предприятия может быть  охарактеризовано следующим ранжированием:

1) абсолютная и нормальная устойчивость финансового состояния характеризуется отсутствием неплатежей и причин их возникновения,   т.е. работа высоко или нормально рентабельна, отсутствуют  нарушения внутренней и внешней финансовой дисциплины;

2) неустойчивое финансовое состояние характеризуется наличием нарушений финансовой дисциплины (задержки в оплате  труда,  использование временно свободных собственных средств, резервного фонда и фондов экономического стимулирования и пр.), перебоями в поступлении денег на расчетные счета и платежах, неустойчивой рентабельностью, невыполнением финансового плана, в  том числе и по прибыли;

3) кризисное финансовое состояние характеризуется, кроме вышеуказанных признаков неустойчивого финансово  состояния,  наличием регулярных неплатежей, по которым  кризисное  состояние  может классифицироваться:

-  первая степень - наличие просроченных ссуд банкам;

-  вторая степень - наличие, кроме того, просроченной  задолженности поставщикам за товары;

-  третья степень - наличие, кроме того, недоимок в  бюджеты, которая граничит с банкротством.

2  Анализ финансово-хозяйственной деятельности ЧП «Степанова И.В.» за 2005 -2007 гг.
2.1 Общая характеристика ЧП «Степанова И.В.»

ЧП «Степанова И.В.» принадлежит частному (индивидуальному) предпринимателю Степановой И.В. 
ЧП «Степанова И.В.» зарегистрировано 03.09. 1998 года в Северо-Казахстанском областном Управлении юстиции, внесено в государственный реестр  под № 4304-1948 ТОО серия А № 134565.  

Субъектами индивидуального предпринимательства являются физические лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью без образования юридического лица и при отсутствии признаков юридического лица.

Государственная регистрация граждан, осуществляющих предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, носит явочный характер и заключается в постановке на учет в качестве индивидуального предпринимателя в территориальном налоговом органе по месту жительства гражданина. Свидетельство о государственной регистрации индивидуального предпринимателя выдается бессрочно, если иной срок не предусмотрен в заявлении. Оно является бланком строгой отчетности, неотчуждаемым, передача его другим лицам запрещается.

Индивидуальный предприниматель занимается предпринимательской деятельностью, приобретает и осуществляет права и обязанности под своим именем. При осуществлении своей деятельности он вправе использовать персональные бланки деловой документации, печать, штампы, тексты которых должны со всей определенностью свидетельствовать о том, что данное лицо является индивидуальным предпринимателем.

Законодательство в области индивидуального предпринимательства основывается на Конституции Республики Казахстан, Законе Республики Казахстан "О защите и поддержке частного предпринимательства" применяется к индивидуальному предпринимательству с учетом особенностей, установленных Законом «Об индивидуальном предпринимательстве».

Видами индивидуального предпринимательства являются личное предпринимательство и совместное предпринимательство.

Личное предпринимательство осуществляется одним гражданином самостоятельно на базе имущества, принадлежащего ему на праве собственности, а также в силу иного права, допускающего пользование и распоряжение имуществом.

Совместное предпринимательство осуществляется группой граждан (индивидуальных предпринимателей) на базе имущества, принадлежащего им на праве общей собственности, а также в силу иного права, допускающего совместное пользование и распоряжение имуществом.

Согласно из приведенных определений ЧП «Степанова И.В.» относится к личному предпринимательству.

Личное предпринимательство осуществляется одним гражданином самостоятельно на базе имущества, принадлежащего ему на праве собственности, а также в силу иного права, допускающего пользование и распоряжение имуществом.

ЧП «Степанова И.В.» является коммерческой организацией, преследующей извлечение дохода в качестве основной цели своей деятельности.

Оно зарегистрировано как субъект малого предпринимательства и обладает таким статусом при соблюдении следующих условий:

1) среднегодовая численность работников не  более 50 человек;

2) общая стоимость активов в среднем за год не свыше шестидесятитысячекратного расчетного показателя.

Расчеты индивидуальных предпринимателей, связанные с осуществлением ими предпринимательской деятельности, производятся по их усмотрению как в наличном, так и в безналичном порядке, если иное не установлено законодательными актами.

Банковское обслуживание индивидуальных предпринимателей осуществляется на основании договоров, заключаемых индивидуальным предпринимателем с банком, в соответствии с действующим законодательством. 

Налогообложение индивидуальных предпринимателей осуществляется в порядке, установленном Налоговым кодексом Республики Казахстан.

Деятельность индивидуального предпринимателя может быть прекращена в добровольном либо принудительном порядке, а также в случае наступления обстоятельств, предусмотренных настоящим действующим законодательством. В добровольном порядке деятельность индивидуального предпринимателя прекращается в любое время на основании решения, принятого самостоятельно индивидуальным предпринимателем - при личном предпринимательстве, всеми участниками совместно - при совместном предпринимательстве. Решение о прекращении совместного предпринимательства считается принятым, если за него проголосовала половина его участников, если иное не предусмотрено соглашением между ними. В принудительном порядке деятельность индивидуального предпринимателя прекращается по решению суда в следующих случаях:

1) банкротства;

2) признания недействительной регистрации индивидуального предпринимателя в связи с допущенными при регистрации нарушениями законодательства, которые носят неустранимый характер;

3) осуществления деятельности без лицензии, если деятельность подлежит лицензированию, либо деятельности, запрещенной законодательными актами;

4) осуществления деятельности с неоднократными в течение календарного года или грубыми нарушениями законодательства;

5) в иных случаях, предусмотренных законодательными актами.

Прекращение или приостановление деятельности индивидуального предпринимателя производится судом по заявлению государственного органа, осуществляющего контрольные и надзорные функции. Исковое заявление о прекращении или приостановлении деятельности индивидуального предпринимателя направляется уполномоченным государственным органом в суд в порядке и на основаниях, установленных законодательными актами Республики Казахстан.

ЧП «Степанова И.В.» не является юридическим лицом, действует на основе полного хозяйственного расчета, самофинансирования, самоокупаемости  и имеет самостоятельный баланс и расчетный счет.

 Предприятие может осуществлять следующие виды деятельности: 

1) реализация товаров народного потребления;

2) закуп, реализация горюче-смазочных материалов;

3) внешнеэкономическую, торгово-закупочную, торгово-посредническую,      коммерческую;

4) другие виды деятельности, не запрещенные законодательством РК.  
Адрес предприятия: 476042 СКО г. Петропавловск, ул. Радищева 16, «А»

2.2 Анализ основных технико-экономических показателей деятельности

Анализ основных технико-экономических показателей деятельности предприятия дает возможность оценить его финансовое положение, достаточность капитала для текущей деятельности, потребность в дополнительных источниках финансирования, эффективность деятельности компании. 

Данный анализ предприятия предполагает сбор информации, а именно, отбор данных из форм бухгалтерской отчетности за требуемый отрезок времени: баланс предприятия, отчет о финансовых результатах. Далее идет перевод типовых форм бухгалтерской отчетности в аналитическую форму, анализ структуры отчетов и динамики изменений, расчет и группировка показателей по основным направлениям анализа, анализ их изменения за исследуемый период, выявление взаимосвязи между основными показателями. На основании результатов анализа осуществляется выработка рекомендаций по улучшению финансового состояния предприятия.

Основные технико-экономические показатели деятельности ЧП «Степанова И.В.» представлены в таблице 1.

Таблица 1-Основные технико-экономические показатели деятельности ЧП «Степанова И.В.» за 2005-2007 годы

	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.

	1
	2
	3
	4

	Розничный товарооборот, тыс. тенге
	1181,1
	1792,4
	2029,3

	Издержки обращения, тыс. тенге
	1029,0
	1504,0
	1697,0

	Валовая прибыль, тыс. тенге
	152,6
	288,3
	332,4

	Чистая прибыль, тыс. тенге
	9,5
	-9,4
	9,9

	Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. тенге
	379,2
	383,9
	389,9

	Среднесписочная численность работников, чел.
	8
	9
	13

	Фонд оплаты  труда, тыс. тенге
	531,9
	993,1
	1568,2

	Среднегодовая заработная плата, тенге
	5541,6
	9195,5
	10052,44

	Производительность труда, тыс. тенге
	147,6
	199,2
	156,1

	Фондоотдача, тенге
	3,1
	4,7
	5,2

	Продолжение таблицы 1

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. тенге
	126,6
	219,6
	305,9

	Оборачиваемость оборотных средств
	9,3
	8,2
	6,6

	Собственный капитал, тыс. тенге
	398,2
	398,2
	398,3

	Коэффициент устойчивости экономического роста
	0,024
	-0,024
	0,025

	Показатель эффективности использования торгового потенциала
	11
	11,55
	9,5

	Показатель эффективности финансовой деятельности
	1,45
	1,86
	1,55

	Показатель эффективности трудовой деятельности
	26,64
	21,66
	15,53

	Рентабельность основной деятельности, %
	6,8
	-3,1
	3,1

	Рентабельность производства, %
	1,9
	-1,6
	1,4

	Интегральный показатель эффективности хозяйственной деятельности
	7,5
	7,75
	6,1


Из данных таблицы 1 можно сделать вывод о том, что в течение последних трех лет на предприятии наблюдается увеличение объема реализованной продукции. 

В 2005 году его величина составила 1181 тысяч тенге, в 2006 году он возрос до уровня 1792 тысяч тенге (или на 52 % к 2005 году), а в 2007 году -2029 тысяч тенге (или на 72 % к 2005 году). Увеличение объема реализованной продукции объясняется тем, что в 2006 году увеличились закупочные цены и объемов закупаемых товаров. 

Основные показатели деятельности предприятия в течение периода 2005 — 2007 г. изменились следующим образом (таблица 2)

Таблица 2-Динамика изменения основных технико-экономических показателей

	Показатели
	2006г. в к 2005г.
	2007г. в  к 2006г.

	
	+,-
	%
	+,-
	%

	Розничный товарооборот, тыс. тенге
	611,3
	151,76
	236,8
	113,21

	Издержки обращения, тыс. тенге
	475,0
	146,2
	193,0
	112,8

	Валовая прибыль, тыс. тенге
	135,7
	188,94
	44,2
	115,31

	Расходы периода тыс. тенге
	154,6
	208,06
	24,7
	108,30

	Чистая прибыль, тыс. тенге
	-18,9
	-99,22
	19,4
	-106,14

	Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. тенге
	4,7
	-99,22
	19,4
	-106,14

	Среднесписочная численность работников, чел.
	1
	112,50
	4
	144,44

	Фонд оплаты  труда, тыс. тенге
	461,1
	186,68
	575,1
	157,91

	Среднегодовая заработная плата, тенге
	3653,9
	165,94
	856,94
	109,32

	Производительность труда, тыс. тенге
	51,5
	134,90
	-43,1
	78,38

	Фондоотдача, тыс. тенге
	1,6
	134,90
	0,5
	110,64

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. тенге
	92,9
	173,47
	86,4
	139,37

	Оборачиваемость оборотных средств
	-1,1
	88,17
	-1,6
	80,49

	Собственный капитал, тыс. тенге
	0
	100,00
	100
	100,0

	Коэффициент устойчивости экономического роста
	-0,048
	-100,00
	0,049
	-104,17

	Показатель эффективности использования торгового потенциала
	0,55
	105,00
	-2,05
	82,25

	Показатель эффективности финансовой деятельности
	0,41
	128,28
	-0,31
	83,33

	Показатель эффективности трудовой деятельности
	-4,98
	81,31
	-6,13
	71,70

	Рентабельность основной деятельности, %
	-9,91
	-46,23
	6,26
	-99,96

	Рентабельность производства, %
	-3,44
	-83,16
	2,9
	-92,03

	Интегральный показатель эффективности хозяйственной деятельности
	0,25
	103,33
	-1,65
	78,71


В связи с ростом объема реализованной продукции растут и издержки обращения. В 2005 году их величина составила 1029 тыс. тенге, в 2006 году – 1504 тыс. тенге. Увеличение издержек обращения произошло в результате увеличения себестоимости реализованной продукции и расходов периода. В 2006 году издержек обращения увеличилась на 146,2 % по сравнению с 2005 годом. В 2007 году данные затраты составили -1697 тыс. тенге, что с 2006 по 2007 годы составляет -112,89%.

Увеличение в течение анализируемого периода средней заработной платы привело к росту величина фонда оплаты труда. В 2005 году средняя заработная плата составляла - 5541,6, а величина фонда оплаты труда составляла 531,9 тыс. тенге, в 2007 году средняя заработная плата возросла до 10052,44 тенге, что составляет- 294,7% к 2005 году. В свою очередь рост фонда оплаты труда составил – 11568,1 тенге. Рост величины фонда оплаты труда обусловлен увеличением размера заработной платы, а также ростом численности работающих. Рост численности работающих с 2005 по 2007 годы составил – 5 человек или 162,5 %

В результате роста объема товарооборота и среднесписочной численности работающих произошел рост производительности труда с 147,6 тыс. тг. в 2005 году до 156,1 тыс. тенге в 2007 году, относительный прирост за анализируемый период составил -5,7% 

Стоимость основных производственных фондов в 2005 году составила 379,2 тыс. тенге, в 2007 году она увеличилась до 389,9 тыс.тенге. Это объясняется проведением переоценки основных фондов.

Обобщающими показателем деятельности предприятия являются его финансовые результаты.  Величина чистого дохода увеличивается  в течение анализируемого периода. В 2005 году она составила 9491 тенге, в 2006 году предприятие получило убыток в размере 9417, а в 2007году он возрос до уровня  9995,5 тенге. Величина чистого дохода увеличилась по причине увеличения объема реализованной продукции. 

Уровень рентабельности производства, в общем, за исследуемый период снизился. Так, в 2005 году он составил 1,8 %, в 2006 году донный показатель имеет отрицательную из-за полученных убытков. В 2007 году уровень рентабельности производства вырос до 1,4 %. Как можно заметить уровень рентабельности производства на данном предприятии очень низок.

Таким образом, в целом предприятие недостаточно успешно осуществляет свою производственно-хозяйственную деятельность и получает доход. Рентабельность предприятия имеет низкий уровень, что не обеспечивает стабильность в его деятельности. 

Анализ реализации товаров

     Одним из важнейших показателей, характеризующих работу ЧП «Степанова И.В.», является сумма товарооборота. Для получения дохода необходимо понести те или иные расходы. Анализ финансово – хозяйственной деятельности ЧП «Степанова И.В.» показал, что за последние три года произошли коренные позитивные изменения, характеризующие повышение эффективности работы предприятия.

Таблица 3-Анализ реализации товаров и оказание услуг ЧП «Степанова И.В.» за 2005 – 2007 годы

( тыс. тенге)

	Показатели
	2005 год
	2006 год
	2006г. к 2005г.
	2007 год
	2007г. к 2006г.

	
	
	
	+/-
	%
	
	+/-
	%

	Товарооборот
	1181
	1792
	611
	51,7
	2029
	227
	13,2

	Себестоимость реализованных товаров
	720
	1203
	483
	67,0
	1375
	171
	114,2

	Расходы периода
	309
	301
	-8
	97,4
	322
	22
	107,2

	Доход (убыток) от основной деятельности (торговли)
	152567
	288262
	135695
	88,9
	332388
	44126
	15,31

	Чистый доход
	9491
	-9417
	-18908
	-199,2
	9995,5
	19413
	206,1


Данные таблицы 3 наглядно показывают, что в целом показатель товарооборота на предприятии настолько низок, что только покрывает в полном объеме величину расходов периода. Так, произведенный анализ показывает, что в результате замедления товарооборачиваемости товарооборот в 2007 году по сравнению с 2006 годом уменьшился на -850,8 тыс. тенге, но одновременное увеличение товарных запасов привело к увеличению товарооборота на 1087,8 тыс. тенге. Таким образом, общее влияние скорости обращения товаров и среднего товарного запаса на величину товарооборота в 2007 году по сравнению с 2006 годом составило 237 тыс. тенге.

К основным факторам, способствующим ускорению оборачиваемости запасов в 2007 году, относится следующее: в 2007 году ЧП «Степанова И.В.» стало закупать товары в Казахстане непосредственно у заводов изготовителей. Но желаемого эффекта, в виде увеличения прибыли, данные мероприятия не дали. Убытки от торговой деятельности в 2006 году составили 122,0 тыс. тенге в отличие от 2005 года, в котором от торговли не было получено ни доходов, ни убытков.

Таким образом, основным фактором, отрицательно сказавшимся на величине товарооборота, является уменьшение в 2007 году по сравнению с 2006годом коэффициента оборачиваемости на 4,46. Это уменьшение явилось следствием сокращения в 2007 году в 2 раза закупа товара.  Уменьшение товарооборота в 2006 году явилось основной причиной роста убытков от торговой деятельности. Следует отметить, что большой удельный вес в структуре товарооборота ЧП «Степанова И.В.» приходится на розничную торговлю (от 65 до 82 процентов). Это объясняется тем, что ЧП «Степанова И.В.» основную массу товаров реализует через свою торговую точку, а число оптовых покупателей, в лице, как частных, так и юридических лиц, не превышает 8.

Итак, анализ основных технико-экономических показателей ЧП «Степанова И.В.», а именно: товарооборота показал следующее:

Торговая политика предприятия является неэффективной, и, несмотря на ряд мер, предпринятых анализируемым предприятием в 2007 году, показатель товарооборота остается на низком уровне, достаточном для  покрытия всех расходов, связанных с закупом и реализацией товаров, но достаточных для развития предприятия.

2.3  Анализ использования трудовых ресурсов

Достаточная обеспеченность предприятия нужными трудовыми ресурсами, их рациональное использование, высокий уровень производительности труда имеют большое значение для повышения эффективности работы предприятия. В частности, от обеспеченности анализируемого предприятия нужными трудовыми ресурсами и эффективности их использования зависят такие показатели, как товарооборот, себестоимость реализованной продукции, доход от сдаваемых в аренду складских помещений, прибыль и ряд других экономических показателей.  Действительно, трудно не согласиться с тем, что от профессиональных качеств продавцов, а именно от их способности привлечь внимание потенциальных покупателей, предлагая тот или иной товар, от высокого уровня обслуживания клиентов, во многом зависит качество успеха торгового предприятия, а именно один из важнейших показателей, как товарооборот. От способности администрации предприятия оценить конъюнктуру рынка, проанализировав спрос и предложение, и принять решения, способствующие росту эффективности работы предприятия, во многом зависят такие показатели, как товарооборот, себестоимость реализованной продукции и как результат прибыль предприятия.

По данным таблицы 4 видно, что на протяжении анализируемого периода в ЧП «Степанова И.В.» наблюдается постоянный рост состава персонала, что можно выделить в качестве положительного момента деятельности предприятия.

Анализ товарооборота – основного показателя торговых предприятий показал, что ЧП «Степанова И.В.» недостаточно эффективно использует имеющиеся трудовые ресурсы. Так, доводимый до продавцов план-задание выполняется в среднем на 46 – 71 процент. 

Анализ использования трудовых ресурсов на предприятии необходимо рассматривать в тесной связи с оплатой труда.

Увеличивается в течение анализируемого периода средней заработной платы привело к росту величина фонда оплаты труда. В 2005году средняя заработная плата составляла - 5541,6, а величина фонда оплаты труда составляла 531,9 тенге, в 2007 году средняя заработная плата возросла до 10052,44 тенге, что составляет- 294,7% к 2005 году. В свою очередь рост фонда оплаты труда составил – 1568,1. Рост величины фонда оплаты труда обусловлен увеличением размера заработной платы, а также ростом численности работающих. Рост численности работающих с 2005 по 2007 годы составил – 5 человек или 162,5 %

В результате роста объема товарооборота и среднесписочной численности работающих произошел рост производительности труда с 147,6 тенге в 2005 году до 156,1 тенге в 2007 году, относительный прирост за анализируемый период составил -5,7% 

Таблица 4-Анализ фонда оплаты труда в ЧП «Степанова И.В.»                      за 2005 – 2007 годы

	Показатели
	Ед. изм
	2005 год
	2006 год
	2006г. к 2005г.
	2007 год
	2007г. к 2006г.

	
	
	
	
	+/-
	%
	
	+/-
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Объем продаж и доход от аренды
	тыс тенге
	1181
	1792
	611
	51,7
	2029
	227
	+13,2

	ФОТ – всего

в том числе:
	тыс тенге
	532
	993
	+461
	86,7
	1568
	+575
	+57,9

	Среднесписочная численность-всего

в том числе:
	чел.
	8
	9
	+1
	12,5
	13
	+4
	+44,4

	Производительность труда
	тыс тенге
	147,6
	199,2
	51,6
	34,5
	156,1
	-42,9
	-21,6

	Среднемесячная заработная плата одного работника-всего

в том числе:
	тенге
	5541,6
	9195,5
	3653,9
	65,9
	10052,4
	856,94
	+9,3


Следует отметить, что в рыночных условиях хозяйствования, когда предприятиям предоставлена большая свобода в использовании трудовых ресурсов и определении форм оплаты труда и ее размеров, нередко можно встретить ситуацию, когда директора предприятий применяют неправомерные действия к своим работникам, а именно:

1)  задерживают заработную плату;

2) выплачивают заработную плату товарами, цены которых в несколько раз  превышают цены, сложившиеся на рынках города Петропавловска;

3) не соблюдают все необходимые требования, установленные законодательством РК, касающиеся приема, увольнения работников, начисления им заработной платы и других положений трудового законодательства.

Все эти негативные факторы отсутствуют в ЧП «Степанова И.В.». Трудовой коллектив анализируемого предприятия отличает сплоченность и психологическая совместимость, что является положительным и немаловажным фактором в работе предприятия.

Таким образом, в ходе анализа использования трудовых ресурсов ЧП «Степанова И.В.» было определено следующее:

1) руководство ЧП «Степанова И.В.» поставило перед собой ряд задач:

-  во-первых, сохранить коллектив предприятия в полном составе;

-  во-вторых, так как заработная плата является основным, а в некоторых случаях единственным источником доходов работников анализируемого предприятия, стремиться к ее росту, хотя бы в соответствии с темпом роста инфляции;

- в-третьих, по возможности премировать своих работников за выполнение товарооборота;

2) работников, осуществляющих деятельность в ЧП «Степанова И.В.», можно характеризовать как высококвалифицированных специалистов. 

3) несмотря на все вышеперечисленные позитивные моменты деятельности товарищества, низкий показатель товарооборота, ежегодный рост убытков от торговой деятельности свидетельствуют о недостаточно эффективном использовании смеющихся трудовых ресурсов. 

  Анализ использования основных средств 

     Основные фонды занимают, как правило, основной удельный вес в общей сумме основного капитала предприятия. От их количества, стоимости, технического уровня, эффективности использования во многом зависят конечные результаты деятельности предприятия: себестоимость продукции, прибыль, рентабельность, устойчивость финансового состояния.

В ЧП «Степанова И.В.» основные средства занимают более 90% в структуре активов. Основные фонды ЧП «Степанова И.В.» представлены зданием магазина и складскими помещениями общей площадью 1340 кв. метра и  транспортным средством.

Следует отметить, что все основные средства предприятия были приобретены при создании ЧП, каких либо изменений в данном вопросе не происходило.

Важнейшими показателями, характеризующими техническое состояние основных средств, являются коэффициент износа и коэффициент годности.  Коэффициент износа определяется отношением суммы износа основных средств к их первоначальной стоимости на конец периода. А коэффициент годности равен отношению величины остаточной стоимости основных средств к их первоначальной стоимости также на конец периода.

Так коэффициент износа, рассчитанный в целом по всем группам основных средств ЧП «Степанова И.В.» имеет достаточно низкое значение (36 процентов). Это объясняется тем, что в ЧП «Степанова И.В.» в составе основных средств преобладают здания и сооружения с достаточно большим сроком эксплуатации, на что указывает коэффициент износа, рассчитанный отдельно для зданий и сооружений, изменяющийся в пределах от 19,44 до 21,94 процентов. Коэффициент износа, рассчитанный отдельно по транспортным и прочим видам основных средств говорит о том, что более половины автотранспортных и прочих видов основных средств физически износилось и устарело, не говоря уже об их моральном износе. Так, по оценки некоторых экономистов, коэффициент износа, превышающий 50%, считается нежелательным явлением. Следует отметить, что ЧП «Степанова И.В.» используется равномерный метод начисления амортизации, который ориентирован на равномерный физический и моральный износ основных средств. При этом методе устанавливается одна норма амортизации на весь нормативный срок службы. Так в ЧП «Степанова И.В.» на здания и сооружения установлена норма амортизации, равная 1,2%, на транспортные средства – от 0,22 до 0,35 процентов, на кассовый аппарат – 11%, компьютер – 12,5%, факс – 6,5%.

Коэффициент годности дублирует коэффициент износа и подтверждает сделанные выше выводы.

Показатели фондоотдачи и фондоемкости, рассчитанные в таблице 6, характеризуют эффективность использования основных фондов товарищества. Данные показатели строятся на соизмерении произведенной продукции со среднегодовой стоимостью основных фондов, применяемых при ее изготовлении. Поскольку ЧП «Степанова И.В.» занимается реализацией товаров, то при расчете фондоотдачи и фондоемкости использовался показатель объем товарной продукции.

В анализируемом периоде произошел рост фондоотдачи с 3,1 тенге в 2005 году до 5,2 тенге в 2007 году. Таким образом, определение показателя фондоотдачи совпадает с коэффициентом оборачиваемости фиксированных активов, который будет проанализирован при оценке качества управления активами ЧП «Степанова И.В.».

Фондоемкость – это величина, обратная фондоотдачи. Она показывает, что от 0,32 до 0,19 основных фондов предприятия в стоимостном выражении приходится на 1 тенге дохода от реализации товаров.

И так, в ходе изучения состава, структуры и использования основных фондов ЧП «Степанова И.В.» было установлено следующее:

1) здания и сооружения используются предприятием как в производственных целях, а именно: для размещения администрации предприятия, для хранения товаров. Следует отметить, что из 1340 кв. метров,  к складским помещениям относятся -1030  кв. метров 

2) часть основных средств не используется предприятием в финансово – хозяйственной деятельности. Это относится:

-  транспортному средству;

-  к зданию магазина и складов.

Подводя итог всему вышесказанному, можно сделать вывод о том, что на протяжении трех последних лет значительных изменений в движении и использовании основных средств не наблюдается.

Анализ затрат на приобретение, реализацию товаров  и оказание услуг
     Анализ издержек производства и пути их снижения – это актуальная задача предприятия любой отрасли производства. От их уровня зависят финансовые результаты деятельности предприятия и в целом его финансовая устойчивость.

Для более глубокого анализа затрат ЧП «Степанова И.В.» на приобретение и реализацию товаров, а также на оказание услуг необходимо:

1) изучить динамику издержек в целом по предприятию и по статьям в соответствии с динамикой товарооборота и дохода от сдаваемых в аренду складских помещений;

2) выявить суммы относительной экономии и перерасхода издержек;

оценить влияние факторов на сумму издержек.

Для решения поставленных аналитических задач применяется система статистических показателей, основными из которых являются сумма издержек, уровень издержек и структура издержек по статьям расходов. Наиболее значительным оценочным показателем служит уровень издержек, он характеризует издержкоемкость реализации товаров и оказания услуг. Уровень издержек можно считать обобщающим показателем оценки эффективности использования ресурсов. Оптимальное значение этого показателя соответствует наиболее рациональному сочетанию используемых ресурсов. Не следует стремиться к обязательному снижению уровня издержек, так как это может привести к снижению объемов продаж и прибыли. Повышение суммы и уровня затрат оправдано, когда это способствует ускорению оборачиваемости товаров, повышению престижа фирмы и расширению доли предприятия в емкости рынка. Анализ деятельности ряда торговых предприятий показыва​ет, что увеличение издержек обращения в расходах на маркетинг или расходах на текущий ремонт приводит к увеличению объема товарооборота в следующих периодах. 

Изменение суммы и уровня издержек происходит под влиянием как внешних, не за​висящих от деятельности предприятия факторов, так и внутренних, обусловленных организацией технологического процесса по доведению товаров до покупателей и оказанию услуг. К основным внешним факторам отно​сится инфляционный рост цен на закупаемые товары. К внутренним факторам отно​сятся размеры предприятия, место его расположения, условия транспортировки и хранения товаров, ассортиментная структура товарооборота, формы обслуживания, уровень механизации и автоматизации технологических процессов.
Особенность анализа издержек состоит в том, что далеко не все факторы, оказывающие влияние на сумму и уровень издер​жек, обладают факторными признаками, и большее число фак​торов находится в стохастической взаимосвязи с уровнем издер​жек. При проведении детерминированного факторного анализа такие факторы объединяют в группу «прочие факторы».
Данные для анализа издержек приведены в таблице 5.

 Анализ, произведенный в таблице 5, показал, что издержки на приобретение и реализацию товаров в 2006году по сравнению с 2005 годом увеличились на 483 тыс. тенге. В 2007 году торговые издержки также увеличились на 193 тыс. тенге. В числе прочих факторов, оказавших отрицательное влияние на величину торговых издержек в 2007 и 2006 годах, прежде всего, следует выделить влияние структурных сдвигов в ассортименте реализуемых товаров.

Как уже неоднократно отмечалось, в 2007 году ЧП «Степанова И.В.» стало закупать товары в России, тем самым увеличив затраты по доставке товаров на склад предприятия (таможенные расходы, наем машины, командировочные расходы), а, следовательно, увеличилась и себестоимость товаров.
Таблица 5-Анализ затрат на приобретение, реализацию товаров и оказание услуг


[image: image3.emf]+/- % +/- %

Объем продаж, тыс. тенге 1181 1792 611 151,7 2029 237 113,2

Издержки обращения, т. 

тенге                                 в 

том числе:

1029 1504 475 146,2 1697 193 112,8

себестоимость 

реализованных товаров

720 1203 483 167,0 1375 171 114,2

расходы периода 309 301 -8 97,4 322 22 107,2

Уровень издержек 

обращения, %                      

в том числе:

87 83,9 -3,2 96,3 83,6 -0,3 99,7

себестоимости 

реализованных товаров

61,0 67,1 6,2 110,1 67,7 0,6 100,9

расходов периода 26,1 16,8 -9,4 64,2 15,9 -0,9 94,7

2006-2005 2007-2006

Показатели 2005 2006 2007


Таким образом, закуп товаров в России привел с одновременным увеличением качества реализуемых ЧП «Степанова И.В.» ТНП к росту их себестоимости, который не был компенсирован увеличением наценки (на товары, закупленные в России, наценка составляет от 50 до 70 процентов, а на товары, приобретенные непосредственно в Казахстане – от 25 до 35 процентов).

Таким образом, анализ затрат, связанных с реализацией товаров и оказанием услуг, в виде предоставления в аренду складских помещений, показал, что:

1) в ЧП «Степанова И.В.» на протяжении анализируемого периода наблюдается перерасход торговых издержек в основном за счет структурных сдвигов в ассортименте реализуемых товаров;

2) маржинальный доход не покрывает в полном объеме величину постоянных расходов связанных с реализацией товаров, в результате чего торговая деятельность ЧП «Степанова И.В.» приносит убытки;

2.4 Анализ  имущественного положения предприятия 

Главная цель аналитической работы на данном этапе – обратить внимание руководства предприятия, кредитного инспектора или другого лица, принимающего решения, на принципиальные моменты, характеризующие финансовое состояние предприятия, и сформулировать основные проблемы и ключевые вопросы, которые необходимо выяснить в процессе дальнейшего, более глубокого анализа.

Исходными данными для анализа изменения имущественного положения ЧП «Степанова И.В.» и источников его образования служит баланс предприятия и расшифровки к нему. Данные для анализа приведены в таблице 6.

Таблица 6-Изменение  имущественного положения  ЧП «Степанова И.В.» и источников его образования

	Показатели
	2005 год
	2006 год
	2007 год

	
	Тг
	Уд.вес, %
	Тыс.

тг
	Уд.
вес, %
	Изменение к 2005 г.
	Тыс
тг
	Уд.вес, %
	Изменение к 2006 г.

	
	
	
	
	
	в тыстг
	в %
	уд.
вес +/-
	
	
	в тыс.тенге
	в %
	уд.вес +/-

	Всего имущества
	506
	100
	604
	100
	98
	19,4
	0
	696
	100
	92
	15,2
	0

	В том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Долгосрочные активы (основные средства)
	379
	74,9
	384
	63,6
	5
	1,32
	-11,3
	390
	56
	6
	1,6
	-7,5

	Текущие активы:
	127
	25,1
	220
	36,4
	93
	73,2
	11,3
	306
	44
	86
	39
	7,5

	В том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	товары
	99
	19,6
	193
	32
	94
	94,9
	12,4
	201
	28,9
	8
	4,2
	-3,07

	Дебиторская задолжность

	14
	2,8
	23
	3,8
	9
	64,3
	1,04
	53
	7,6
	30
	130
	3,81

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расхо
ды буду
щих  перио
дов
	7
	1,4
	14
	2,3
	7
	100
	0,93
	19
	2,7
	5
	35,7
	0,41

	Денежные сред ства
	7
	1,4
	13
	2,2
	6
	85,7
	0,77
	33
	4,7
	20
	154
	2,59


Пассив
	Всего собственного капитала и обязательств
	506
	100
	604
	100
	98
	19,4
	0
	696
	100
	92
	15,2
	0

	В том числе
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Собственный капитал
	398
	78,7
	398
	65,9
	0
	0
	-12,8
	398
	57,2
	0
	56,3
	-8,7

	Текущие обязательства
	108
	21,3
	206
	34,1
	98
	90,7
	12,8
	298
	42,8
	92
	44,7
	8,7


Как видно из таблицы 6 в 2007 году по сравнению с 2006 годом активы ЧП «Степанова И.В.» возросли на 6 тыс. тенге или на 1,56%. Это произошло за счет роста долгосрочных активов и текущих активов– на 86,0 тыс. тенге (7,54%). Иначе говоря, имущественная масса увеличилась в основном за счёт снижения текущих активов. Причиной увеличения стоимости основных средств  послужила начисленная сумма амортизации основных средств за 2003 год.

Увеличение суммы текущих активов произошло в основном за счёт увеличения товарно-материальных запасов на 226,0 тыс. тенге (6,51%), а, в частности, за счёт роста товарных запасов на 86,0 тыс. тенге или на 7,54%.   Среди причин, положительно отразившихся на величине товарных запасов ЧП «Степанова И.В.» в 2007 году по сравнению с 2006 годом можно выделить следующие: 

1) закуп товаров в России позволил увеличить ассортимент товаров, пользующихся наибольшим спросом у североказахстанцев;

2) были реализованы неликвидные товары на сумму 122,0 тыс. тенге, образовавшиеся еще с 2004 года.

В анализируемом периоде наблюдается рост дебиторской задолженности на 30,0 тыс. тенге или на 3,8% по сравнению с 2006 годом. Но данный фактор не следует рассматривать как отрицательную тенденцию деятельности предприятия. Так как дебиторская задолженность предприятия – это в основном задолженность по выданным под реализацию ТНП.

Так же как положительную тенденцию следует рассматривать увеличение суммы денежных средств на 26,0 тыс. тенге, которые и так составляют очень низкую долю в структуре актива баланса (от 1,4 до 2,56 процентов).

Итак, существенных изменений в структуре актива баланса ЧП «Степанова И.В.» в 2007 году по сравнению с 2006 годом не наблюдается. В целом доля долгосрочных активов преобладает над другими видами имущества. Так, в 2006 году удельный вес основных средств в общем объеме имущества предприятия составил 63,6%, в 2007 году - 56%. Соответственно на текущие активы приходится 36,4 и 44 процентов, в которых большую часть составляют товары – 32 и 30 процентов.

Анализ пассивной части баланса показывает, что отток средств в сумме 190,0 тыс. тенге произошел за счет роста суммы текущих обязательств на 190,0 тыс. тенге на 18,97%, при сохранении неизменной суммы  собственного капитала. Следует отметить, что ЧП «Степанова И.В.» не пользуется ссудами банка – что достаточно распространено среди небольших предприятий, предпочитающих  по возможности избегать уплаты высоких процентов за пользование банковскими ссудами. Таким образом, основной причиной роста

суммы пассива баланса ЧП «Степанова И.В.» послужил отрицательный фактор, а именно, увеличения текущих обязательств.

Как отрицательную тенденцию следует рассматривать увеличение товарно-материальных ценностей на 179,0 тыс. тенге.

Это увеличение товарно-материальных запасов произошло, несмотря на то, что в 2007 году по причине отсутствия необходимых денежных средств ТНП закупалось почти в 1,3 раза меньше 2007 года. Кроме этого, отрицательное влияние на объем закупаемых ТНП оказали внешние факторы, а именно сбои в финансово-хозяйственной деятельности поставщиков. Количество поездок в российские города сократилось с 6 до 1. В структуре текущих активов предприятия в 2007 году по прежнему наибольший удельный вес приходится на товарные запасы – 28,9%, поэтому увеличение денежных средств почти в 3 раза, хотя и является значительным положительным фактором для ЧП «Степанова И.В.», существенного влияния на структуру текущих активов предприятия  не оказало. 

Таким образом, увеличение пассива баланса ЧП «Степанова И.В.» в 2007 году по сравнению с 2005 годом связано с ростом величины текущих обязательств, что, бесспорно, следует рассматривать как отрицательный этап в деятельности предприятия. 

По данным баланса динамика имущественного положения предприятия может быть охарактеризована следующим образом (таблица 7).

Таблица 7-Динамика имущественного положения  ЧП «Степанова И.В.»     за 2005-2007 годы                                                    

                                                                                                               (тыс. тенге)
	Показатель
	2005 г
	2006 г
	2007 г
	Структура прироста, %

	
	
	
	
	2006/2005
	2007/2006

	Всего имущества
	506
	604
	696
	119,37
	115,23

	В том числе:
	
	
	
	
	

	Иммобилизованные активы
	379
	384
	390
	101,32
	101,56

	Мобильные активы
	127
	220
	306
	173,23
	139,09


Из приведенных данных видно, что за последние три года имущество предприятия увеличилось в общем на 190 тыс. тенге. При этом темп роста величины имущества в 2007году по сравнению с 2006 годом составил 115,23 %, а темп роста этой величины в 2006 году по сравнению с 2005 годом составил –119,37 %.

Вместе с тем, в течение анализируемого периода возросла величина иммобилизованных активов. В числе имущества предприятия величина иммобилизованных активов в 2006 году увеличилась на 1,23 %, в 2007году увеличение произошло на 1,56 %.

Величина мобильных активов в 2006 году составила 220 тыс.тенге, что составляет по сравнению с 2005 годом 173,23 %. В 2007 году темп роста величины мобильных активов составил 139,09 %.

Обобщая все вышесказанное, можно сделать следующие выводы:

1) вся дебиторская задолженность предприятия реальна к взысканию, т.е. ее можно отнести к группе ликвидных оборотных активов.

2) политика ЧП «Степанова И.В.» по мере поступления денежных средств направлена на уменьшение кредиторской задолженности, а именно просроченной задолженности.

3) в структуре текущих активов товарищества основной удельный вес – более 30% - занимают товарно-материальные запасы.

4) в структуре актива баланса товарищества большой удельный вес приходится на долгосрочные активы (более 56%), а структура пассивов отличается существенным превышением собственного капитала над другими источниками средств (более 56%).

5) обращает на себя внимание крайне низкая доля денежных средств (4,7%) в общем объеме оборотных средств, что свидетельствует об их серьезном дефиците.

Последние три замечания могут серьезно ухудшить финансовое положение ЧП «Степанова И.В.» в будущем. Для выяснения их причин и последствий будет проведен анализ финансовых показателей (коэффициентов), что является следующим этапом анализа.

2.5  Анализ ликвидности баланса, платежеспособности и прибыльности работы предприятия

Как мы знаем, ликвидность предприятия заключается в возможности его быстро мобилизовать имеющиеся средства (активы) для оплаты в соответствующие сроки своих обязательств. 

Для оценки платежеспособности предприятия необходимо глубоко изучить показатели бухгалтерского баланса. На основе этих данных была произведена группировка средств (активов) ЧП «Степанова И.В.» по степени их ликвидности и обязательств по срокам их погашения. 

Следует отметить, что в связи с тем, что ЧП «Степанова И.В.» не имеет долгосрочных и краткосрочных кредитов на протяжении всего анализируемого периода, группировка статей пассива баланса по степени срочности оплаты обязательств была подобрана непосредственно к условиям деятельности товарищества.

Из таблицы 8 видно, что первая и четвертая группа платежных средств не покрывает платежные обязательства, а вторая и третья, наоборот, превышают. Особенно значительный для ЧП «Степанова И.В.» недостаток по четвертой группе оборотных средств (-225,8 тыс. тенге) и излишек по третьей группе (+193 тыс. тенге) наблюдается на конец 2006 года. 

В целом сравнение первой и второй групп статей актива и пассива баланса позволяет определить текущую ликвидность. Она свидетельствует о платежеспособности (или неплатежеспособности) предприятия на ближайший к рассматриваемому моменту промежуток времени. Анализируемое предприятие, как на начало, так и на конец 2007 года по данным этих двух групп статей баланса является платежеспособным. Сумма наиболее ликвидных и быстро реализуемых активов на начало 2007 года составляет 50 тыс. тенге, тогда как сумма наиболее срочных и краткосрочных обязательств – 51 тыс. тенге, что на 1,0 тыс. тенге больше платежных средств. На конец 2007 года платежный недостаток составил 119 тыс. тенге. На конец 2007 года предприятие является неплатежеспособным, так как сумма срочных и краткосрочных обязательств превысила величину наиболее ликвидных и быстрореализуемых активов на 285 тыс. тенге.

Таблица 8- Группировка статей пассива баланса по степени срочности оплаты обязательств

	Актив
	Сумма, тыс. тенге

 
	Пассив
	Сумма, тыс. тенге

 
	Платежный излишек (+), недостаток (-) 

	 
	на начало года
	на конец года
	 
	на начало года
	на конец года
	на начало года
	на конец года

	2006 год

	Наиболее ликвидные активы

7
	13
	Наиболее срочные обязательства (до 1 мес.)
	9
	13
	-2
	0

	Быстро реализуемые активы
	21
	37
	Краткосрочные обязательства (6 мес. - 1 год)
	43,8
	38
	22,8
	1

	Продолжение таблицы 8

	Медленно реализуемые активы
	99
	193
	Долгосрочные обязательства (более года)
	 0
	0 
	+99 
	+193 

	Трудно реализуемые активы
	379
	384
	Постоянные обязательства
	153,2
	553
	-225,8
	-169

	ИТОГО
	206
	604
	ИТОГО
	206
	604
	-205
	-168

	2007 год

	Наиболее ликвидные активы
	13
	33
	Наиболее срочные обязательства (до 1 мес.)
	13
	85
	0
	-393,6

	Быстро реализуемые активы
	37
	72
	Краткосрочные обязательства (1 мес. - 1 год)
	38
	52
	1
	108,6

	Медленно реализуемые активы
	193
	201
	Долгосрочные обязательства (более года)
	 
	 
	 
	 

	Трудно реализуемые активы
	384
	390
	Постоянные обязательства
	553
	556
	384
	166

	ИТОГО
	604
	693
	ИТОГО
	604
	693
	 385
	-119


Сравнение медленно реализуемых активов с долгосрочными обязательствами отражает перспективную ликвидность и представляет собой прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей, то есть позволяет предвидеть улучшение или ухудшение финансового положения предприятия на более поздние сроки. На анализируемом предприятии в 2006, 2007 годах имеется значительный недостаток платежных средств. На начало 2007 года его величина составила 2015,8 тыс. тенге, на конец года – 1994 тыс. тенге, или уменьшилась на 1,08%. На конец 2007 года медленно реализуемые активы превысили сумму долгосрочных обязательств на 3091 тыс. тенге, и величина излишка возросла за отчетный год на 55,0%.

Сравнение итогов четвертой группы статей актива и пассива баланса показывает возможность предприятия покрыть обязательства перед его владельцами (собственниками). Но это потребуется лишь тогда, когда предприятие будет ликвидировано. Соблюдение же принципа непрерывности, или действующего предприятия, требует, чтобы хозяйствующий субъект постоянно имел собственный оборотный капитал. А для этого необходимо, чтобы соблюдалось приведенное в первой главе неравенство: А4
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

П4, то есть источники собственных средств превышали иммобилизованные активы. На анализируемом предприятии это неравенство не соблюдается. На начало 2007 года ЧП «Степанова И.В.» имеет собственный оборотный капитал для осуществления своей деятельности в размере 20 тыс. тенге, в конце этого отчетного периода – в размере 22 тыс. тенге и в конце 2007 года – 28 тыс. тенге.

Основными коэффициентами ликвидности являются:

1)  коэффициент текущей ликвидности;

2) коэффициент быстрой ликвидности;

3) коэффициент абсолютной ликвидности.

Коэффициент текущей ликвидности дает общую оценку ликвидности  активов, показывая, сколько тенге текущих активов предприятия приходится на один тенге текущих обязательств.

По смысловому назначению коэффициент быстрой ликвидности аналогичен коэффициенту текущей ликвидности, однако, исчисляется по более узкому кругу текущих активов, когда из расчета исключена наименее ликвидная их часть – производственные запасы.

Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособности) является наиболее жестким критерием ликвидности предприятия. Он показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости погашена немедленно. Расчет коэффициентов приведен в таблице 9.

Как видно из данных таблицы, коэффициент текущей ликвидности в 2005 году равен 2,4. Это говорит о том, что текущие обязательства превышают текущие активы почти в два раза. В 2006 году величина данного показателя стала равна –4,8, что уже говорит об ухудшении финансового состояния   предприятия ЧП «Степанова И.В.». В 2007 году величина показателя  снизилась и стала равна -2,23, что является негативным явлением в деятельности предприятия. 
Таблица 9  Динамика показателей ликвидности  ЧП «Степанова И.В.»

	Наименование
	2005г
	2006 г
	2007 г

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,4
	4,8
	2,23

	Коэффициент быстрой ликвидности
	0,5
	1,0
	0,76

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,13
	0,25
	0,09
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Это явление говорит о замедлении оборачиваемости оборотных средств. В анализируемом периоде данный коэффициент превышал норматив более чем в 2 раза.

Коэффициент быстрой ликвидности в 2005году равен 0,5; в 2006 году значение показателя повысилось до 1,0 и в 2007 году составило –0,76. Для аналогичных предприятий нормой считается – 0,4-0,5 Значение данного коэффициента говорит о низкой быстрой ликвидности предприятия ЧП «Степанова И.В.».

В западной литературе приводится ориентировочное нижнее значение этого показателя – 1, однако, эта оценка носит условный характер.

Коэффициент абсолютной ликвидности равен в 2005 году 0,13, в 2006 году возрос до  0,25, в 2007 году упал до 0,09. Данные значения показателя говорят о низкой абсолютной ликвидности предприятия (в западной практике значение нижней границы показателя приводится – 0,2).

Однако анализ, произведенный по данной схеме, не точно отражает фактическое финансовое положение товарищества. Более точно оценить ликвидность баланса можно на основе использования данных учета, то есть в рамках проведения внутреннего анализа финансового положения с акцентом на структуру дебиторской задолженности и товарно-материальных ценностей. Предприятие может быть ликвидным в большей или в меньшей степени, поскольку в состав текущих активов входят разнородные платежные средства, среди которых имеются как легкореализуемые, так и труднореализуемые. Поэтому наряду с коэффициентом общей ликвидности, для оценки платежеспособности предприятия применяется целая система показателей ликвидности, различающихся набором ликвидных средств. Важнейшими из названной системы являются три показателя: коэффициент абсолютной ликвидности, коэффициент критической ликвидности и общий коэффициент покрытия, анализ которых будет произведен ниже.

Расчет влияния обобщенных факторов на изменение уровня коэффициента покрытия приведен в таблице 9.

Для определения перспективной платежеспособности предприятия широко используются статичные показатели ликвидности, характеризующие готовность и скорость, с которой активы предприятия могут быть превращены в денежные средства. Различные показатели ликвидности не только дают разностороннюю характеристику устойчивости финансового положения предприятия при разной степени учета ликвидных средств, но и отвечают интересам различных внешних пользователей аналитической информации. Так, например, для поставщиков сырья и материалов наиболее интересен коэффициент абсолютной ликвидности. Банк, кредитующий предприятие, больше внимания уделяет коэффициенту критической ликвидности. Покупатели и держатели акций предприятия в большей мере оценивают финансовую устойчивость предприятия по коэффициенту текущей ликвидности. Задачей анализа ЧП «Степанова И.В.» на данном этапе является исчисление выше названных коэффициентов ликвидности, определение отклонения в их уровне и определение влияния на них различных факторов. Расчеты приведены в таблице 9.

Как видно из данной таблицы 10, коэффициент покрытия (как и коэффициент общей ликвидности) на протяжении анализируемого периода отвечает требуемому ограничению. Так, в на начало 2006 года коэффициент покрытия составил 1,18,а на конец  2006 года – 1,07. К концу 2007 года снизился и  составил 1,04. Данные таблицы показывают, что отрицательное влияние на рост коэффициента покрытия на протяжении всего анализируемого периода оказало увеличение величины текущих обязательств в 2006 году на 310 тыс. тенге и в 2007 году на 702 тыс. тенге, в результате чего данный коэффициент увеличился на 0,53 и 3,05 пункта соответственно. Отрицательное влияние на изменение рассматриваемого показателя оказало уменьшение текущих активов в 2007 году на 138 тыс. тенге и в 2007 году на 150 тыс. тенге, что привело к уменьшению коэффициента покрытия на 0,10 и 0,24 пункта соответственно.

Для всесторонней оценки показателей ликвидности важно знать и взаимосвязи факторов их формирования. 

Таким образом, на основании произведенного анализа ликвидности и платежеспособности ЧП «Степанова И.В.», можно сделать следующие выводы:

1) показатели, характеризующие платежеспособность предприятия, находятся на уровне ниже нормы и свидетельствуют о крайнем дефиците денежных средств.

2) по сравнению с 2006 годом в 2007 году количество неликвидных товаров уменьшилось, и это, бесспорно, положительно отразилось на ликвидности предприятия;

3) вся дебиторская задолженность реальна к взысканию, то есть относится к группе ликвидных оборотных активов.

Таблица 10-Расчет коэффициентов покрытия
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Таким образом, мы подробно рассмотрели один из важнейших показателей финансовой устойчивости предприятия – платежеспособность, которая сильно зависит от ликвидности баланса. Вместе с тем на платежеспособность предприятия значительное влияние оказывают и другие факторы, не имеющие количественного измерения, и зависящие от финансовой гибкости предприятия. 

Финансовая гибкость характеризуется способностью предприятия противостоять неожиданным перерывам в поступлении денежных средств в связи с непредвиденными обстоятельствами. Это означает способность брать в долг из различных источников, увеличивать уставный капитал, изменять уровень и характер деятельности предприятия, чтобы выстоять в изменяющихся условиях. 

Таблица 11  Анализ прибыльности работы " ЧП «Степанова И.В.»

	№
	Показатели
	Ед.изм.
	2005 год
	2006 год
	2006 г. к 2005 г.
	2007 год
	2007 г. к 2006 г.

	
	
	
	
	
	+/-
	темп прироста (%)
	
	+/-
	темп прироста (%)

	1
	Объем продаж
	Т.т
	1181
	1792
	611
	51,74
	2029
	237
	13,23

	2
	Себестоимость реализованных товаров
	Т.т
	720
	1203
	483
	67,08
	1375
	172
	14,30

	3
	Валовый доход от продаж
	Т.т
	152
	288
	136
	89,47
	332
	44
	15,28

	4
	Чистый доход (убыток)
	Т.т
	9,5
	-9,4
	-18,9
	-198,95
	9,99
	19,4
	-206,28

	5
	Среднегодовая стоимостьОФ
	Т.т.
	379
	384
	5
	1,32
	390
	6
	1,56

	6
	Среднегодовая стоимость активов
	т.т
	127
	220
	93
	73,23
	306
	86
	39,09

	7
	Среднее значение собственного капитала
	Т.т
	398
	398
	0
	0
	398
	0
	0,00

	8
	Валовая доходность продаж
	%
	12,9
	16,1
	3,20
	24,9
	16,4
	0,29
	1,81

	9
	Чистая рентабельность деятельности предприятия
	%
	1,88
	-1,6
	-3,4
	-182,9
	1,44
	2,99
	-192,2

	Продолжение таблицы 11

	10
	Чистая рентабельность активов
	%
	7,48
	-4,27
	-11,8
	-157,1
	3,3
	7,5
	-176,4

	11
	Чистая рентабельность собственного капитала
	%
	2,39
	-2,36
	-4,75
	-198,9
	2,5
	4,9
	-206,3


Рост дохода создает финансовую базу для самофинансирования, являющегося обязательным условием успешной хозяйственной деятельности предприятия. За счет дохода выполняется также часть обязательств предприятия перед бюджетом, банками и другими предприятиями и организациями. Таким образом, доход становится важнейшим показателем для оценки финансовой устойчивости предприятия. 

Из таблицы 11 видно, что прибыль ЧП «Степанова И.В.» очень низкая. Несмотря на рост показателя чистого дохода с 9,5 – 9,9 тыс. тенге в 2006 и 2007 годах благополучной ситуацию, сложившуюся на предприятии не назовешь. Отрицательное влияние на величину чистой прибыли оказали следующие факторы:

1) низкий объем продаж, недостаточный даже для покрытия постоянных расходов, связанных с торговой деятельностью;

2) рост показателя себестоимости на одну тенге реализованной продукции на протяжении анализируемого периода; 

3) увеличение в 2007 году величины расходов периода при одновременном опережающем темпе роста показателя объема продаж. 

Обратившись к таблице 10, мы увидим, что показатели рентабельности, рассчитанные на базе величины чистого дохода очень низкие. 

Так, чистая рентабельность деятельности предприятия изменяется в пределах от 1,44 до 1,88 процентов. Это означает, что на 1 тенге полученных доходов ЧП «Степанова И.В.» приходится от 1,44 до 1,88 тиын чистой прибыли.

Показатель чистой рентабельности активов изменяется в пределах от 2,39 до 2,51 процентов и свидетельствует о недостаточно эффективном использовании активов предприятия, то есть на 1 тенге стоимости имущества товарищества приходится от 2,39 до 2,51  тиын чистой прибыли. Динамика этого показателя за последние годы позволяет сделать вывод о том, что инвестиции собственных средств дают крайне низкий результат, то есть чистая рентабельность собственного капитала показывает, что всего от 2,39 до 2,51 тиын чистой прибыли заработала каждая денежная единица, вложенная собственниками ЧП «Степанова И.В.».

Выявленная тенденция роста показателей рентабельности анализируемого предприятия не является устойчивой, так как данные показатели в 2007 году с учетом корректировки имеют отрицательное значение и свидетельствуют о том, что кризисное положение, сложившееся на предприятии, усугубляется в 2003 году, а именно: значительно снижается объем продаж, прогрессирует величина убытков от торговой деятельности, замедляется оборачиваемость активов, особенно товарно-материальных запасов. 

Чтобы сохранить и повысить уровень доходности активов и собственного капитала недостаточно знать уровень их рентабельности, гораздо важнее проанализировать, за счет каких факторов они сложились.

Как известно, важнейшую роль в формировании чистого дохода играет доход от реализации продукции, оказания услуг, который является одним из показателей деловой активности. Поэтому многие специалисты отмечают, что изменение уровня доходности общих активов происходит под влиянием следующих факторов, являющихся факторами первого порядка:

1) уровня доходности продаж товаров и услуг;

2) оборачиваемости активов.

   Анализ качества управления активами

Финансовое положение предприятия находится в непосредственной зависимости от того, насколько быстро средства, вложенные в активы, превращаются в реальные деньги. Ускорение оборачиваемости оборотных средств уменьшает потребность в них и, следовательно, ведет к снижению уровня затрат на их хранение, что способствует в конечном счете повышению рентабельности и улучшению финансового состояния предприятия. Замедление времени оборота приводит к увеличению необходимого количества оборотных средств и дополнительным затратам, а значит, к ухудшению финансового состояния предприятия. Таким образом, в процессе анализа необходимо более глубоко изучить показатели оборачиваемости капитала и установить, на каких стадиях кругооборота произошло замедление или ускорение движения средств.

Для анализа были использованы коэффициенты оборачиваемости, продолжительность одного оборота, рассчитанные на основе данных баланса, отчета о результатах финансово-хозяйственной деятельности, отчета о движении денежных средств и расшифровок к балансу.

Такой анализ может проводиться как на качественном уровне, так и с помощью количественных критериев. В первом случае неформализуемыми критериями являются широта ассортимента, наличие прогрессивных форм обслуживания, интерьер торгового зала, удобство подъездных путей, наличие автостоянки, условия работы и отдыха работников и др.

Для торгового предприятия для оценки текущей деятельности наиболее важными являются показатели оборачиваемости. Временное омертвление финансовых ресурсов в процессе торгово-хозяйственной деятельности осуществляется в товарных запасах и дебиторской задолженности.

Таким образом, можно рассчитать оборачиваемость средств в запасах и дебиторской задолженности (в днях оборота):

                                                   Од = Со х Д : Р                                                 (1)

где, Со – средний остаток оборотных средств по данной группе активов;

Д – число дней в анализируемом периоде;

Р – товарооборот за период.

Рассчитаем показатели оборачиваемости для предприятия ЧП «Степанова И.В. за 2001-2003 гг. (таблица 12).

Из данных таблицы видно, что предприятие ЧП «Степанова И.В.» имеет очень низкую оборачиваемость оборотных средств в запасах. Так, в 2005 году длительность одного оборота составила 9,3 раз в год, в 2006 году – 8,2,  в 2007 году – 6,6 дня. Наблюдается отрицательная тенденция роста продолжительности оборотного периода в связи с увеличением величины товарооборота в 2007 году.

Оборачиваемость средств в дебиторах  в 2005 и 2007 годах также характеризуется длительностью периода (13,5 и 11,9 раз в год соответственно). 

Таким образом, предприятию необходимо принять меры по сокращению оборачиваемости средств в запасах и дебиторах.

То есть рассчитанные показатели не в полном объеме отражают всю сложность ситуации, касающейся оборачиваемости запасов, что еще раз подтверждает вывод о неэффективности управления ЧП «Степанова И.В.» товарно-материальными запасами. 

Таблица 12 -Показатели оборачиваемости  на ЧП «Степанова И.В.»
	Наименование
	2005 г
	2006 г
	2007 г

	Оборачиваемость средств

 в запасах
	9,3
	8,2
	6,6

	Оборачиваемость средств в дебиторах
	13,5
	12,1
	11,9


Как положительный момент следует рассматривать уменьшение

продолжительности оборачиваемости товарно-материальных запасов в 2007 году по сравнению с 2002 годом более чем на 2 дня. 

Вторым шагом проанализируем эффективность кредитной политики ЧП «Степанова И.В.» по отношению к своим клиентам. Для этого воспользуемся коэффициентом оборачиваемости дебиторской задолженности и обратным ему показателем – средним периодом инкассации дебиторской задолженности. Так как дебиторская задолженность предприятия – это задолженность товарам переданным под реализацию, то коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывается как отношение дохода от  реализации товаров к средней величине дебиторской задолженности. Итак заметим, что средний период инкассации дебиторской задолженности находится в пределах норм, характерных для стран с развитой рыночной экономикой (1,1 месяца).
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Рисунок 2-Динамика оборачиваемости средств в запасах и в дебиторской задолженности

Кроме того, за анализируемый период наблюдается снижение данного показателя с 1,6 месяцев до 18 дней. И это, бесспорно, характеризует кредитную политику товарищества с положительной стороны. А поскольку эти показатели лежат в основе расчета коэффициента оборачиваемости и среднего периода инкассации дебиторской задолженности, то уменьшение задолженности арендаторов и рост доходов от аренды явились основными причинами уменьшения данного коэффициента и соответственно увеличения обратного ему показателя.  

 Схема расчета длительности операционного цикла приведена на рисунке 3.
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Рисунок 3- Схема расчета длительности операционного цикла
Этапы обращения денежных средств. Длительность операционного цикла ЧП «Степанова И.В.», то есть период времени от закупа товаров  до получения денежных средств от реализации товаров составляет 24,8 – 18,5 дней. При этом в течение анализируемого периода операционный цикл предприятия обслуживается за счет собственных средств, полученных в результате хозяйственной деятельности. Как было выяснено ранее, основной причиной, вызвавшей высокие показатели операционного и финансового циклов товарищества, явилось очень высокое значение среднего периода обращения товарно-материальных запасов. В качестве положительного момента в деятельности ЧП «Степанова И.В.» следует рассматривать уменьшение этих показателей в 2007 году. 

Обобщая все вышесказанное, можно сделать вывод о том, что низкие коэффициенты оборачиваемости товарно-материальных запасов и в целом суммарных активов, и высокое значение показателей операционного и финансового циклов свидетельствуют о недостаточно эффективном управлении предприятием своими активами, как в целом, так и отдельными их видами. При этом, следует отметить, что в рамках оптимального значения, характерного для стран с развитой рыночной экономикой, находится средний период инкассации дебиторской задолженности, а средний период погашения кредиторской задолженности не вызывает серьезных опасений на счет возможности предприятия отвечать по своим текущим обязательствам, и это, бесспорно, характеризует ЧП «Степанова И.В.» с положительной стороны.

   Оценка финансовой устойчивости

Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия – стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов. Так, многие бизнесмены, включая представителей государственного сектора экономики, предпочитают вкладывать в дело минимум собственных средств, а финансировать его за счет денег, взятых в долг. Однако, если структура, «собственный капитал – заемные средства» имеет значительный перекос в сторону долгов, предприятие может обанкротиться, если несколько кредиторов одновременно потребуют свои деньги обратно в «неудобное» время.

Финансовая устойчивость в долгосрочном плане характеризуется соотношением собственных и заемных средств. Однако этот показатель дает лишь общую оценку финансовой устойчивости. Поэтому в мировой и отечественной практике разработана система показателей.

Коэффициент концентрации собственного капитала характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в его деятельность. Чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчиво, стабильно и независимо от внешних кредитов предприятие.

Дополнением к этому показателю является коэффициент концентрации привлеченного (заемного) капитала – их сумма равна 1 (или 100 %).

Коэффициент финансовой зависимости является обратным коэффициенту концентрации собственного капитала. Рост этого показателя в динамике означает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия.

Коэффициент маневренности собственного капитала показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, то есть вложена в оборотные средства, а какая часть капитализирована. Значение этого показателя может ощутимо варьировать в зависимости от структуры капитала и отраслевой принадлежности предприятия.

Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств. Этот коэффициент дает наиболее общую оценку финансовой устойчивости предприятия. Рост показателя в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов, то есть о некотором снижении финансовой устойчивости, и наоборот.

Рассмотрим значение коэффициентов по ЧП «Степанова И.В.» в таблице 13.

Таблица 13-Показатели финансовой устойчивости ЧП «Степанова И.В.»
	Наименование
	2005 г
	2006г
	2007 г

	Коэффициент концентрации собственного капитала
	0,35
	0,45
	0,41

	Коэффициент концентрации привлеченного капитала
	0,65
	0,55
	0,59

	Коэффициент финансовой зависимости
	2,87
	2,24
	2,47

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	-0,26
	0,72
	0,66

	Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	0,44
	0,42
	0,33


Анализируя  данные таблицы 13 видим, что предприятие ЧП «Степанова И.В.»имеет средний коэффициент концентрации собственного капитала. В 2005 и 2007 годах он составил соответственно – 0,35 и 0,45, в 2007 году он несколько снизился – 0,41. Тем не менее, этот показатель имеет тенденцию к увеличению. Нижний предел этого показателя установлен приблизительно 0,6. 

В то же время очень велик коэффициент концентрации привлеченного капитала. В 2005 и 2006 годах  он составил 0,65 и 0,55 соответственно, в 2007 году – 0,59. Таки образом, можно сделать вывод о том, что предприятие осуществляет свою деятельность в равных долях, привлекая привлеченные средства.

Значение коэффициента финансовой зависимости свидетельствует о сильной финансовой зависимости предприятия от заемных средств. По полученным результатам видно, что на каждые 2,87 тенге, вложенные в активы предприятия, 1,87 тенге заемные – в 2005 году, в 2006 году на каждые вложенные 2,24 тенге,  тенге заемные-1,24 тенге; в 2007 году – на каждые вложенные в активы 2,47 тенге – 1,47 тенге заемные. Однако просматривается положительная тенденция – снижение этого коэффициента в течение анализируемого периода.

Коэффициент маневренности собственного капитала показывает очень высокий уровень маневренности собственного капитала ЧП «Степанова И.В.», что является положительным моментом.

Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств также свидетельствует о большом удельном весе заемного капитала в общей его структуре на предприятии.

Таким образом, можно сделать вывод о низкой финансовой устойчивости предприятия ЧП «Степанова И.В.», вследствие очень низкого уровня величины собственного капитала. В качестве положительного момента выступает большая его маневренность.

3     Пути улучшения финансового состояния предприятия

3.1  Внедрение АВС- анализа в ЧП «Степанова И.В.»
Существуют основные  принципы формирования и функционирования системы управления материальными ресурсами:
1) самостоятельность предприятий - поставщиков и предприятий потребителей в использовании материальных ресурсов;
2)    саморегулирование;
3)   ресурсосбережение и противозатратность;
4)   комплексность;
5)   оперативность;
6)   восприимчивость к научно-техническому прогрессу и др.
Перечисленные принципы должны действовать одновременно, ибо они определяют условия равновесного состояния и эффективного функционирования системы.
Для разрешения основных проблем в рамках создания базы сырья и материалов существуют многообразные методы принятия решения, в особенности:
1)  ABC- анализ (первоначальный анализ);
2)  метод оценки по системе баллов;
3)  анализ стоимости сырья и материалов;
4)  математические модели решений.

В ЧП «Степанова И.В.» существуют старые методы учета материальных ресурсов и калькулирования затрат. Для более эффективного управления материальными ресурсами целесообразно внедрить АВС-метод контроля. В связи со значимостью для ЧП «Степанова И.В.» повышения качества управления материальными потоками является целесообразным внедрить  АВС- анализа материальных потоков. 

АВС-анализ является одним из методов рационализации, который может использоваться во всех функци​ональных сферах деятельности предприятия. АВС-анализ позво​ляет:

1)  выделить наиболее существенные направления деятельности;

2) направить деловую активность в сферу повышенной эконо​мической значимости и одновременно снизить затраты в других сферах за счет устранения излишних функций и ви​дов работ;

3) повысить эффективность организационных и управленчес​ких решений благодаря их целевой ориентации.

В управлении материальными потоками с помощью АВС-анализа устанавливаются и изучаются соотношения и зависимости следующих факторов:

1) количество и стоимость приобретенных материалов по от​дельным позициям и группам;

2) количество и стоимость израсходованных материалов по отдельным позициям и группам;

3) количество счетов, выставленных поставщиками, и размеры оплаты по этим счетам;

4) количество поставщиков и размеры их оборота;

5) количество и стоимость отдельных материалов в рамках сто​имостного анализа.

При дифференцированном подходе к организации закупок и управлению складскими запасами АВС-анализ позволяет добить​ся существенного снижения затрат.

Для повышения эффективности принимаемых решений необходим индивидуаль​ный подход к определению сроков и размеров заказа по каждому материалу. Поскольку такой метод связан с большими затратами  времени, его целесообразно использовать только там, где он приносит наибольший эффект. Иными словами, нерационально уде​лять позициям, играющим незначительную роль в производстве, то же внимание, что и материалам первостепенной важности. Это получившее широкое признание положение известно как принцип Парето. Суть его состоит в том, что на несколько изделий из всей совокупности производимых, продаваемых, покупаемых или хранимых изделий приходится значительная часть расходуемых или  приобретаемых ресурсов. Применительно к политике материальных запасов последнее означает, что на ограниченное число поставок приходится основная масса используемых материалов.  

В зависимости от затрат материальные запасы подразделяются на три класса: А, В и С. 

АВС-анализ показывает значение каждой группы материалов и помогает обратить внимание на основные.

Материалы класса А — это немногочисленные, но важнейшие материалы, на которые приходится большая часть денежных средств (около 75%), вложенных в запасы. Тщательно определяются размеры и моменты выдачи заказов. Величина затрат на выдачу и оформление заказов, хранение материалов пересматриваются каждый раз при размещении очередного заказа. Устанавливается строгий контроль и регулирование запасов, а также контроль за расчетом периода опережения.

Материалы класса В относятся к второстепенным и требуют меньшего внимания, чем материалы класса А. С приобретением материалов класса В связано примерно 20% денежных средств. Определяются экономичные размеры и момент выдачи повторного заказа. Осуществляется обычный кон​троль и сбор информации о запасах, что позволяет своевременно обнаружить основные изменения в использовании материальных запасов.

Материалы класса С составляют значительную часть в номен​клатуре используемых материалов, но недороги, на них приходится наименьшая часть вложений в запасы—5%. Никаких расчетов не производится. Размер повторного заказа устанавливается таким образом, чтобы поставки осуществлять в течение 1—2 лет. Пополнение запасов регистрируется, но текущий учет уровня запасов не ведется. Проверка наличных запасов проводится периодически один раз в год. Ход выполнения поставщиком обязательств по поставке материа​лов класса А и В контролируется путем создания непрерывной или периодической системы учета запасов.                      

Техника АВС-анализа. Для проведения АВС-анализа необхо​димо:

1) установить стоимость каждого наименования материала (для покупных деталей принимаются цены поставщика);

2) расположить материалы по мере убывания издержек;

3) суммировать данные о количестве и издержках на материалы и нанести их на схему;

4) разбить материалы на группы в зависимости от их удельного веса в общих издержках. Поскольку 75% затрат приходится на 10—15% всех материалов, то наиболее тщательный контроль осуществляется в отношении именно этой группы.

Контроль и регулирование запасов осуществляются по-разно​му в зависимости от класса материала. Ниже приводится перечень операций, которые проводятся с материальными запасами.
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Рисунок 3-Распределение АВС

Подсчитаем все затраты сырья и материалов на производство и реализацию продукции ЧП «Степанова И.В.», а для этого составим таблицу  14.  Далее сгруппируем все виды сырья и материалов в порядке убывания их стоимости. В полученном списке выделим следующие три группы товаров:

1)  категория А- три вида товаров, стоимость которого составляет почти 60% обшей суммы материальных затрат. 

2) категория В- сырьё 6 наименований, стоимость которых составляет около 30%, 

3) категория С- все остальные 14 видов товаров, удельный вес которого в затратах на сырьё и материалы меньше 10%.

АВС-метод позволяет сосредоточиться на контроле только наиболее важных видов сырья и материалов (категории А и В) и тем самым сэкономить время, ресурсы и повысить эффективность управления.

Таблица 14- Затраты на производство и реализацию  продукции и их классификация

	№ п/п
	Вид товара
	Стоимость товаров, тыс.тенге
	Удельный вес,%
	Совокуп ный процент
	Категория

	
	
	3852
	
	100
	

	1
	001
	1151,75
	29,9
	29,9
	А

	2
	002
	631,728
	16,4
	46,3
	А

	3
	003
	504,612
	13,1
	59,4
	А

	4
	004
	377,496
	9,8
	69,2
	В

	5
	005
	242,676
	6,3
	75,5
	В

	6
	006
	200,304
	5,2
	80,7
	В

	7
	007
	146,376
	3,8
	84,5
	В

	8
	008
	138,672
	3,6
	88,1
	В

	9
	009
	88,596
	2,3
	90,4
	В

	10
	010
	73,188
	1,9
	92,3
	С

	11
	011
	46,224
	1,2
	93,5
	С

	12
	Другие 24 видов продукции и сырья
	250,38
	6,5
	100
	С


Основное внимание при контроле и управлении ТМЗ должно быть уделено 3 наиважнейшим видам сырья (Категории А). Дополнительно для 6 видов сырья (категория В) рекомендуется применять приемы вычисления наиболее экономичного (оптимального) размера заказа и оценивать страховой запас. Контроль за остальными видами сырья может проводиться раз в месяц.

В результате анализа стоимости сырья и материалов может:
1) произойти сокращение затрат на сырье и материалы;
2) экономиться рабочее время при изготовлении изделий из этого сырья и материалов;
3) повышаться качество готовой продукции, а также,
4) произойти снижение затрат для реальных инвестиций.
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Рисунок 4-Результаты группировки по АВС-методу.
3.2 Мероприятие по переводу на компьютерную обработку поступающей информации по складу

 В ЧП «Степанова И.В.» имеется компьютерная техника в бухгалтерии, в связи с этим перевод на компьютерную обработку поступающей информации по складу будет целесообразным и экономически выгодным. Для изменения технологии обработки и учета бухгалтерской документации по складу, то есть перевод с ручной на машинную, могут быть разработаны и состыкованы с уже существующими программными модулями с использованием приложений WINDOWS-EXCEL. В результате внедрения данного мероприятия произойдет высвобождение рабочего времени бухгалтера и кладовщика и экономия материальных ресурсов.

Для ручной обработки документов заказывались в типографии бланки. Стоимость заказа в год составляет –20500 тенге.

Помимо этого, закупалась бумага копировальная на сумму  4800 тенге и лента на ленточную печатающую машинку в  год- 600 тенге.

Итого расходы составляют –25900 тенге.

Стоимость бланков и бумаги при выдаче документов па принтере с ПК составляет:

200*0,2*12=480 тенге

800*0,2*12=1920 тенге

Экономия составляет:  
25900-(480+1920)= 23500 тенге

Помимо экономии материальных ресурсов произойдет так же экономия рабочего времени бухгалтера и кладовщика:

Время, затрачиваемое при ручной обработке документов:

40мин/60*200шт.*12мес.+ 20мин/60*800шт.*12мес.=(96000+192000)/60=4800 час в год.

Время выдачи документов на компьютере в год:

10мин/60*200шт*12мес.+10мин/60*800шт.*12мес

=(24000+96000)/60=2000 час в год

Высвобождение времени составляет:

4800-2000=2800 час.

Экономия фонда оплаты труда составит:

По бухгалтерии: 2800/2*51,2 тенге=1400*51,2=71680 тенге

По кладовщикам: 2800/2*39,2 тенге

=1400*39,2= 54880 тенге

Экономия ФОТ составит: 71680+54880=126560 тенге

Итоговая экономия по данному мероприятию составит:

23500+126560=150060 тенге

3.3  Разработка модели экономически выгодного  размера заказываемой  партии

Вид и размер производства определяют структуру и объем запаса мате​риалов на складе. Некоторые предприятия обходятся без ведения складского хозяйства, так как их продукция относится к сфере обслуживания (банки, страховые общества, туристические бюро). Другие предприятия могут огра​ничить количество запасов на складе до минимума, передав их на склады других предприятий. Поскольку поставка, изготовление и сбыт товаров не всегда временное удовлетворение заявок клиентов через поставки товаров. Непосредственными целями содер​жания товаров на складе являются:
1)  преодоление нерегулярности поставок на рынке;

2)  использование преимуществ оптовых закупок товаров;
3) технологическая обработка или вызревание во время содержания на складе;
4)  компоновка достаточно широкого ассортимента для покупателя. 

5)  обеспечение   равномерной   занятости   работников   производства,  несмотря на колебания в поставках и сбыте.

Наличие товара на складе должно обеспечивать непрерывность и беспе​ребойность производства и поставок товара. Оптимальные объемы хранения товаров на складе должны быть экономически обоснованными, они не дол​жны быть выше, чем того требует производство. Издержки, которые выпадают на отдельные товары, будут тем ниже, чем короче срок содержания их на складе.
Под задачей управления товарными запасами понимается такая оптимизационная задача, в которой задана информация:
1)  о поставках товара;
2)  о спросе на товар;
3)  об издержках и условиях хранения товарных запасов;
4)  критерий оптимизации.

ЧП «Степанова» в соответствии с дого​ворами поставок реализует со склада по заявкам ТНП, причем ежедневный спрос является случайной величиной, функция плотности распределения колеблется от 10 до 100 упаковок ТНП в день. Средние издержки хранения одной единицы в день со​ставляют 20 тенге, а штраф за дефицит (недопоставку) одного компьютера в день равен 50 тенге. Определим стратегию оптимального пополнения запаса лекарственных препаратов и минимальные средние полные издержки.
В условиях рассматриваемой задачи b = (150-10)/2 =70(коробок); а = (150+10)/2 =80 (коробок); с = 20 тенге.; k =50 тенге.
В соответствии с формулой, оптимальный уровень запаса (с < k) составляет  у* =70+80 –√(2 •20/(20+50) • 70 =150-.53=97 (коробок).

Тогда величина H*Т пополнения за​паса продукции фирмой, при которой средние полные издержки будут минимальны, задается в соответствии с фор​мулой  правилом:

                      H*t=0 ,  если ХТ-1>=97; H*t=97-ХТ-1, если ХТ-1<=97                 (2)
где,  ХТ-1 — запас ТНП на складе фирмы на конец предыдущего дня. 
Если придерживаться этой стратегии пополнения запаса коробок с лекарственными препаратами, то минимальный уровень средних полных издержек в  расчете на один день с формулой  в соответствии составит

                    Ф* = 70*20(1 - 2/3 √(2*20/(20+50) = 70 тенге                               (3)

Работа реального склада сопровождается множеством отклонений от идеального режима: заказана партия одного объема, а прибыла партия с другим объемом; по плану партия должна прибыть через две недели, а она пришла через десять дней; при норме разгрузки одни сутки разгрузка партии длилась трое суток и т. д. Учесть все эти отклонения практически невозможно, поэтому при моделировании работы склада обычно делаются следующие предположения:
1)   скорость расходования запасов со склада - постоянная величина;
2)   объем партии пополнения Q есть постоянная величина;
3)   время разгрузки прибывшей партии пополнения запасов равно нулю;
4)   время от принятия решения о пополнении до прихода заказанной партии есть постоянная величина At, так что можно считать, что заказанная партия приходит как бы мгновенно;
5)   на складе не происходит систематического накопления или перерасхода запасов; 
6)   будем  считать обязательным   выполнение требования, чтобы отсутствие запасов на складе было недопустимым

Окончательно график «идеальной» работы склада в форме  зависимости  величины  запасов  у  от  времени  t  будет иметь вид, представленный в приложении 5. 
Затраты склада за время Т при размере партии пополнения Q в случае идеального режима работы склада, представленного в  приложении 4, равны
                                Z1(Q)=K + h*T*Q/2.                                                          (4)
После деления этой функции на постоянную величину Т с учетом равенства Q = МТ получим выражение для величины затрат на пополнение и хранение запасов, приходящихся на единицу времени:
Z1(Q) = Zт(Q)/T = К /Т + h*Q/2 = K* M/Q + h*Q/2.                                         (5)

Это и будет целевой функцией, минимизация которой позволит указать оптимальный режим работы склада.
Объем заказываемой партии Q, при котором минимизируется функция средних затрат склада за единицу времени, равен: 
                     Qопт= √2КМ/h                      
        (6)
Эта формула называется формулой Уилсона (по имени английского ученого-экономиста, получившего ее в двадцатых годах нашего столетия).

Оптимальный размер партии, рассчитываемый по формуле Уилсона, обладает характеристическим свойством: размер партии Q оптимален тогда и только тогда, когда издержки хранения за время цикла Т равны накладным расходам К. Действительно, если Q= √2КМ/h,то издержки хранения за цикл равны

hQ/2T=hQQ/2M=K.                                                                                              

       Если же издержки хранения за цикл равны накладным расходам, т.е.

          H(Q/2)T = h(Q/2)(Q/M) = K, тQ = 2√КM/h
Минимальное значение функции Zi(Q) достигается при том значении Q, при котором равны значения двух других функций, ее составляющих.
Используя формулу Уилсона, в сделанных ранее предположениях об идеальной работе склада можно получить ряд расчетных характеристик работы склада в оптимальном режиме:
оптимальный средний уровень запаса Qопт= Qопт/2 = vKM/2h;
    оптимальная периодичность пополнения запасов Гопт - qoht /М =j2K/Mh;
    оптимальные средние издержки хранения запасов в единицу времени H1 = Qоптh = v КМh/2

Рассмотрим ситуацию в ЧП «Степанова И.В.». На склад дос​тавляют ТНП по 300 коробок. В сутки со склада по​требители забирают 100 кг. Накладные расходы по доставке партии ТНП равны 3000 тенге. Издержки хра​нения 1 коробки  в течение суток равны 0,5 тенге.

Требуется определить: 1) длительность цикла, среднесуточные наклад​ные расходы и среднесуточные издержки хранения; 2) каковы оптимальный размер заказанной партии и расчетные характеристики работы склада в оптимальном режиме. 
Решение:   Параметры работы склада: М =100 короб/день; К =3 тыс. тенге.;h = 0,5 тенге./ коробок-сут.; Q = 300 т.
1)  длительность цикла:
Т = Q / М = 300 тг./ 100 короб. т/сут. =  3 сут.; 

2)  среднесуточные накладные расходы:
К : Т = 3000 тг. : 3 сут.=1000 тг/день.; 

3)  среднесуточные издержки хранения:
H*Q/2 = 0.5*300/2 = 75 тг./сут.

Найдем оптимальный размер заказываемой партии по формуле Уилсона

               Qопт = √2КМ/h = √(2*100*3000)/0,5 = 1096 короб.

    оптимальный средний уровень запаса по формуле:

                         Qопт = Qопт/ 2 = 1095/2 = 548 короб.

    оптимальную периодичность пополнения запасов по формуле:

                         Tопт = Qопт/ M = 548/100 = 5,5 дней.

   оптимальные средние издержки хранения запасов в единицу времени по формуле:

                         H1 = Qопт* h = 548*0,5 = 274 тенге/ дней.

В настоящий момент содержание товаров на складе в день обходится ЧП «Степанова И.В.» 460 тенге/день, следовательно экономический эффект от оптимизации складского хозяйства будет равен: 460-274=186 тенге/день, в год данная сумма достигнет 186*365=67890 тенге.     

Внедрение выше перечисленных мероприятий позволит ЧП «Степанова И.В.» добиться роста дополнительной прибыли, что приведет к повышению устойчивости финансового состояния предприятия.

Заключение
Прочность финансов фирмы выступает как критерий ее рыночной позиции. Залог выживаемости предприятия - его стабильность. Устойчивое  финансовое положение предприятия является не подарком судьбы или счастливым случаем его истории, а результатом умелого, просчитанного управления всей совокупностью производственно - хозяйственных факторов, определяющих результаты деятельности предприятия. Предприятия, для того чтобы выжить, должны проявить инициативу, предприимчивость и бережливость с тем, чтобы повысить эффективность производства. В противном случае они могут оказаться на грани банкротства.

Подводя  итоги  финансовой  деятельности,  за  рассматриваемые  периоды  следует,  ЧП «Степанова И.В.» имеет неустойчивое финансовое состояние. В течение последних трех лет на предприятии наблюдается увеличение объема реализованной продукции. В 2005 году его величина составила 1181 тыс. тенге, в 2006 году он возрос до уровня 1792 тыс. тенге (152 % к 2005 году), а в 2007 году -2029 тыс. тенге (172 % к 2005 году). Увеличение объема реализованной продукции объясняется тем, что в 2006 году увеличились закупочные цены товаров. 

В связи с ростом объема реализованной продукции растут и издержки обращения. В 2005 году их величина составила 1029 тыс. тенге, в 2006 году – 1504 тыс. тенге. Увеличение издержек обращения произошло в результате увеличения себестоимости реализованной продукции и расходов периода. В 2006 году издержек обращения увеличилась на 146,2 % по сравнению с 2005 годом. В 2007 году данные затраты составили -1697 тыс. тг., что с 2006 по 2007 годы составляет -112,89%. 

Обобщающими показателем деятельности предприятия являются его финансовые результаты.  Величина чистого дохода увеличивается  в течение анализируемого периода. В 2001 году она составила 9491 тенге, в 2002 году предприятие получило убыток в размере 9417, а в 2003 году он возрос до уровня  9995,5 тенге. Величина чистого дохода увеличилась по причине увеличения объема реализованной продукции. 

Уровень рентабельности производства, в общем, за исследуемый период снизился. Так, в 2005 году он составил 1,8 %, в 2006 году донный показатель имеет отрицательную из-за полученных убытков. В 2007 году уровень рентабельности производства вырос до 1,4 %. Как можно заметить уровень рентабельности производства на данном предприятии очень низок.

Таким образом, в целом предприятие недостаточно успешно осуществляет свою производственно-хозяйственную деятельность и не дополучает доход. Рентабельность предприятия имеет низкий уровень, что не обеспечивает стабильность в его деятельности. 

Как видно из проведенного во второй части выпускной работы анализа, на данном предприятии существуют проблемы с управлением денежным оборотом. Управление денежным оборотом предприятия сводится к управлению товароматериальными запасами.

В данной выпускной работе сделана попытка скорректировать и оптимизировать  оборот наличного  денежного оборота предприятия, а так же оптимизировать ведение складского хозяйства. Предложенные мероприятия в итоге приводят к сокращению длительность операционного и финансового циклов. 

Предлагается:

1) Внедрение АВС- анализа в ЧП «Степанова И.В.»
2) Мероприятие по переводу на компьютерную обработку поступающей информации по складу;

3) Разработка модели экономически выгодного  размера заказываемой  партий

.
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Рисунок 2 – Изменение показателей ликвидности ЧП «Степанова» с 2005-2007 годы
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		Наименование		2001г		2002 г		2003 г

		Коэффициент текущей ликвидности		2.4		4.8		2.23

		Коэффициент быстрой ликвидности		0.5		1		0.76

		Коэффициент абсолютной ликвидности		0.13		0.25		0.09
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		Показатели		2005		2006		2006-2005				2007		2007-2006

								+/-		%				+/-		%

		Объем продаж, тыс. тенге		1181		1792		611		151.7		2029		237		113.2

		Издержки обращения, т. тенге                                 в том числе:		1029		1504		475		146.2		1697		193		112.8

		себестоимость реализованных товаров		720		1203		483		167.0		1375		171		114.2

		расходы периода		309		301		-8		97.4		322		22		107.2

		Уровень издержек обращения, %                      в том числе:		87		83.9		-3.2		96.3		83.6		-0.3		99.7

		себестоимости реализованных товаров		61.0		67.1		6.2		110.1		67.7		0.6		100.9

		расходов периода		26.1		16.8		-9.4		64.2		15.9		-0.9		94.7
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		Показатели		На начало года		При ТА на начало года и ТО на конец года		На конец года		(+/-)		в том числе за счет изменения

												ТА      (гр.3 - гр.2)		ТО       (гр.2 - гр.1)

		А		1		2		3		4		5		6

		2006

		Текущие активы (ТА), тыс. тенге		127		127		220		93		х		х

		Текущие обязательства (ТО), тыс. тенге		108		206		206		98		х		х

		Коэффициент покрытия, ед.		1.18		0.62		1.07		-0.11		0.45		-0.56

		2007

		Текущие активы (ТА), тыс. тенге		220		220		306		86		х		х

		Текущие обязательства (ТО), тыс. тенге		206		298		298		92		х		х

		Коэффициент покрытия, ед.		1.07		0.74		1.03		-0.04		0.29		-0.33
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		Наименование		2001 г		2002 г		2003 г

		Оборачиваемость средств		9.3		8.2		6.6

		в запасах

		Оборачиваемость средств в дебиторах		13.5		12.1		11.9
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Диаграмма1
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Результаты группировки по АВС-методу.
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		№ п/п				Стоимость сырья, т.т.		Удельный вес,%		Совокупный процент		Категория

				Вид сырья

				Всего		133752.9				100		А

		1.		1		39992.1171		29.9		29.9		А

		2.		2		21935.4756		16.4		46.3		А

		3.		3		17521.6299		13.1		59.4		В

		4.		4		13107.7842		9.8		69.2		В

		5.		5		8426.4327		6.3		75.5		В

		6.		6		6955.1508		5.2		80.7		В

		7.		7		5082.6102		3.8		84.5		В

		8.		8		4815.1044		3.6		88.1		В

		9.		9		3076.3167		2.3		90.4		В

		10		10		2541.3051		1.9		92.3		С

		11.		11		1605.0348		1.2		93.5		С

		12.		Другие 142 вида сырья		8693.9385		6.5		100		С

						133752.9
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