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Введение
Привлечение в широких масштабах инвестиций в казахстанскую экономику преследует долговременные стратегические цели создания цивилизованного, социально ориентированного общества, характеризующегося высоким качеством жизни населения, в основе которого лежит экономика, предполагающая не только эффективное совместное функционирование различных форм собственности, но и интернационализацию рынка товаров, рабочей силы и капитала.

Перед экономической наукой стоит проблема поиска критериев выбора наиболее выгодных инвестиционных проектов. Решающим критерием при этом является получение максимальной прибыли. Наряду с прямой выгодой, получаемой в настоящий момент, все большее значение придается ожидаемой выгоде. Оцениваются возможности вытеснения конкурентов с рынка, рассчитываются выгоды от “вторичного эффекта”, обеспечиваемого развитием производства и последующих инвестиций, то есть, выгоды, выходящие за пределы отдельно взятого предприятия или компании
. Чем крупнее корпорация, предприятие, чем больше капитал, которым они располагают, тем больше у них возможностей, наряду с инвестициями, быстро приносящих высокую прибыль, осуществлять вложения, в результате которых можно ожидать значительные прибыли в будущем.

Совокупность долговременных затрат финансовых, трудовых и материальных ресурсов с целью увеличения накоплений и получения прибыли называется инвестициями.

Инвестиционная деятельность в той или иной степени присуща не только государству, но и любому предприятию. Она представляет собой один из наиболее важных аспектов функционирования любой коммерческой организации. Поэтому актуальность данной дипломной работы трудно переоценить. Причинами, обуславливающими необходимость инвестиций, являются обновление имеющейся материально-технической базы, наращивание объемов производства, освоение новых видов деятельности. 

Управление инвестиционными процессами, связанными с вложениями денежных средств в долгосрочные материальные и финансовые активы, представляет собой наиболее важный и сложный раздел финансового менеджмента. Принимаемые в этой области решения рассчитаны на длительные периоды времени и, как правило:

- являются частью стратегии развития фирмы в перспективе;

- влекут за собой значительные оттоки средств;

- с определенного момента времени могут стать необратимыми;

- опираются на прогнозные оценки будущих затрат и доходов.

Поэтому, значение экономического анализа  для планирования и осуществления инвестиционной деятельности очень велико. При этом особую важность имеет предварительный анализ, который проводится на стадии разработки инвестиционных проектов и способствует принятию разумных и обоснованных управленческих решений.

Для того чтобы сделать правильный анализ эффективности намечаемых капиталовложений, необходимо учесть множество факторов. Степень ответственности за принятие инвестиционного проекта в рамках того или иного направления различна. Нередко решения должны приниматься в условиях, когда имеется ряд альтернативных или взаимно независимых проектов. В этом случае необходимо сделать выбор одного или нескольких проектов, основываясь на каких-то критериях. Очевидно, что таких критериев может быть несколько, а вероятность того, что какой-то один проект будет предпочтительнее других по всем критериям, как правило, значительно меньше единицы.

Принятие решений инвестиционного характера, как и любой другой вид управленческой деятельности, основывается на использовании различных формализованных и неформализованных методов. Степень их сочетания определяется разными обстоятельствами. В отечественной и зарубежной практике известен целый ряд формализованных методов, расчеты, с помощью которых могут служить основой для принятия решений в области инвестиционной политики. Какого-то универсального метода, пригодного для всех случаев жизни, не существует. Вероятно, управление все же в большей степени является искусством, чем наукой. Тем не менее, имея некоторые оценки, полученные формализованными методами, пусть даже в известной степени условные, легче принимать окончательные решения.

Главным направлением предварительного анализа является определение показателей возможной экономической эффективности инвестиций, т.е. отдачи от капитальных  вложений, которые предусмотрены по проекту. Как правило, в расчетах принимается во внимание временной аспект стоимости денег.

Весьма часто предприятие сталкивается с ситуацией, когда имеется ряд альтернативных (взаимоисключающих) инвестиционных проектов. Естественно, возникает необходимость в сравнении этих проектов и выборе наиболее привлекательных из них по каким-либо критериям.

Цель дипломной работы состоит в анализе привлекательности инвестиционного проекта на примере реально действующего предприятия.

В связи с поставленной целью в работе будут рассмотрены следующие вопросы: первая глава посвящена анализу и этапам кредитования инвестиционных проектов, во второй главе рассматривается анализ и описание инвестиционного проекта, третья глава данной работы содержит пути совершенствования кредитования инвестиционного проекта, в заключении изложены предложения по совершенствованию инвестиционной деятельности АО «Альянс банка», рассмотрен один из путей развития – создание товарной биржи, участником которой должен стать АО «Альянс Банк». 

Основными теоретическими и методологическими источниками при написании дипломной работы служили казахстанские и иностранные издания, посвященные инвестиционной деятельности и анализу инвестиционных проектов. Также использовались законодательные акты и официальные материалы, публикации периодической печати, отчеты Агентства Республики Казахстан по статистике и Национального Банка Республики Казахстан.

Глава 1. Анализ и этапы кредитования инвестиционных проектов

1.1 Процедура рассмотрения инвестиционных проектов и проверка обеспечения кредита

Задачи коренного улучшения функционирования кредитного механизма выдвигают на первый план необходимость обоснования и использования экономических методов управления кредитом и банками. Это позволит предотвратить неоправданные с точки зрения денежного обращения и народного хозяйства кредитные вложения, их структурные сдвиги, обеспечить своевременный и полный возврат ссуд, что имеет большое значение для повышения эффективности использования материальных и денежных ресурсов.

В теоретическом плане главное заключается в выяснении факторов, формирующих потребность и возможность кредитования в изменяющихся условиях. Экономические  показатели кредита в конкретном смысле слова могут быть выражены определенными пропорциями, тенденциями развития кредита и других экономических категорий. 

Существует понятие как предел кредитования, устанавливаемый в виде конкретных показателей применительно к субъектам кредитных отношений или видам ссуд. Границы кредитования могут устанавливаться на уровне макроэкономики в виде конкретных пропорций (например, между объемом кредитов и совокупного общественного продукта), достижение которых обеспечивается через систему мер экономического воздействия. В частности, путем организации кредитования с учетом кредитоспособности предприятий и объединений, соблюдения ликвидности, ограничения разовой выдачи ссуды одному заемщику. Ориентация кредитного механизма на кредитоспособность заемщиков означает, по существу, организацию кредитования с учетом его экономического состояния.

Больше всех в информации о кредитоспособности предприятий и организаций нуждаются банки: их прибыльность и ликвидность во многом зависят от финансового состояния клиентов. Снижение риска при совершении ссудных операций, возможно, достичь на основе комплексного изучения кредитоспособности клиентов банка, что одновременно позволит организовать кредитование с учетом границ использования кредита. 

Главными звеньями кредитной системы являются банки и кредитные учреждения, имеющие лицензию Национального Банка, которые одновременно выступают в роли покупателя и продавца, существующих в обществе временно свободных средств.

Банковская система путем предоставления кредитов организовывает и обслуживает движение капитала, обеспечивает его привлечение, аккумуляцию и перераспределение в те сферы производства и оборота, где возникает дефицит капитала
.

Предоставление банком денежных средств на срок под письменное обязательство клиента является краеугольным камнем банковского бизнеса. Эти операции приносят банкам основную часть прибыли. 

Динамика кредитов, их удельный вес в активах банков формируется под влиянием многих факторов как долговременного, так и конъюнктурного характера. Структура кредитных операций конкретного банка зависит от величины его активов, расположения главной конторы, наличия и разветвленности сети отделений, состава клиентуры, специализации банка и т. д., а также от общего состояния экономической конъюнктуры в стране.

Оценка способности заемщика к погашению кредита в соответствии с данной методикой включает два последовательных этапа анализа. 

· определение кредитного рейтинга заемщика происходит на основе расчета определенных финансовых коэффициентов - предварительный этап;
· экспресс -  анализ баланса заемщика производится с целью определения его способности к погашению кредита -  заключительный этап.   

На первом этапе дается предварительное заключение о возможности кредитования заемщика, а на заключительном этапе на основании результатов анализа принимается окончательное решение о кредитовании конкретного заемщика в соответствии с его возможностями относительно погашения кредита.

Методика определения кредитного рейтинга заемщика позволяет охарактеризовать его возможности в части погашения кредита и процентов жпо нему с помощью синтезирующего показателя - кредитного рейтинга, имеющего следующие границы
:
· очень высокий;

· высокий;
· удовлетворительный;

· низкий;

· неприемлемый.  

А также на основе системы взаимосвязанных показателей предварительно оценить возможность, целесообразность и степень кредитования потенциального заемщика.

Целью определения кредитного рейтинга заемщика является предварительный анализ и оценка:

· платежеспособности  потенциального заемщика;

· устойчивости и достаточности его капитала;

· ликвидности;

· эффективности деятельности.

Кредитный рейтинг заемщика используется для:

· принятии решения об осуществлении контроля над текущими изменениями в финансовом положении заемщика;

· контроля за проведением  кредитуемой коммерческой операции.  

Для оценки кредитного рейтинга заемщика используются следующие показатели:

1.Денежный поток (Дп) и прогнозируемый денежный поток (Пдп), позволяющие определить текущую и будущую платежеспособность потенциального заемщика и возможность возврата суммы кредита и процентов по нему. 

Денежный поток рассчитывается по формуле:

                                      Дп = В –То                                                             (1)
где:

В - выручка от реализации (Форма 2 «Отчет о финансовых результатах и их использовании»);

То - текущие (краткосрочные) обязательства (Форма 1 «Баланс»)

Прогнозируемый денежный поток рассчитывается по формуле:

                              Пдп= Дп * Стр                                                                (2)
где:

Стр - средний темп роста денежного потока. В связи с тем, что выручка предприятия отражается в Форме 2  нарастающим итогом с начала года, то, не имея данных о ее конкретном значении по месяцам СТР определить не возможно. Поэтому значение СТР примем равным 1.

Прогнозируемый денежный поток необходимо сравнить с оптимальным денежным потоком. Оптимальное значение денежного потока определяется умножением суммы запрашиваемого кредита на процентную ставку за пользование им.

2.Кэффициент прогноза банкротств (Кпб), с помощью которого возможна предварительная оценка финансовой устойчивости заемщика. 

                      Кпб = Дп : Окз                                                                        (3)
где:

Окз  - общая кредиторская задолженность. 

Оптимальное значение КПБ больше либо равно 0,26.

3.Коэффициент покрытия общей задолженности (Кпоз), характеризующий уровень достаточности собственного капитала заемщика.

                      Кпоз = Окз:Ск                                                                         (4)
где:

Ск  - собственный капитал (итого первого раздела пассива баланса).

4.Ликвидационная  стоимость, - показатель, с помощью которого, можно предварительно оценить уровень ликвидности заемщика.

                       Лс = Лс : Ккз                                                                          (5)
где:

Ла - легко реализуемые активы;

Ккс  - краткосрочная кредиторская задолженность.      

Оптимальное значение ЛС больше либо равно 1.

4.Рамбурсная способность. – показывает, часть выручки от реализации заемщик вынужден отвлекать на возмещение текущей кредиторской задолженности, или дает предварительную оценку эффективности использования заемных средств.

                      Рс =  В : Ккз                                                                            (6)
Оптимальное значение Рс до 0,8.

Фактическое значение показателей рассчитывается как на начало так и на конец отчетного периода. Но в связи с тем, что данные Формы 2, используемые при расчете рамбурсной способности, прогнозируемого денежного потока, и коэффициента прогноза банкротств, приводятся на конец отчетного периода нарастающим итогом, значение данных показателей рассчитываются только на конец отчетного периода.

Выбор перечисленных показателей обусловлен:

· взаимосвязью и взаимозависимостью;

· возможностью экспресс – оценки и анализа финансового состояния заемщика;

· простотой расчетов;

· возможностью перепроверки расчетов;

· исключением влияния инфляционных процессов на величину показателей;

· исключением показателей, которые могут включать для расчетов статьи баланса, подверженные намеренному искажению со стороны заемщика.

После расчета вышеперечисленных показателей определяется кредитный рейтинг потенциального заемщика.

На основании присвоенного заемщику рейтинга кредитный инспектор принимает предварительное решение о возможности предоставления ссуды и условиях кредитования

Экспресс анализ баланса и кредитоспособности заемщика представляет расчет коэффициентов, характеризующих:

· Финансовую устойчивость заемщика;

· эффективность использования средств  предприятия;

· ликвидность.

В итоге делается вывод о способности потенциального заемщика к погашению кредита. 

Факторы, учитываемые при оценке кредитоспособности заемщика, позволяют оценить готовность заемщика вернуть ссуду в означенный срок.

Главными источниками информации для проведения анализа финансового состояния заемщика являются: форма 1- “Баланс” предприятия, и форма 2 “Отчет о финансовых результатах и их использовании”.

Процесс анализа кредитоспособности содержит четыре основные стадии:

· Анализ ликвидности;

· Анализ оборачиваемости текущих активов;

· Анализ платежеспособности и финансовой устойчивости;

· Анализ прибыльности.

Процесс анализа кредитоспособности
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Схема 1. Процесс анализа кредитоспособности

Банки развитых капиталистических стран применяют сложную систему большого количества показателей для оценки кредитоспособности клиентов. Эта система дифференцирована в зависимости от характера Заемщика (фирма, частное лицо, вид деятельности), а также может основываться как на сальдовых, так и оборотных показателях отчетности клиентов. Так, ряд американских экономистов описывает систему оценки кредитоспособности, построенную на сальдовых показателях отчетности. Американские банки используют четыре группы основных показателей
:

· ликвидности фирмы; оборачиваемости капитала; привлечения средств и прибыльности.

К первой групп относятся коэффициент ликвидности (Кл) и покрытия (Кп). Кл - соотношение наиболее ликвидных средств и долгосрочных долговых обязательств. Ликвидные средства складываются из денежных средств и дебиторской задолженности краткосрочного характера. Долговые обязательства состоят из задолженности по ссудам краткосрочного характера, по векселям, неоплаченным требованиям и прочим краткосрочным обязательствам. Кл прогнозирует способность Заемщика оперативно в срок погасить долг банку в ближайшей перспективе на основе оценки структуры оборотного капитала. Чем выше Кл тем, выше кредитоспособность. Кп - соотношение оборотного капитала и краткосрочных долговых обязательств. Кп - показывает предел кредитования, достаточность всех видов средств клиента, чтобы погасить долг. Если Кп менее 1, то границы кредитования нарушены, заемщику больше нельзя предоставлять кредит: он является некредитоспособным. 

Показатели оборачиваемости капитала, относящиеся ко второй группе, отражают качество оборотных активов и могут использоваться для оценки роста Кпокр. Например, при увеличении значения этого коэффициента за счет роста запасов и одновременном замедлении их оборачиваемости нельзя делать вывод о повышении кредитоспособности Заемщика.

Коэффициенты привлечения образуют третью группу оценочных показателей. Они рассчитываются как отношение всех долговых обязательств к общей сумме активов или к основному капиталу; показывают зависимость фирмы от заемных средств. Чем выше коэффициент привлечения, тем хуже кредитоспособность Заемщика.

С третьей группой показателей тесно связаны показатели четвертой группы, характеризующие прибыльность фирмы. К ним относятся норма: доходности, доля прибыли в доходах, норма прибыли на активы, норма прибыли на акцию. Если растет зависимость фирмы от заемных средств, то снижение кредитоспособности, оцениваемой на основе Кпривл, может компенсироваться ростом прибыльности.

Оценка кредитоспособности клиентов французскими коммерческими банками включает три блока:

1)
оценка предприятия и анализ его баланса, а также другой отчетности;

2)
оценка кредитоспособности клиентов на основе методик, принятых отдельными коммерческими банками;

3)
использование для оценки кредитоспособности данных картотеки Банка Франции.

При оценке предприятия банк интересуется следующими вопросами:

· характер деятельности предприятия и длительность его функционирования;

· факторы производства:

а) трудовые ресурсы в разрезе руководителей, управленцев и персонала (образование, компетентность и возраст руководителя, наличие у него преемников, частота передвижения управленцев по рабочим местам, структура персонала, показатели простоя, соотношение оплаты труда и добавленной стоимости (должно быть в пределах 70 %);

б) производственные ресурсы (соотношение амортизации и амортизируемых средств, уровень инвестиций);

в) финансовые ресурсы;

г) экономическая среда (на какой стадии жизненного цикла находится выпускаемая продукция, является ли предприятие монопольным производителем, условия конкуренции, стадия развития рынка основной продукции предприятия, коммерческая политика фирмы, степень освоения приемов и способов маркетинга).

В активе баланса при анализе выделяются три составные части: (иммобилизованные активы), оборотные средства  (запасы, дебиторы, прочие) и денежная наличность (касса, деньги на счете в банке, ценные бумаги). Пассив баланса делится на постоянные ресурсы, кредиторскую задолженность и денежную наличность (овердрафт, учет векселей), На основе счета результатов деятельности определяются следующие показатели
:
Таблица 1

Методы анализа результатов деятельности*

	Показатель
	Метод определения

	Выручка от реализации
	

	Валовой коммерческий доход или коммерческая маржа (ВД)
	Выручка о реализации минус стоимость приобретенных товарно-материальных ценностей и готовых изделий

	Добавленная стоимость (ДС)
	ВД минус эксплуатационные расходы (административные, на субподрядчик ов)

	Валовой эксплуатационный доход (ВЗД)
	ДС минус расходы на зарплату, минус налоги на зарплату, минус оплата отпусков

	Валовой эксплуатационный результат (ВЭР)
	ВЭД минус уплата процентов за кредит плюс доход от вложения средств в другие предприятия и минус отчисления в фонд риска

	Прибыль, которая может быть использована для самофинансирования (СФ)
	ВЭР минус прибыль, распределяемая между работниками предприятия, и минус налоги на прибыль

	Чистая прибыль (П)
	СФ плюс или минус случайные доходы (расходы) минус амортизация недвижимости


* Хорн Дж. К. Ван  Основы управления финансами. - М.: Финансы и статистика, 1999. - 211 с.
Баланс и другие формы отчетности используются, во-первых, для оценки соотношения сальдовых показателей и, во-вторых, для расчета коэффициентов кредитоспособности на основе оборотных показателей. Предметом анализа являются такие пропорции, как соотношение долгосрочной задолженности и собственных средств, соотношение стабильных собственных ресурсов и суммы активов, динамика затрат и убытков по сравнению с темпами роста  производства и т.д. Данные отчетности фирмы сопоставляются с данными сводного баланса, который составляется на основе баланса однородных предприятий. Одним из основных направлений анализа данных баланса является определение банковского риска.

Показатели состояния денежной наличности оцениваются с учетом уровня развития предприятия, его рентабельности и качества потребности в оборотных средствах. Последнее  изучается на основе показателей скорости оборота остатков сырья и готовой продукции на складе, а также сроков расчетов с поставщиками.

В качестве одного из вариантов частной методики оценки кредитоспособности клиента коммерческим банком можно привести методику Credit Lione. Эта методика представляет собой систему оценки, построенную на 5 коэффициентах:

         ВЭД

К1 =  -------                                                                                                    (7)
          ДС                                                                      

       Финансовые расходы

К2 = --------------------                                                                                    (8)
       ДС

       Капиталовложения за год

К3 = -------------------------                                                                             (9)
       ДС

       Долгосрочные обязательства

К4 = ---------------------------                                                                         (10)
       ДС

       Чистое сальдо наличности

К5 = -------------------------                                                                            (11)
       Оборот

Каждый из показателей оценивается в пределах четырех баллов, определяется общий итог в баллах. К этому итогу добавляются литеры А, Б, С, и Д  в зависимости от достаточности собственного капитала. Достаточность оценивается на основе соотношения собственного капитала и добавленной стоимости. Норма указанного соотношения - 20%. Сумма баллов и литер определяют уровень кредитоспособности клиента
.

Учитываются также и данные картотеки банка Франции. Эта картотека имеет четыре раздела. В первом предприятия разделяются на 10 групп в зависимости от размера актива баланса. Каждой группе присваиваются литеры от А до К. Второй раздел является  разделом кредитной котировки, выражающий доверие, которое может быть допущено в отношениии  предприятий. Эта котировка основывается на изучении финансовой ситуации и рентабельности, а также на оценке руководителей, держателей капиталов и предприятий, с которыми клиент имеет тесные коммерческие связи. Кредитная котировка делит предприятия на 7 групп, которым присваиваются шифры от 0 до 6.

Третий раздел классифицирует предприятия по их платежеспособности. Банк Франции фиксирует все случаи неплатежей и в зависимости от этого разделяет клиентов коммерческих банков на три группы, которым присваиваются шифры 7, 8 или 9. Шифр 7 означает пунктуальность в платежах, отсутствие реальных трудностей в денежных средствах в течение года. Шифр дается при временных затруднениях, связанных с наличием денежных средств, которые не ставят под серьезную угрозу платежеспособность предприятия. Шифр 9 означает, что платежеспособность предприятия сильно  скомпроментирована.

Четвертый раздел картотеки делит всех клиентов на две группы: предприятия. Векселя и ценные бумаги,  которых, могут быть переучтены или нет в Банке Франции.

Поскольку процесс кредитования связан с действием многочисленных и разнообразных факторов риска, способных повлечь за собой непогашение ссуды в обусловленный срок банк применяет к каждому заемщику униффиринцированный подход. Кредитный риск зависит от экзогенных факторов (внешних, которые связаны с состоянием экономики) и эндогенных (внутренних, которые вызваны ошибочными действиями самого банка). возможности управления внешними факторами ограничены, поэтому основные рычаги управления кредитным риском лежат в сфере внутренней политики банка Цели и задачи анализа кредитоспособности заключаются в определении способности заемщика своевременно и в полном объеме погасить свою задолженность по ссуде. Объективная оценка финансовой устойчивости заемщика и учет возможных рисков по кредитным операциям, позволяют банку (эффективно управлять кредитными ресурсами и получать прибыль.     

Кредитоспособность заемщика основывается на моральных качествах клиента и его способности воспроизведения заемных средств с прибылью для возврата кредита с процентами. Оценить кредитоспособность заемщика означает дать прогноз о возврате кредита.

Анализ кредитоспособности заемщика начинается с анализа источников погашения кредита. Этот анализ позволяет принять решение о том, продолжать или дальнейшее рассмотрение заявки клиента на кредит или отклонить ее. 

В случае предварительного, положительного решения изучение кредитоспособности клиента и перспективности проекта продолжается. Вся деятельность заемщика анализируется во временном разрезе с целью определения тенденций в деятельности компании.     

В условиях рыночной экономики возможностей для инвестирования довольно много. Вместе с тем любая коммерческая организация имеет ограниченную величину свободных финансовых ресурсов, доступных для инвестирования. Поэтому всегда актуальна задача оптимизации инвестиционного портфеля. Для того чтобы из всего многообразия возможных направлений вложения средств выбрать те, которые являются наиболее эффективными с точки зрения инвестиционных целей, необходимо обстоятельно их проанализировать.

Цели, которые ставятся при оценке проектов, могут быть различными, а результаты, получаемые в ходе их реализации, не обязательно носят характер очевидной прибыли. Могут быть проекты, сами по себе убыточные в экономическом смысле, но приносящие косвенный доход за счет обретения стабильности в обеспечении сырьем и полуфабрикатами, выхода на новые рынки сырья и сбыта продукции, достижения некоторого социального эффекта, снижения затрат по другим проектам и производствам и др. Так, во многих экономически развитых странах очень остро ставится вопрос об охране окружающей среды и обеспечения безопасности продукции компаний для пользователей и природы. В этом случае традиционные критерии оценки целесообразности принятия проекта, основанные на формализованных алгоритмах, могут уступать место неким неформализованным критериям.

Любая используемая схема оценки инвестиций должна базироваться на классификации типов инвестиций. Различные инвестиции вызывают различные проблемы, имеют различную относительную важность для фирмы, и для оценки их важности требуются различные люди. Принятие решений по инвестиционным проектам осложняется такими факторами, как: вид инвестиций, стоимость инвестиционного проекта, множественность доступных проектов, способ влияния других возможных инвестиций на доходы от дан​ного инвестиционного проекта, ограниченность финансовых ресурсов, доступных для инвестирования, риск, связанный с принятием того или иного решения, степень обязательности осуществления. В целом, все проекты можно классифицировать по следующим категориям:  

1. Сохранение производства. Это обязательные инвестиции, необходимые для того, чтобы фирма могла продолжать свою деятельность.

2. Снижение издержек. Эта категория проектов включает расходы на замещение действующего, но устаревшего оборудования, совершенствование действующих технологий. Цель таких проектов состоит в снижении расходов труда, материалов, электроэнергии и других факторов производства. 

3. Расширение производства существующей продукции или рынков. Сюда включаются расходы на то, чтобы увеличить выпуск существующей продукции или расши​рить выходы ее на рынки. Такие проекты более комплексные, поскольку они требуют точной оценки будущего спроса на рынках продукции фирмы. Ошибки здесь более вероятны, поэтому требуется еще более детальный анализ, а окончательное решение принимается на самом высоком уровне внутри фирмы.

4. Расширение за счет выпуска новой продукции или завоевания новых рынков. Существуют расходы, необходимые для производства новой продукции или для распространения продукции фирмы в неохваченные еще географические зоны. Такие проекты включают стратегические решения, которые могут изменить фундаменталь​ную природу самого этого бизнеса, они обычно требуют больших расходов в течение длительных периодов и очень подробного анализа. Окончательное решение о новой продукции или рынках обычно принимается советом директоров как часть стратегического плана. Слияния и приобретения часто анализируются как часть анализа эффективности намечаемых капиталовложений и используются для выполнения стратегического плана.

5. Проекты безопасности и/или защиты окружающей среды. В эту категорию попадают расходы на выполнение правительственных указаний, трудовых соглашений или условий страховой политики. Такие расходы часто называются принудительными (обязательными) инвестициями или бесприбыльно-производственными проектами. 

6. Прочие. 

Степень ответственности за принятие инвестиционного проекта в рамках того или иного направления различна. Требуются относительно простые расчеты и несколько подкрепляю​щих документов для решений о замещении, особенно для предприятий, приносящих прибыль. Более подробный анализ требуется для проектов замещения со снижением издержек, для расширения существующих продуктовых линий и особенно для ин​вестиций в новую продукцию или регионы. Кроме того, в пределах каждой категории проекты разбиваются по величине издержек: чем крупнее затребованные инвестиции, тем более подробным должен быть анализ и тем выше уровень должностных лиц, которые санкционируют эти расходы. 


Нередко решения должны приниматься в условиях, когда имеется ряд альтернативных или взаимно  независимых проектов. В этом случае необходимо сделать выбор одного или нескольких проектов, основываясь на каких-то критериях. Весьма существенен фактор риска. Инвестиционная деятельность всегда осуществляется в условиях неопределенности, степень которой может существенно варьировать. Так, в момент приобретения новых основных средств никогда нельзя точно предсказать экономический эффект этой операции. Поэтому решения нередко принимаются на интуитивной основе.

Основа оценки заемщика складывается с помощью различных показателей. К наиболее традиционным можно отнести: кредитный рейтинг, капитал, заемную мощность, движение денежных средств, залог.    

Так же используется правило пяти СИ: charakter (характер), capital (капитал), capaccity (финансовые возможности), collateral (обеспечение), conditions (общие экономические условия).

Под "характером" заемщика имеется в виду его репутация, степень ответственности. Банк старается выяснить кредитную историю заемщика, получить его психологический портрет, используя для этого досье, консультации с другими банками. Финансовые возможности заемщика, его способность погасить кредит определяются с помощью анализа его доходов и расходов, перспектив их изменения в будущем. У заемщика есть три источника средств для погашения ссуды: текущие кассовые поступления, продажа активов, прочие источники финансирования.

Банки также уделяют большое значение капиталу фирмы, его структуре, соотношению с другими статьями активов и пассивов, а так же обеспечению займа, его достаточности, качеству и степени реализуемости залога в случае непогашения ссуды.

Общие экономические условия это, как правило, деловой климат в стране, состояние экономической конъюнктуры, наличие конкуренции, налоги. При решении вопроса о ссуде для банка имеет значение предыдущая кредитная история заемщика. Большинство банков считает, что обеспечение ссуды наименее важный фактор. Обеспечение принимается для того, что бы компенсировать неуверенность относительно одного или нескольких факторов кредитоспособности

Каждая кредитная заявка уникальна. В одной ситуации решающее значение имеет один фактор, в иной ситуации другой. Для составления определенного мнения о заемщике банку необходимо проанализировать многочисленные источники информации о нем.    

Финансовые отчеты заемщика, включающие баланс и отчет о прибылях и убытках, служат одним из главных источников информации. Исследованию подлежат изменения и динамика всех статей баланса и отчета о прибылях и убытках для создания полной картины о деятельности компании и способа ее функционирования на рынке. Работники банка, предоставляющие ссуды не должны полностью полагаться на данные за прошлые годы, так как при возникновении убытков финансовое состояние фирмы быстро ухудшиться. Основное назначение данных за прошлые годы помочь оценить достоверность прогнозов заемщика.

Тщательному анализу подлежит так же дебиторская задолженность, так как она ближе всего к наличным деньгам, и возможно служит основным источником погашения задолженности по краткосрочной ссуде. Если служащий банк приходит к выводу, что многие счета оплачиваются с отступлением от условий кредитования данной фирмы, он может потребовать составления Контрольного баланса за прошлый год. Для банка имеют большое значение возраст, ликвидность и стабильность цен -товарно - материальных запасов, их. Подверженность устареванию или порче, достаточность их страхования, атак же метод их учета. 

Основной капитал банки обычно не считают источником средств, для погашения ссуды. Но когда речь идет о средне и долгосрочном кредитовании, основной капитал приобретает большое значение, но, как правило, это значение определяется его способностью приносить доход.    Нематериальным активам (репутация фирмы, торговые марки, авторские права, патенты) банки обычно не придают большого значения.  

Коммерческие банки очень интересуют размеры и сроки платежей по всем обязательствам подателя кредитной заявки. Всегда есть вероятность, что у фирмы есть неучтенные или скрытые обязательства. Такого рода долги могут всплыть совершенно неожиданно и серьезно отразиться на способности фирмы погасить ссуду. Доходы фирмы служат определенным показателем качества активов, отраженных в балансе, атак же эффективности управления. Значение анализа отчета о доходах возрастает по мере увеличения срока, на который выдается ссуда. Этот анализ позволяет оценить степень устойчивости операций фирмы. При этом следует тщательно проверить методы учета, что бы не было изменений, которые привели бы к несопоставимости данных за прошлые годы.     

На основании финансовой отчетности вычисляются финансовые показатели, которые являются полезным инструментом для анализа финансового состояния компании. Показатели должны рассматриваться только как вспомогательные инструменты для определения областей, которые заслуживают дальнейшего изучения.

При изучении кредитоспособности важное значение имеет анализ коэффициентов, характеризующих соотношение различных статей баланса. Коэффициенты, применяемые в практике кредитного анализа можно разделить на 4 группы
:

· показатель ликвидности; 

· показатель оборачиваемости;

· показатель привлечения средств;

· показатель прибыльности.

В основе определения класса кредитоспособности заемщика лежит критериальный уровень показателей и их рейтинг. Условная разбивка заемщиков по классности может быть существенна на основании следующих основных коэффициентов рекомендуемых Национальным банком. КЛ - коэффициент ликвидности - характеризует способность заемщика оперативно высвободить из хозяйственного оборота денежные средства для погашения долга. Чем выше коэффициент, тем надежнее заемщик.

Кл     =       Быстрореализуемые активы                                                    (12)
    Сумма краткосрочных обязательств

Кп - коэффициент покрытия - характеризует достаточность всех видов  средств заемщика для погашения долговых обязательств. Чем выше значение коэффициента, тем большую сумму может получить заемщик.

КП = Быстрореализуемые активы + ликвидные активы                         (13)                         

               Сумма краткосрочных обязательств

ПСС - показатель обеспеченности собственным оборотным капиталом  характеризует размер собственных средств заемщика. Чем выше доля  собственных средств в оборотном капитале, тем надежнее заемщик с позиций банка.

Псс = 1 раздел пассива - (1 раздел актива + убытки)                              (14)
2 раздел актива + 3 раздел актива

Коэффициенты и показатели на уровне средних величин являются  основанием отнесения заемщика по 2 классу, выше средних к 1 классу, и ниже  средних к 3 классу (таблица 2). Оценка кредитоспособности заемщика может  быть сведена к единому показателю - рейтингу заемщика. Рейтинг или значимость показателя в системе, определяется персоналом банка индивидуально для каждого заемщика в зависимости от политики данного банка, особенностей клиента, ликвидности его баланса, положения на ссудном, рынке (таблица 3).

Общая оценка кредитоспособности заемщика дается в баллах,  представляющих собой сумму произведений рейтинга каждого показателя на  класс кредитоспособности.

Для оценки кредитоспособности коммерческим банкам рекомендуется  использовать не только основные, но и дополнительные показатели в их числе  могут быть показатели характеризующие оборачиваемость запасов или средств в расчетах, долю ликвидных активов в общей сумме оборотных средств или  соотношение ликвидных активов и задолженности, уровень не платежей за истекший период.

Кроме определения показателей активно делались попытки определения кредитоспособности заемщика путем автоматизации анализа через выведение  уравнении с выбранными факторами, влияющими на кредитоспособность.

Подобные методики являются удобным средством для предварительного определения финансового состояния компании, но они не могут не иметь недостатков, поскольку не учитывают особенностей разных компаний отраслей текущей ситуации.

Таблица 2. 
Условная разбивка заемщиков по классности*.

	
	1 класс


	2 класс


	3 класс



	КЛ


	0,2 и выше


	0,15-0,2


	Менее 0,15



	Коэффициенты КП


	2,0 и выше


	1,0-2,0


	Менее 1,0



	ПСС


	Более 60%


	40-60 %


	Менее 40%




* Мелкумов Я. С.  Экономическая оценка эффективности инвестиций. - М.: ИКЦ “ДИС”, 2000. - 160 с.
Таблица 3.

Рейтинг заемщика*.

	Показатель


	Класс


	Доля %


	Расчет суммы баллов



	 кл


	
	30


	3 х 30 = 90



	
	2


	30


	2х30=60



	
	2


	
	2 х 20 = 40



	
	
	
	190




* Мелкумов Я. С.  Экономическая оценка эффективности инвестиций. - М.: ИКЦ “ДИС”, 2000. - 161 с.
К 1 классу могут быть отнесены заемщики с суммой баллов от 100 до 150, ко 2 классу от 151 до 250 баллов, и к 3 классу от 251 до 300 баллов.

Анализ эффективности намечаемых капиталовложений - это процесс анализа потенциальных расходов на финансирование активов и решений, следует ли фирме делать такие капиталовложения. Процесс анализа эффективности намечаемых капиталовложений требует, чтобы компания: 

· определила издержки проекта; 

· оценила ожидаемые потоки денежных средств от проекта и рисковость этих потоков денежных средств; 

· определила соответствующую стоимость капитала, по которой дисконтируются потоки денежных средств; 

· определила дисконтированную стоимость ожидаемых потоков денежных средств и этого проекта.

При этом используются следующие критерии принятия инвестиционных решений:

1. критерии, позволяющие оценить реальность проекта:

· нормативные критерии (правовые) т.е. нормы национального, международного права, требования стандартов, конвенций, патентоспособности и др.;

· ресурсные критерии (научно-технические, технологические, производственные критерии, объем и источники финансовых ресурсов).

2. количественные критерии, позволяющие оценить целесообразность реализации проекта.

· Соответствие  цели проекта на длительную перспективу целям развития деловой среды;

· Риски и финансовые последствия (ведут ли они к увеличению инвестиционных издержек или снижению ожидаемого объема производства, цены или продаж);

· Степень устойчивости проекта;

· Вероятность проектирования сценария и состояние деловой среды.

 3. финансово-экономические критерии., позволяющие выбрать те проекты, реализация которых целесообразна (критерии приемлемости).

· стоимость проекта;

· чистая текущая стоимость;

· прибыль;

· рентабельность;

· внутренняя норма прибыли;

· период окупаемости;

· чувствительность прибыли к сроку планирования, к изменениям в деловой среде, к ошибке в оценке данных.

Таким образом, решение об инвестировании в проект принимается, если он удовлетворяет следующим критериям:

· дешевизна проекта;

· минимизация риска инфляционных потерь;

· краткость срока окупаемости;

· стабильность или концентрация поступлений;

· высокая рентабельность как таковая и после дисконтирования;

· отсутствие более выгодных альтернатив.

На практике выбираются проекты не столько наиболее прибыльные и наименее рискованные, сколько лучше всего вписывающиеся в стратегию фирмы.

При выдаче ссуды АО «Альянс Банк» применяет следующие виды залогового исполнения. Основными требованиями к объектам недвижимости  относятся:

1. В залог принимаются земельные участки, принадлежащие  Залогодателю на праве частной собственности, только  вместе  со  зданиями и сооружениями, которые находятся на данном участке. Земельные участки без  зданий сооружений  в качестве предмета залога не принимаются.

2. Объекты недвижимости должны соответствовать  сейсмостойкости (определяется на основании  технической документации и визуально);

3. Здания, сооружения принимаются в залог   в состоянии завершенного строительства, прошедшие  техническую  регистрацию  в уполномоченных  государственных органах.

4. Не рекомендуется в качестве предмета залога  объекты недвижимости:

-нуждающиеся на момент оценки в капиатальном ремонте (реконструкции), замене элементов инжинерных сетей, объемном косметическом ремонте  с заменой пола, сантехники

-незавершенные, находящиеся  в стадии реонструкции или достаточно объемном ремонте, введенные в эксплуатацию  до 1965 года, за исключением объектов, имеющих высокую ценность и ликвидность и пользующиеся повышенным спросом;

· имеющие физический износ  более 65%;

· в случае, если земельный участок под объектом жилого назначения составляет менее 5 соток;

·  с наличием значительных отрицательных факторов в непосредственной близости  к оцениваемому объекту.

При приеме в залог  транспортных средств  принимаются  только новые, не эксплуатируемое оборудование (бытовая техника, мебель), являющиеся одновременно объектом залога и финансирования;

1 основные требования, предъявляемые к транспортным средствам:

· наличие технической документации;

· Наличие подлинных документов, подтверждающих право собственности залогодателя на  транспортное средство;

· В залог могут приниматься только новые, не эксплуатируемые ранее  транспортные средства;

· При передаче в залог  обязательно должно быть  имущественное страхование залога;

Требование к деньгам и  гарантиям (поручительствам).

Деньги, находящиеся на банковских счетах, принимаются в залог, в случае подтверждения и гарантии их наличности (в прилагаемой в залог объеме) в течение всего  срока  кредитования;

2.Принятые в качестве обеспечения предоставленных  банковских займов гарантий (поручительств) возможно только при наличии уверенности в платежеспособности Гаранта (Поручителя) в течение всего срока кредитования;

3.В случае предоставления в качестве обеспечения  по возврату займов и уплаты вознаграждения Гарантии (поручительства) физические лица, в рамках потребительского кредитования, основными требованиями являются:

· ограничение сроков кредитования  до 12 месяцев;

· Обязательное участие Гаранта (Поручителя) в зарплатном проекте  банка;

· Другие требования к Гарантам (Поручителям) регламентируются  внутренними документами  Банка  по розничному  кредитованию.

Основными документами, необходимыми для  проведения юридической экспертизы, оценки, и принятия в залог имущества  является:

1.Список документов, необходимый для  принятия в залог  имущества изложенный выше не является исчерпывающим. В зависимости от вида имущества, предлагаемого в залог, основания и порядок его приобретения в собственность, могут быть затребованы иные документы, необходимые для установления  действительной принадлежности  имущества, предлагаемого в залог. Залогодателю, оценка имущества  и окончательного решения вопроса о принятии  предлагаемого имущества в залог.

Не принимаются документы, имеющие подчистки либо приписки, зачеркнутые слова и  иные не оговоренные  исправления, а также документы, исполненные карандашом.

Документами, определяющего правовой статус Заемщика и Залогодателя (Гаранта) является:

1. Для заемщика и Залогодателя (Гаранта) – физические лица;

- копия удостоверения личности /паспорт; 

· Для индивидуальных предпринимателей – патент на занятие индивидуальной предпринимательской деятельностью.

· Свидетельство о регистрации  Заемщика (Залогодателя)  в качестве налогоплательщика.

Основными документами, Залогодателя (Гаранта) подтверждающего  передачу в залог имущества является:

· Нотариально  засвидетельствованное  согласие  всех  совершеннолетних  собственников имущества (членов  семьи) на залог  и внесудебную реализацию залогового имущества – в случае если в залог, предлагается имущество, которое находится в частной собственности (собственность супругов);

· Наличие письменного разрешения органов опеки и попечиельства на залог и внесудбную реализацию заложенногоимущества, в случае проживания в семье залогодателя несовершеннолетних детей.

Документами, подтверждающие право Залогодателя на имущество, передаваемые в залог, являются:

1.Общие документы – документы, на основании которых залогодатель приобрел право собственности на имущество, передаваемое в залог (в зависимости от основания приобретения);

2.Договор купли – продажи, аренды, мены, дарения (с приложениями, спецификациями), протокол  аукционной продажи (если имущество приобретено на аукционе и т. д.), протокол аукционной продажи (если имущество приобретено  на аукционе), свидетельство о праве наследования, решение суда.

2. Справка уполномоченного государственного органа (по месу нахождения имущества) по регистрации прав собственности о том, что данное имущество не находиться в залоге и свободно от прав третьего лица;

3. Справка об отсутствии задолженности по налогам и другим обязательным  платежам в бюджет, касающихся прав  третьих лиц;

4. Иные документы, находящиеся в распоряжении Залогодателя, подтверждающие право собственности Залогодателя на имущество, передаваемое в залог.

Основными документами на объекты недвижимости могут быть:

-На земельные участки – акт на право  собственности на земельный участок (зарегистрированный  в уполномоченном  государственном органе по оформлению недвижимости);

· Решение Акима о предоставлении земельного участка в собственность (пользование, аренду) залогодателя;

Квартиры:

· план помещения (квартиры с отметкой) печатью, подписью Первого руководителя  уполномоченного орган по оформлению недвижимости;

· справка с КСК об отсутствии задолженности по электроэнергии, водоснабжению, услугам связи и прочим коммунальным услугам);

Жилые дома:

· инвентарное дело (технический паспорт с отметкой) Первого руководителя уполномоченного государственного органа по оформлению недвижимости;

· домовая книга;

· выписка из регистрационного листа правового кадастра, выданного  уполномоченным лицом по оформлению недвижимости, содержащие сведения:

· Об объекте недвижимости и земельный участок, на котором находиться (площадь, количество  составляющих, кадастровый номер);

· О собственнике объекта недвижимости и земельного участка, на котором он находиться;

· Обо всех зарегистрированных правах и обременения (арест, залог) либо об отсутствии обременении (по состоянию на дату документов в Банк, Филиал, для проведения экспертизы);

· Документы на земельный участок, указанные выше;

· Справка об отсутствии задолженности  по электроэнергии, водоснабжению, услугам связи и прочим коммунальным платежам.

Документами на деньги является договор с Банком (Филиалом) на обслуживание, открытие депозита;

Документами для Гарантов является  - перечень необходимых документов регламентирующих  внутренними  документами Банка по розничному кредитованию.

Порядок проведения оценки и мониторинг  предметов залога:

1.Обязательным условием проведения оценки залога является  осуществление обследования имущества, предлагаемого в залог, то есть его фактическое  количественного содержание, технических и качественных характеристик  с выездом  на место расположения;

2 . Обследование имущества производиться после определения соответствия, предлагаемого в залог имущества установленным требованиям и предоставление необходимых для проведения  оценки документов;

3 . В случае соответствия предлагаемого  в залог имущества, требованиям Банка, собственник (лицо, запрашиваемое кредит), информирует о  необходимости осуществления  обследования объекта. Дата  и время проведения обследования  устанавливается  в каждом  случае отдельно, с учетом возможности  сторон.

4 . Обследование имущества производиться  за счет собственника (лица, запрашивающего кредит), который несет все расходы по обеспечению приемлемых условий (по проживанию, транспортные, суточные) для выполнения специалистом  возложенных на него обязанностей.

Залоговая стоимость определяется следующим образом:

Предмет залога определяется на основании оценочной стоимости  с посредством умножения на понижающий коэффициент.

Таблица 4
Порядок проведения оценки и мониторинг  предметов залога*

	Наименование предоставляемого обеспечения
	Рекомендуемый понижающий коэффициент

	1. Земельные участки (право собственности)
	                    0,90  - 1,0

	2.Здания, сооружения (объекты жилищного фонда, магазины, офисные здания)
	                       0,60 – 1,0

	3. Оборудование педстовляемое в залог в виде отдельных (не  связанных технологическими циклами) единиц
	                       0,40 – 0,70

	Транспортные средства
	                     0,50 – 0,90

	Денежные средства 
	                      0,60 – 1,0

	Имущество, принимаемое в залог  в рамках программ потребительского кредитования   физических лиц (розничный бизнес)
	                         ПК =0,70


* Бромвич М. Анализ экономической эффективности капиталовложений. - М.: ИНФРА-М, 1999. - 432 с.
Данные таблицы свидетельствуют, что  определение залоговой стоимости не очень высокое. Это ставит Заемщика в невыгодное положение. Вместе с тем, следует отметить, что АО «Народный Банк Казахстана» придерживается более мягких  взаимоотношений с Заемщиком. Так при кредитовании Заемщика и  предоставления им в залог транспортных средств  возможен не новый транспорт, в бывший в употреблении. Это очень облегчает получить кредит лицам среднего достатка.

Решение оптимальной суммы кредитования  принимается Кредитной Комиссией Банка или Филиала.

При принятии Решения  о кредитовании учитывается необходимость  реализации  залога, в таком случае возможная сумма должна быть не более оптимальной суммы кредитования.

Оптимальная сумма кредитования определяется на основе:

· Непогашение основного долга начинается после даты начала погашения, если она запланирована в срок менее 1 года  начиная с даты кредитования;

· После 1 года  начиная  с даты  кредитования, если начала погашения более 1 года начиная с даты кредитования;

· Непогашение планового вознаграждения не рассматривается, так как сумма задолженности  будут более низкими, нежели при  непогашении основного долга.

· Предполагаемый  срок  реализации залога 3 месяца с момента непогашения основного долга

Оптимальная сумма кредитования рассчитывается путем вычитания  из сумм залоговой стоимости  следующих составляющих:

· суммы основного долга;

· суммы планового вознаграждения;

· сбор с аукционных продаж при реализации предмета залога;

НДС – в тех случаях, когда в соответствии с требованиями налогового законодательства необходима выплата НДС. 

Особое значение в залоговых отношениях между банком и предприятиями-заемщиками имеет ипотека с фиксированной мак​симальной суммой обязательств. 

Входе проведения анализа залоговых обязательств в Семипалатинском Филиале Народного банка установлено, что Семипалатинский банк имеет на этот счет собственные разработки.  При неплатежеспособности кли​ента банк может возвратить предоставленный кредит, включая проценты и другие расходы по нему, но не более суммы, зафик​сированной в ипотеке.

Если заемщику предоставляется кредит с высокой степенью риска, то он должен иметь полное, 100%-ное обеспечение.

Источники информации о кредитоспособности заемщика. Гра​ницы анализа и изучения кредитоспособности зависят от разме​ра и срока ссуды, результатов прошлой деятельности предпри​ятия, его взаимоотношений с банком в прошлом. Источниками информации при изучении кредитоспособности клиента явля​ются; собеседование с заявителем на ссуду; собственная база данных; внешние источники; инспекция на месте; анализ фи​нансовых отчетов.

В отечественной практике организации кредитования такого высокоорганизованного и качественного источника внешней ин​формации о кредитоспособности предприятий пока нет, поэтому одним из видов услуг могут стать предоставление информации о клиентах
. 

Однако при заинтересованности банка в подтверждении достоверности отдельных моментов кредитоспособности подателя кредитной за​явки банк может получить внешнюю информацию от других банков, куда ранее обращался заемщик, а также от его постав​щиков, покупателей, конкурентов, налоговой инспекции.

Анализ финансовых отчетов потенциальных заемщиков - один из наиболее важных источников информации о кредито​способности, доступных коммерческому банку-кредитору. Осо​бое внимание следует обратить на изучение предварительных финансовых отчетов и на прогнозы денежных потоков, которые могут свидетельствовать об ожидаемых финансовом состоянии, прибыли и потребности заемщика в дополнительно привлекае​мых средствах.

Для оценки кредитоспособности заемщика на основе резуль​татов анализа финансовых отчетов и показателей в мировой практике используется система коэффициентов.

1.2 Оценка рисков инвестиционных проектов

Риск - вероятность того, что стоимость части активов банка, представленная суммой выдан​ных кредитов, снизится либо сведется к нулю или фак​тическая доходность по данной части активов окажет​ся значительно ниже ожидаемого уровня. Кредитный риск, или риск не возврата долга, чаще всего зависит от таких факторов, как:

· степень концентрации кредитной деятельности банка в какой-либо сфере, чувствительной к измене​ниям в экономике;

· удельный вес кредитов и других банковских кон​трактов, приходящихся на клиентов, испытывающих определенные специфические трудности;

· внесение чистых или существенных изменений в политику банка по предоставлению кредитов, форми​рованию портфеля ценных бумаг;

· удельный вес новых и недавно привлеченных кли​ентов и т. д.

По результатам статистического анализа можно сде​лать вывод, что частные и акционерные предприятия более гибки и эффективны, чем государственные, но разоряются чаще.

Риск кредитования заемщиков зависит от вида предо​ставляемого кредита. В зависимости от сроков предостав​ления кредита; от видов обеспечения - обеспеченные и необеспеченные, персональные и банковские; от специ​фики кредитов - банковские, государственные, коммер​ческие, кредиты страховых компаний и частных лиц, синдицированные и т. д.; от видов дебиторов - сельско​хозяйственные, промышленные, коммунальные, на фор​мировании оборотных средств, сезонные, инвестицион​ные, импортные или экспортные и т. д.; по размеру - малые, средние, крупные; по способу предоставления - вексельные, при помощи открытых счетов, сезонные, консигнации. 

Процентный риск - это риск, при котором доходы банка могут оказаться под негативным влиянием из​менения уровня процентных ставок. Процентный риск - это потери банка в результате неблагоприятного вли​яния изменения уровня процентных ставок. Таким об​разом, процентный риск - это снижение прибыли банка вследствие негативного влияния непредвиденного из​менения уровня процентных ставок.

Управление кредитным риском

Исходя из экономической сути образования и дея​тельности любого банка, следует, что кредитование -  традиционная сердцевина банковского бизнеса. Кре​дитные операции являются крупнейшим источником доходов и крупнейшей статьей активов. Но при этом Как таковой кредитный портфель представляет и са​мый большой источник для надежности и безопаснос​ти банка. Проблемы ссудного портфеля, возникающие из-за смягчения стандартов кредитования, неэффектив​ной ревизии кредитов, из-за ослабления экономики - это главные причины убытков. Эффективное управле​ние кредитным портфелем способствует минимизации рисков и прибыльности ссудных операций.

Из объективного анализа деятельности банков в на​стоящее время можно сделать вывод, что основной бан​ковский риск, управление которым является ключевым фактором, определяющим эффективность деятель​ности банка, это кредитный риск. Предоставление кредита - обычная операция для многих типов предприятий, но в банковском деле она занимает наиболее важ​ное место. Большинство банков получают существен​ную часть своих доходов от кредитной и инвестицион​ной деятельности. Главная задача заключается в том, чтобы оценить потенциальную прибыль по отношению к вероятности непогашения ссуды клиентам.       

Кредитный риск в упрощенной форме можно опре​делить, как риск того, что партнер по финансовой сделке окажется неспособным выполнить условия контракта, и держатель актива понесет финансовые потери. Ти​пичным и наиболее очевидным примером кредитного риска является риск того, что клиент не сможет пога​сить заем. Важно понимать, однако, что риск потенци​альных убытков при кредитовании распространяется также на целый ряд других банковских операций, вклю​чая предоставление обязательств и гарантий, операций с размещением ценных бумаг, а также различные виды деятельности на рынке номиналов, такие, как свопы, фьючерские контракты, облигации, акции и опционы.

Мировая практика, как правило, подразделяет кредитный риск на две группы:

· риск, связанный с заемщиком, оценивающий ве​роятность потенциальных убытков;

· внутренний риск кредитного продукта, который оценивает размеры денежных потерь в том случае, если клиент не выполняет условий соглашения.

Перед банками в развивающихся странах стоят се​рьезные трудности в деле управления кредитным рис​ком. Контроль со стороны правительства, давление внешних и внутренних обстоятельств политического характера, трудности производства, финансовые огра​ничения, сбои рынка, частые ситуации нестабильнос​ти в сфере бизнеса и производства подрывают финан​совое положение заемщиков. 

Более того, финансовая информация является не​надежной, правовая структура часто не способствует выполнению обязательств по погашению долга. В на​шей республике трудности внешнего характера усили​ваются внутренней слабостью и сопровождаются даль​нейшим ухудшением качества активов.

Кредитная политика должна охватывать состав кредитного портфеля и контроль над ним, как единым це​лым, а также устанавливать стандарты для принятия кон​кретных кредитных решений. В банковской системе Казахстана эти показатели регулируются экономическими нормативами, утвержденными Национальным банком Республики Казахстан. Банки могут предпочесть более низкий уровень риска, чем тот, который предлагают ре​гулирующие органы. Начальной стадией в оценке бан​ком кредитного риска и формирования ссудного порт​феля является анализ кредитных заявок. Оценка кредит​ных заявок - это анализ, проводимый работниками кре​дитного отдела в целях определения кредитоспособнос​ти заемщика и вероятности выполнения им своих фи​нансовых обязательств. Процесс оценки кредитных за​явок компании не ограничивается рассмотрением толь​ко финансового риска. Надлежащая оценка клиента ох​ватывает более широкий круг вопросов, таких, как каче​ство управления, отраслевые показатели, конкурентоспо​собность и стратегические ориентиры (бизнес-риск). Об​щепринятый подход в анализе бизнес-риска состоит в применении системы рейтинга риска. Результаты анали​за бизнес-риска можно совместить с показателями фи​нансового риска и получить общий показатель уровня риска для компании клиента.

Для упрощения задачи определения общего уровня риска следует разработать систему классификации ком​паний по уровню финансового риска. Анализ финан​сового риска в совокупности с бизнес-риском дает ко​нечный результат показателя уровня риска, устанав​ливаемый для компании.

Оценив все факторы, имеющие отношение к кре​дитной заявке, включая бизнес и финансовые риски, сотрудник кредитного отдела может установить общий показатель уровня риска потенциальных убытков и предоставить рекомендации относительно принятия или отказа от кредитования клиента.

Различные банки используют различные системы рей​тинга кредитного риска, пытаясь количественно выра​зить степень предполагаемого риска в отношении кре​дитного портфеля. Во многих банках в определении уров​ня риска полагаются на мнение представителя кредит​ного отдела и на его способность установить соответст​вующие показатели уровня риска для сделки.

Использование показателей риска требует большой осторожности. Было бы ошибкой упрощать процесс ана​лиза, опираясь исключительно на численные показатели и/или системы классификаций. Очевидно, что пре​имущества в одной области могут уравновесить недо​статки другой. Системы рейтинга могут применяться ошибочно, нужно постоянно следить, чтобы категории риска определялись правильно. Другими словами, окончательная оценка кредитного риска в значитель​ной степени зависит от:

· качества управления компанией;

· состояния отрасли;                    

· конкурентоспособности компании;

· характера кредитной заявки;

· финансового положения компании;

· перспектив развития.

Банк не должен давать ссуду предприятиям в отрас​лях промышленности, в которых сотрудникам банка, занимающимся кредитованием, не хватает необходи​мых технических знаний и знакомства с рынком для того, чтобы правильно оценить кредит.

Оценка риска: пять критериев.

Репутация. Желание и решимость заемщика удов​летворить свои обязательства. Процесс оценки должен состоять из личного собеседования, проверки проис​хождения как личного, т. е. исходя из рекомендаций, представленных заемщиком, особенно в случаях лич​ных займов, так и делового займа.

Возможности: а) способность заемщика получить деньги по всем своим операциям (общий приток денег, полученных заемщиком в ходе предпринимательской деятельности в течение периода его деятельности) или по конкретному проекту; б) способность заемщика управлять денежными средствами.

Капитал. Капитальная база заемщика и его реши​мость использовать собственный капитал в проекте, на который он запрашивает кредит. Заемщик должен быть в состоянии разделить риск проекта с кредитующим банком и быть согласным на это, предоставляя прием​лемую часть своего акционерного капитала, т. е. за​должник должен связать себя обязательствами.

Условия. Текущее состояние и обзор местной, ре​гиональной и общенациональной экономики, а также отрасли хозяйства заемщика. Различные экономичес​кие условия и различные периоды для разных отрас​лей хозяйства часто требуют различных ссудных кри​териев в разных фазах делового цикла.

Залог. Надежное обеспечение кредита в форме залога гарантии может помочь преодолеть слабости в других критериях. Хорошее правило: никогда не предо​ставляйте кредиты на основе только залога или гаран​тии. Необходимо принимать во внимание следующие факторы: а) качество залога: насколько устарело обо​рудование, насколько оно ликвидно и как пойдет на рынке, как залог защищен от инфляции; б) в случае невыполнения обязательств легко ли будет взыскать этот залог в законном порядке; в) каково допустимое соотношение рыночной стоимости залога и размера кредита и как часто оно должно быть пересмотрено.

Управление кредитным риском - это процесс и сложная система. Процесс начинается с определения рынков кредитования, которые часто называются “це​левыми рынками”. Он продолжается в форме последо​вательности стадий погашения долгового обязательст​ва. Кредиторы ожидают, что им будет выплачена вся сумма кредита или займа, которую они предоставили, плюс, в большинстве случаев, они будут периодичес​ки получать оговоренный процент, пока кредит не бу​дет погашен. Они избегают риска и потому хотят огра​ничить свою подверженность риску, или степень неиз​вестности, до минимума. В действительности они хо​тят определить степень риска, связанного с определен​ным заемщиком и с видом кредита, который они соби​раются предоставить до того, как они предоставят этот кредит, а также на всем протяжении действия кредита.

Риск непогашения ссуды. Определение категорий кре​дитного риска: риск того, что банк понесет убытки в случае, если должник не может погасить ссуду или выполнить финансовое обязательство другого характера по каким-либо причинам. 

Риск замещения: риск того, что банк вынужден нести дополнительные расходы на замену финансового согла​шения по преобладающей на рынке ставке, если другая сторона существующего финансового соглашения не выполняет обязательств в соответствии с договором (к примеру, не производит процентные платежи).

Риск расчетов: риск, который возникает, когда (в пределах согласованного соответствующего обмена стоимостями) банк осуществляет платеж (или выпускает ценные бумаги), прежде чем он убедится в том, что оценка стоимостей согласована с контрагентом
.

Банкиры стремятся или, по крайней мере, должны стре​миться избегать риска даже больше, чем другие кредито​ры. Почему? Потому, что они привлекают не свои собственные деньги, а деньги своих кредиторов, т. е. вкладчиков и других сторон, которые снабдили их свои​ми средствами. Само их существование как банкиров зависит целиком от способности привлекать эти средст​ва на возобновляющейся основе. Эта способность цели​ком зависит от кредитоспособности банка, как она по​нимается нашими депозиторами, которая, конечно же, определяется способностью вовремя вернуть вклады - а “вовремя” часто означает по первому требованию. Воз​можность этого, для банка, зависит, в свою очередь, от способности успешно оценить риск, связанный с зай​мами, которые он предоставляет.

Международная банковская практика свидетельст​вует о том, что банки не должны предоставлять креди​ты одному заемщику в сумме, превышающей 25% соб​ственного капитала банка.

В настоящее время Национальным банком Республи​ки Казахстан проводится политика совершенствования банковской системы, в том числе - управление кредит​ными рисками. В современной банковской системе Рес​публики Казахстан существует очень сложная проблема обмена информацией о заемщиках между банками. Ссы​лаясь на коммерческую тайну, банк не раскрывает ин​формацию о своих должниках, хотя при этом зачастую может стать жертвой такого отсутствия информации. Многие банки столкнулись с заемщиками, получивши​ми кредиты в нескольких банках одновременно и ока​завшимися абсолютно неплатежеспособными.

Для решения этой проблемы Национальным банком Республики Казахстан утверждено “Положение о предостав​лении банками второго уровня информации, необходи​мой для ведения кредитного регистра”. В соответствии с этим Положением банки второго уровня обязаны предо​ставлять в Национальный банк Республики Казахстан сведения, включающие персональную информацию по заемщику и информацию о выданных ему кредитах, га​рантиях и других обязательствах, а также их просрочке, пролонгации, погашении и списании с баланса.

По официальному запросу банка второго уровня Национальный банк передает ему следующую инфор​мацию о заемщике, содержащуюся в кредитном реги​стре: общая сумма задолженности, сроки ее погаше​ния, ее классификация, сведения о залогах, количест​во банков-кредиторов этого заемщика, без указания наименования банков.

Национальный банк периодически направляет всем банкам второго уровня списки недобросовестных за​емщиков в соответствии с информацией, имеющейся в кредитном регистре.

Неопределенность и повышенный уровень риска - это плата за полученную  экономическую свободу.

1.3 Методы оформления кредита 

Предоставление ссуд осуществляется банками имеющими официальный статус, который определяется разрешением Национального банка Казахстана. на открытие банка и наличием лицензии на проведение банковских операций Кредитование производится в соответствии с законами Республики О Национальном банке Республики Казахстан", "О Банках и Банковской деятельности в Республике Казахстан"
. Банковские ссуды в приоритетном порядке должны быть предоставлены на цели и мероприятия связанные с повышением эффективности производства, его научно технического уровня. Все вопросы, связанные с планированием, выдачей и погашением ссуды, уменьшением или увеличением процентных ставок, заемщики решают в обслуживаемых банках на основе кредитного договора, определяющего взаимные обязательства и ответственность сторон. 

Банки обязаны выдать ссуды для кредитования в размере имеющихся у них свободных ресурсов, в пределах намечаемого размера, который определяется банком совместно с заемщиком на основе изучения потребности с накоплением материальных запасов. При кредитовании принимаются меры по предотвращению необоснованного роста товарно материальных ценностей и затрат, укреплению расчетной, финансовой и кредитной  дисциплины.   

Ссуды,   как   правило,   предоставляются кредитоспособным и дееспособным заемщикам, независимо от их форм собственности, при отсутствии ранее просроченной задолженности по ранее  выданным ссудам. В отдельных случаях по решению руководителя банка ссуда может быть предоставлена и при наличии просроченной задолженности, если она не носит длительного характера и может быть погашена в ближайшее время.

Особенно тщательно должны рассматриваться вопросы организации кредитных отношений с заемщиками, имеющими низкую рентабельность, неустойчивое финансовое состояние, выдача ссуд которым связана с повышенным риском для банка. Выдача таким заемщикам ссуд, вызываемых необходимостью удовлетворения социальных и экономических нужд конкретного  региона,  может решаться  банком  после тщательного индивидуального подхода по обоснованным ходатайствам органов власти или вышестоящих звеньев, только при получении гарантии на возврат этих ссуд.

Основным элементом в системе банковского кредитования являются методы кредитования, так как они определяют ряд других элементов этой системы, таких, как вид ссудного счета, способ регулирования ссудной задолженности, формы и порядок контроля за целевым использованием заемных средств и своевременным их возвратом. Следовательно, под методами кредитования следует понимать способы выдачи и погашения кредита в соответствии с принципами кредитования. В дореформенный период отечественной банковской практикой были выработаны два метода кредитования, по остатку и по обороту. Сущность первого заключается в том, что движение кредита (его выдача и погашение) увязывалось с движением остатка кредитуемых ценностей. Рост сверх нормативных запасов вызывал потребность в кредите, а их снижение потребовало его погашения в соответствующей части. Особенность метода кредитования по обороту состояла в том, что движение кредита определялось оборотом материальных ценностей, то есть их поступлением и расходованием. Погашение кредита осуществлялось по завершении полного кругооборота средств заемщика в соответствии с планом реализации. В отношении новых коммерческих структур, то есть субъектов других форм собственности, при выдаче ссуд коммерческие банки используют другие методы кредитования, опираясь на имеющийся зарубежный опыт. Сущность первого метода состоит в том, что вопрос о предоставлении ссуды решается каждый раз в индивидуальном порядке. Этот метод применяется при предоставлении ссуд на конкретные сроки.

При втором методе ссуды предоставляются в пределах заранее установленного банком лимита, который используется им по мере потребности, путем оплаты предъявляемых к нему платежных документов в течение определенного периода. Такая форма предоставления кредита называется открытием кредитной линии. Открытая кредитная линия позволяет оплатить за счет кредита любые расчетно-денежные документы, предусмотренные в кредитном соглашении, заключаемом между клиентом и банком. В течении срока кредитной линии клиент может в любой момент получить ссуду без дополнительных переговоров с банком и каких либо оформлений. 

Выдача ссуд клиентам осуществляется с отдельных ссудных лицевых счетов в зависимости  от целевого направления ссуды. Специальные ссудные счета, как правило, открываются заемщикам, испытывающим постоянную потребность в банковском кредите, когда кредитом опосредствуется большая часть платежного оборота хозяйственного органа. Использование специального ссудного счета для предоставления кредита предполагает направление всей выручки от реализации товаров в кредит этого счета для своевременного погашения кредита и обеспечения полного участия собственных средств в воспроизводственном процессе. Таким образом, по специальному ссудному счету идут регулярные выдачи кредита и погашения. Предприятию может быть открыт только один ссудный специальный счет. Но это не исключает возможности открытия ему параллельно простых ссудных счетов, если банк сочтет нужным прокредитовать у предприятия отдельно какие либо товары, затраты, мероприятия. Простые ссудные счета используются в банковской практике преимущественно для выдачи разовых ссуд. Предприятию сразу может быть открыто несколько простых ссудных счетов, если оно одновременно пользуется кредитом под несколько объектов и следовательно, ссуды выдаются на разных условиях, на разные сроки и под неодинаковые проценты Такой обособленный учет ссуд имеет значение для осуществления банковского контроля за их своевременным погашением заемщиком.

Кредитование заемщика начинается с предоставления заемщиком пакета документов:

· технико-экономическое обоснование кредитуемого мероприятия. При разработке ТЭО заявитель принимает на себя всю ответственность за полноту и достоверность предоставляемых данных и расчетов. Для всех исходных данных и расчетных величин должны быть указаны источники их получения. Преднамеренное искажение клиентом предоставляемых данных может являться основанием для прекращения экспертизы и отклонения проекта;

· копии контрактов, договоров, соглашений со всеми приложениями к ним; 

· бухгалтерская отчетность, отчет о прибылях и убытках, декларации о  доходах и другие данные для определения финансового состояния и кредитоспособности клиента за определенный период;

· заявка на предоставление ссуды;

· сведения о движении ТМЦ, срочные обязательства;

· кредитный договор, информация об обеспечении и бизнес план.  

Заемщикам, имеющим постоянные кредитные отношения с банком, хорошую у него репутацию, перечень предоставляемых документов для кредитования может быть сокращен банком. При необходимости банк может потребовать заключение аудиторской компании о финансово хозяйственной деятельности заемщика, наименования банков, в которых открыты расчетные и ссудные счета, размер имеющейся ссудной задолженности с указанием классификации займа в их ссудном портфеле, а так же обязательства по обеспечению своевременного возврата кредита по формам принятым в банковской практике. Кредитный отдел банка возглавляет всю работу, связанную с подготовкой и прохождением документов по вопросам кредитования, координирует работу других служб связанных с кредитованием и отвечает за оперативность и достоверность предоставляемых заемщиком сведений. 

Кредитные работники совместно со специалистами правоведами юридического отдела изучают юридические дела клиентов на предмет определения их правового статуса и полномочий. Тщательно изучаются контракты, и дается их правовая оценка по базисным условиям поставок, срокам, валюте платежа, формам расчетов и выясняется, соблюдены ли необходимые юридические требования по ним.

Юридическая служба банка обеспечивает правовую поддержку при рассмотрении заявки на получение кредита, при заключении кредитного соглашения, договора залога, при реализации заложенного имущества. В тех случаях когда выдача ссуды, по каким либо причинам становится невозможной, об этом составляется письменное мотивированное заключение и передается на рассмотрение руководителю банка или на коллегиальный орган банка кредитный комитет. Заключение кредитного отдела и других служб банка являются основанием для вынесения вопроса о предоставлении кредита, на рассмотрение кредитной комиссии или правления банка.

При вынесении положительного решения, юридическая служба готовит договор о залоге, а кредитный отдел - кредитный договор, который затем подписывается руководителем банка. В соответствии с порядком выдачи и погашения кредита, предусмотренном в кредитном договоре, кредитным отделом оформляется распоряжение на выдачу кредита. При выдаче ссуды впервые обратившемуся заемщику, банку необходимо удостовериться, что в уставе данного заемщика предусмотрено право его руководства, заключать гот имени хозяйствующего субъекта хозяйственные договора.

Ссуды предоставляются, как правило, в безналичном порядке. Однако при необходимости по решению банка, для расчетов с гражданами, атак же при предоставлении потребительского кредита, ссуды могут выдаваться наличными деньгами.

1.4 Контроль банка за использованием ссуд

В процессе кредитования банки обязаны осуществлять систематический контроль за обеспечением ссуд, состоянием фактических запасов и затрат, изменением дебиторской и кредиторской задолженности заемщика. При наличии в банке сведений о снижении остатков запасов и затрат без Соответствующего погашения банковских ссуд и изменения кредиторской задолженности, банк должен осуществить проверку обеспечения кредита у заемщика по данным бухгалтерского учета либо в натуре. Проверка обеспечения производится в обязательном порядке, на определенные даты по данным баланса.

Порядок, сроки и способы погашения задолженности по ссудам предусматриваются в кредитном договоре. Конкретные сроки возврата заемщиком ссуд, оформляются срочными обязательствами в тех числах, в которых согласно расчету потребности ссуд, предусматривается снижение ссудной задолженности исходя из фактически сложившейся к началу периода. 

В процессе кредитования под совокупность запасов ТМЦ и затрат по простому ссудному счету выручка от реализации продукции и прочие денежные поступления зачисляются на расчетный счет, а погашение ссуд с расчетного может производиться ежедневно или в другие сроки по кредитному договору:

· путем самостоятельного перечисления банком с расчетного на ссудный счет свободною остатка денежных средств, оставшихся после совершения первоочередных и других платежей; 

· путем взыскания в бесспорном порядке с расчетного счета заемщика задолженности по ссудам; 

· путем досрочного взыскания по распоряжению банка, при выявлении необеспеченной задолженности по ссудам.

Погашение основного долга и процентов по нему производится платежным поручением заемщика. В случае его не предоставления поручения, банк имеет право взыскивать со счета гаранта инкассовым поручением. В случаях погашения ссуды единовременно в крупной сумме в кредитном договоре может предусматриваться возможность резервирования заемщиком на отдельном счете по учету депозитов средств в полной или частичной сумме предстоящего погашения ссуды до наступления ее срока, на условиях по соглашению сторон
. 

При возникновении у заемщика временных финансовых затруднений, заемщику может быть предоставлена отсрочка (пролонгация) погашения ссуды на срок не более 6 месяцев под повышенный процент, что предусматривается в кредитном договоре. Задолженность по ссуде выносится на счет просроченных ссуд, если при наступлении срока платежа по ссуде отсутствуют средства на расчетном счете. К досрочному погашению могут быть предъявлены и срочные обязательства с наступившими сроками платежей, если банком кредитором будут, выявлены нарушения в хранении, учете или не целевое использование полученного кредита.

В случае отсутствия у заемщика реальной перспективы погашения не обеспеченной возвратом задолженности по ссуде и процентов по ней банк кредитор:

· предъявляет сумму долга к взысканию своим распоряжением в бесспорном порядке со счета гаранта или поручителя без предварительного уведомления - получает удовлетворение из стоимости заложенного заемщиком имущества, в порядке определенном кредитным договором;

· предъявляет к оплате требования и счета заемщика к другому лицу, которые - заемщик уступил в пользу банка, а так же взыскивает с расчетного счета заемщика штрафы и неустойку, оговоренные в кредитном договоре. 

Размер платы за пользование ссудой устанавливается в зависимости от срока пользования или риска неплатежеспособности заемщика, платы за кредитные ресурсы, характера и надежности предоставленного обеспечения, ставки рефинансирования Национального банка, ставок конкурирующих банков и других факторов с таким расчетом, что бы сумма полученных от заемщика процентов покрывала расходы банка по привлечению средств, необходимых для предоставления запрашиваемых ссуд, затрат на ведение банковского дела, а так же получение соответствующего дохода и прибыли.

Кредитный отдел банка должен осуществлять систематический контроль выполнением условий заключенных кредитных договоров, эффективным использованием заемщиком полученных ссуд, своевременным и полным их возвратом, при этом поддерживая тесный контакт с заемщиком на протяжении всего срока пользования ссудой. В этих целях осуществляется систематический анализ хозяйственной деятельности заемщиков их финансового положения. При этом используются все виды финансовой и иной информации. Кредитные работники всю информацию, полученную при оформлении ссуд и контроле за их движением систематизируют в специальных кредитных делах заемщиков, накапливают различные финансовые и экономические показатели, анализы прогнозов и перспектив заемщиков.

По отношению к заемщикам, не выполняющим свои обязательства в случаях если это ставит под угрозу своевременное и полное погашение задолженности по ссудам, а так же при выявлении случаев недостоверности отчетности принимаются следующие меры воздействия:

· предупреждают заемщика о прекращении дальнейшего кредитования, если в согласованные сроки не будут выполнены рекомендации банков - приостанавливают дальнейшую выдачу предусмотренных договорами ссуд;

· в случае неуплаты очередных взносов в погашение ссуды и бесперспективность их своевременного возврата в дальнейшем предъявляют к взысканию всю сумму полученных заемщиками ссуд - при выявлении факторов не целевого использования ссуд, взыскивают неправомерно  использованные ссуды со 'взиманием  повышенной процентной ставки, сокращают объем ссуд или полностью прекращают дальнейшее кредитование мероприятия по кредитному договору - при наличии просроченной задолженности по ссудам новые ссуды не выдаются, а у заемщиков кредитующихся по специальным ссудным счетам, поступающая выручка направляется на погашение просроченной задолженности по ссудам.

В случае приостановки деятельности заемщика, а так же при вовлечении его в, судебный процесс, в котором сумма иска составляет существенную величину по отношению к сумме его собственных оборотных средств, банк прекращает выдачу новых ссуд, и рассматривает вопрос о необходимости досрочного взыскания  ранее  выданных  ссуд.  После  погашения  просроченной задолженности по ссудам вопрос о возобновлении выдачи ссуд заемщику может быть решен положительно при условии устранения причин вызвавших образование просроченной задолженности. В отношении заемщика, не выполняющего своих обязательств по своевременному возврату полученных ссуд, банк может обратиться с ходатайством в суд о возбуждении дела об объявлении его неплатежеспособным в соответствии, с Законом Республики Казахстан" О банкротстве". При ликвидации заемщика, права преемственности не происходит, а банк обязан в соответствии с Гражданским законодательством и Законом " О банкротстве", предъявить требования ликвидационной комиссии о погашении ссудной задолженности.

Банки и хозяйственные органы на кредитном рынке вступают в договорные отношения, как кредиторы и заемщики. Они оформляют кредитный договор, который является основой взаимоотношений банка со ссудозаемщиками Отношения между кредитором и заемщиком, их связь друг с другом, являются взаимоотношениями двух субъектов воспроизводства, которые выступают во первых, как самостоятельные юридические лица, во вторых как обеспечивающие взаимный экономический интерес друг к другу. Поэтому можно сказать, что кредитный договор относится к типу хозяйственных договоров. Особенностью договорных отношений в сфере кредита является то, что один и тот же субъект может выступать одновременно и как кредитор и как заемщик. 

Применение кредитных договоров в народном хозяйстве было предусмотрено еще в первом нормативном документе Госбанка в 1921 году. Но, начиная с 30 годов с переходом к централизованной системе управления народным хозяйством, а соответственно и кредитом, отношения между кредитором и заемщиком не оформлялись договором. В этом не было необходимости, так как предоставление кредита хозяйству в условиях распределительных отношений было строго регламентировано, детализировано и расписано в нормативных и инструктивных банковских документах. К тому же через министерства и ведомства спускались лимиты кредитования каждому конкретному заемщику под конкретное обеспечение исходя из централизованного кредитного плана. Лишь с 1988 года банковская система вернулась к практике заключения договоров с хозяйственниками. Это было обусловлено переходом, как всех отраслей хозяйства, так и самой банковской системы на самофинансирование.

Кредитные договоры явились формой становления и развития партнерских отношении между банками и хозяйством, средством воздействия на более эффективное использование заемных средств, укрепление кредитной и повышение общей платежной дисциплины в хозяйстве страны. В то же время они не являлись в полном смысле слова юридическими, правовыми документами, как по своей форме, так и по содержанию. Они включали в основном экономические обязательства обеих сторон, в то время, как хозяйственный договор есть сделка не только равно ответственных, но и равноправных субъектов, во вторых в них не содержалось раздела предусматривавшего возможность разрешения возникших споров и разногласий. На практике материальная ответственность за нарушение условий договора признавалась, как правило, только со стороны клиента заемщика.    

Ориентация на рыночные условия хозяйствования, принятие в 1993 году законов о предприятиях и предпринимательской деятельности, собственности, банках и банковской деятельности позволила перейти к развитию кредитных отношений с хозяйством на основе полноценных, юридических, правомочных кредитных договоров. Современный кредитный договор, как правило содержит следующие разделы:

· общие положения;

· права и обязанности сторон;

· ответственность сторон;

· порядок разрешения споров;

· срок действия договора;

· юридические адреса сторон. 

В первом разделе кредитного договора указываются:

· наименования договаривающихся сторон;

· предмет договора;

· вид кредита его сумма, срок, процентная ставка;

· условия обеспечения, исполнения обязательств по кредиту;

· порядок выдачи и погашения кредита. 

Права и обязанности заемщика и кредитора вытекают из действующего законодательства, а так же определяются особенностями каждой конкретной кредитной сделки, ситуацией на рынке кредитных ресурсов, кредитоспособностью заемщика.

Так в частности предприятие заемщик может предусматривать для себя следующие права в кредитном договоре, требовать от банка предоставления кредита в объемах и в сроки предусмотренные кредитным договором, обратиться в банк с необходимыми, обоснованными расчетами для внесения изменений в условия договора, досрочно погасить задолженность по ссуде, расторгнуть договор при несоблюдении банком его условий или по своим экономическим соображениям, требовать пролонгации срока договора по объективным причинам.

Банк вправе производить проверку обеспечения выданного кредита в том числе на месте (у заемщика) и целевого использования кредита, прекращать выдачу новых ссуд и предъявлять ко взысканию ранее выданные при нарушении заемщиком условий договора, а так же при выявлении случаев недостоверности отчетности, запущенности в бухгалтерском учете, неоднократной задержки уплаты процентов за кредит, взимать с заемщика при пролонгации кредита соответствующее комиссионное вознаграждение, пересматривать в одностороннем порядке процентные ставки за пользование кредитом в случае изменения уровня процентной ставки ЦБР, нормы обязательных резервов депонируемых коммерческими банками в ЦБР, производить начисление и взыскание компенсации за неиспользованный кредит (в случае официального отказа заемщика от кредита или его части в течении срока действия договора).     Заемщик обязуется :

· использовать выданный кредит на цели, предусмотренные кредитным договором;

· возвратить выданный кредит в сроки по кредитному договору;

· своевременно уплачивать банку проценты за пользование кредитом;

· своевременно предоставлять баланс и другие документы, необходимые банку   для осуществления контроля за ссудой;

· обеспечить достоверность предоставляющихся в банк данных для получения кредита и последующего контроля, за его использованием; 

· предоставлять кредитору доступ к первичным отчетным и бухгалтерским документам по его требованию по вопросам .касающимся выданного кредита;

· заблаговременно информировать банк о предстоящем изменении организационно правовой формы или другой реорганизации - при реорганизации или ликвидации незамедлительно погасить задолженность по кредиту с полной оплатой процентов независимо от договорного срока погашения кредита.

Банк обязуется:

· предоставлять кредит заемщику в объемах и в сроки по договору - информировать заемщика о фактах и причинах досрочного взыскания банком кредита;

· ежемесячно в определенный срок начислять проценты за предоставленный кредит;

· информировать заемщика об изменениях в нормативных документах по вопросам кредитования и расчетов, вносимых по решению ЦБР, органов власти и управления.

За нарушение в кредитном договоре в 4 разделе предусматривается ответственность сторон, в том числе и имущественная. Банк за нарушение заемщиком взятых на себя обязательств может приостанавливать дальнейшую выдачу кредита, предъявлять его к досрочному взысканию, сокращать сумму предусмотренного по договору кредита, увеличивать процентную ставку по нему. Заемщик может потребовать от банка возмещения убытков, возникших вследствие не предоставления ему совсем или не в полном объеме предусмотренного по договору кредита. В то же время заемщик за неполное использование кредита уплачивает неустойку в размере платы банка за привлеченные ресурсы и недополученной маржи в отчетном периоде. При всем этом необходимо иметь в виду, что неизбежность наказания за невыполнение взятых па себя обязательств не означает, что субъекты кредитных взаимоотношений не имеют права на взаимные льготы и поощрения по условиям его выполнения. 

Содержание кредитного договора может быть несколько иным, если речь идет о конкретном кредите, кредите выдаваемом при условии формирования потенциальным заемщиком в определенной сумме срочного депозита или на условиях покупки им у банка финансового фьючерса, открытия кредитной линии, предоставления контокоррентного кредита, который должен отразить специфику его оформления и использования.   В качестве дополнительных условий к кредитному договору могут выступать, например требования банка к заемщику: без согласия до погашения кредита по данному договору не давать взаймы, не выступать гарантом по обязательства третьих лиц, атак же индоссантом или поручителем, не продавать и не передавать в любую форму собственности своих активов, а так же не передавать их в залог в качестве обеспечения по ссудам других кредиторов, не допускать слияния или консолидации с другими предприятиями. В любом банке заключение кредитных договоров проходит несколько этапов:

· формирование содержания кредитного договора заемщиком (вид       кредита, сумма, срок, обеспечение);

· рассмотрение банком представленного клиентом проекта кредитного       договора и составление заключения о возможности предоставления       кредита вообще и об условиях его предоставления в частности (при        положительном решении вопроса).

На этом этапе банки определяют кредитоспособность потенциальных заемщиков, свои возможности предоставить кредит хозяйственным органам в требуемых ими суммах исходя из имеющихся в наличии кредитных ресурсов, возможностей их увеличения за счет своей депозитной и процентной политики, привлечения межбанковских кредитов. Производится совместная корректировка кредитного договора до достижения взаимоприемлемого варианта и представление его на рассмотрение юристов. Подписание кредитного договора обеими сторонами, то есть придание ему силы юридического документа. За подписанием кредитного договора следует предоставление хозяйственному органу кредита в установленные сроки и в объеме предусмотренном в договоре, а затем последующий контроль банка за соблюдением условий кредитного договора, но главным образом за своевременным возвратом выданного кредита.

Глава 2. Анализ инвестиционного проекта АО «Агромашхолдинг»

2.1 Описание проекта

Основным видом деятельности АО «Агромашхолдинг» является организация лизинговой и инвестиционной деятельности, совершение лизинговых операций, оказание консультационных, информационных и иных услуг. По данным Национального Банка РК в списках сомнительных с повышенным риском и безнадежных кредитах в банках второго уровня компания не значится. 

Таблица 5.

Краткое резюме по проекту АО «Агромашхолдинг»

	Заявитель
	АО «Агромашхолдинг»

г. Астана, ул. Иманова, 12.

Государственная перерегистрация – 31.03.2003 г.

Дата первичной регистрации – 20.11.2001 г.

Уставный капитал– 222 080 000 тенге.

	Цель проекта
	Восстановление производства и организация серийного выпуска модернизированного двигателя АМЗ-МАН. Создание сети сервис центров по обслуживанию сельскохозяйственной техники

	Сумма проекта
	39 577 205 долларов США.

1 транш – 20 138 745 долларов США (с учетом 1 %);

2 транш – 19 438 460 долларов США (с учетом 1 %);

	Участие БРК в финансировании проекта
	С учетом комиссии за управление кредитом (management fee) в размере 1% от суммы кредита, подлежащей удержанию при выдаче, сумма кредита, предоставляемого Банком составляет 
20 138 745 долларов США.

	Смета расходов по проекту
	Смета расходов 1 транша составляет 20 138 745 долларов США, 
из них: 

· Материалы и комплектующие на оборудование – 4 110 000 долларов США;

· Оборудование – 3 651 574 долларов США;

· Прочие основные средства – 1 457 546 долларов США;

· Строительные работы – 1 347 964 долларов США;

· Транспортные средства – 706 580 долларов США;

· Вспомогательная техника для АСУ – 151 280 долларов США;

· Оборотные средства – 2 834 008 долларов США;

· Затраты по сервис центрам – 5 680 399 долларов США;

· Комиссия в размере 1% - 199 394 долларов США.

	Срок кредита
	15 лет 

	Запрашиваемая ставка вознаграждения
	7 % годовых 

	Предлагаемая ставка вознаграждения
	10% годовых, с правом АО «Альянс Банк» в одностороннем порядке пересматривать ставку вознаграждения по кредиту через два года с момента начала финансирования инвестиционного проекта с учетом средней стоимости заимствования АО «Альянс Банк». При этом маржа АО «Альянс Банк» должна составлять не менее 0,5% и не более 4%.

	Погашение кредита АО «Альянс Банк» (согласно Бизнес-плана)
	Основной долг – полугодовыми платежами, начиная с конца второго года с начала финансирования проекта.

Вознаграждение – полугодовыми платежами, начиная с конца первого года с начала финансирования проекта.

	Данные об обеспечении 
	Предлагаемое обеспечение

· Недвижимое и движимое имущество - 10 761 612,54 долларов США;

· Гарантия АО «Банк Каспийский» - 4 000 000 долларов США;

· Сервис-центры (здания и оборудование) -3 422 269,20 долларов США;

· Оборудование, приобретаемое в будущем - 2 926 218 долларов США;

· СМР - 539 185,6 долларов США;

· Дополнительное обеспечение - 2 546 617,93 долларов США

Всего - 24 195 903,27 долларов США, недостаток обеспечения – 
90 158 долларов США

	Основание для составления резюме
	Заключения: Департамента проектного анализа, Юридического департамента, Управления проблемных кредитов и реализации нефинансовых активов


Таблица 6.

Смета расходов по проекту
доллар США

	№

п/п
	Наименование статьи расходов
	Сумма

	1
	Материалы и комплектующие на оборудование;
	4 110 000,00

	2
	Оборудование 
	3 651 574,00

	3
	Прочие основные средства 


	1 457 546,00

	4
	Строительные работы 


	1 347 964,00

	5
	Транспортные средства


	706 580,00

	6
	Вспомогательная техника для АСУ 
	151 280,00

	7
	Оборотные средства 
	2 834 008,00

	8
	Затраты по сервис центрам 
	5 680 399,00

	9
	Комиссия за предоставление кредита в размере 1%
	199 394,00

	
	Итого:
	20 138 745,00


В перспективе АО «Агромашхолдинг» планирует поэтапное проведение следующих мероприятий на заводе, которые будут задействованы при реализации экспортной операции.

Первый этап (2006-2007 гг.) – поочередный запуск первой, второй и третьей технологических линий по производству метизной и иной продукции (ремонт зданий и сооружений, восстановление и наладка оборудования, организация промышленного энергоснабжения на заводе).

Второй (2008-2010гг.) и третий (2011-2010 гг.) этапы включают дальнейший ремонт, восстановление и комплектацию оборудования, производство одной из имеющихся разработанных моделей дизельного двигателя, а также освоение  выпуска дизельного двигателя нового поколения, отвечающего всем современным требованиям. Выпуск дизельных двигателей планируется начать с 2008г. в количестве 200 штук с последующим увеличением количества производимых двигателей до 8 000 штук в год.

Стоимость проекта составляет 39 577 205 долларов США. Предполагается осуществить двумя траншами: 

1 транш – 20 138 745 долларов США (с учетом 1 %);

2 транш – 19 438 460 долларов США (с учетом 1 %);

Срок реализации проекта – 15 лет. Реализация проекта предполагается на территории бывшего АО «Кустанай Дизель» в Костанайской области.
Номенклатура продукции и услуг представлена в таблице 7.

Таблица 7 

Номенклатура продукции и услуг.

	Наименование продукции 
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019

	Двигатель А01
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	500
	269
	-
	-

	Двигатель А41
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	500
	269
	-
	-

	Двигатель АМЗ-МАН
	-
	400
	600
	1500
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000


Смета расходов по проекту представлена в таблице 8.

Таблица 8.

Смета расходов, доллар США
	№

п/п
	Наименование статьи расходов
	Сумма

	1
	Материалы и комплектующие на оборудование;
	4 110 000,00

	2
	Оборудование 
	3 651 574,00

	3
	Прочие основные средства 


	1 457 546,00

	4
	Строительные работы 


	1 347 964,00

	5
	Транспортные средства


	706 580,00

	6
	Вспомогательная техника для АСУ 
	151 280,00

	7
	Оборотные средства 
	2 834 008,00

	8
	Затраты по сервис центрам 
	5 680 399,00

	9
	Комиссия за предоставление кредита в размере 1%
	199 394,00

	
	Итого:
	20 138 745,00


Условия финансирования:

Срок кредита – 15 лет.

· ставка вознаграждения – 10% годовых, с правом АО «Альянс Банк» в одностороннем порядке пересматривать ставку вознаграждения по кредиту через два года с момента начала финансирования инвестиционного проекта с учетом средней стоимости заимствования АО «Альянс Банк». При этом маржа АО «Альянс Банк» должна составлять не менее 0,5% и не более 4%.

· погашение кредита: основной долг – полугодовыми платежами, начиная с конца второго года с начала финансирования проекта, вознаграждение – полугодовыми платежами, начиная с конца первого года с начала финансирования проекта.

Ввиду того, что настоящий проект будет работать в рамках дальнейшего развитие производства сортового проката из качественных углеродистых и легированных марок стали, необходимо проведение анализа рынка первоначального сырья –  железные окатыши,   лом, ферросплавов и железной руды.

Черная металлургия является одним из самых развитых экспортных блоков Казахстана, ее доля (включая добычу и переработку) в общем объеме промышленного производства в 2003г. составило 10%  (в 1993г.-6,3%) и по сравнению с 2002г. обеспечен ее прирост производства на 28%, в основном за счет увеличения добычи железной руды, окатышей железорудных, проката, стали, чугуна, труб и ферросплавов.

Характерной особенностью черной металлургии являются огромные масштабы использования сырьевых и топливных ресурсов, от состояния и развития которой зависит деятельность таких важнейших отраслей, как машиностроение, автомобилестроение, химическая промышленность и производство строительных материалов.

Развитие черной металлургии в республике обусловлено наличием крупнейших месторождений железных, хромовых и марганцевых руд и их переработкой.

Рисунок 1.
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* Еженедельник «Деловая Неделя» 35 (413) 15 сентября 2003 – Промышленная политика через призму реальности. – А. Демеуова.

По запасам железной руды Казахстан занимает восьмое место в мире и 3 место среди стран СНГ. Ежегодно во всем мире добывается более 1 млрд. тонн железной руды и наибольший объем приходиться на страны Азии (31,4%), Америки (30,2%), Австралии и Океании (15,1%). Незначительна доля добычи стран Европы и Африки (2,3% и 3,7%). На страны Содружества приходится почти 14% общемирового объема добычи железной руды.

По добыче железной руды Казахстан занимает двенадцатое место (около 1%) в мире после Китая, Бразилии, Австралии, России, США, Индии, Украины, Канады, ЮАР, Швеции и Мексики, на долю которых приходиться свыше 90% общемировой добычи.

Железорудными районами Казахстана являются Кустанайская (более 80% добычи железной руды и весь объем железорудных окатышей сосредоточены на АО «ССГПО») и Карагандинская (АО «Атасуруда») области. Основными потребителями железной руды являются АО «Испат-Кармет» и металлургические комбинаты России.

В Казахстане ферросплавное производство сосредоточено в Павлодарской (72,9% общереспубликанского объема производства) и Актюбинской (21,7%) областях, соответственно на Аксуском заводе ферросплавов (который входит в пятерку крупнейших мировых производителей различных ферросплавов и 97% его продукции уходит в Европу, Азию и Америку) и на АО «Феррохром». С присоединением к этим предприятиям АО «Донской ГОК» (по технологическому принципу: хромовая руда -феррохром), создан единый комплекс сырьевой базы и производителей ферросплавов под управлением ТНК «Казхром».

Мощность ферросплавных заводов республики составляет более 1300 тыс.тонн. Основу производства ферросплавов составляют феррохром (более 60%), ферросиликомарганец (18%) и ферросилиций (10%). 

Лом черных металлов является особым, специфическим видом ресурсов, одновременно сочетающим в себе признаки: продукции (для специализированных предприятий), сырья (для металлургии) и отходов (для ломообразующих производств). 

Для большинства предприятий различных отраслей народного хозяйства лом черных металлов является отходами, захламляющими и загрязняющими территорию, чем в большей мере и вызвано изначально вспомогательное и более чем «холодное» отношение к данному виду ресурсов. Несмотря на наметившийся процесс укрупнения рынка, основная масса металлолома образуется небольшими партиями, распределена на большой территории и требует существенных затрат на его доставку и переработку (порезку, прессование, дробление и т.д.).

Нынешняя система заготовки и переработки черного металлолома не в состоянии обеспечить необходимую глубину сбора без участия широких масс населения в качестве сборщиков - частников.

Препятствием этому служит как недостаток техники для самозаготовки, так и объективные причины, связанные с большими расстояниями и относительно малой плотностью распределения лома по территории областей и даже городов. Следовательно, ломосдатчики физические лица на текущий момент играют на рынке черного лома скорее положительную роль, чем отрицательную. Большое количество физических лиц играет определяющую роль в очистке территории предприятий от захламления ломом черных металлов, при этом их доля в общем объеме заготовки по регионам страны иногда до​стигает 20%.

Согласно предоставленных данных Департамента торговли, международного сотрудничества и экспортного контроля Министерство экономики и торговли РК - объем вывоза лома черных металлов в период 2003-2004 годы составил по 2,1 млн. тонн ежегодно.

Осуществить прогноз объема вывоза отходов черных металлов в республики не представляется возможным. Основной источник образования лома – вышедшие из эксплуатации основные фонды предприятий. В настоящее время предприятия ведут учет основных фондов в стоимостном выражении, что не дает возможности спрогнозировать объем образования лома в натуральных величинах.

Однако предполагается что не используемые мощности размещенных в Южных регионах производств АО «Химпром», Новоджамбульский завод, Джамбульский суперфосфатный завод, Кентауский экскаваторный завод, Туркестанский вагоноремонтный, Чимкентский завод кардановых валов, Манкентский машинный завод, два завода по производству фосфора и фосфорного удобрения в Южно-Казахстанской области и другие послужат сырьевой базой для проектируемого завода.  

Рисунок 2.
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В связи с улучшением общеэкономических условий, положительной конъюнктуры на мировых рынках. Рост цен на основные металлы на мировых рынках сырьевых товаров в 2002-2003 годах существенно способствовало эффективности экспорта, о чем свидетельствуют вышеизложенные данные.

На основании вышеизложенных данных можно предположить, что проект обеспечен сырьевой базой.

Потенциальными поставщиками  комплектующих  для двигателя А01М и А41 являются:

1.Поковки  коленвалов:

1.1. АО «Чебаркульский металлургический завод»

1.2 АО «Барнаульский металлургический завод»

2.Стартеры, генераторы:

2.1. АО «Завод им. Тарасова» г. Самара

2.2. АО «Электроники и механики» г. Чебоксары (генераторы)

2.3.АО «Элтра» г. Тверь (стартеры)

3. Топливная аппаратура: 

3.1. АО «Нагинский завод топливной аппаратуры»

3.2. АО «Алтайский завод топливных насосов»

3.4. АО «Ярославский завод топливной аппаратуры»

3.5. АО « Ярославский завод дизельной аппаратуры»

3.6. АО «Курск-Агромаш»

4. Пусковые двигатели:

4.1 АО «Гомельский завод пусковых двигателей»

В связи с небольшим количеством собираемых двигателей на данном этапе закупаются моторокомплекты двигателей А01М и А 41 в АО «ПО Алтайский моторный завод» г. Барнаул входящий в состав АО АгромашХолдинг».

Металлопрокат для изготовления крепежа и метизов планируется закупать в зависимости от изменения конъюнктуры рынка и сроков поставки  у следующих предприятий и заводов изготовителей:

1. АО «Магнитогорский калибровочный завод».

2. АО «Златоустовский металлургический завод».

3. АО «Металлургический завод им. Серова»

4. АО «Ижсталь» г. Ижевск

5. АО «ПТК ВЕЛД» г. Магнитогорск

6. АО «СБР» г. Магнитогорск 

Нефтепродукты, масла для тенологии  и химреактивы для гальванической обработки планируется закупать у следующих предприятий:

1. АО « Департамент экспорта» г. Омск

2. АО « Хозпромторг» г. Уфа 

3. АО « Реахим – Евраз» г. Екатеринбург

4. АО « Нива – Реактив»

С вышеуказанными предприятиями на данный момент предприятием ведутся переговоры для определения оптимальных и выгодных условий поставок.

В настоящий момент предприятием заключены договора и контракты  со следующими предприятиями:

1. Металлопрокат:

1.1 АО «Содействие бизнесу в регионах» г. Магнитогорск (контракт №90-03 от 24.11.03) 

1.2.ООО «Сталепромышленная компания – Челябинск» (доп. соглашение №2 от 24.11.04 

к контракту №97/3 от 17.11.03)

1.3. ТОО «Сталестроительная Компания» г. Костанай (дог №1 от 17.11.03)

1.4.ТОО «КазАйзен» г. Костанай (контракт №105 от 24.11.03)

2. Химреактивы: 

2.1. ТОО «Реактив плюс» г. Костанай (дог №1 от 1.01.04)

Основным сырьем при данном производстве будет являться металлопрокат, такой как круги разных диаметров, ленты разной толщины и ширины в рулонах, листы разной толщины и ширины, неризисты (гильзы, поршни), отливка из специального алюминия, отливка из специального чугуна. Кроме того, полиэтилен и химические реактивы. 

Сырье и материалы для производства продукции планируется закупать на предприятиях, расположенных на территории Республики Казахстан, так и с ближайших заводов российских металлургических предприятии.

В основу технологических процессов механической обработки положены передовой опыт Российских заводов, зарубежных фирм «КХД», «Мале», «Хюллер-Хилле» (ФРГ) и др., рекомендации институтов.

Перспектива резкого подъема спроса на двигателя будет наблюдаться  в период после 2008 года в связи с массовым выбытием техники, поступившей в хозяйства в последние годы советского периода это будет связано в связи с тем, что нормативный показатель службы техники, такой как сельскохозяйственные комбайны и трактора составляет – 10 лет, но реальная амортизация составляет 12‑16 лет (12‑14 – по комбайнам, 14‑16 – по тракторам). То есть приблизительно через 14 лет (а это ориентировочно 2009 год). В 1994 году в Республику Казахстан было завезено более 29 000 комбайнов и более 96 000 тракторов. За последние три года в Республику было завезено 3600 комбайнов. К 2009 году из строя по предварительным оценкам может выйти из строя более 20 000 комбайнов и 50 000 тракторов. В связи с этим потребуется произвести капитальный ремонт примерно 20000 единиц сельскохозяйственной техники.  В случае оптимистического сценария, то есть готовности отрасли «переварить» этот скачок выбытия техники, в последующие 4 -5 лет можно  провести полное перевооружение отрасли. В худшем случае данная ситуация приведет сокращению посевных площадей на территории РК.

Таблица 9
Наличие сельскохозяйственной техники в РК*

	Наименование
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Трактора
	206,3
	222,4
	217,7
	210,5
	189,2
	165,1
	147,2
	130,0
	120,1
	121,1
	119,8
	121,4

	Зерноуборочные комбайны
	83,8
	84,1
	79,6
	74,1
	67,4
	59,4
	52,9
	45,1
	41,8
	41,3
	40,0
	41,5


* Есиркепов Т.А., Асаинова Б.Б. Становление многообразия форм собственности и хозяйствования в аграрном секторе в условиях перехода к рынку. – Алматы: Университет «Туран», 2006

Парк сельхозтехники Казахстана изношен на 80%. Такие данные обнародовало министерство сельского хозяйства. Сейчас государство планирует обновить тракторы и комбайны при поддержке России. Из-за изношенности сельхозтехники экономика Казахстана теряет порядка от 45 до 90 миллионов долларов в год. Специалисты Минсельхоза подсчитали, что при такой ситуации к 2009 году в республике практически не останется работающих тракторов и комбайнов. По официальным прогнозам, до 2010 года в Казахстане подлежат замене не менее 20 тысяч двигателей для сельскохозяйственной техники - комбайнов и тракторов, и современные двигатели казахстанского производства, несомненно, будут востребованы.

Для обновления парка Казахстану ежегодно требуется около 3 тыс. комбайнов, между тем в последние три года в страну ежегодно завозится в среднем около 1,5 тыс. новых машин.

Из существующего в Казахстане комбайнового парка порядка 18 тыс. единиц - производства АО "Ростсельмаш", около 24 тыс. - Красноярского комбайнового завода (АО «Аромашхолдинг»), а остальной парк представлен техникой производителей дальнего зарубежья - "Джон Дир", "Класс", "Кейс" и других.
Для достижения уровня сельхоз. техники 1994 года компании потребуется приобрести 83,5 тыс. тракторов и 40,6 тыс. зерноуборочных комбайнов. За последние три года в Республику было завезено 3600 зерноуборочных комбайнов, но данного количества техники не достаточно.

Таблица 10.
Приобретение основной сельскохозяйственной техники, штук*
	Наименование
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Тракторы
	96329
	11051
	7302
	2223
	1143
	495
	360
	211
	215
	419
	837
	870
	854

	Зерноуборочные комбайны
	29736
	4057
	3242
	918
	397
	233
	485
	377
	190
	581
	789
	1561
	1250


* Есиркепов Т.А., Асаинова Б.Б. Становление многообразия форм собственности и хозяйствования в аграрном секторе в условиях перехода к рынку. – Алматы: Университет «Туран», 1998.

Как видно из таблицы 10 объемы приобретения сельскохозяйственной техники в Казахстане растет, если в 2003 году Республика приобрела 581  зерноуборочный комбайн и 419 тракторов, данный показатель в 2006 году соответствовал 1250 зерноуборочных комбайнов и 854 трактора.

По данным Министерства сельского хозяйства Республики Казахстан (на 1 сентября 2005 года) на сегодняшний день в республике сконцентрировано более 43 000 комбайнов и  более 122 000 тракторов.

Таблица 11.
Парк сельскохозяйственной техники, шт.*
	Наименование        
	Наличие
	Исправных
	Отремонтировано

	
	
	
	

	
	
	
	

	Тракторы - штук
	122816
	111169
	48393

	в том числе; ДТ-75 -штук
	18022
	16010
	8686

	в том числе; Т-4 -штук
	12175
	10844
	4317

	Зерноуборочные комбайны - штук
	43207
	41182
	16380

	Жатки - штук
	14956
	14343
	4447


* Есиркепов Т.А., Асаинова Б.Б. Становление многообразия форм собственности и хозяйствования в аграрном секторе в условиях перехода к рынку. – Алматы: Университет «Туран», 1998.

Для проведения полевых работ было задействовано более 111 000 исправных тракторов и более 41 000 исправных зерноуборочных комбайнов. На 01.09.2006 года было отремонтировано для участия в полевых работах 48 393 трактора и 16380 комбайнов.

Для обновления парка Казахстану ежегодно требуется около 3 тыс. комбайнов, между тем в последние три года в страну ежегодно завозится в среднем около 1,5 тыс. новых машин.
 В настоящее время в республике насчитывается более 43 тыс. комбайнов, основную часть которых составляют комбайны «Енисей» 3 класса. Сравнение разных комбайнов различных производителей указывают на следующие данные. В испытаниях принимали участие зерноуборочные комбайны АО «Сибмашхолдинг», АО «Ростсельмаш», фирмы Claas по 2 комбайна каждой марки. Комбайны, принявшие участие в сравнительных испытаниях, принадлежат разным классам:

Таблица 12.

Техническая характеристика комбайнов
	Марка комбайна
	Класс комбайнов
	Пропускная  способность, кг/с
	Площадь решет очистки, м2

	Dominator 204 Mega
	5
	9,5
	4,7

	Дон 1500Б
	5
	9,5
	4,75

	Дон 091
	4
	7,5
	

	Енисей 950 
	4
	7,5
	3,7

	Енисей 1200-1М
	3
	6,0
	3,15

	СК-5М «Нива»
	3
	5,5
	2,4


Из существующего в Казахстане комбайнового парка порядка 18 тыс. единиц - производства АО "Ростсельмаш", около 24 тыс. - Красноярского комбайнового завода, а остальной парк представлен техникой производителей дальнего зарубежья - "Джон Дир", "Класс", "Кейс" и других.

Казахстан является одним из самых крупных покупателей комбайнов среди стран СНГ, в т.ч. по лизинговым схемам.

Костанайский завод дизельных двигателей будет производить три модификации дизельных двигателей, такие как А-41, А 01 МС и АМЗ-МАН. 

Выпуск данных моделей двигателей планируется начать со второго года реализации проекта в количестве 825 штук в год с последующим наращиванием производства до 1000 единиц в год

Выпуск дизельных двигателей АМЗ-МАН планируется начать с третьего года реализации проекта в количестве 200 штук в год с последующим увеличением количества производимых двигателей данного типа до 7500 штук в год. 

Таблица 13.
План производства двигателей.

	Наименования
	Объем реализации

(штук, тонн)
	Стоимость
	Цена реализации

	Двигатель АМЗ-МАН
	от 200 до 2000
	4989 долл. США
	5500 долл. США

	Двигатель А-41
	от 800 до 1000
	3212 долл. США
	3880 долл. США

	Двигатель А-01 МС
	от 800 до 1000
	2525 долл. США
	4656 долл. США

	Метизы
	от 13 до 330
	752 долл. США
	752 долл. США


Двигатель А 01 МС может быть установлен дорожную технику в частности на экскаваторы, также двигатель данной конфигурации может быть установлен на компрессорные станции, насосные станции, сельскохозяйственные трактора Т-4, электрогенерирующие агрегаты марки АД-100С  

Двигатель А 41 может быть установлен на трактора ДТ 75, насосные станции, автокраны КС 4361 А, электрогенерирующие агрегаты марки АД-30С.

Двигатель АМЗ-МАН может быть установлен на комбайны «Енисей», «Нива», «Дон 1500» трактора Т-90 (производства АО «Казахстан трактор»), автобусы «Икарус».

В 2006 году АО «Агромашхолдинг» реализовало 700 комбайнов на территории Костанайской области. В 2007 году АО «Агромашхолдинг» планирует реализовать 800 комбайнов. В последующие годы количество продаваемых комбайнов, будет неуклонно, расти. в производстве сельскохозяйственной техники на территории РК заинтересованы предприятия РФ. Так "Ростсельмаш" планирует в следующем году начать сборку комбайнов на территории РК. Переговоры по этому вопросу, ведутся с Министерством сельского хозяйства Казахстана. В первый год реализации проекта в Казахстане будут производиться комплектующие на "как минимум 15%" от стоимости комбайна, и в течение трех ближайших лет этот показатель планируется довести до 50%, кроме того, планируется собирать 700 машин в год. На начальном этапе в этот проект предполагается вложить около $5 млн.

Представители "Ростсельмаша" посетили около 7 казахстанских предприятий, на которых может быть размещено сборочное производство. Для развития сборочного производства и лизинга своей техники "Ростсельмаш" под собственные будущие активы в Казахстане планирует привлекать займы казахстанских банков.

Основной рынок составляют производители сложной сельскохозяйственной техники (комбайны и тракторы). В период 2006 – 2009 г.г. доминирующими покупателями продукции АО «Агромашхолдинг» будут являться три основных предприятия: АО «Красноярский завод комбайнов», АО «Волгоградский тракторный завод», АО «Алтайдизель», на долю которых будет приходиться 90 % продаж. Эта тенденция сохранится и в последующие годы. На сегодняшний день предприятием подписаны проткала намерений с АО «Волгоградский тракторный завод» и АО «Алтайдизель», согласно данным протоколам каждое предприятие готово приобрести по 400 двигателей марок А 01 МС и А 41, также по 200 двигателей марки АМЗ-МАН. 

Планируемая к производству продукция (дизельные двигатели и метизная продукция) планируется к сбыту по нескольким каналам:

Во-первых, продукцию АО «Агромашхолдинг» гарантированно будет закупать для удовлетворения своих потребностей АО «Красноярский завод комбайнов», АО «Алтайдизель» и АО «Волгоградский тракторный завод» на основании соответствующих договоров. Основным потребителем дизельных двигателей, производимых АО «Агромашхолдинг», будет являться АО «Красноярский завод комбайнов», который планирует устанавливать их на комбайнах марки «Енисей».

Во-вторых, дизельные двигатели, метизная и иная продукция  АО «Агромашхолдинг» будет пользоваться спросом у предприятий, осуществляющих ремонт и обслуживание сельскохозяйственной техники. Сбыт возможен на предприятия осуществляющие ремонт и обслуживание техники такие как: АО «Агротехмаш», ТОО «Континенталь», ТОО «Макс», ТОО «Юг», АО «Астык-К», ТОО «Целина-Агро», ТОО «Диевское», ТОО «Жихан», ТОО «МТС «Колос» и другие.

В-третьих, дизельные двигатели, метизную и иную продукцию, возможно, реализовывать непосредственно сельхозпроизводителями и машинно-тракторным станциям для осуществления ремонта сельскохозяйственной техники.    

План продаж на 90 процентов увязывается с потребностью собственного производства холдинга. Помимо этого маркетинговыми службами АО «Агромашхолдинга» проводятся исследования в области применения двигателей и основных узлов и агрегатов к ним на вторичном рынке техники.  

Для реализации своей продукции АО «Агромашхолдинг» создает сеть сервис-центров,  на территории РК, которые будут реализовывать продукцию завода, кроме того, через сервис-центры планируется реализовывать сельскохозяйственную технику (комбайны, трактора, жатки и тд.) осуществлять ремонт техники. На данный момент АО «Агромашхолдинг» создало пять сервисных центров в Костанае, Астане, Алматы, Шымкенте и Актобе, программу вхождения в рынок, смотрите приложение 1.
Основной целью создания сервис центров является реализация продукции завода, реализация сельскохозяйственной техники, осуществление гарантийного ремонта техники, осуществление ремонта сельскохозяйственной техники, реализация запасных частей к сельскохозяйственной технике. Реализация техники и осуществление ремонта планируется начать со второго года до седьмого года реализации проекта.

2.2 Информация о компании 

АО «Агромашхолдинг» является холдинговой компанией, объединяющей в своей структуре несколько российских предприятий, входящих в АО «Сибмашхолдинг», в частности АО «Красноярский завод комбайнов», АО «Волгоградский тракторный завод», АО «Алтайдизель», АО «Назаровский машиностроительный завод», предприятие имеет филиалы в гг. Алматы и Костанай. В 2006 году АО «Агромашхолдинг» приобрело имущество АО «Костанайдизель», в том числе здания и сооружения, технологическое оборудование, железнодорожный подъездной путь, входящие в единый технологический комплекс завода по производству дизельных двигателей. Территория завода занимает площадь 52 га. 

Завод первоначально проектировался для выпуска дизельных двигателей западногерманской конструкции, которые планировалось устанавливать на автомобили «Урал». Для этого в 1981 году была приобретена лицензия немецкой фирмы «Клекнер - Хумбольдт - ДОЙЦ». С 1982 года началось строительство завода. Были возведены главный, литейный и складской корпуса, энергоблок. В главном корпусе построены автоматный, сборочный, термический, гальванический, прессовый, инструментальный цеха, цеха стальных и чугунных деталей. На заводе с 1984 по 1993 год устанавливалось самое современное на тот момент оборудование производства Германии, Италии и СССР. Половину его коллектива составили специалисты, приглашенные из России, в основном с завода УралАЗ, другая часть работников - местные кадры, которые проходили производственную практику на российских предприятиях. В 1988-1989 годах на заводе уже работало 3,5 тысячи человек. 

На территории завода имеется 1 644 единиц технологического и вспомогательного оборудования, в том числе 7 автоматических линий по обработке картера, 2 автоматических линий по обработке шатуна и цилиндра, комплексная линия по обработке цилиндра, 2 автоматизированных линии по обработке коленвала и распредвала, 55 автоматов, 678 специальных станков, 91 станок с числовым программным управлением, 820 универсальных станков. Значительная часть технологического оборудования закуплена у ведущих станкостроительных фирм Европы и Японии.

1. История, собственники и руководство компании
Заявителем проекта выступает открытое акционерное общество "Агромашхолдинг". Свидетельство о государственной перерегистрации юридического лица № 13528 - 1901 - АО от 31.03.2006 г., выданное Управлением юстиции г. Астана Министерства юстиции Республики Казахстан. Дата первичной регистрации: 20.11.2004 г.

Основным видом деятельности АО «Агромашхолдинг» является организация лизинговой и инвестиционной деятельности, совершение лизинговых операций, оказание консультационных, информационных и иных услуг.

По данным Национального Банка РК в списках сомнительных и безнадежных кредитах в банках второго уровня Заявитель и Учредитель не значатся.

АО «Агромашхолдинг» является холдинговой компанией, объединяющей в своей структуре несколько российских предприятий, входящих в АО «Сибмашхолдинг», в частности АО «Красноярский завод комбайнов», АО «Волгоградский тракторный завод», АО «Алтайдизель», АО «Назаровский машиностроительный завод», предприятие имеет филиалы в гг. Алматы и Костанай.

19 марта 2006 года АО «Агромашхолдинг» приобрело имущество АО «Костанайдизель», в том числе здания и сооружения, технологическое оборудование, железнодорожный подъездной путь, входящие в единый технологический комплекс завода по производству дизельных двигателей. Территория завода занимает площадь 52 га.

Завод первоначально проектировался для выпуска дизельных двигателей западногерманской конструкции, которые планировалось устанавливать на автомобили «Урал». Для этого в 1981 году была приобретена лицензия немецкой фирмы «Клекнер - Хумбольдт - ДОЙЦ». С 1982 года началось строительство завода. Были возведены главный, литейный и складской корпуса, энергоблок. В главном корпусе построены автоматный, сборочный, термический, гальванический, прессовый, инструментальный цеха, цеха стальных и чугунных деталей. На заводе с 1984 по 1993 год устанавливалось самое современное на тот момент оборудование производства Германии, Италии и СССР. Половину его коллектива составили специалисты, приглашенные из России, в основном с завода УралАЗ, другая часть работников - местные кадры, которые проходили производственную практику на российских предприятиях. В 1988-1989 годах на заводе уже работало 3,5 тысячи человек. 

Момент сдачи завода в эксплуатацию пришелся на процессы экономической дезинтеграции и общий экономический кризис в экономике СССР. В связи с этим продукция предприятия осталась невостребованной. С 1994 по 1996 год завод собрал всего 404 мотора, после чего фактически остановил свою работу. 

На территории завода имеется 1 644 единиц технологического и вспомогательного оборудования, в том числе 7 автоматических линий по обработке картера, 2 автоматических линий по обработке шатуна и цилиндра, комплексная линия по обработке цилиндра, 2 автоматизированных линии по обработке коленвала и распредвала, 55 автоматов, 678 специальных станков, 91 станок с числовым программным управлением, 820 универсальных станков. Значительная часть технологического оборудования закуплена у ведущих станкостроительных фирм Европы и Японии.

В перспективе АО «Агромашхолдинг» планирует поэтапное проведение следующих мероприятий на заводе, которые будут задействованы при реализации экспортной операции.

Первый этап (2006-2007 гг.) – поочередный запуск первой, второй и третьей технологических линий по производству метизной и иной продукции (ремонт зданий и сооружений, восстановление и наладка оборудования, организация промышленного энергоснабжения на заводе).

Второй (2008-2010гг.) и третий (2011-2010 гг.) этапы включают дальнейший ремонт, восстановление и комплектацию оборудования, производство одной из имеющихся разработанных моделей дизельного двигателя, а также освоение  выпуска дизельного двигателя нового поколения, отвечающего всем современным требованиям. Выпуск дизельных двигателей планируется начать с 2008г. в количестве 200 штук с последующим увеличением количества производимых двигателей до 8 000 штук в год.

2.3 Финансовый анализ деятельности АО «Агромашхолдинг»

Анализ эффективности намечаемых инвестиций включает в себя следующие шесть этапов:

1. Определение стоимости (затрат) проекта 

2. Оценка ожидаемых потоков денежных средств от этого проекта, включая стои​мость активов на определенную временную дату. 

3. Оценка ожидаемых потоков платежей с учетом фактора времени, т.е. построение дисконтированного потока платежей.

4. Оценка риска запроектированных потоков денежных средств при помощи информации о вероятностном распределении потоков денежных средств.

5. Оценка стоимости капитала, необходимого для реализации проекта на базе дисконтированной стоимости. 

6. Определение критериев эффективности и сравнение дисконтированной стоимости ожидаемых денежных поступлений с требуе​мыми капиталовложениями или издержками проекта. 

Финансовые показатели деятельности компании по результатам финансово-хозяйственной деятельности за 2003-2005 годы, на основе которых будут производиться дальнейшие расчеты, представлены в таблице 14.
Таблица 14.
Основные показатели финансово-хозяйственной отчетности*.

тыс. тг.

	Основные показатели отчетности (на конец отчетного периода в тыс.тенге)
	на 01.01.2004 года
	на 01.01.2005 года
	на 01.01.2006 года
	Комментарии

	Уставный капитал (оплаченный)
	72
	222 080
	222 080
	Размер УФ увеличился по сравнению с 01.01.2004 г. Сумма неоплаченного уставного капитала равна 112 080 тыс. тенге

	Нераспределенный доход
	6
	4 208
	7 725
	Видна тенденция увеличения дохода до распределения

	Долгосрочные кредиты
	0
	0
	0
	-

	Краткосрочные кредиты (текущая часть долгосрочных кредитов)
	620
	0
	0
	Согласно предоставленным балансам предприятие последние два года не привлекало краткосрочных кредитов

	Кредиторская задолженность
	14 692
	89 495
	61 496
	Наблюдается тенденция увеличения кредиторской задолженности

	Основные средства (остаточная стоимость)
	0
	92 548
	66 051
	Сокращение стоимости основных средств связано с увеличением амортизационных отчислении

	Инвестиции
	0
	111 040
	0
	-

	Дебиторская задолженность
	0
	115
	89 940
	Увеличилась дебиторская  задолженность за товары, работы и  услуги 

	Товарно-материальные запасы
	0
	0
	0
	В связи с тем, что основной деятельностью предприятие является предоставление лизинговых услуг, оно не имеет ТМЗ 

	Доход от реализации продукции
	0
	6 511
	3 641
	Снизился доход от основной деятельности

	Себестоимость
	0
	0
	0
	 

	Балансовая прибыль
	0
	6 511
	3 641
	За отчетный период снизилась балансовая прибыль.

	Расходы периода
	9 003
	2 326
	14 792
	Увеличение расходов периода связано с расходами по процентам.

	Налоги
	0
	0
	0
	 

	Чистый доход
	0
	4 208
	7 725
	 


* Отчет о финансово-хозяйственной деятельности АО «Агромашхолдинг» за 2004 – 2005 г.г.
Анализ финансовой устойчивости компании представлен в таблице 15.

Таблица 15.

Коэффициенты финансовой устойчивости*
	Коэффициенты
	2004
	2005
	2006
	норма
	Комментарии

	К-т концентрации собственного капитала

Ккск = собственный капитал / актив баланса.



	0.00
	0.56
	0.66
	Ккск+Ккпк=1
	Определяет насколько финансово устойчиво, стабильно и независимо от внешних кредиторов предприятие.

Значение показателя свидетельствует об увеличении размера собственного капитала по отношению к активу баланса.

	К-т финансовой зависимости

Кфз = валюта баланса / собственный капитал
	2127.69
	1.78
	1.53
	Кфз= 1/Ккск


	Показывает отношение всей суммы средств предприятия к собственному капиталу.



	Соотношение привлеченного и собственного капитала
	2126.69
	0.78
	0.53
	
	Привлеченный капитал по сост. на 01.01.03 г. составил 61 495,7 тыс. тенге. Собственный капитал по сост. на 01.01.03 г. составляет  116 904,9 тыс. тенге. 

	Коэффициент концентрации привлеченного капитала 

Ккпк = (долгосрочные обязательства + краткосрочные обязательства) / актив баланса.
	1.00
	0.44
	0.34
	Ккск+Ккпк=1
	Показывает, какова доля привлеченного капитала предприятия в общей сумме средств, вложенных в его развитие. В сумме с Ккск составляет 1,0.




* Отчет о финансово-хозяйственной деятельности АО «Агромашхолдинг» за 2004 – 2005 г.г.
Анализ ликвидности компании представлен в таблице 16. 

Показатели ликвидности позволяют определить способность предприятия оплатить свои краткосрочные обязательства.

Таблица 16.

Коэффициенты ликвидности.

	Коэффициенты
	2004
	2005
	2006
	норма
	Комментарии

	К-т покрытия

Кп = текущие активы / краткосрочные обязательства
	0,04
	0,00
	1,83
	2<Кп<3
	Отражает достаточность средств, которые могут быть использованы предприятием для погашения своих краткосрочных обязательств в течение периода. 

Показатель Кп  по сост. на 01.01.2006 г. говорит о недостаточности средств на предприятии для выполнения краткосрочных обязательств. 

	К-т быстрой ликвидности

Кбл = ликвидные активы (Дт. задолж. + ден. средства) / краткосрочные обязательства
	0,04
	0,00
	1,83
	Кбл >=1
	Раскрывает отношение ликвидной части оборотных средств (без учета товарно-материальных ценностей) к текущим обязательствам. 

Данные Кбл говорят о достаточности ликвидной части оборотных активов на предприятии для выполнения краткосрочных обязательств, сумма собственных средств превышает сумму краткосрочных кредитов на 55 409,20

	К-т абсолютной ликвидности

Кал = денежные средства / краткосрочные обязательства.
	0,04
	0,00
	0,35
	Кал >=0,2
	Раскрывает отношение денежных средств к краткосрочным обязательствам. Значения коэффициента говорит о недостаточности денежных средств, для выполнения краткосрочных обязательств. 

	Фукционирующий капитал

Оборотные средства = ТА – КрОб
	-14 690
	-89 375
	50 854
	
	Показывает, возможно, ли покрытие краткосрочных обязательств за счет текущих активов. Сумма краткосрочных обязательств на 01/01/2006 г. составляет 61 495,7 тыс. тенге.

	Доля оборотных средств в активах = ТА / Итого активов
	0,04
	0,00
	0,63
	
	Предприятие имеет 63 % активов в мобильной форме (дебиторская задолженность, ТМЗ, деньги).


* Отчет о финансово-хозяйственной деятельности АО «Агромашхолдинг» за 2004 – 2005 г.г.
Анализ деловой активности представлен в таблице 17.

Анализ показателей деловой активности предприятия позволяет выявить, насколько эффективно оно использует свои основные средства и оборотные средства.

Таблица 17.

Коэффициенты ликвидности*.
	Коэффициенты
	2005
	2006
	Комментарии

	Коэффициент фондоотдачи (оборачиваемости основных средств)

Кф = чистый объем реализации / среднегодовая стоимость основных средств (по остаточной стоимости)
	0.14
	0.05
	Характеризует оборачиваемость иммобилизованных средств. Чем выше коэффициент, тем ниже издержки отчетного периода. 

Низкий коэффициент свидетельствует о высокой доле недвижимого имущества в активах.

	Коэффициент оборачиваемости товарно-материальных запасов.

Коз = с/с реализованной продукции / 0,5 суммы ТМЗ на начало и конец периода
	Н/д
	Н/д
	

	Коэффициент оборачиваемости товарно-материальных запасов в днях
	Н/д
	Н/д
	

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала 

Коск = чистый объем реализации / среднегодовая стоимость собственного капитала 


	0.11
	0.03
	Характеризует скорость оборота собственного капитала. В данном случае этот  коэффициента достаточно высок, что означает превышение уровня продаж над собственным капиталом и, что привлекло за собой увеличение обязательств. 

	Коэффициент оборачиваемости основного капитала 

Коок = чистый объем реализации / среднегодовая стоимость активов
	0.06
	0.02
	Характеризует скорость оборота основного капитала. 




* Отчет о финансово-хозяйственной деятельности АО «Агромашхолдинг» за 2004 – 2005 г.г.
В целом, по финансовому состоянию компании за анализируемый период можно отметить следующее. 

По результатам 2005 года компания получило прибыль, в размере 7 725 000 тенге. Однако, предприятие ведет свою финансово-хозяйственную деятельность в основном за счет собственного капитала, имеющего краткосрочный характер заимствования (кредиторская задолженность).

По показателям финансовой устойчивости, деловой активности и рентабельности компания выдерживает требуемые параметры, что является положительным фактором.

На основании проведенного анализа финансового состояния, компания как заемщик характеризуется как "надежный".
В таблице 18 представлены данные планируемых доходов от продаж и себестоимости выпускаемой продукции.

Таблица 18.

Доходы от продаж и полная себестоимость выпускаемой продукции.

тыс. долл. США.
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	ИТОГО

	Доходы от продаж
	143
	8 810
	12 472
	15 756
	20 332
	21 009
	21 056
	21 105
	21 156
	21 210
	21 267
	21 326
	21 382
	21 382
	21 382
	269 797

	Полная себестоимость
	3 164
	7 710
	7 831
	7 870
	7 939
	7 979
	8 075
	8 220
	8 359
	8 547
	 7 130
	7 359
	7 577
	7 684
	7 806
	113 258


В приложений 2 представлен  сводный расчет потока денежных средств.
Совокупность методов, применяемых для оценки эффектив​ности инвестиций, можно разбить на две группы: динамические (учитывающие фактор времени) и статические (учетные).

Методы оценки эффектив​ности инвестиций.

 








Рисунок 3. Методы оценки эффектив​ности инвестиций
Наиболее важным из статических методов является «срок окупаемости инвестиций» (Payback Period - PВP), который показывает ликвидность данного проекта. Недостатком статических методов является отсутствие учета фактора времени. 

Срок окупаемости инвестиций  - один из самых простых и широко распространен в мировой практике, не предполагает временной упорядоченности денежных поступлений. 

Он состоит в вычислении количества лет, необходимых для полного возмещения первоначальных затрат, т.е. определяется момент, когда денежный поток доходов сравняется с суммой денежных потоков затрат. Отбираются проекты с наименьшими сроками окупаемости. Алгоритм расчета срока окупаемости (РВР) зависит от равномерности распределения прогнозируемых доходов от инвестиции. Если доход распределен по годам равномерно, то срок окупаемости рассчитывается делением единовременных затрат на величину годового дохода, обусловленного ими. При получении дробного числа оно округляется в сторону увеличения до ближайшего целого. Если прибыль распределена неравномерно, то срок окупаемости рассчитывается прямым подсчетом числа лет, в течение которых инвестиция будет погашена кумулятивным доходом. 
Показатель срока окупаемости инвестиций очень прост в расчетах, вместе с тем он имеет ряд недостатков, которые необходимо учитывать в анализе.

Во-первых, он игнорирует денежные поступления после истечения срока окупаемости проекта. 

Во-вторых, поскольку этот метод основан на не дисконтированных оценках, он не делает различия между проектами с одинаковой суммой кумулятивных доходов, но различным распределением их по годам. Он не учитывает возможности реинвестирования доходов и временную стоимость денег. Поэтому проекты с равными сроками окупаемости, но различной временной структурой доходов признаются равноценными.

В то же время, этот метод позволяет судить о ликвидности  и рискованности проекта, т.к. длительная окупаемость означает длительную иммобилизацию средств (пониженную ликвидность проекта) и повышенную рискованность проекта. Существует ряд ситуаций, при которых применение метода, основанного на расчете срока окупаемости затрат, может быть целесообразным. В частности, это ситуация, когда руководство предприятия в большей степени озабочено решением проблемы ликвидности, а не рентабельности проекта - главное, чтобы инвестиции окупились как можно скорее. Метод также хорош в ситуации, когда инвестиции сопряжены с высокой степенью риска, поэтому, чем короче срок окупаемости, тем менее рискованным является проект.

Динамические мето​ды, позволяющие учесть фактор времени, отражают наиболее современные подходы к оценке эффективности инве​стиций и преобладают в практике крупных и средних предпри​ятий развитых стран. В хозяйственной практике РК приме​нение этих методов обусловлено также и высоким уровнем ин​фляции.

Динамические методы часто называют дисконтными, по​скольку они базируются на определении современной величины (т.е. на дисконтировании) денежных потоков, связанных с реа​лизацией инвестиционного проекта. 

При этом делаются следующие допущения:

- потоки денежных средств на конец (начало) каждого периода реализации проекта известны;

- определена оценка, выраженная в виде процентной ставки (нормы дисконта), в соответствии с которой средства могут быть вложены в данный проект. В качестве такой оценки обычно используются: средняя или предельная стоимость капитала для предприятия; процентные ставки по долго​срочным кредитам; требуемая норма доходности на вложен​ные средства и др. Существенными факторами, оказывающими влияние на ве​личину оценки, являются инфляция и риск. 

Один из показателей динамических методов оценки инвестиций - чистая приведенная стоимость (Net Present Value - NPV). Этот критерий оценки инвестиций относится к группе методов дисконтирования денежных потоков или DCF-методов. Он основан на сопоставлении величины инвести​ционных затрат (IC) и общей суммы скорректированных во времени будущих денежных поступлений, генерируемых ею в течение прогнозируемого срока. При заданной норме дисконта (коэффициента r, устанавливаемого аналитиком (инвестором) самостоятельно исходя из ежегодного процента возврата, который он хочет или может иметь на инвестируемый им капитал) можно определить современ​ную величину всех оттоков и притоков денежных средств в те​чение экономической жизни проекта, а также сопоставить их друг с другом. Результатом такого сопоставления будет положи​тельная или отрицательная величина (чистый приток или чис​тый отток денежных средств), которая показывает, удовлетворя​ет или нет проект принятой норме дисконта.

Пусть I0 - сумма первоначальных затрат, т.е. сумма инвести​ций на начало 

                   проекта; 

         PV - современная стоимость денежного потока на протяжении экономической 

                    жизни проекта. 

Тогда чистая современная стоимость равна:

                                                                            NPV = PV - Iо                          (15)

Общая накопленная величина дисконтированных доходов (PV) рассчитывается по формуле:
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где:    r - норма дисконта; 

n - число периодов реализации проек​та; 

CFt - чистый поток платежей в периоде t.

 Т.о.,                                    
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Если рассчитанная таким образом чистая современная стои​мость потока платежей имеет положительный знак (NPV > 0), это означает, что в течение своей экономической жизни проект возместит первоначальные затраты Iо, обеспечит получение при​были согласно заданному стандарту r, а также ее некоторый ре​зерв, равный NPV. Отрицательная величина NPV показывает, что заданная норма прибыли не обеспечивается и проект убыто​чен. При NPV == 0 проект только окупает произведенные затра​ты, но не приносит дохода. Однако проект с NPV=0 имеет все же дополнительный аргумент в свою пользу – в случае реализации проекта объемы производства возрастут, т.е. компания увеличится в масштабах (что нередко рассматривается как положительная тенденция).

Общее правило NPV: если NPV > 0, то проект принимается, иначе его следует отклонить.

При прогнозировании доходов по годам необходимо по возможности учитывать все виды поступлений как производственного, так и непроизводственного характера, которые могут быть ассоциированы с данным проектом. Так, если по окончании периода реализации проекта планируется поступление средств в виде ликвидационной стоимости оборудования или высвобождения части оборотных средств, они должны быть учтены как доходы соответствующих периодов.

Если проект предполагает не разовую инвестицию, а последовательное инвестирование финансовых ресурсов в течение m лет, то формула для расчета NPV модифицируется следующим образом:
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где i - прогнозируемый средний уровень инфляции.

С учетом вышеизложенного формула расчета NPV для общего случая примет вид:
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Расчет с помощью приведенных формул вручную достаточно трудоемок, поэтому для удобства применения этого и других методов, основанных на дисконтированных оценках, разработаны специальные финансовые таблицы, в которых табулированы значения сложных процентов, дисконтирующих множителей, дисконтированного значения денежной единицы и т. п. в зависимости от временного интервала и значения ставки дисконтирования.

Необходимо отметить, что показатель NPV отражает прогнозную оценку изменения экономического потенциала предприятия в случае принятия рассматриваемого проекта. Этот показатель аддитивен во временном аспекте, т. е. NPV различных проектов можно суммировать. Это очень важное свойство, выделяющее этот критерий из всех остальных и позволяющее использовать его в качестве основного при анализе оптимальности инвестиционного портфеля.

Внутренняя норма доходности (Internal Rate of Return - IRR) – наиболее широко используемый критерий эффективности инвестиций. Под внутренней нормой доходности понимают значение ставки дисконтирования r, при котором чистая современная стоимость инвестиционного проекта равна нулю:

IRR = r, при котором NPV = f(r) = 0.

Таким образом, IRR находится из уравнения:
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Смысл расчета этого коэффициента при анализе эффективности планируемых инвестиций заключается в следующем: IRR показывает максимально допустимый относительный уровень расходов, которые могут быть ассоциированы с данным проектом. Например, если проект полностью финансируется за счет ссуды коммерческого банка, то значение IRR показывает верхнюю границу допустимого уровня банковской процентной ставки, превышение которого делает проект убыточным. 

При NPV = 0 современная стоимость проекта (PV) равна по абсолютной величине первоначальным инвестициям I0, следовательно, они окупаются. В общем случае, чем выше величина IRR, тем больше эффективность инвестиций. Величину IRR  сравнивают с заданной нормой дисконта r. При этом если IRR(r, то проект обеспечивает положительную NPV и доходность, равную IRR-r. Если IRR(r, затраты превышают доходы, и проект будет убыточным. 

Для оценки внутренней нормы окупаемости можно использовать график чистой дисконтированной стоимости, отметив одну отрицательную и одну положительную точку и соединив их линией. Для проекта, у которого отток (инвестиция) сменяется притоками, в сумме превосходящими этот отток, функция y = f(r) является убывающей, т.е. с ростом r график функции стремится к оси абсцисс и пересекает ее в некоторой точке, являющейся IRR. (Функция может иметь несколько точек пересечения с осью X). Пересечение с осью Х (NPV=0) даст приблизительную (а не точную) оценку внутренней нормы окупаемости. 

Ось ординат (r=0) график NPV пересекает в точке, равной сумме всех элементов недисконтированного денежного потока, включая величину исходных инвестиций.

Важным моментом является то, что  критерий IRR не обладает свойством аддитивности. 

График чистой дисконтированной стоимости.


NPV

                                                                                         r
                                                        y = f(r)

Рисунок 4. График чистой дисконтированной стоимости.
На практике любое предприятие финансирует свою деятельность, в том числе и инвестиционную, из различных источников. В качестве платы за пользование авансированными в деятельность предприятия финансовыми ресурсами оно уплачивает проценты, дивиденды, вознаграждения и т.п., т.е. несет некоторые обоснованные расходы па поддержание своего экономического потенциала. Показатель, характеризующий относительный уровень этих расходов, можно назвать стоимостью авансированного капитала (CC). Этот показатель отражает сложившийся на предприятии минимум возврата на вложенный в его деятельность капитал, его рентабельность и рассчитывается по формуле средней арифметической взвешенной.

Экономический смысл этого показателя заключается в следующем: предприятие может принимать любые решения инвестиционного характера, уровень рентабельности которых не ниже текущего значения показателя CC (или цены источника средств для данного проекта, если он имеет целевой источник). Именно с ним сравнивается показатель IRR, рассчитанный для конкретного проекта, при этом связь между ними такова.


Если:
IRR > CC. то проект следует принять;




IRR < CC, то проект следует отвергнуть;




IRR = CC, то проект ни прибыльный, ни убыточный.

Независимо от того, с чем сравнивается IRR, очевидно: проект принимается, если его IRR больше некоторой пороговой величины; поэтому при прочих равных условиях, как правило, большее значение IRR считается предпочтительным.

Обладая рядом положительных свойств:

1)
Показатель IRR, рассчитываемый в процентах, более удобен для применения в анализе, чем показатель NPV, т.к. относительные величины легче поддаются интерпретации;

2)
Несет в себе информацию о приблизительной величине предела безопасности для проекта;

в то же время критерий IRR имеет существенные недостатки:

1.
Нереалистичное предположение о ставке реинвестирования. В отличие от NPV критерий внутренней нормы доходности неявно предполагает реинвестирование получаемых доходов по ставке IRR, что вряд ли осуществимо в реальной практике.

2.
Возможность существования нескольких значений IRR. В общем случае, если анализируется единственный или несколько независимых проектов с ординарным денежным потоком, когда после первоначальных затрат следуют положительные притоки денежных средств, применение критерия IRR всегда приводит к тем же результатам, что и NPV. Но в случае чередования притоков денежных средств с оттоками, для одного проекта могут существовать несколько значений IRR.

3.
Сильно чувствителен к структуре потока платежей и не всегда позволяет однозначно оценить взаимоисключающие проекты.

При анализе условий применения IRR-метода в литературе выделяются два типа инвестиционных проектов: изолированно проводимые, или чистые инвестиции (pure investments), и смешанные (mixed investments).

Под чистыми инвестициями понимаются инвестиции, которые не требуют промежуточных капиталовложений, а полученные от реализации проекта средства направляются на амортизацию вложенного капитала и в доход. Нормальным признаком чистых инвестиций является характер динамики сальдо денежных потоков: до определенного момента времени только отрицательные сальдо (т.е. превышения расходов над доходами), а затем - только положительные сальдо (чистый доход), причем итоговое сальдо денежных потоков должно быть неотрицательным (т.е. проект должен быть номинально прибыльным).

Формальным признаком смешанных инвестиций является чередование положительных и отрицательных сальдо денежных потоков в ходе реализации проекта.

Однозначное определение показателя IRR становится невозможным, а применение IRR-метода для анализа смешанных инвестиций - нецелесообразным. Эффективность смешанных инвестиций рассчитывается при помощи применения NPV-метода или одного из специальных методов расчета эффективности. 

Для определения эффективности инвестиционного проекта при помощи расчета внутренней нормы рентабельности используется сравнение полученного значения с базовой ставкой процента, характеризующей эффективность альтернативного использования финансовых средств. Проект считается эффективным, если выполняется следующее неравенство:

IRR > i,   где i - некоторая базовая ставка процента.

Этот критерий также ориентирован в первую очередь на учет возможностей альтернативного вложения финансовых средств, поскольку он показывает не абсолютную эффективность проекта как таковую (для этого было бы достаточно неотрицательной ставки IRR), а относительную - по сравнению с операциями на финансовом рынке.

Показатель IRR может применяться также и для сравнения эффективности различных инвестиционных проектов между собой. Однако здесь простого сопоставления значений внутренней нормы рентабельности сравниваемых проектов может оказаться недостаточно. В частности, результаты, полученные при сравнении эффективности инвестиционных проектов при помощи NPV- и IRR-методов, могут привести к принципиально различным результатам. Это обусловлено следующими обстоятельствами: для достижения абсолютной сопоставимости проектов необходимо применение т.н. дополнительных инвестиций, позволяющих устранить различия в объеме инвестированного капитала и сроках реализации проектов. При использовании NPV-метода предполагается, что дополнительные инвестиции также дисконтируются по базовой ставке процента i, в то время как использование IRR-метода предполагает, что дополнительные инвестиции также обладают доходностью, равной внутренней норме рентабельности анализируемого проекта и которая заведомо выше, чем базовая ставка дисконта.

На практике сравнительный анализ инвестиционных проектов проводится в большинстве случаев при помощи простого сопоставления значений внутренних норм рентабельности. Несмотря на определенную теоретическую некорректность, такой подход позволяет устранить влияние субъективного выбора базовой ставки процента на результаты анализа. Действительно, основная цель использования инструментария дополнительных инвестиций заключается в попытке согласовать результаты сравнительного анализа при помощи применения NPV- и IRR-методов, точнее, привязать второе к первому, поскольку при таком подходе приоритет имеет чистый приведенный доход проекта.

Расчеты по анализируемому проекту представлены в таблице 19.

Таблица 19.

Анализ проекта с помощью методов дисконтирования.

	Расчетные условия
	Процентная ставка, %
	IRR, %
	NPV, USD
	PBP, лет

	Финансирование за счет собственных средств
	0%
	16,92%
	20 227 605,00
	8,78

	Кредитование по ставке
	7%
	13,14%
	9 600 777,00
	11,70

	
	10%
	10,79%
	5 000 694,00
	13,17


Анализ чувствительности позволяет определить предельные значения факторов риска, при которых результаты окажутся приемлемыми (как изменятся NPV, IRR  при росте цен на материалы, при повышении прямых, общих издержек, падении цены продаж, изменении уровня налогообложения).

Анализ чувствительности в итоге помогает определить:

· Факторы, наиболее сильно влияющие на интегральные показатели проекта;

· Варианты достижения поставленных целей, наиболее устойчивые к рискам.

Анализ чувствительности проекта представлен в таблице 20.

Таблица 20.

Критерии чувствительности проекта.
	Критерии
	Предельная процентная ставка
	Предельное снижение доходов
	Предельный рост издержек

	Окупаемость проекта
	14,25%
	18,25%
	13,20%

	Возможность выплаты процентов
	13,21%
	16,25%
	11,28%

	Возможность погашения долга
	11,70%
	14,05%
	9,45%


Гарантийная и залоговая база проекта:

Обеспечение по проекту:

· Недвижимое и движимое имущество - 10 761 616,00 долларов США;

· Гарантия АО «Банк Каспийский» - 4 000 000,00 долларов США;

· Сервис-центры (здания и оборудование) -3 422 269,00 долларов США;

· Оборудование, приобретаемое в будущем - 2 926 217,00 долларов США;

· СМР - 539 185,00 долларов США;

· Дополнительное обеспечение - 2 514 361,00 долларов США

Всего - 24 163 648,00 долларов США

                                     доллар США
	Сумма риска
	Сумма обеспечения
	Недостаточная сумма

	24 253 806,00*
	24 163 648
	-90 158


* под данное обеспечение возможно предоставление кредита на сумму 20 058 246 долларов США.

Данный проект входит в перечень приоритетов и соответствует параметрам Меморандума о кредитной политике АО «Альянс Банк» (Постановление №1187 от 12 сентября 2004 года). Реализация проекта планируется за счет средств Альянс Банка в размере 40 000 000 долларов США, в частичное обеспечение возврата которых предлагается гарантия банка 2-го уровня (АО «Банк Каспийский» в размере       4 000 000 долларов США).

Реализация проекта позволит трудоустроить около 1500 человек, которые будут работать на заводе. За время реализации проекта сумма корпоративного подоходного налога составит 40 949 тыс. долларов США, НДС – 31 685 тыс. долларов США, социального налога –4 690 тыс. долларов США, налог на имущество – 1 546 тыс. долларов США, таможенные платежи – 1 913 тыс. долларов США.

Анализ основных факторов риска позволяет сделать вывод, что степень риска, связанная с финансированием данного проекта – умеренная.

Технические риски. Степень риска – умеренная. Имеет место риск возникновения дополнительных расходов в деньгах и по времени при проведении СМР, пусконаладочных работ и также расходы по транспортировке оборудования для завода и сервис центров, также сырья и материалов. Риск появления на рынке конкурентоспособной техники с более привлекательными технико-экономическими характеристиками, в частности в период осуществления проекта планируется начало серийного выпуска комбайнов АО «Ростсельмаш».

Коммерческие риски. Степень риска – высокая. Риск перепроизводства и невозможности сбыта продукции. 

Финансовые риски. Степень риска – умеренная. Риск невыполнения обязательств – проект в представленном варианте генерирует потоки, достаточные для покрытия обязательств. Риск неокупаемости проекта – существует вероятность снижения доходов от продаж вследствие уменьшения объема продаваемой сельскохозяйственной техники, показатели чувствительности не высокие.

Институциональные риски. Степень риска – умеренная. В части предприятий, участвующих в создании инфраструктуры проекта, непрозрачность организационной структуры, отсутствует достаточный объем информации.

Реализация проекта АО «Агромашхолдинг» «Восстановления производства и организация серийного выпуска модернизированного двигателя АМЗ-МАН и создание сети сервис-центров по обслуживанию сельскохозяйственной техники» даст возможность произвести восстановление машиностроительного производства и создаст возможность выхода готовой продукции на внешние рынки, данный проект обеспечит дополнительно более 1 500 рабочих мест для местного населения, создаст возможность для участия в проекте местные предприятия в подрядных работах, а также увеличит налоговые поступления в Республиканский бюджет.

Глава 3. пути совершенствования и развития кредитования инвестиционных проектов

Лучше жить - значит совершенствовать структуру производства, активизировать инновационную деятельность. С этим новым тезисом Правительства согласны коллективы крупных предприятий горно-металлургического комплекса, угольной промышленности, энергетики - члены ЕПА. Все мы активно участвовали в проработке новой индустриально-инновационной программы и поддерживаем её. Уверены, что казахстанскому экономическому чуду быть. Не случайно сегодняшние темпы развития страны удивляют многих. Однако как реализовывать эту программу, какие документы необходимо ввести в действие и что явится ключевыми точками? 

Идея развития инновационной экономики очень своевременная и правильная, но нельзя не учитывать реалии. Наука в Казахстане в последние годы финансировалась слабо. Существенно уменьшился кадровый потенциал казахстанских научных школ. Производственная и экспериментальная база устарела. Если развивать инновационные возможности республики, то необходимо отдавать себе отчёт с чего начать и в каком направлении двигаться. 

Мировое производство и рынок, особенно продукции высокотехнологических производств, уже давно поделён. Причём не столько между государствами, сколько между крупнейшими транснациональными корпорациями. У многих из них объём годовых продаж больше, чем объём производства товаров и услуг в некоторых странах. Так, объём продаж компании "Экссон" (103 млрд. долларов) больше, чем у Финляндии (94 млрд. долларов) или у Израиля (70 млрд. долларов). Прикладные научно-технические разработки востребованы и поощряются именно этими гигантами. 

Как создать предпосылки для развития в Казахстане наукоёмких, высокотехнологических производств? Для этого необходимо чётко обозначить оптимальный профиль международной специализации Казахстана. Производить все товары невозможно, да и экономически нецелесообразно. Натуральное хозяйство в условиях глобализации экономики - шаг назад. 

Необходимо учитывать тенденции развития мировой экономики. Важно просчитать, какой казахстанский товар будет востребован на мировом рынке через пять, десять и даже двадцать лет и какие производства необходимо планировать уже сегодня. Надеяться, что бизнес сам определит перечень этих производств и инвестирует деньги в их развитие, проблематично. У нас ещё не сформировалась устойчивая структура производства и отлаженные экономические механизмы. 

Поэтому предположение о создании в Казахстане производства, например, обуви с перспективными брендами, ничем не подкреплено. Нет никакой гарантии, что отечественная продукция будет пользоваться спросом на зарубежных рынках. И обувь в ближайшее время вряд ли будет казахстанским брендом.

Порочен принцип строительства предприятий, вырванных из единой технологической цепи. В условиях отсутствия производства комплектующих изделий такие предприятия превращаются в "отвёрточные производства". Нас должен научить печальный опыт сборки телевизоров "NAM" в Алматы, российских "ГАЗелей" и т.д. Даже если на востоке Казахстана мы начали выпускать российского типа "Нивы", то это не значит, что россияне дадут нам возможность в будущем производить в Казахстане узлы и детали. Это не логично с экономической точки зрения. К тому же автомобильная промышленность в России сама пребывает в состоянии перманентного кризиса. 

Что уже стало брендом Казахстана? Нефть, хром, цинк, медь, ферросплавы, уголь, зерно и др. Эту продукцию отличают конкурентные цены и высокое качество. Недооценивать сложившуюся специализацию нельзя, но при этом необходимо учитывать, что мировые рынки насыщены и необходимо ускоренное формирование контуров инновационной экономики. Любые попытки развивающихся стран выйти с новым товаром собственного производства и занять устойчивые позиции на мировых рынках встречают противодействие. В этом случае показателен пример новых индустриальных стран - Малайзии, Таиланда, Сингапура, Тайваня, где японские компании-гиганты разместили свои производства. Это дало мощнейший толчок к структурной перестройке национальных экономик и ускоренному экономическому развитию.

Иное дело - привлечение крупных инвестиций в обрабатывающую промышленность Казахстана из стран с более дорогими ресурсами. Для этого нужны преференции, снятие бюрократических барьеров, повышение профессионального уровня и культуры населения, формирование у граждан страны ориентиров на достижение жизненного успеха для себя, своей семьи через корпоративные достижения. Трудолюбие, творчество и инициатива в любых формах трудовой активности должны всячески стимулироваться и приветствоваться. Здесь нужны республиканские и региональные программы, разрабатываемые государственными органами, акиматами, неправительственными организациями. 

Просто говорить: "Давайте поддержим машиностроение" - значит ничего не сказать. Текущую производственно-технологическую структуру Казахстана необходимо развивать через поощрение создания крупных промышленных наукоёмких комплексов, включающих всю технологическую цепочку, с технологией производства так называемых 4-го и 5-го переделов. Скажем, от добычи бокситов, получения глинозёма, производства первичного алюминия до выпуска алюминиевого проката и металлоконструкций. Комплексное развитие крупных производств, нацеленных на выпуск готовой продукции, потянет за собой и развитие значительного числа средних и малых предприятий. Причём надо разработать механизмы поощрения крупных компаний, самим развивать машиностроение, производство различных видов оборудования, то есть всячески способствовать импортозамещению, внедрению наукоёмких технологий. 

В мировой практике давно приняты принципы так называемой государственной политики "движения за частным капиталом", нацеленным на опережающий спрос. При этом государство поддерживает не отдельные отрасли, а конкретные "точечные" проекты. Тут должны быть предусмотрены эффективные механизмы государственной поддержки и стимулирования новых экспортных производств. Эти меры не новы, но уже апробированы и достаточно эффективны. Например, льготные кредиты, гарантии и налоговые преференции в рамках закона об инвестициях, страхования и т.д. 

Можно гораздо более активно использовать различные формы привлечения иностранных инвестиций, в том числе новейших технологий, ноу-хау, соглашений по переуступке части рынков, продвижению товаров под известной маркой производителя. А также целенаправленно заняться формированием и продвижением на рынках казахстанских торговых марок (брендов). 

Ещё один перспективный путь - кооперация отдельных казахстанских предприятий в производственные цепочки крупных транснациональных корпораций (ТНК). Это даст шанс отечественным предприятиям интегрироваться в мировую производственную систему, получать необходимые инвестиции и новейшие технологии, частично снимет проблему продвижения продукции на мировые рынки. 
Опыт показывает, что эффективность проектов во многом зависит от того, насколько в процесс принятия решений органами госуправления вовлечены непосредственные участники внешнеэкономической деятельности. Например, при подготовке для тарифной комиссии ЕврАзЭС аналитических материалов и расчётов. Влияние на изменение торгового оборота между странами тарифов на перевозки и транспортировку электроэнергии, на импортируемое оборудование и т.д. очевидно и неоспоримо. Предприниматели помнят введение оплаты НДС по месту назначения товара и разный уровень налога (16 процентов - в Казахстане и 20 процентов - в России). Эти решения привели к росту цен на казахстанские товары в России и снижению их конкурентоспособности, объёмов экспорта.

Одной из очевидных конкурентных отраслей экономики РК является предоставление транспортных услуг через территорию республики. Этот очень перспективный рынок может и должен стать одной из важнейших доходообразующих сфер деятельности. По оценкам экспортёров, объём транзитных перевозок по европейско-азиатскому направлению составляет более 400 миллиардов долларов. Только объём транзита через Россию приблизился сегодня к 1 миллиарду долларов. У казахстанских перевозчиков есть возможности для вхождения в мировые транспортные потоки. 
Немаловажно создать экспортёрам продукции более благоприятные условия на рынке транспортных услуг. Роль государственного регулирования в этой области, к сожалению, снизилась. А отсутствие необходимых мер (льготных тарифов) в отношении внутриказахстанских перевозок экспортных грузов сразу же негативно сказалось на товарообороте отечественных предприятий. 
Не потерять прежние рынки и выйти на новые - задача очень не простая. Причём оптимальное решение находится как раз на стыке внутриреспубликанских и внешних факторов. 

Для поддержки и продвижения интересов казахстанских экспортёров создана и активно работает Ассоциация экспортёров Казахстана, учредителями которой являются крупные промышленные предприятия, работающие в разных отраслях экономики страны. Ассоциация работает в тесном взаимодействии с органами государственного управления по разработке и реализации мер поддержки и развития экспортных возможностей казахстанских производителей. Данный орган будет содействовать проведению экспертизы экспортной продукции, участвовать в мероприятиях по контролю и соблюдению правил международной торговли. 
Ассоциация планирует взять на себя обеспечение отечественных компаний информацией о состоянии мировых и региональных рынков, налоговых, тарифных характеристиках, действующих в других государствах. 
Предусматривается также поиск и установление деловых контактов для потенциальных экспортёров. Специальные базы данных позволят заинтересованным отечественным производителям не только оперативно получать всю необходимую информацию по внешнеторговым операциям, но минимизировать затраты на маркетинговые услуги.

Особую актуальность такая координация приобретает в преддверии вступления нашей республики в ВТО. Попытки вытеснить казахстанских производителей с международных рынков имеют место. Но тот факт, что Казахстан признан страной с рыночной экономикой, даёт уверенность и определённые гарантии для успешного разрешения торговых споров и конфликтов. Да, незнание казахстанскими экспортёрами законодательства других стран не позволяет им квалифицированно защищаться. Поэтому именно сейчас крайне важна координация действий производителей-экспортёров и правительственных структур, ибо только совместными усилиями возможна эффективная поддержка отечественного экспортёра. 
Повышение конкурентоспособности казахстанской продукции невозможно без разработки программы "Экспорт Казахстана". Подобные программы есть во всех развитых странах. 

В перспективе на подготовительном этапе вступления в ВТО именно Ассоциация экспортёров способна и правомочна выступать в качестве коллективного заявителя о нечестной конкуренции, дискриминации и ущемлении прав казахстанских экспортёров со стороны других членов Всемирной торговой организации. Именно ассоциация способна организовать партнёрский диалог как с правительственными структурами, так и с зарубежными объединениями производителей. Как показывает зарубежный опыт, данные полномочия фиксируются на законодательном уровне. Так, в 2001 году в США был принят Комплексный закон о торговле и конкурентоспособности. В соответствии с законом в рамках министерства торговли США, помимо создания дополнительных механизмов поддержки экспорта, была сформирована федеральная технологическая администрация, решающая вопросы взаимодействия этого министерства с организациями промышленников и предпринимателей, а также был учреждён специальный президентский совет по вопросам конкурентоспособности, разработан комплекс мер по расширению государственной поддержки инновационного предпринимательства. 

Ассоциация экспортёров предложила ряд мер по поддержке отечественных экспортёров. Для реализации экспортного потенциала казахстанской экономики необходима финансовая поддержка экспорта. Основной инструмент в этой сфере - кредитование экспорта. Государство через банковскую систему и систему гарантий может стимулировать льготные кредиты под подписанные контракты производителей-экспортёров. Без создания системы долгосрочного кредитования экспортных поставок предприятия будут вынуждены отказываться от экспортных заказов, стимулирующих сохранение и развитие соответствующих производств. Здесь же уместно привлечение кредитов банков второго уровня под государственные гарантии, способствующих улучшению условий кредитования и снижению кредитных рисков. 

Одной из составляющих системы содействия и поддержки экспорта является страхование экспортных кредитов от коммерческих и политических рисков для обеспечения защиты казахстанских экспортёров, а также страхование экспортных операций при освоении зарубежных рынков. В этом направлении уже есть некоторые достижения. Так, принято решение об организации в нашей республике корпорации по страхованию экспортных кредитов. Среди некоторых других предлагаемых мер финансовой поддержки экспортоориентированных производств - содействие инвестициям в нематериальные активы (подготовка и переподготовка кадров, НИОКР, техническое содействие), кредитование с участием государства ориентированных на экспорт НИОКР, программ освоения высокотехнологической продукции, закуп для развития экспортного производства оборудования, сырья, материалов, комплектующих и запасных частей, не производимых в Казахстане; предоставление в рамках республиканского бюджета связанных кредитов под закупки казахстанской продукции странам дальнего и ближнего зарубежья, что будет способствовать наращиванию экспорта. 

Необходимо отметить, что вышеуказанные механизмы поддержки экспорта не противоречат соответствующим нормам Всемирной торговой организации, тем более что в переговорах о присоединении РК к этой организации казахстанская сторона будет отстаивать своё право на получение переходного периода, предусмотренного соглашением ВТО по субсидиям и компенсационным мерам. 

Одним из наиболее действенных направлений стимулирования экспорта и структурных преобразований в промышленности является использование системы адресных налоговых льгот. Целесообразно использовать следующие формы налогового поощрения экспортёров: освобождение предприятий-экспортёров от налога на добавленную стоимость на авансовые платежи, получаемые ими в счёт оплаты последующих экспортных поставок продукции; гибкое регулирование налога на прибыль для предприятий-экспортёров; снижение налога на прибыль в течение срока окупаемости инвестиционного проекта; снижение и постепенное освобождение от уплаты таможенных пошлин и налога на добавленную стоимость на импортное оборудование, материалы и комплектующие, не производимые в Казахстане, но необходимые для производства экспортируемых товаров и услуг и технического перевооружения производства для обеспечения конкурентоспособности отечественной продукции; стимулирование производственной кооперации путём расширения масштабов эффективного использования казахстанскими участниками внешнеэкономических связей таможенных режимов в соответствии с Таможенным кодексом РК. 
Продуманное вовлечение пенсионных активов, ориентация международных займов для реконструкции народного хозяйства могли бы решить проблему дефицита "длинных" финансовых ресурсов для использования их на инвестиции. 

Для поддержания и расширения экспортного потенциала необходимы структурные преобразования в промышленности, регулируемые бюджетной, кредитной, налоговой, торговой и научно-технической политикой, системой государственных заказов, а также через управление государственной собственностью. Для этого можно использовать широкий спектр инструментов, включая не только прямые государственные капитальные вложения и целевое субсидирование, но и предоставление льготных займов, заключение контрактов на разработку новой продукции и технологий, прямые государственные закупки высокотехнологичного оборудования, методы протекционизма, налоговые льготы и скидки, правила и нормы амортизации, целевые государственные программы. 
Комплексное применение мер прямой и косвенной государственной поддержки отечественных предприятий-экспортёров позволит в перспективе повысить конкурентоспособность производимой ими продукции и эффективность её производства, а также оптимизировать структуру казахстанского экспорта. 

Экспортная политика должна опираться на использование имеющихся конкурентных преимуществ. Переговорный процесс по присоединению РК к ВТО надо использовать для консолидации национальных конкурентных преимуществ и наращивания усилий по развитию экспорта. Растущее казахстанское присутствие на внешних рынках - залог максимизации выгод Казахстана от членства в этой организации. 

Основная задача - не ограничиваться отдельными разрозненными мерами в этой области. Нужна система поддержки экспорта, предполагающая совместную работу республиканских органов власти, общественных и деловых кругов. Необходима масштабная общенациональная кампания в поддержку экспорта с привлечением должностных лиц и средств массовой информации. Задачи продвижения отечественного экспорта должны в приоритетном порядке учитываться при планировании официальных зарубежных визитов и в деятельности всего загранаппарата. 

Государственная инвестиционная политика - это комплекс мер по осуществлению государственных и стимулированию частных инвестиций с целью реализации государственных приоритетов. 

В настоящем документе под мерами государственной инвестиционной политики понимаются совокупность инвестиционных программ, финансируемых из республиканского и местных бюджетов, инвестиционных проектов АО «Альянс Банк», мер по стимулированию частных инвестиций с целью реализации государственных приоритетов. 

Какие производства являются приоритетными с точки зрения государства? Каков критерий их отнесения к приоритетным? Основным критерием отнесения тех или иных производств к долгосрочным приоритетам в открытой экономике является их конкурентоспособность в условиях усиливающейся глобализации. Эти производства, по сути, должны предопределить долгосрочную <страновую специализацию>. 

Отраслями долгосрочной <страновой специализации> для Республики Казахстан объективно должны стать, в первую очередь, отрасли долгосрочной экспортной ориентации, так как: 

· в силу быстрой обновляемости технологической базы производств, их возрастающей технической сложности и роста капиталоемкости шансы на стабильный успех имеют производства, ориентированные на емкие рынки; 

· внутренний рынок ограничен по причине малочисленности населения и его территориальной рассредоточенности. 

Структурная модель экономики Республики Казахстан будет складываться следующим образом: 

· несколько высококонкурентоспособных экспортоориентированных производств; 

· производства, сопряженные с экспортоориентированными отраслями; 

· конкурентоспособные производства, ориентированные, в основном, на внутренний рынок; 

· инфраструктурные отрасли, как условия развития всех других отраслей экономики; 

· импорт товаров (работ, услуг), отечественное производство которых отсутствует либо не конкурентно.

Если ни одно из производств казахстанской экономики не достигнет стабильной конкурентоспособности на внешних рынках - это будет означать, что страна не нашла свою нишу в современном мире, что, в конечном счете, равносильно экономическому краху государства.

В настоящее время функцию конкурентоспособных экспорто-ориентированных производств выполняет, в основном, горнодобывающая промышленность. Такая структура экономики имеет естественные временные ограничения в силу невозобновляемости добываемого минерального сырья. В оптимальном варианте в структуре экономики Казахстана будет постепенно увеличиваться доля недобывающего сектора по сравнению с сырьевым сектором.

Таким образом, целью данного документа является:

· определение перспектив развития существующих экспортоориентированных производств добывающего и недобывающего секторов экономики; 

· обоснование комплекса мер Правительства в отношении потенциально конкурентоспособных производств; 

· обоснование мер инвестиционной политики Правительства в сфере инфраструктуры; 

· определение основ кредитной политики Альянс Банка. 

Государственная инвестиционная политика не может рассматриваться в отрыве от основных направлений экономической и финансовой политики государства, оказывающих влияние на конкурентоспособность отдельных производств товаров (работ, услуг): денежно-кредитной, налогово-бюджетной, социальной, торговой, тарифной и др. Однако, в настоящем документе не рассматриваются указанные направления экономической политики государства. Предполагается, что мероприятия по их реализации будут взаимоувязаны и согласованы с параметрами политики государственных инвестиций и принятыми приоритетами в производстве товаров (работ, услуг). Кроме того, в документе не рассматриваются программы по инвестированию в социальные объекты.

Составной частью государственной инвестиционной политики являются инвестиционные программы республиканских государственных и коммунальных предприятий, акционерных обществ, контрольный пакет акций которых принадлежит государству. В настоящем исследовании они не рассматриваются, так как предполагается, что реализация этих программ будет согласована с общими принципами государственной инвестиционной политики.

Заключение
Производство сельскохозяйственной продукции – наиболее рискованный вид деятельности, поскольку объем готовой продукции находится в большой зависимости от погодных и климатических условий в Казахстане. Резко континентальный климат Казахстана крайне непредсказуем из-за постоянных перепадов температур и нестабильности выпадения осадков.  

Этот факт в последнее время стал причиной нежелания банков второго уровня кредитовать крестьянские и фермерские хозяйства, которые занимаются производством сельскохозяйственной продукции, поскольку опасаются брать на себя риски невозврата кредитных средств. Надлежащего залога у таких предпринимателей нет, поскольку на момент подачи заявки для получения кредита, у них нет в собственности высоколиквидных активов в виде недвижимости либо транспорта, поскольку привлекаемые деньги необходимы производителю сельскохозяйственных товаров для приобретения земли и недвижимости. А в качестве залога активы создаваемые в ходе реализации проекта не приемлемы, потому что их залоговая стоимость рассчитывается банком по очень низкому коэффициенту.

С целью повышения благоприятности климата для вложения инвестиций в сельскохозяйственное производство необходимо:

1) создать институт страхования в растениеводстве от погодных условий, при этом страховая премия будет включать в себя упущенную выгоду в результате ухудшения погодных условий, кроме этого страховым случаем будет являться риск случайной гибели продукции в результате изменения погодных условий (выпадения осадков и т.д.). В настоящее время Национальным банком Республики Казахстан утверждается законопроект об обязательном страховании в растениеводстве. Для осуществления этого класса страхования страховым компаниям необходимо будет получить соответствующую лицензию. Закон также определяет максимальные ставки вознаграждения по данному классу страхования и соответственно максимальную премию страховой компании.

Для реализации данного замысла необходимо приобрести специальное оборудование для постоянного мониторинга за погодными условиями (Агрогидрометео станции, производства Германии, аналогов не имеет) с помощью которых можно спрогнозировать изменения климата и рассчитать изменения в объеме готовой продукции, в зависимости от изменения погодных условий.

2) создать товарную биржу,  в целях возможности хеджирования рисков от падения уровня цен на  сельскохозяйственную продукцию, в которой  Альянс Банк станет одним из участников. Это станет возможным путем заключения фермерами фьючерсных контрактов. Контракт позволит в случае  длительного хранения готовой продукции, например, на элеваторе (зерна)  и колебания рыночной стоимости на данный вид продукции застраховать фермерское хозяйство от потери прибыльности и уменьшения рентабельности хозяйственной деятельности, поскольку данная продукция будет продана по цене фьючерса. 

Товарная биржа по определению корпоративная, некоммерческая ассоциация членов корпораций, обеспечивающей материальные условия для купли-продажи товаров на рынке путем публичных торгов согласно правилам и процедурам, обеспечивающим равенство для клиентов и членов биржи. 

Товарные биржи осуществляют куплю и продажу не товаров, а контрактов на их поставку. На них продаются контракты на стандартизируемые виды товаров, которые могут быть проданы крупными партиями по образцам или техническому описанию. На товарных биржах выявляются базисные цены, которые формируются под влиянием соотношения спроса и предложения. Все биржи являются самостоятельными предприятиями и действуют независимо друг от друга. Одни товары продаются и покупаются лишь на какой-то одной бирже, другие  на нескольких; однако, размеры контрактов на один и тот же товар и другие характеристики отличаются друг от друга на разных биржах. 

Применительно к нашим условиям в состав основных функций товарной биржи должны входить такие, как разработка стандартов на реализуемую через биржу продукцию, а также пакета типовых контрактов по сделкам купли-продажи, котирование цен, урегулирование возникающих споров и информационная деятельность. В своем развитии товарные биржи прошли несколько ступеней от оптового рынка, где сделки совершаются с наличными партиями товара до современного фьючерсного рынка. 

Базовые операции на товарной бирже:

1.
Клиринговые операции. 

В процессе совершения сделок на бирже может получиться так, что возникнут взаимные долговые обязательства среди участников торгов. Для ее погашения в конце торгов расчетная палата проводит анализ сделок и устанавливает чистую маржу для каждого участника. Это позволяет избежать неудобных круговых расчетов. 

2.
Фьючерсные и форвардные контракты. 

Это соглашение на покупку или продажу какого-либо товара в будущем. Форвардным контрактом называется соглашение сторон на сделку в будущем по установленной предварительно цене. Расчеты по контракту производятся в момент его свершения. 

3.
Опционы. 

При совершении купли-продажи фьючерсных контрактов риск порой превышает возможности спекулянтов. Опцион этот риск снижает. В этом случае клиент получает право, но не обязуется купить или продать фьючерс, если ему это будет выгодно. В случае отказа продавец получает от покупателя цену его риска - заранее обговоренную и определенную по разным методам премию. 

4.
Хеджирование. 

Одной из основных функций фьючерсного рынка является перенос риска с тех, кто хочет его избежать (хеджеры) на тех, кто согласен его принять (спекулянты). Этому способствуют такие свойства рынков, как стандартизированность контрактов и высокая ликвидность рынков. Поскольку все контракты стандартизированы, то не возникает необходимость проверять надежность противоположной стороны. Ликвидность позволяет продать товар по фиксированной цене независимо от ее изменения в будущем. 

5.
Спекуляция. 

Если хеджер заинтересован в стабильности рынка, то спекулянт - в колебаниях на нем. Поскольку размер маржи при заключении сделки не велик, спекулянт имеет большую свободу для маневра. Спекулянт не заинтересован в осуществлении или приеме конкретного товара. Спекуляцией могут заниматься как профессиональные трейдеры, так и частные лица, дающие поручения брокерам.

Любая товарная биржа имеет два основных направления деятельности: оптовая торговля с одной стороны и котировка цен товаров с другой. В рыночной экономике при отсутствии прямого директивного вмешательства в предпринимательскую деятельность именно биржи являются инструментом косвенного, но весьма существенного воздействия на бизнес. Несмотря на то, что на бирже контролируется небольшое количество товаров, большинство из них носит стратегический характер. Поэтому те цены, которые на бирже в условиях свободного ценообразования отражают движение рынка того или иного товара, служат своеобразным индикатором состояния экономики страны.

3) поскольку банк развития выдает кредит исключительно в долларах США, а оплата по экспортным/импортным контрактам, а также по контрактам с резидентами Республики Казахстан производится в евро, тенге и других валютах, то необходимо предусмотреть в деятельности банка механизм хеджирования валютных рисков, путем применения институтов опционов, фьючерсов и тройного арбитража, поскольку когда речь идет о многомиллионном кредите, курсовая разница обременяет существенными потерями в сумме кредита. 
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