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Введение
Вступление Казахстана в рынок в значительной мере связано с реализацией потенциала кредитных отношений. Поэтому одним из обязательных условий  формирования рынка  является коренная перестройка  денежного обращения и кредита. Главная задача реформы - максимальное сокращение централизованного  перераспределения  денежных ресурсов и переход к преимущественно горизонтальному их движению на финансовом рынке. Создание финансового рынка означает принципиальное изменение роли кредитных институтов в управлении народным хозяйством и повышение роли кредита в системе экономических отношений.

Коммерческие банки являются главным инструментом  в регулировании финансово-кредитных отношений между юридическими и физическими лицами. Развитие и совершенствование  услуг, оказываемых  коммерческими банками, имеет большое значение прежде всего потому, что с переходом от административно-командного типа экономики к свободной рыночной, изменяется место каждого отдельного гражданина в системе экономических отношений: он становится непосредственным собственником  средств производства и получает большую степень экономической свободы. Реализация новых экономических прав и обязанностей порождает потребность в многочисленных банковских услугах  и операциях.

Предоставляя ссуды своим клиентам, банки выполняют роль финансовых посредников, принимая денежные средства у вкладчиков  и предоставляя их заемщикам. Эта деятельность банка приносит  реальную пользу  всем заинтересованным сторонам. Вкладчики пользуются тем, что их депозиты выполняют функцию средств обращения и функцию ликвидных активов, а  в целом ряде случаев еще  и приносят проценты. Заемщики пользуются открывшимися им доступом  к крупным денежным суммам на достаточно длительные периоды времени. Это происходит даже в тех случаях, когда большинство мелких индивидуальных вкладчиков  изъявляют желание  вложить в банк лишь весьма небольшие денежные суммы, причем на короткий период времени. Не будь банков или каких-либо аналогичных финансовых посредников, ни одной крупной фирме вообще не удалось бы  вести деловые операции, выступая в качестве заемщика у мелких фирм, располагающих  временно свободными денежными средствами. 

Что касается всего общества в целом, то польза, получаемая им от ссудных операций, становится ощутимой в  тех случаях,  когда ограниченные объемы предложения денежных средств, подлежащих передаче в ссуду, обеспечивают достижение наиболее продуктивных целей (из возможных). Осуществляя целенаправленный выбор  будущих заемщиков и предоставляя ссуды лишь тем из них, кто оказывается  в состоянии платить максимальную  процентную ставку по выданной  ссуде,  сообразующуюся  с общими условиями рыночной конъюнктуры, банкиры направляют поток денежных средств в русло инвестиций, используемых для строительства производственных предприятий, приобретения новой техники  и для целого ряда других  инвестиций в реальный капитал, который сам по себе обеспечивает получение высокой отдачи.  То есть, рынок кредитов является  важной составляющей экономической системы Казахстана.

Таким образом, актуальность темы данной работы становится очевидной. Кредитная политика коммерческих банков Республики Казахстан является важнейшей основой экономического развития нашего государства и во многом именно от  того( как будет развиваться кредитная система( будет зависеть успех экономических преобразований в нашей стране. В связи с этим возникает необходимость анализа кредитного портфеля коммерческих банков Казахстана.

Кредитный портфель представляет собой остаток кредитной задолженности по балансу коммерческого банка на определенную дату. В экономической литературе кредитный портфель определяется как совокупность требований банка по кредитам, которые классифицированы на основе определенных критериев. Одним из таких критериев, применяемых в зарубежной и отечественной практике, является степень кредитного риска. По этому критерию определяется качество кредитного портфеля. Анализ и оценка качества кредитного портфеля позволяет менеджерам банка управлять его ссудными операциями. В отечественной практике кредитный портфель определяют как совокупность заключенных контрактов по сделкам кредитного характера. Сюда относят, помимо непосредственно ссуд, также факторинговые операции, лизинг, учет векселей, исполнение обязательства по выданным банковским гарантиям и поручительствам.

Итак, цель данной работы заключается в том, чтобы рассмотреть теоретические и практические аспекты кредитного процесса в коммерческих банках Республики Казахстан на примере АО «Казкоммрецбанк».

Для выполнения данной цели нами необходимо решение следующих задач:

1) рассмотреть теоретические основы организаций кредитного процесса в коммерческих банках(
2) дать анализ кредитной политике АО «Казкоммрецбанк»(
3) рассмотреть проблемы и перспективы развития кредитного процесса.

Методологической основой для написания работы послужили общетеоретические и специфические методы научных исследований: хронологический, институциональный, сравнительный и структурно-функциональный. 

Основные источники( использованные при написании данной работы можно условно разделить на три группы. В первую входят нормативные акты Республики Казахстан( регулирующие вопросы кредитной деятельности. Вторую группу источников составили Отчеты «Казкоммрецбанка»( а также иные статистические материалы.

Структура работы составлена в соответствии с поставленными задачами. Работа состоит введения, трех глав и заключения.

I. организация кредитного процесса в коммерческих банках
1.1 Кредитная политика банка и механизм ее реализаций

Одним из наиболее распространенных способов обеспечения соблюдения стандартов, установленных регулирующими органами и предоставления прибыльных кредитов является описание кредитной политики банков. Подобное описание рекомендует кредитным инспекторам и управляющим банками основные направления, которым необходимо следовать при принятии решения о выдаче конкретного кредита и выборе структуры совокупного кредитного портфеля банка. Фактический состав кредитного портфеля должен отражать его кредитную политику. В противном случае не будет обеспечена эффективная реализация кредитной политики и верхнему эшелону управления банком придется ее либо пересматривать, либо принимать меры по ее реализации.

Кредитная политика складывается из следующих элементов.

1. Цель, исходя из которой, формируется кредитный портфель (т.е. указание признаков хорошего кредитного портфеля; видов кредитов, сроков погашения, размеров и качества кредитов),

2. Описание полномочий в области выдачи кредитов, которыми наделен каждый конкретный кредитный инспектор и кредитный комитет (максимальная сумма и вид кредита, который может быть одобрен конкретным сотрудником, и необходимые подписи),

3. Обязанности по передаче прав и предоставлению информации в рамках кредитного управления,

4. Практика ходатайства, проверки, оценки и принятия решений по кредитным заявкам эмитентов,

5. Необходимая документация, прилагаемая к каждой кредитной заявке, а также документация, которая должна храниться в кредитном деле (финансовая отчетность, договоры, гарантии, залоги и т.д.),

6. Права сотрудников банка с детальным указанием того, кто отвечает за хранение и проверку кредитных дел,

7. Основные правила приема, оценки и реализации кредитного обеспечения,

8. Описание политики и практики установления процентных ставок и комиссий по кредитам, условий погашения кредитов,

9. Описание стандартов качества, применяемых ко всем кредитам,

10. Указание максимального размера кредитных вложений (т.е. максимально допустимого уровня соотношения кредитных вложений и совокупных активов),

11. Описание обслуживающим банком региона, куда должны осуществляться кредитные вложения,

12. Описание практики выявления анализа и решения ситуаций, связанных с проблемными кредитами.

В процессе кредитования все банки подвержены финансовым потерям, возникающим вследствие невыполнения обязательств контрагентами, в первую очередь заемщиками. Поэтому даже при самой лучшей кредитной политике неизбежно возникают потери по кредитам. По идее банки не должны выдавать заведомо проблемных кредитов, но известно, что часть из них станет таковыми в дальнейшем. Репутация банка может быть серьезно подорвана увеличением доли проблемных кредитов, что в свою очередь может повлиять на позиции банка на рынке кредитных ресурсов.

При возникновении определенной ситуации, например, использование банком всего лимита кредитных ресурсов или при изменении структуры кредитного портфеля одним из возможных способов решения проблемы может стать применение метода секьюритизации. При секьютиризации (превращении банковских активов в ценные бумаги) активов размещение кредитных ресурсов осуществляется  не только посредством заключения кредитного договора, но и путем исполнения векселей и облигаций. Близким к секьютиризации является  метод -  переуступки кредита. Метод секьютиризации способствует привлечению дополнительных инвестиций и, в конечном счете, приведет к более эффективному функционированию всей банковской системы.

Основные черты современной структуры кредитования

1. Кредит предоставляется в зависимости от привлеченных КБ ресурсов.

2. Большое место занимают межбанковские кредиты.  Это самая дорогая  для КБ возможность привлечения денежных средств.  Такую возможность банк используют только, когда находятся в крайне затруднительном финансовом положении и  им   необходимо   немедленно   рассчитаться   со   своими кредиторами.

3. Зависимость от обязательных  экономических  нормативов,  которые устанавливает ЦБ.

4. Договорная система.  КБ и клиент составляют договор,  в  котором указываются условия кредитования, права и обязанности сторон. В случае невыполнения указанных обязательств, сторона несет ответственность.

 5. Кредитуется субъект.  КБ  анализирует кредитоспособность каждого заемщика.

 6. Переход к   таким   формам  кредитования,  которые  обеспечивают возврат ссуды.

Для определения современного рынка капиталов необходимо обратиться к понятию кредитного капитала. Кредитный капитал – это денежные средства, отданные в ссуду за определенный процент при условии возвратности. Формой движения ссудного капитала является кредит. Ссудный капитал представляет собой историческую категорию капитала, которая возникает и развивается в условиях капиталистического способа производства.

Операции по размещению кредитов называются кредитными операциями. Кредитные операции находят свое отражение в активе банка. Кредитование предприятий  и  населения  относится  к  традиционным видам банковских  услуг.   Не   случайно   банк   называют   кредитным предприятием. Наибольшая  часть  активов  коммерческого банка  по-прежнему  помещена  в кредитные операции.

Ссудные операции - это кредитование клиентов и другие коммерческие банки.

Коммерческие банки  относятся  к особой категории деловых предприятий, получивших  название  финансовых  посредников. Они привлекают капиталы, сбережения населения и   другие  денежные средства, высвобождающиеся в процессе  хозяйственной  деятельности, и предоставляют их во временное пользование другим экономическим агентам, которые нуждаются в дополнительном капитале. Банки создают на новые требования и обязательства,  которые становятся товаром на денежном рынке. Так, принимая вклады клиентов, коммерческий банк создает новое обязательство - депозит, а выдавая ссуду - новое  требование  к  заемщику. Этот  процесс создания  новых  обязательств  составляет сущность финансового посредничества. Эта трансформация  позволяет  преодолеть  сложности  прямого  контакта сберегателей и заемщиков,  возникающие из-за несовпадения предлагаемых и требуемых сумм,  их  сроков, доходности, и т.д.

Масштабы финансового посредничества в современной  экономике поистине  огромны. Представление  об  этом дает статистика денежных потоков. В этой системе учета хозяйство  разделено  на ряд секторов:  домашние хозяйства,  деловые предприятия, государственные учреждения,  финансовые  институты,   заграничный сектор.

В странах  с развитой экономикой сектор домашних хозяйств является, как правило, поставщиком капитала для  других  секторов. Сектор деловых  фирм  в  условиях нормальной экономической конъюнктуры испытывает дефицит денежных  средств. Государственный сектор обычно дефицитен, поэтому государство выступает заемщиком на рынке ссудных  капиталов. Заграничный  сектор  может иметь как  дефицит,  так  и  избыток  средств, в зависимости от состояния платежного баланса страны  по  текущим  операциям  и сальдо меж  странового движения капитала.

Коммерческие банки  являются многофункциональными учреждениями, оперирующими в различных секторах рынка ссудного  капитала. Крупные коммерческие  банки предоставляют клиентам полный спектр услуг,  включая кредиты, прием депозитов расчетов и т.д. Этим они отличны от специализированных учреждений,  которые ограничены определенными функциями. Коммерческие банки традиционно играют роль базового звена кредитной системы. Переплетение функций различных видов кредитных учреждений и популярность универсального  типа  банка  создает известные трудности для определения понятий банк  и  банковская  деятельность. Чаще всего главным признаком банковской деятельности считается прием депозитов и выдача кредитов.

Термин "Коммерческий банк возник на ранних этапах  развития банковского дела,  когда банки обслуживали преимущественно торговлю,  товарообменные операции и платежи. Основной клиентурой были торговцы. Банки кредитовали транспортировку, хранение и другие операции, связанные с товарообменом. С развитием промышленного  производства  возникли  операции  по краткосрочному кредитованию производственного цикла: ссуды  на  пополнение оборотного капитала, создание запасов сырья и готовых изделий, выплату зарплаты и т.д. Сроки кредитов постепенно увеличивались, часть  банковских  ресурсов  начала использоваться для вложений в основной капитал,  ценные бумаги. Иначе  говоря, термин "коммерческий  банк"  утратил  свой смысл. Он обозначает "деловой" характер банка,  его ориентированность на обслуживание всех видов хозяйственных агентов независимо от рода их деятельности.

Сегодня коммерческий  банк способен предложить клиенту до 200 видов разнообразных банковских продуктов  и  услуг. Широкая диверсификация операций  позволяет банкам сохранять клиентов и оставаться рентабельными даже при  весьма неблагоприятной  хозяйственной конъюнктуре. Следует  учитывать,  что далеко не все банковские операции повседневно присутствуют и  используются  в практике конкретного банковского учреждения (например, выполнение международных расчетов или трастовые  операции). Но  есть определенный базовый набор, без которого банк не может существовать и нормально функционировать. К таким конструирующим операциям банка относят:     

- прием депозитов;

- осуществление денежных платежей и расчетов;

- выдача кредитов.

Систематическое выполнение  указанных  функций  и создает тот фундамент,  на котором зиждется работа банка. И хотя выполнение каждого  вида операций сосредоточено в специальных отделах банка и осуществляется особой  командой  сотрудников,  они переплетаются между   собой. Так,   банки  обладают  уникальной способностью создавать средства платежа, которые используются в хозяйстве для  организации товарного обращения и расчетов. Речь идет об открытии и ведении чековых и других  счетов,  служащих основой безналичного оборота. Хозяйство не может существовать и развиваться без  хорошо  отлаженной  системы  денежных  расчетов. Отсюда большое  значение  банков,  как  организаторов этих расчетов.

Создание  платежных  средств  тесно  связано с депозитной функцией кредитования  банковских  клиентов. Депозит может возникнуть двумя путями:  в результате внесения клиентом наличных денег в  банк  или  же в процессе банковского кредитования. Эти операции по-разному отразятся на  величине  денежной  массы  в стране. Если клиент внес деньги до востребования,  то они превратились из наличных в безналичные. Общая  сумма  денег  в  хозяйстве не изменилась. Если же деньги зачислены на депозит,  то общее количество денег в хозяйстве увеличилось,  так как  банк своей операцией   создал   новые  платежные  средства. Обратное действие - уничтожение происходит при снятии клиентом наличных со счета  и при списании денег с депозита для погашения кредитов. Способность коммерческих банков  увеличивать  и  уменьшать депозиты и денежную массу широко используется центральным банком, который через систему обязательных резервов управляет динамикой кредита.

Вторая обширная  функциональная сфера деятельности банков - посредничество в кредите. Коммерческие банки, как уже говорилось, выполняют роль посредников между хозяйственными единицами, накапливающими и  нуждающимися  в  денежных  средствах. Они предоставляют владельцам  свободных  капиталов  удобную  форму хранения денег в виде разнообразных депозитов, что обеспечивает сохранность  денежных  средств,  и удовлетворяют потребность клиента в ликвидности. Для многих клиентов такая форма хранения денег более предпочтительна,  чем вложение в облигации или акции. Банковский кредит - тоже весьма удобная и во многих случаях незаменимая форма финансовых услуг, которая позволяет гибко учитывать потребности конкретного заемщика и приспосабливать  к ним условия  получения ссуды (в отличие от рынка ценных бумаг, где сроки и другие условия займа стандартизированы).

Помимо выполнения базовых функций, банк предлагают клиентам множество других финансовых услуг. Например, банки осуществляют разного  рода  доверительные  операции  для корпораций и частных лиц, связанных с передачей имущества в управление банку на  доверительной основе,  покупкой для клиентов ценных бумаг, управление недвижимостью,  выполнение гарантийных  функций по облигационным выпускам. 

Значение кредитных операций в формировании прибыли.

Ссуды – самая важная часть банковских активов, а доходы по ссудам – самая крупная составляющая банковской прибыли. 

Благодаря кредитным операциям коммерческий банк получает прибыль, что является  основной целью любого коммерческого предприятия, в том числе банка.

Кредитные операции состоят из размещения средств банка и насколько эффективнее они сработают, тем больше будет прибыли у банка. Поэтому банк в своей деятельности должен стремиться, как можно выгоднее вложить имеющиеся у него кредитные средства. При этом выдавать кредиты при прочих равных условий тем клиентам в надежности, которых не сомневается банк, а это в большей степени постоянные клиенты самого банка. Кроме того, нужно тщательнее анализировать деятельность тех кто нуждается в кредите. Особенно необходимо обратить внимание на предоставленный план развития или производства, иначе говоря, бизнес план предприятия или организации.

Банк в своей деятельности старается достичь такого положения, когда проценты по размещаемым средствам превышают проценты по привлекаемым средствам. Только за счет чистого дохода от этих операций банк получает прибыль.

Кредитные операции основной источник прибыли банка, т.к. банк является кредитным учреждением. И соответственно его прибыль будет сформирована в первую очередь за счет кредитных операций.

В зависимости от экономического содержания кредитные операции подразделяются следующим образом:

· ссуды на коммерческие цели: а) на временные нужды для финансирования текущих потребностей в оборотном капитале промышленных, торговых, сельскохозяйственных предприятий; б) для капитальных вложений, расширения и модернизации основного капитала в различных отраслях; в) для биржевых спекуляций;

· потребительские или персональные ссуды на жилищное строительство, покупку потребительских товаров длительного пользования, оплату обучения, лечения и т.п.

По категориям заемщиков различаются банковские ссуды:

· акционерным компаниям и частным предприятиям (промышленным, торговым, коммунальным, сельскохозяйственным, брокерским);

· кредитно-финансовым учреждениям (прежде всего банкам);

· населению;

· правительству и местным органам власти.

Ссуды банка могут быть не обеспеченными ничем или обеспеченными. Обеспеченная ссуда предполагает наличие того или иного залога. Обеспечением ссуды могут быть акции и облигации, векселя и товарораспорядительные документы (варрант – складское свидетельство, подтверждающее нахождение товара на складе, железнодорожная накладная, коносамент – свидетельство о приеме груза к морской перевозке и др.), дебиторские счета, закладные под автомобиль или другой вид движимого имущества или недвижимость (земля, здания). Обеспечением ссуды может быть также поручительство – договор с односторонним письменным обязательством поручителя перед банком оплатить при необходимости задолженность заемщика. Своеобразным обеспечением ссуды, является гарантия другого банка или другой организации (например, учредителя заемщика) выплатить за гарантируемого проценты или ссуду в случае невыплаты заемщиком.

По срокам погашения ссуды делятся на ссуды до востребования (онкольные), погашения которых банк может потребовать в любое время, и срочные ссуды. Последние подразделяются на краткосрочные (от одного дня до одного года), среднесрочные (от года до 5-8 лет) и долгосрочные – на более продолжительные сроки. Сроки средне- и долгосрочных ссуд в разных странах различны.

Ссуды банков могут погашаться двумя методами. При первом весь основной долг по ссуде (без учета процентов) должен быть погашен на одну конечную дату путем единовременного взноса. Такую ссуду называют прямой. Второй метод погашения – в рассрочку. Сумма ссуды списывается частями на протяжении действия кредитного соглашения. Платежи в погашение основной суммы долга осуществляются, как правило, равными частями периодически (ежемесячно, ежеквартально, раз в полгода или ежегодно). Второй метод погашения применяется обычно к средне – и долгосрочным ссудам. 

Источники погашения ссуд зависят от вида ссуды. Краткосрочные ссуды обычно погашаются за счет ликвидации тех товарных запасов или дебиторской задолженности, для финансирования которых заемщик получал ссуду. Среднесрочные и долгосрочные ссуды погашаются за счет прибыли, полученной благодаря использованию ссуды. Проценты по ссуде могут также уплачиваться единовременно по истечении срока займа либо равномерными взносами на протяжении действия займа.

Существует  также такая распространенная форма кредита, как ломбардный кредит. Он  подразумевает  залог  имущества  или прав. При  предоставлении ломбардного кредита залог оценивается не по полной стоимости,  а учитывается,  в зависимости от вида движимого  имущества,  только часть его стоимости. Такая оценка связана с рисками, возникающими при реализации залога. Ломбардный кредит предоставляется под залог:

· ценных бумаг;

· товаров;

· драгоценных металлов

· финансовых требований.

Стоимость кредита складывается из процентов и  комиссионных платежей.

Руководство банка постоянно сталкивается с проблемой определения обоснованной величины портфеля ссуд. Поскольку это наиболее прибыльный вид активов, руководство банка постоянно испытывает давление в сторону его увеличения. Банки вынуждены, однако поддерживать уровень ликвидности, достаточный для удовлетворения требований вкладчиков. Но они не могут просто вложить средства в другие активы, например, облигации и обеспечить требуемую ликвидность. Да и конкуренция не позволит. Эту брешь заполнят другие кредитные учреждения. Кроме того, если банк не выполняет своих кредитных функций, органы контроля над банками вправе разрешить открыть еще несколько  конкурирующих банков. С другой стороны, кредитная деятельность банка не выходит за рамки расчетливого ведения дел.

На вопрос об оптимальной величине ссудного портфеля нет однозначного ответа. Каждый банк функционирует в конкретных условиях. Спрос на кредит в данном районе, активность вкладчиков, капитал банка, квалификация персонала, требования к ликвидности – все это факторы различны для разных банков. Сказать каким должен быть ссудный портфель, столь же трудно, как определить потребность в ликвидности.

Величину портфеля следует рассчитывать исходя из анализа спроса на банковские средства и приоритетов их использования. А так как структура этих приоритетов бывает, различна, невозможно установить жесткие правила касательно размеров ссудного портфеля, как конкретного банка, так и банковской системы в целом.

Если исходить из соотношения ссуды/депозиты, ссудный портфель увеличивается. Кроме стремления увеличить доходы, этому способствует несколько факторов: возможность поддерживать ликвидность, наличие рынка федеральных резервных фондов, совершенствование методов управления активами и ресурсами, улучшение методов анализа  кредитоспособности  и оценки кредитных рисков.

1.2 Основы технологий выдачи кредита   
Предоставление  кредитов  осуществляется  банками  имеющими официальный статус, который определяется разрешением Национального банка Казахстана. на открытие банка и наличием лицензии на проведение банковских операций Кредитование производится в соответствии с законами Республики О Национальном банке Республики Казахстан", "О Банках и Банковской деятельности в Республике Казахстан". Банковские ссуды в приоритетном порядке должны быть предоставлены на цели и мероприятия связанные с повышением эффективности производства, его научно технического уровня. Все вопросы, связанные с планированием, выдачей и погашением ссуды, уменьшением или увеличением процентных ставок, заемщики решают в обслуживаемых банках на основе кредитного договора, определяющего взаимные обязательства и ответственность сторон. 

Банки обязаны выдать ссуды для кредитования в размере имеющихся у них свободных ресурсов, в пределах намечаемого размера, который определяется банком совместно с заемщиком на основе изучения потребности с накоплением материальных запасов. При кредитовании принимаются меры по предотвращению необоснованного роста товарно материальных ценностей и затрат, укреплению расчетной, финансовой и кредитной  дисциплины.   

Ссуды,   как   правило,   предоставляются кредитоспособным и дееспособным заемщикам, независимо от их форм собственности, при отсутствии ранее просроченной задолженности по ранее  выданным ссудам. В отдельных случаях по решению руководителя банка ссуда может быть предоставлена и при наличии просроченной задолженности, если она не носит длительного характера и может быть погашена в ближайшее время.

Особенно тщательно должны рассматриваться вопросы организации кредитных отношений с заемщиками, имеющими низкую рентабельность, неустойчивое финансовое состояние, выдача ссуд которым связана с повышенным риском для банка. Выдача таким заемщикам ссуд, вызываемых необходимостью удовлетворения социальных и экономических нужд конкретного  региона,  может решаться  банком  после тщательного индивидуального подхода по обоснованным ходатайствам органов власти или вышестоящих звеньев, только при получении гарантии на возврат этих ссуд.

Основным элементом в системе банковского кредитования являются методы кредитования, так как они определяют ряд других элементов этой системы, таких, как вид ссудного счета, способ регулирования ссудной задолженности, формы и порядок контроля за целевым использованием заемных средств и своевременным их возвратом. Следовательно, под методами кредитования следует понимать способы выдачи и погашения кредита в соответствии с принципами кредитования. В дореформенный период отечественной банковской практикой были выработаны два метода кредитования, по остатку и по обороту. Сущность первого заключается в том, что движение кредита (его выдача и погашение) увязывалось с движением остатка кредитуемых ценностей. Рост сверх нормативных запасов вызывал потребность в кредите, а их снижение потребовало его погашения в соответствующей части. Особенность метода кредитования по обороту состояла в том, что движение кредита определялось оборотом материальных ценностей, то есть их поступлением и расходованием. Погашение кредита осуществлялось по завершении полного кругооборота средств заемщика в соответствии с планом реализации. В отношении новых коммерческих структур, то есть субъектов других форм собственности, при выдаче ссуд коммерческие банки используют другие методы кредитования, опираясь на имеющийся зарубежный опыт. Сущность первого метода состоит в том, что вопрос о предоставлении ссуды решается каждый раз в индивидуальном порядке. Этот метод применяется при предоставлении ссуд на конкретные сроки.

При втором методе ссуды предоставляются в пределах заранее установленного банком лимита, который используется им по мере потребности, путем оплаты предъявляемых к нему платежных документов в течение определенного периода. Такая форма предоставления кредита называется открытием кредитной линии. Открытая кредитная линия позволяет оплатить за счет кредита любые расчетно-денежные документы, предусмотренные в кредитном соглашении, заключаемом между клиентом и банком. В течении срока кредитной линии клиент может в любой момент получить ссуду без дополнительных переговоров с банком и каких либо оформлений. 

Выдача ссуд клиентам осуществляется с отдельных ссудных лицевых счетов в зависимости  от целевого направления ссуды. Специальные ссудные счета, как правило, открываются заемщикам, испытывающим постоянную потребность в банковском кредите, когда кредитом опосредствуется большая часть платежного оборота хозяйственного органа. Использование специального ссудного счета для предоставления кредита предполагает направление всей выручки от реализации товаров в кредит этого счета для своевременного погашения кредита и обеспечения полного участия собственных средств в воспроизводственном процессе. Таким образом, по специальному ссудному счету идут регулярные выдачи кредита и погашения. Предприятию может быть открыт только один ссудный специальный счет. Но это не исключает возможности открытия ему параллельно простых ссудных счетов, если банк сочтет нужным прокредитовать у предприятия отдельно какие либо товары, затраты, мероприятия. Простые ссудные счета используются в банковской практике преимущественно для выдачи разовых ссуд. Предприятию сразу может быть открыто несколько простых ссудных счетов, если оно одновременно пользуется кредитом под несколько объектов и следовательно, ссуды выдаются на разных условиях, на разные сроки и под неодинаковые проценты. Такой обособленный учет ссуд имеет значение для осуществления банковского контроля за их своевременным погашением заемщиком.

Кредитование заемщика начинается с предоставления заемщиком пакета документов:

· технико-экономическое обоснование кредитуемого мероприятия. При разработке ТЭО заявитель принимает на себя всю ответственность за полноту и достоверность предоставляемых данных и расчетов. Для всех исходных данных и расчетных величин должны быть указаны источники их получения. Преднамеренное искажение клиентом предоставляемых данных может являться основанием для прекращения экспертизы и отклонения проекта;

· копии контрактов, договоров, соглашений со всеми приложениями к ним; 

· бухгалтерская отчетность, отчет о прибылях и убытках, декларации о  доходах и другие данные для определения финансового состояния и кредитоспособности клиента за определенный период;

· заявка на предоставление ссуды;

· сведения о движении ТМЦ, срочные обязательства;

· кредитный договор, информация об обеспечении и бизнес план.  

Заемщикам, имеющим постоянные кредитные отношения с банком, хорошую у него репутацию, перечень предоставляемых документов для кредитования может быть сокращен банком. При необходимости банк может потребовать заключение аудиторской компании о финансово хозяйственной деятельности заемщика, наименования банков, в которых открыты расчетные и ссудные счета, размер имеющейся ссудной задолженности с указанием классификации займа в их ссудном портфеле, а так же обязательства по обеспечению своевременного возврата кредита по формам принятым в банковской практике. Кредитный отдел банка возглавляет всю работу, связанную с подготовкой и прохождением документов по вопросам кредитования, координирует работу других служб связанных с кредитованием и отвечает за оперативность и достоверность предоставляемых заемщиком сведений. 

Кредитные работники совместно со специалистами правоведами юридического отдела изучают юридические дела клиентов на предмет определения их правового статуса и полномочий. Тщательно изучаются контракты, и дается их правовая оценка по базисным условиям поставок, срокам, валюте платежа, формам расчетов и выясняется, соблюдены ли необходимые юридические требования по ним.

Юридическая служба банка обеспечивает правовую поддержку при рассмотрении заявки на получение кредита, при заключении кредитного соглашения, договора залога, при реализации заложенного имущества. В тех случаях когда выдача ссуды, по каким либо причинам становится невозможной, об этом составляется письменное мотивированное заключение и передается на рассмотрение руководителю банка или на коллегиальный орган банка кредитный комитет. Заключение кредитного отдела и других служб банка являются основанием для вынесения вопроса о предоставлении кредита, на рассмотрение кредитной комиссии или правления банка.

При вынесении положительного решения, юридическая служба готовит договор о залоге, а кредитный отдел - кредитный договор, который затем подписывается руководителем банка. В соответствии с порядком выдачи и погашения кредита, предусмотренном в кредитном договоре, кредитным отделом оформляется распоряжение на выдачу кредита. При выдаче ссуды впервые обратившемуся заемщику, банку необходимо удостовериться, что в уставе данного заемщика предусмотрено право его руководства, заключать гот имени хозяйствующего субъекта хозяйственные договора.

Ссуды предоставляются, как правило, в безналичном порядке. Однако при необходимости по решению банка, для расчетов с гражданами, атак же при предоставлении потребительского кредита, ссуды могут выдаваться наличными деньгами.

В процессе кредитования банки обязаны осуществлять систематический контроль за обеспечением ссуд, состоянием фактических запасов и затрат, изменением дебиторской и кредиторской задолженности заемщика. При наличии в банке сведений о снижении остатков запасов и затрат без Соответствующего погашения банковских ссуд и изменения кредиторской задолженности, банк должен осуществить проверку обеспечения кредита у заемщика по данным бухгалтерского учета либо в натуре. Проверка обеспечения производится в обязательном порядке, на определенные даты по данным баланса.

Порядок, сроки и способы погашения задолженности по ссудам предусматриваются в кредитном договоре. Конкретные сроки возврата заемщиком ссуд, оформляются срочными обязательствами в тех числах, в которых согласно расчету потребности ссуд, предусматривается снижение ссудной задолженности исходя из фактически сложившейся к началу периода. 

В процессе кредитования под совокупность запасов ТМЦ и затрат по простому ссудному счету выручка от реализации продукции и прочие денежные поступления зачисляются на расчетный счет, а погашение ссуд с расчетного может производиться ежедневно или в другие сроки по кредитному договору:

· путем самостоятельного перечисления банком с расчетного на ссудный счет свободною остатка денежных средств, оставшихся после совершения первоочередных и других платежей; 

· путем взыскания в бесспорном порядке с расчетного счета заемщика задолженности по ссудам; 

· путем досрочного взыскания по распоряжению банка, при выявлении необеспеченной задолженности по ссудам.

Погашение основного долга и процентов по нему производится платежным поручением заемщика. В случае его не предоставления поручения, банк имеет право взыскивать со счета гаранта инкассовым поручением. В случаях погашения ссуды единовременно в крупной сумме в кредитном договоре может предусматриваться возможность резервирования заемщиком на отдельном счете по учету депозитов средств в полной или частичной сумме предстоящего погашения ссуды до наступления ее срока, на условиях по соглашению сторон. 

При возникновении у заемщика временных финансовых затруднений, заемщику может быть предоставлена отсрочка (пролонгация) погашения ссуды на срок не более 6 месяцев под повышенный процент, что предусматривается в кредитном договоре. Задолженность по ссуде выносится на счет просроченных ссуд, если при наступлении срока платежа по ссуде отсутствуют средства на расчетном счете. К досрочному погашению могут быть предъявлены и срочные обязательства с наступившими сроками платежей, если банком кредитором будут, выявлены нарушения в хранении, учете или не целевое использование полученного кредита.

В случае отсутствия у заемщика реальной перспективы погашения не обеспеченной возвратом задолженности по ссуде и процентов по ней банк кредитор:

· предъявляет сумму долга к взысканию своим распоряжением в бесспорном порядке со счета гаранта или поручителя без предварительного уведомления - получает удовлетворение из стоимости заложенного заемщиком имущества, в порядке определенном кредитным договором;

· предъявляет к оплате требования и счета заемщика к другому лицу, которые - заемщик уступил в пользу банка, а так же взыскивает с расчетного счета заемщика штрафы и неустойку, оговоренные в кредитном договоре. 

Размер платы за пользование ссудой устанавливается в зависимости от срока пользования или риска неплатежеспособности заемщика, платы за кредитные ресурсы, характера и надежности предоставленного обеспечения, ставки рефинансирования Национального банка, ставок конкурирующих банков и других факторов с таким расчетом, что бы сумма полученных от заемщика процентов покрывала расходы банка по привлечению средств, необходимых для предоставления запрашиваемых ссуд, затрат на ведение банковского дела, а так же получение соответствующего дохода и прибыли.

Кредитный отдел банка должен осуществлять систематический контроль выполнением условий заключенных кредитных договоров, эффективным использованием заемщиком полученных ссуд, своевременным и полным их возвратом, при этом поддерживая тесный контакт с заемщиком на протяжении всего срока пользования ссудой. В этих целях осуществляется систематический анализ хозяйственной деятельности заемщиков их финансового положения. При этом используются все виды финансовой и иной информации. Кредитные работники всю информацию, полученную при оформлении ссуд и контроле за их движением систематизируют в специальных кредитных делах заемщиков, накапливают различные финансовые и экономические показатели, анализы прогнозов и перспектив заемщиков.

По отношению к заемщикам, не выполняющим свои обязательства в случаях если это ставит под угрозу своевременное и полное погашение задолженности по ссудам, а так же при выявлении случаев недостоверности отчетности принимаются следующие меры воздействия:

· предупреждают заемщика о прекращении дальнейшего кредитования, если в согласованные сроки не будут выполнены рекомендации банков - приостанавливают дальнейшую выдачу предусмотренных договорами ссуд;

· в случае неуплаты очередных взносов в погашение ссуды и бесперспективность их своевременного возврата в дальнейшем предъявляют к взысканию всю сумму полученных заемщиками ссуд - при выявлении факторов не целевого использования ссуд, взыскивают неправомерно  использованные ссуды со взиманием  повышенной процентной ставки, сокращают объем ссуд или полностью прекращают дальнейшее кредитование мероприятия по кредитному договору - при наличии просроченной задолженности по ссудам новые ссуды не выдаются, а у заемщиков кредитующихся по специальным ссудным счетам, поступающая выручка направляется на погашение просроченной задолженности по ссудам.

В случае приостановки деятельности заемщика, а так же при вовлечении его в, судебный процесс, в котором сумма иска составляет существенную величину по отношению к сумме его собственных оборотных средств, банк прекращает выдачу новых ссуд, и рассматривает вопрос о необходимости досрочного взыскания  ранее  выданных  ссуд.  После  погашения  просроченной задолженности по ссудам вопрос о возобновлении выдачи ссуд заемщику может быть решен положительно при условии устранения причин вызвавших образование просроченной задолженности. В отношении заемщика, не выполняющего своих обязательств по своевременному возврату полученных ссуд, банк может обратиться с ходатайством в суд о возбуждении дела об объявлении его неплатежеспособным в соответствии, с Законом Республики Казахстан" О банкротстве". При ликвидации заемщика, права преемственности не происходит, а банк обязан в соответствии с Гражданским законодательством и Законом " О банкротстве", предъявить требования ликвидационной комиссии о погашении ссудной задолженности.

Банки и хозяйственные органы на кредитном рынке вступают в договорные отношения, как кредиторы и заемщики. Они оформляют кредитный договор, который является основой взаимоотношений банка со ссудозаемщиками Отношения между кредитором и заемщиком, их связь друг с другом, являются взаимоотношениями двух субъектов воспроизводства, которые выступают во первых, как самостоятельные юридические лица, во вторых как обеспечивающие взаимный экономический интерес друг к другу. Поэтому можно сказать, что кредитный договор относится к типу хозяйственных договоров. Особенностью договорных отношений в сфере кредита является то, что один и тот же субъект может выступать одновременно и как кредитор и как заемщик. 

Банк вправе производить проверку обеспечения выданного кредита в том числе на месте (у заемщика) и целевого использования кредита, прекращать выдачу новых ссуд и предъявлять ко взысканию ранее выданные при нарушении заемщиком условий договора, а так же при выявлении случаев недостоверности отчетности, запущенности в бухгалтерском учете, неоднократной задержки уплаты процентов за кредит, взимать с заемщика при пролонгации кредита соответствующее комиссионное вознаграждение, пересматривать в одностороннем порядке процентные ставки за пользование кредитом в случае изменения уровня процентной ставки ЦБР, нормы обязательных резервов депонируемых коммерческими банками в ЦБР, производить начисление и взыскание компенсации за неиспользованный кредит (в случае официального отказа заемщика от кредита или его части в течении срока действия договора).     Заемщик обязуется :

· использовать выданный кредит на цели, предусмотренные кредитным договором;

· возвратить выданный кредит в сроки по кредитному договору;

· своевременно уплачивать банку проценты за пользование кредитом;

· своевременно предоставлять баланс и другие документы, необходимые банку   для осуществления контроля за ссудой;

· обеспечить достоверность предоставляющихся в банк данных для получения кредита и последующего контроля, за его использованием; 

· предоставлять кредитору доступ к первичным отчетным и бухгалтерским документам по его требованию по вопросам .касающимся выданного кредита;

· заблаговременно информировать банк о предстоящем изменении организационно правовой формы или другой реорганизации - при реорганизации или ликвидации незамедлительно погасить задолженность по кредиту с полной оплатой процентов независимо от договорного срока погашения кредита.

Банк обязуется:

· предоставлять кредит заемщику в объемах и в сроки по договору - информировать заемщика о фактах и причинах досрочного взыскания банком кредита;

· ежемесячно в определенный срок начислять проценты за предоставленный кредит;

· информировать заемщика об изменениях в нормативных документах по вопросам кредитования и расчетов, вносимых по решению ЦБР, органов власти и управления.

За нарушение в кредитном договоре в 4 разделе предусматривается ответственность сторон, в том числе и имущественная. Банк за нарушение заемщиком взятых на себя обязательств может приостанавливать дальнейшую выдачу кредита, предъявлять его к досрочному взысканию, сокращать сумму предусмотренного по договору кредита, увеличивать процентную ставку по нему. Заемщик может потребовать от банка возмещения убытков, возникших вследствие не предоставления ему совсем или не в полном объеме предусмотренного по договору кредита. В то же время заемщик за неполное использование кредита уплачивает неустойку в размере платы банка за привлеченные ресурсы и недополученной маржи в отчетном периоде. При всем этом необходимо иметь в виду, что неизбежность наказания за невыполнение взятых па себя обязательств не означает, что субъекты кредитных взаимоотношений не имеют права на взаимные льготы и поощрения по условиям его выполнения. 

Содержание кредитного договора может быть несколько иным, если речь идет о конкретном кредите, кредите выдаваемом при условии формирования потенциальным заемщиком в определенной сумме срочного депозита или на условиях покупки им у банка финансового фьючерса, открытия кредитной линии, предоставления контокоррентного кредита, который должен отразить специфику его оформления и использования.   В качестве дополнительных условий к кредитному договору могут выступать, например требования банка к заемщику: без согласия до погашения кредита по данному договору не давать взаймы, не выступать гарантом по обязательства третьих лиц, атак же индоссантом или поручителем, не продавать и не передавать в любую форму собственности своих активов, а так же не передавать их в залог в качестве обеспечения по ссудам других кредиторов, не допускать слияния или консолидации с другими предприятиями. В любом банке заключение кредитных договоров проходит несколько этапов:

· формирование содержания кредитного договора заемщиком (вид       кредита, сумма, срок, обеспечение);

· рассмотрение банком представленного клиентом проекта кредитного       договора и составление заключения о возможности предоставления       кредита вообще и об условиях его предоставления в частности (при        положительном решении вопроса).

На этом этапе банки определяют кредитоспособность потенциальных заемщиков, свои возможности предоставить кредит хозяйственным органам в требуемых ими суммах исходя из имеющихся в наличии кредитных ресурсов, возможностей их увеличения за счет своей депозитной и процентной политики, привлечения межбанковских кредитов. Производится совместная корректировка кредитного договора до достижения взаимоприемлемого варианта и представление его на рассмотрение юристов. Подписание кредитного договора обеими сторонами, то есть придание ему силы юридического документа. За подписанием кредитного договора следует предоставление хозяйственному органу кредита в установленные сроки и в объеме предусмотренном в договоре, а затем последующий контроль банка за соблюдением условий кредитного договора, но главным образом за своевременным возвратом выданного кредита.
1.3 Способы обеспечения возвратности кредита
Одними из распространенных в практике предпринимательской деятельности способов обеспечения исполнения договоров являются гарантия и поручительство, смысл которых состоит в том, что определенное лицо берет на себя ответственность перед кредитором за нарушение договора основным должником. В ГК 1964 года между этими двумя способами существовала принципиальная разница в субъектном составе. Гарантия могла иметь место только между социалистическими организациями, одна из которых была вышестоящей по отношению к другой, в то время как поручительство использовалось как между гражданами, так и не соподчиненными организациями. 

Новый ГК не делает различий между гарантией и поручительством в зависимости от субъектного состава.

Под поручительством понимается обязанность одного лица (поручителя) перед кредитором другого лица (должника) отвечать за исполнение обязательства должником солидарно (в объеме полного долга или его части) с последним. Под гарантией понимается обязанность одного лица (гаранта) перед кредитором другого лица отвечать за исполнение обязательства должником субсидиарно (применительно ко всему долгу или его части).

Для договоров гарантии и поручительства установлена письменная форма под страхом их недействительности. При этом к письменной форме договора приравнивается письменное уведомление поручителем или гарантом кредитора о принятии на себя ответственности за исполнение обязательства должником и отсутствии на это возражений кредитора.

Гарант отвечает перед кредитором должника субсидиарно. Поручитель отвечает перед кредитором должника солидарно с должником. Гарантия возникает на основании договора или устанавливается законодательством.

Поручительство возникает на основании договора. Гарант несет ответственность в пределах суммы, указанной в гарантии, если иное не предусмотрено условиями гарантии. Поручитель отвечает перед кредитором в том же объеме, как и должник, включая оплату процентов, судебные издержки по взысканию долга и др. убытки, если иное не установлено договором

До предъявления требования к гаранту кредитор должен принять разумные меры к удовлетворению этого требования должником. Кредитор может заявить требование непосредственно к поручителю. У гаранта отсутствуют какие-либо обязанности по привлечению должника к делу, поскольку гарант несет ответственность только после решения вопроса об ответственности должника. Поручитель обязан до удовлетворения требования кредитора предупредить об этом должника, а если к поручителю предъявлен иск, - привлечь должника к участию в деле. 

Законодательство может предусматривать специфические требования к субъектам и порядку выдачи гарантии, без учета которых действительность договора гарантии может быть поставлена под сомнение. По ряду судебных дел, ответчиками в которых выступали банки - гаранты, суд отказывал в удовлетворении требований кредиторов на основании того, что не выполнены законодательные требования о необходимости отметки Нацбанка на гарантийном договоре о принятии гарантий и отсутствует лицензия на выдачу гарантий.

Анализ судебной практики показывает основные ошибки и упущения, допускаемые участниками отношений по гарантии и поручительству. К ним относятся: отмеченное выше отсутствие у банков лицензий на выдачу гарантий и поручительства; непривлечение к участию в деле ссудополучателя; непринятие мер (при гарантии) к взысканию средств непосредственно с ссудополучателя; нарушение должностными лицами уставных полномочий по подписанию гарантий и поручительств; неправильное определение последствий правоприемства при ликвидации юридических лиц, выступавших в качестве гаранта или поручителя и др. При оформлении гарантий не учитываются требования законодательства, в частности, применительно к ответственности гаранта. Например, во многих гарантийных письмах, выдаваемых банками г. Алматы, указывается, что кредитор вправе при невозврате должником задолженности списать сумму задолженности со счета банка-гаранта. Такое право кредитора может иметь место только при поручительстве с его солидарной ответственностью поручителя и должника, но не при гарантии.

Законодательство устанавливает субсидиарную ответственность гаранта. В связи с этим много вопросов вызывает правило п.3 ст. 332 ГК о том, что до предъявления требований к гаранту кредитор должен принять разумные меры к удовлетворению этого требования должником. Кодекс, естественно, не может давать расшифровку такого оценочного понятия, как "разумные меры", назвав только две из них: зачет встречного требования и обращение взыскания на имущество должника в установленном порядке. У судов отсутствует единая позиция по вопросу о том, относится ли к "разумным мерам" выяснение кредитором через органы ГАИ наличия у должника автомашины, а через банки- денег на счетах, или, например, попытка получения за счет выявленного имущества и средств, с основного должника в добровольном порядке долга.

Вероятно, положение кредиторов будет значительно облегчено с введением надежной системы регистрации недвижимости. В соответствии с Указом Президента Казахстана 2001г. "О государственной регистрации прав на недвижимое имущество" данные о произведенной регистрации должны быть предоставлены регистрирующим органом любому заинтересованному лицу. Так как недвижимость является одним из основных предметов взыскания, то у судов появляется легкодоступная возможность установить, принимал ли кредитор предварительные меры для выяснения наличия у основного должника недвижимости, и пытался ли кредитор удовлетворить свои требования за ее счет. Но, все же, интересам кредитора в большей мере соответствует не достаточно расплывчатое требование принятия разумных мер по получению долга, а установление точно определенной обязанности кредитора по принятию до предъявления требования к гаранту мер, предусмотренных законодательством, для получения долга с основного должника. В этой части желательно было бы изменить редакцию п.3 ст.332 ГК.

К обязанности должника, исполнившего обязательство, обеспеченное поручительством или гарантией, относится немедленное уведомление об этом поручителя или гаранта. 

Неисполнение этой обязанности может повлечь повторное исполнение обязательства поручителем или гарантом, у которых в такой ситуации возникает право выбора: либо взыскать с кредитора неосновательно полученное, либо предъявить регрессное требование к должнику.

В тех случаях, когда поручитель или гарант исполняют обязательство, к ним переходят права кредитора в том объеме, в котором они удовлетворили требование. 

Поручитель, в отличие от гаранта, вправе его потребовать от должника уплаты процентов на сумму, выплаченную кредитору, и возмещения иных убытков. Правила о последствиях исполнения обязательства поручителем носят диспозитивный характер, то есть применяются, если иное не установлено законодательством, договором или не вытекает из отношений между поручителем и должником.

Поручительство и гарантия в силу общего принципа договорного права -pacta sunt servanda - не могут быть прекращены в силу одностороннего волеизъявления. 

Однако они могут быть прекращены по другим основаниям. Одним из оснований является истечение сроков для заявления требований к гаранту и поручителю. 

Эти сроки увеличены, что повышает реальное значение рассматриваемых способов обеспечения исполнения договоров. По прежнему законодательству поручительство считалось прекращенным, если в течение трех месяцев со дня наступления срока исполнения обязательства должником кредитор не предъявлял иск к поручителю. 

Теперь, в соответствии со ст. 336 ГК поручительство и гарантия прекращаются по истечении установленного срока, указанного в договоре поручительства или гарантии. Когда такой срок не установлен, они прекращаются, если кредитор в течение года со дня наступления срока, обеспеченного поручительством или гарантией обязательства не предъявит иска к поручителю или гаранту. Когда срок исполнения основного обязательства, не указан, не может быть определен или определен моментом востребования, поручительство и гарантия прекращаются, если кредитор не предъявит иска к поручителю или гаранту в течение двух лет со дня заключения договора поручительства или гарантии. Данные сроки не являться сроками исковой давности, их истечение служит основанием не к вынесению судом решения об отказе в иске, а к прекращению поручительства, поэтому они не подлежат восстановлению судом.

Кроме истечения сроков, поручительство и гарантия прекращаются: а) с прекращением обеспеченного ими обязательства; б) в случае изменения этого обязательства, влекущего неблагоприятные последствия для поручителя и гаранта и произведенного без согласия последних; в) при переводе долга по обеспеченному обязательству, если гарант и поручитель не согласны отвечать за нового должника.

Следует обратить внимание на различие между законодательством Казахстана и России по вопросу о гарантии и поручительстве как способах обеспечения обязательств. В Гражданском Кодексе РФ оба этих способа охватываются одним понятием поручительства, при этом закреплен общий принцип солидарной ответственности поручителя и должника. 

Термин "гарантия" используется для особых отношений между банком, иным кредитным учреждением или страховой организацией (гарантом), с одной стороны, и принципалом - с другой, об уплате кредитору принципала денежной суммы в соответствии с выданной гарантией. При этом закон не ставит обязанность гаранта уплатить соответствующую сумму в зависимость от обязательства, обеспеченного банковской гарантией.

Возвратность кредита представляет собой основополагающее свойство кредитных отношений, отличающее их от других видов экономических отношений, на практике находит свое выражение в определенном механизме. С одной стороны он базируется на экономических процессах, лежащих в основе возвратного движения кредита, с другой на правовых отношениях кредитора и заемщика, вытекающих из их места в кредитной сделке. Экономическую основу возврата кредита составляет кругооборот и оборот фондов участников воспроизводственного процесса, атак же законы функционирования кредитов.  

Наличие объективной экономической основы возврата кредита не означает автоматизма этого процесса. Только целенаправленное управление движением ссуженной стоимости позволяет обеспечить ее сохранность, эквивалентность отдаваемой взаймы и возвращаемой стоимости. Кредитная сделка предполагает возникновение обязательств заемщика вернуть соответствующий долг. 

Конкретная практика показывает, что наличие обязательства еще не означает гарантии и своевременности возврата. Возникновение инфляционных процессов в экономике, может вызвать обесценение суммы выдаваемой ссуды, а ухудшение финансового состояния заемщика - нарушение сроков возврата кредита. 

Международный опыт деятельности банков выработал механизм организации возврата кредита, включающий не только порядок погашения конкретной ссуды, исходя из реальных экономических условий, не только юридическое закрепление его в кредитном договоре, но и формы обеспечения полноты и своевременности обратного движения ссуженной стоимости.

Создание системы гарантий своевременного возврата кредита в настоящее время приобретает для банка особую актуальность в связи с развитием предприятий различных форм собственности. Их кредитоспособность во многих случаях трудно оценить, поэтому важным условием установления кредитных связей с ними выступает использование дополнительных форм обеспечения возвратности ссуд.    

Под формой обеспечения возвратности кредита следует понимать конкретный источник получения имеющегося долга, юридическое оформление права кредитора на его использование, организацию контроля банка за достаточностью и приемлемостью данного источника. Если механизм погашения ссуды, его закрепление в кредитных договорах является основной предпосылкой возврата кредита, то определение форм обеспечения возврата представляет собой гарантию этого возврата. Гарантия нужна при высокой степени риска просрочки платежа. Формы обеспечения возврата кредита гарантируют кредитору сохранность и мобильность его ссудного фонда. Выручка от реализации продукции - основной источник погашения банковских ссуд. Однако она не всегда выступает формой реальной гарантии возврата кредита. Реальной гарантией она является лишь у финансово устойчивых предприятий. Для предприятий, не отнесенных к первоклассным заемщикам, возникает необходимость иметь дополнительные и реальные гарантии возврата.

К формам обеспечения возвратности кредита относятся:

· залог имущества и прав;

· уступка требований и прав;

· передача права собственности;

· гарантии и поручительства;

· страхование.

Указанные формы обеспечения возврата кредита оформляются специальными документами, имеющими юридическую силу и закрепляющими за кредитором определенный источник погашения ссуды в случае отсутствия средств у заемщика при наступлении срока исполнения обязательства. 

В Республике Казахстан в структуре обеспечения выдаваемых кредитов преобладает залог - 77% к объему обеспеченных кредитов, на втором месте гарантии и поручительства - 21% и совсем незначительную долю составляет страховка кредитов - 2%.

Залог - имущества клиента является одной из распространенных форм обеспечения возвратности банковских ссуд. Залоговые операции осуществляют банки, а так же специализированные кредитно-финансовые институты, выдающие ссуду под залог финансовых материальных ценностей. Залогом признается такой способ обеспечения - исполнения обязательств, в силу которого кредитор имеет право в случае неисполнения должником обеспеченного залогом обязательства получить удовлетворение из стоимости заложенного имущества преимущественно перед другими кредиторами. Ссуда под залог выдается не на все сумму заложенного имущества, а лишь на 50-90% стоимости залога. 

Кредитор должен погасить после реализации заложенного имущества сумму основного залога, расходы, связанные с его хранением и реализацией Чем выше риск неуплаты заемщиком по своему обязательству, тем больше разница между стоимостью залога и величиной выданной под залог ссуды. Залог возникает в силу договора, а так же на основании законодательных актов при наступлении указанных в них обязательств.   В договоре о залоге должны быть указаны:

- предмет залога и его оценка;

- размер и срок исполнения обязательства;

· указание на то у какой стороны находится заложенное имущество и      допустимость его использования.

При оформлении договора о залоге необходимо представить следующие документы:

· перечень имущества передаваемого в залог;

· складские документы на имущество;

· документы на аренду склада (если помещение арендуется);

· документы, подтверждающие право собственности владельца     имущества; 

· копии страховых документов на передаваемые в залог ТМЦ таможенные декларации (если имущество приобреталось за рубежом),    сертификат качества на данное имущество прошедшее       государственную экспертизу (продукты питания, медикаменты). 

Договор о залоге является юридическим документом, который оставляется в письменной форме отдельно от остального обязательства. Договор о залоге должен быть зарегистрирован в органе, осуществляющем регистрацию имущества, где ведется реестр регистрации залогов, а при изменении характера и содержания долгового требования, обеспеченного залогом, производится дополнительная регистрация. Предметом залога может быть всякое имущество, в том числе вещи и имущественные права, за исключением имущества изъятого из оборота, требований неразрывно связанных с личностью кредитора, в частности требований об алиментах, о возмещении вреда причиненного жизни или здоровью, и иных прав, уступка которых другому лицу запрещена законом.

Требования, предъявляемые к предметам залога:

· право собственности на предмет залога;

· полная собственность хозяйственного ведения, оперативного     управления; 

· отсутствие претензий других кредиторов; 

· соответствие критериям качества;

· достаточность количества;

· юридическое оформление договора о залоге.

Согласно правилам краткосрочного кредитования в Республике Казахстан в залог не могут быть приняты:

· скоропортящееся сырье;

· незавершенное производство;

· продукты питания и ТМЦ не отвечающие стандартам и не      пользующиеся спросом у потребителя.

Если предмет залога погиб или поврежден, либо право собственности или хозяйственного ведения на него прекращено по основаниям, установленным законодательными актами, залогодатель вправе в разумный срок восстановить Предмет залога после требований предшествующих залогодержателей и залогодатель отвечает перед залогодержателем за убытки причиненные при невыполнении обязательств. 

Следует отметить, что использование залога имущества клиента в качестве формы обеспечения возвратности кредита содержит ряд неудобств. Для заемщика, который должен предоставить кредитору определенный предмет залога, возникает необходимость извлечь его  из сферы своего пользования. 

Заемщику невыгодно лишать себя права владения движимым имуществом. С другой стороны оставление заемщику заложенных ценностей в использование таит определенный риск для кредитора и создает необходимость организации контроля за их сохранностью, проверки по документам и фактически наличия и размера ценностей, состояние и условия их хранения. В зависимости от объекта залога различают несколько видов залога:

· залог имущества клиента;

· залог прав.

Залог имущества клиента включает в себя залог ТМЦ, залог дебиторских счетов. Этот вид залога выступает в виде цессии и имеет при получении кредита неудобство, что он должен сопровождаться информированием его покупателя о факте залога, а многие клиенты предпочитают не раскрывать своего финансового состояния.

Залог ценных бумаг - гарантией возврата кредита является финансовая устойчивость организации, которая выпустила эти ценные бумаги.

Залог векселей - здесь учитывается срок платежа по векселю, качество и ассортимент товаров продаваемых в рассрочку, то есть залог состоит в обязательности отражения реальной, товарной сделки.

Залог депозитов находящихся в том же банке - возвратность кредита гарантируется суммой накопленного депозитного вклада.

Ипотека - имущество пребывает в руках должника, возможность получения под залог одного того же имущества, простота контроля, за сохранностью предмета залога и обязательная регистрация залога в земельных книгах. В кредитных ипотечных операциях сделка оформляется с помощью закладной под недвижимость.

Смешанный залог - предусматривает кредитование совокупных материальных запасов, включая товары на складе, товарные документы, векселя.

Имущество для отнесения его к предмету залога должно отвечать двум критериям, приемлемости и достаточности. Приемлемость ТМЦ для залога определяется качеством ценностей и возможностью для кредитора контролировать их сохранность.

Критериями качества ТМЦ являются:

· быстрота реализации;

· относительная стабильность цен;

· возможность страхования;

· долговременность хранения.

Наиболее надежным способом обеспечения сохранности заложенных ценностей является передача их банку кредитору. Заемщик остается собственником заложенного имущества с опосредованным владением. Он не может распоряжаться заложенными ценностями и использовать их. Такой вид залога называется закладом. Заложенное имущество передается во владения залогодержателя.

Данный вид залога может выступать в двух основных формах. Твердый залог - предусматривает неизменность заложенных ценностей по суме и составу. В данном случае заемщик не имеет права расходовать данные ценности независимо от того, хранятся они на его складах или в другом месте

Залог прав - допущен в нашей Республике с 1992 года. При таком залоге, предметом залога являются имущественные права, которые могут быть отчуждены. Для того, что бы движимое имущество могло быть в пользовании заемщика, и в то же время служить гарантией возврата кредита, используется передача права собственности на него кредитору в обеспечение имеющегося долга Банк при заключении договора о передаче прав собственности в  обеспечение имеющегося долга должен удостовериться, что заемщик действительно является собственником конкретных ценностей.

Основными формами залога с оставлением имущества у залогодателя являются, залог товаров в обороте, в переработке и ипотека.

Залог товаров в обороте применяется при кредитовании торговых организаций. Товар находится в пользовании и распоряжении заемщика. Залог товаров в переработке применяется при кредитовании промышленных предприятий. Особенностью этого залога является право заемщика использовать заложенное сырье и материалы в производстве, включение в предметы залога полуфабрикатов и готовой продукции.

Залоговые операции широко распространены в гражданском обороте, особенно в связи с получением хозяйствующими субъектами коммерческого кредита. По этой причине законодателем уделено большое внимание вопросу регулирования залоговых правоотношений. В настоящее время залоговые отношения рядом следующими законодательных актов:

1. Гражданский Кодекс Республики Казахстан (ст.51,299-329).

2. Указ Президента РК, имеющий силу закона, "Об ипотеке недвижимого имущества".

3. Указ Президента РК, имеющий силу закона, "О государственной регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним".

4. Указ Президента РК, имеющий силу закона, "О земле" (ст.56-59).

5. Указ Президента РК, имеющий силу закона, "О хозяйственных товариществах" ст.61.

6. Указ Президента РК, имеющий силу закона, "О банкротстве" (ст.21). 

Являясь одним из способов обеспечения исполнения обязательств, залог, тем не менее, занимает среди них особое место. Это обусловлено наличием ряда негативных явлений в экономике республики - инфляции, не возврата банковских ссуд и т.п.

Такие распространенные ранее способы обеспечения обязательств, как неустойка и гарантия, в настоящее время теряют практический смысл, т.к. найти надежного гаранта в условиях кризиса неплатежей очень трудно и кредитор практически лишается возможности проверить платежеспособность гаранта. То же самое можно сказать и о неустойке. Если должник не имеет возможности оплатить основную сумму долга, то говорить об оплате им штрафных санкций за ненадлежащее исполнение обязательств уже не приходится.

В отличие от вышеперечисленных способов обеспечения исполнения обязательств залог имеет ряд преимуществ.

Первое - залог является вещным способом обеспечения обязательств и, в силу этого, кредитор уже не зависит от личности должника или гаранта, т.к. исполнение обязательств обеспечивает вещь, а не личность.

Второе (вытекает из самого определения залога) - обеспеченное залогом обязательство удовлетворяется из стоимости заложенного имущества преимущественно перед другими кредиторами.

Третье - для должника хорошим стимулом надлежащего исполнения обязательств является реальная опасность лишиться имущества или имущественных прав.

Четвертое - несмотря на инфляцию, кредитор имеет возможность реально возместить все убытки, возникшие по вине должника, т.к. предметом залога является ценное и ликвидное имущество, сохранность и наличие которого на момент расчета должника с кредитором обеспечено договором залога.

Предметом договора залога, согласно ст.301 ГК РК, может быть любое имущество, в том числе вещи и имущественные права (предприятия, здания, сооружения, оборудование, другие производственные фонды, денежные средства, ценные бумаги и т.д.), за исключением вещей, изъятых из оборота (виды вещей, отчуждение которых не допускается, должны быть прямо указаны в законодательных актах), требований, неразрывно связанных с личностью кредитора (в частности, требований об алиментах, возмещении вреда жизни и здоровью, иных прав, уступка которых другому лицу запрещена законодательными актами). Право залога может быть договором распространено на имущество, которое поступит в собственность залогодателя в будущем.

Вместе с тем, законодатель предусмотрел, что залог отдельных видов имущества может быть ограничен или запрещен - это, в частности, имущество граждан, на которое, в соответствии с гражданско-процессуальным законодательством, не допускается взыскание (жилой дом с хозяйственными постройками у лиц, основным занятием которых является сельское хозяйство, детские принадлежности и другие). 

Правилами краткосрочного кредитования РК, утвержденными Постановлением Правления Национального Банка РК, банкам второго уровня запрещено брать в залог:

· скоропортящееся сырье, незавершенное производство, продукты питания;

· товарно-материальные ценности, условия хранения которых не обеспечивают сохранность, что может привести к их порче или гибели;

· товарно-материальные ценности и продукция, которые независимо от срока хранения не могут быть использованы в производстве и не пользуются спросом у потребителя;

· ценные бумаги, не предназначенные для продажи на рынке.

Необходимо отметить, что вышеназванные правила не являются законом и установленные ими ограничения носят специфический характер, ограничивая залогоспособность только в отношении применения залога в банковской деятельности.

Как уже указывалось выше, предметом залога могут быть и имущественные права. Эти права должны обладать способностью передаваться, только в этом случае они могут быть предметом залога. Срочное право может быть предметом залога только до истечения срока его действия. В залог могут передаваться долговые требования, права автора на вознаграждение, право комиссионера по договору комиссии и т.п.

Несмотря на кажущуюся простоту в установлении правового режима имущества, передаваемого в залог, на практике трудно это сделать, и очень часто сложно определить, что является предметом залога. Одним из таких примеров может служить ипотека предприятия или иного имущественного комплекса. Залогодатель, как правило, умалчивает, а залогодержатель не пытается выяснить, какое оборудование и механизмы, входящие в имущественный комплекс, являются собственностью залогодателя, а какие взяты им в аренду или получены в лизинг. При этом, согласно статье 309 Гражданского Кодекса Республики Казахстан право залога распространяется на весь имущественный комплекс.

При принятии в залог имущества, полученного в лизинг, залогодержателю необходимо знать следующее: пока залогодатель не выплатит все причитающиеся по договору платежи, он не является собственником передаваемого в залог имущества, тем не менее, право залога согласно части II ст. 301 ГК РК может быть договором залога распространено на имущество, которое поступит в собственность залогодателя в будущем. При этом залогодержатель несет дополнительный риск, так как его возможности по удовлетворению своих требований за счет заложенного имущества зависят от исполнения обязательств залогодателя по договору лизинга.

Без четкого определения предмета залога невозможно правильно определить ликвидность предоставляемого в залог имущества, объем требований, которые может обеспечить залог, способ удовлетворения требований кредитора из залога.

Субъектами залоговых правоотношений являются залогодержатель и залогодатель.

Залогодержатель - лицо, которое принимает имущество в залог (им является кредитор по обязательству, обеспеченному залогом).

Залогодержатель, у которого должно было находиться заложенное имущество, вправе истребовать его из чужого незаконного владения, у кого бы оно не находилось, в том числе и у залогодателя.

Залогодержатель вправе пользоваться переданным предметом залога, если это предусмотрено договором, более того, на него может быть возложена обязанность извлекать из предмета залога доходы в целях погашения основного обязательства.

Залогодатель - лицо, которое передало свое имущество или имущественные права в залог. Залогодателем может быть как сам должник, так и третье лицо (вещный поручитель).

По общему правилу, залогодателем может выступать собственник закладываемого имущества, вместе с тем, с согласия собственника, залогодателем может выступить также лицо, обладающее правом хозяйственного ведения на закладываемое имущество, правом аренды или иным правом на чужую вещь, если это оговорено законодательным актом или договором.

При ипотеке недвижимости непосредственным участником залоговых правоотношений является также орган, осуществляющий регистрацию залога. Согласно ст.5 Указа Президента Республики Казахстан, имеющего силу закона, "О государственной регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним" органом, осуществляющим регистрацию залога, является Министерство юстиции. Необходимо отметить, что в обязанности регистрирующего органа входит не только учет права собственности, других прав, и обременений на недвижимое имущество, а и проверка соответствия представленных на регистрацию документов (в частности, подтверждающих права на недвижимость) требованиям закона, установление дееспособности гражданина, обратившегося с просьбой о регистрации права, и предоставление информации о произведенной регистрации и зарегистрированных правах любому обратившемуся за ней лицу. Более того, регистрирующий орган несет ответственность и возмещает убытки, причиненные заявителю нарушением порядка регистрации и выдачи информации. 

Указ Президента Республики Казахстан, имеющий силу закона, "Об ипотеке недвижимого имущества" называет еще одного участника залоговых отношений - это доверенное лицо, которое проводит реализацию ипотеки во внесудебном порядке. Доверенное лицо определяется в ипотечном договоре, а если этого не сделано, то назначается самим залогодержателем. В обязанности доверенного лица входит организация и проведение торгов при реализации заложенного имущества во внесудебном порядке, определенном вышеназванным Указом.

Обращение взыскания на заложенное имущество и порядок его реализации.

Основанием обращения взыскания на заложенное имущество является неисполнение или ненадлежащее исполнение должником обеспеченного залогом обязательства.

Вместе с тем, в обращении взыскания на заложенное имущество может быть отказано при одновременном наличии двух условий.

Первое - нарушение должником обеспеченного залогом обязательства крайне незначительно, второе - размер требований залогодержателя вследствие этого нарушения явно не соразмерен стоимости заложенного имущества.

Реализация заложенного имущества может производиться следующими способами:

а) в судебном порядке;

б) во внесудебном порядке, установленном в вышеназванном Указе;

в) обращением кредитором заложенного имущества в свою собственность. 

В судебном порядке реализация залога производится на основании решения суда по иску залогодержателя. Если предметом залога является недвижимое имущество, то его реализация осуществляется с публичных торгов в порядке, определенном ст.ст.399-405 Гражданско-процессуального Кодекса КазССР. Необходимо отметить, что при наличии уважительных причин суд по просьбе залогодателя вправе отсрочить реализацию недвижимого имущества сроком на 1 год, если:

- залогодателем является гражданин, и залог не связан с осуществлением залогодателем предпринимательской деятельности;

- предметом залога является земельный участок из состава земель сельскохозяйственного назначения.

Отсрочка реализации ипотеки не допускается, если:

- в отношении залогодателя или залогодержателя возбуждено дело о признании его банкротом;

- отсрочка может повлечь существенное ухудшение финансового положения залогодержателя.

Во внесудебном порядке реализация залога производится только в случае, если это предусмотрено законодательными актами или соглашением сторон. При этом не допускается реализация заложенного имущества во внесудебном порядке, когда:

· для ипотеки недвижимости требовалось согласие другого лица или органа;

· предметом ипотеки является недвижимое имущество, имеющее значительную историческую и культурную ценность;

· предметом ипотеки является недвижимость, находящаяся в общей собственности и при этом нет письменного согласия на реализацию этой недвижимости во внесудебном порядке одного из собственников.

Реализация во внесудебном порядке производится путем проведения торгов, организуемых доверенным лицом, которое указывается в договоре или назначается залогодержателем.

До проведения торгов доверенное лицо уведомляет орган юстиции, в котором зарегистрирован ипотечный договор, и залогодателя о невыполнении должником обязательства, обеспеченного залогом. Уведомление должно содержать имена (наименования) и местожительство (местонахождение) залогодателя и залогодержателя, изложение неисполненного обязательства, суммарную расшифровка основного обязательства и тех издержек, которые подлежат выплате залогодателем до торгов, предложение о погашении задолженности в течение двух месяцев с момента получения уведомления, предупреждение о возможности проведения торгов, имя (наименование), местожительство (местонахождение) и телефон доверенного лица.

При неудовлетворении в течение двух месяцев требований, изложенных в уведомлении о невыполнении обязательств, доверенное лицо составляет уведомление о проведении торгов, которое помимо сведений, изложенных выше, должно обязательно содержать наименование, описание и краткую характеристику недвижимости, выносимой на торги время и место проведения торгов. Далее, за месяц до проведения торгов, доверенное лицо публикует в периодической печати объявление об их проведении. 

В объявлении должны быть указаны время и место проведения торгов, наименование и характеристика недвижимости, сумма гарантийного взноса, точное местонахождение недвижимости, порядок и сроки уплаты покупной цены, а также имя, местожительство и телефон доверенного лица. Доверенное лицо организует и проводит торги. В торгах имеют право принимать участие любые юридические и физические лица, включая залогодателя и залогодержателя, кроме доверенного лица.

Торги могут быть объявлены несостоявшимися, если:

- на торги явилось менее двух участников;

- лицо, выигравшее торги, не внесло покупной цены.

По итогам проведения торгов и после уплаты покупной цены доверенное лицо вручает приобретателю документ о приобретении недвижимого имущества, который должен содержать следующие сведения: основания для проведения торгов; место и время проведения, наименование, описание и характеристику приобретенного имущества и его местонахождение, имена (наименования) и местожительство залогодателя, покупателя и доверенного лица, проводившего торги.

Приобретение заложенного имущества в собственность залогодателя возможно только при условии, что торги будут объявлены несостоявшимися по указанным выше причинам.

Прекращение договора залога.

Залог прекращается:

- с прекращением обеспеченного залогом обязательства;

- по требованию залогодателя при грубом нарушении залогодержателем обязанности по принятию мер, необходимых для обеспечения сохранности заложенного имущества, если эти нарушения создают угрозу утраты или повреждения предмета залога;

- в случае гибели предмета залога по обстоятельствам, по которым залогодержатель не отвечает, если залогодатель не восстановил за разумный срок предмет залога или не заменил его на равноценный;

- в случае продажи с публичных торгов предмета залога;

- в случае обращения предмета залога в собственность залогодателя в порядке, установленном законодательством.

При прекращении залога в связи с прекращением основного обязательства либо по требованию залогодателя (по основаниям, указанным в законе) залогодержатель обязан немедленно возвратить предмет залога залогодателю. При ипотеке недвижимости, в случае ее прекращения по любому основанию, залогодержатель в течение 15 дней обязан выдать залогодателю письменный документ, свидетельствующий о прекращении ипотеки, зарегистрированный в органе, в котором был зарегистрирован договор.

Поручительство - так же является формой обеспечения возврата кредита. В случае поручительства имущественную ответственность за заемщика несет, как правило, третье лицо. Поручительство применяется при взаимоотношениях банка, как с юридическими, так и с физическими лицами. Применительно к юридическим лицам поручительство оформляется письменным договором между банком и поручителем, заверенным нотариально. 

Использование этой формы обеспечения возвратности кредита в условиях рыночной экономики требует тщательного анализа кредитоспособности поручителя. Поручителем может выступать физическое лицо, имеющее постоянное место работы,

постоянный доход или определенное имущество. Поручитель отвечает перед кредитором в том же объеме, что и должник, включая уплату процентов, судебные издержки по взысканию долга и другие убытки кредитора, вызванные неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательства должником, если иное не установлено договором поручительства.

К поручителю, исполнившему обязательство, переходят все права кредитора по этому обязательству и права принадлежавшие кредитору, как

залогодержателю, в том объеме, в котором поручитель удовлетворил требования кредитора. Должник, исполнивший обязательство должен немедленно уведомить об этом поручителя.

Поручительство прекращается:

· с прекращением обеспеченного им обязательства;

· в случае применения этого обязательства, влекущего увеличение ответственности;

· в случае перевода на другое лицо долга, по обеспеченному поручительством обязательству;

· при наступлении срока исполнения обеспеченного им обязательства, если кредитор отказался принять надлежащее исполнение;

· по истечении срока, на которое оно дано.

Гарантия - это поручительство третьей стороны погасить долг, в случае неспособности должника выполнить обязательства. В качестве субъекта гарантированного обязательства могут выступать финансово-устойчивые предприятия, или специальные учреждения, располагающие средствами, реже сами заемщики, банки.

В нашей стране в настоящее время широко применяется предоставление гарантии одним банком другому, при выдаче последним кредита клиенту первого банка. Такая ситуация возникает в связи с отсутствием у банка свободных ресурсов, для предоставления кредита своему клиенту, или если выдача крупной суммы кредита нарушит ликвидность банка. При выдаче гарантии банк не утрачивает связи с клиентом, хотя и не кредитует его, и одновременно имеет определенный доход. В целях предотвращения риска ликвидности банка в связи с возможностью развития им гарантийных операций Центральный банк ограничил общую сумму выдаваемых гарантий, объемом его собственных средств. Порядок выдачи гарантий регулируется действующим гражданским законодательством Республики. Гарантия представляется в письменном виде, и является обязательством одного юридического лица погасить полностью или частично задолженность по ссуде и проценты по ней, юридических и физических лиц по установленной форме гарантийного письма. 

Гарант представляет гарантийное письмо в учреждение банка, по месту нахождения своего счета, где оно хранится до полного погашения ссуды. В банк заемщика представляется копия гарантийного письма, с отметкой банка гаранта о принятии гарантии. Банковская гарантия представляется в учреждение банка по месту выдачи ссуды. Списание средств, в бесспорном порядке со счета гаранта, обслуживаемого другим учреждением банка и банка выдаваемого гарантию, производится инкассовым распоряжением банка заемщика. Одним из видов обеспечения является обязательство гаранта принять на себя часть ссуды, после ее выдачи. Этот вид обеспечения применяется, если у банка высвобождаются кредитные ресурсы, по истечении определенного времени, но не в полной сумме требующейся заемщику незамедлительно, или если имеющиеся у банка кредитные ресурсы несколько позднее должны быть использованы в соответствии с имеющейся договоренностью для выдачи ссуды уже заранее определенному заемщику.    

Различают персональные гарантии (гарантии отдельных членов товарищества), корпоративные (гарантии головной компании в отношении ее филиалов), государственные (гарантии правительственных учреждений по банковским ссудам фирмам).

Уступка требований (цессия) - это документ заемщика (цедента), в котором он уступает свое требование(дебиторскую задолженность), кредитору (банку) в качестве обеспечения возврата кредита. Договор о цессии предусматривает переход к банку права получения денежных средств по уступленному требованию. Стоимость уступленного требования должна быть достаточной, что бы погасить ссудную задолженность. На практике используется открытая и тихая цессии.    Открытая цессия предполагает сообщение должнику(покупателю цедента) об уступке требования. В этом случае должник погашает свое обязательство банку, а не заемщику банка.   

При тихой цессии банк не сообщает третьему лицу об уступке требования, должник платит цеденту, а тот обязан передавать полученную своему банку. Заемщики предпочитают тихую цессию, что бы не подрывать своего авторитета. Но для банка тихая цессия связана с большим риском, так как средства по уступленным требованиям нередко поступают на счета заемщика, находящиеся в других банках, так же заемщик имеет право уступать требования несколько раз, в том числе уже не существующие требования.

Страхование кредитного риска.

В условиях формирования рыночных отношений, в экономике Казахстана и создания новых предприятий, основанных на разных формах собственности, которые не располагают достаточным капиталом, что бы всегда гарантировать исполнение своих обязательств перед банком в части погашения ссуд, в 1990 году в практику была введена новая для Казахстана форма обеспечения возвратности ссуд - страхование ответственности заемщика за непогашение ссуд. Страхование ссуд осуществляется в соответствии с законом о страховании в Республике. В соответствии с установленным органом страхования порядком заемщик заключает со страховщиком договор.

II.  Анализ действующей практики организаций кредитного процесса в АО «Казкоммрецбанк»

2.1 Кредитная деятельность АО «Казкоммрецбанк»

АО "Казкоммерцбанк" был основан в 1990 году и зарегистрирован в соответствии с законодательством Казахской Советской Социалистической Республики как открытое акционерное общество под названием "Банк Медеу" с целью осуществления различных видов деятельности в области банковских услуг. После того, как Казахстан стал независимым государством, банк "Медеу" был перерегистрирован под именем АО "Казкоммерцбанк" и получил лицензию Национального Банка Республики Казахстан на осуществление банковской деятельности 21 октября 1991 года. В 1993 году АО "Казкоммерцбанк" совместно с крупнейшим банком Турции T.C. Ziraat Bankasi основали совместный банк "Kazkommerts-Ziraat International", который создан с целью финансирования казахстанско-турецкой торговли.  В 1994 году АО "Казкоммерцбанк" объединился с "Астана-Холдинг банк". Кроме того в 1994 году АО "Казкоммерцбанк"(29%), ABN-Amro Bank (Netherland) (51%) и Международная Финансовая Корпорация (20%) основали ABN-Amro Bank Kazakstan. ABN-Amro Bank Kazakstan практически стал первым банком, предложившим полный перечень банковских услуг своим клиентам. 

В 1995 году АО "Казкоммерцбанк" приобрел  государственные контрольные пакеты акций трех отраслевых банков Казахстана: акционерных банков "Казэнергоинвестбанк", "Газпромбанк" и "Угольбанк". Полные пакеты акций двух из них: АБ "Газпромбанк" и АБ "Энергобанк" были впоследствии проданы. В 1995 году банк стал ассоциированным членом клуба VISA и полным членом клуба "Europay International". Продолжая политику расширения сотрудничества с ведущими зарубежными банками и финансовыми институтами, АО "Казкоммерцбанк" совместно с крупнейшим турецким инвестиционным банком Global Securities Inc. Основали инвестиционный банк Global-Kazkommerts Securities. Доля АО "Казкоммерцбанк" в этом проекте составила 60%, Global Securities- 40%. Этот банк стал первым профессиональным международным брокером ценных бумаг на казахстанском рынке.

Высокая активность АО "Казкоммерцбанк" на внутренних и международных рынках была отмечена наградой влиятельного издания "Euromoney Publications": журнал "Central European" назвал АО "Казкоммерцбанк" лучшим местным банком Средней Азии и Закавказья.

В 1996 году АО "Казкоммерцбанк" стал полноправным членом Europay/Master Card International, а в марте 1997 года - основным членом мировой платежной системы VISA International. Это позволило создать комплексную программу по эмиссии и обслуживанию собственной банковской карточки банка. Банк, единственный в Казахстане, имеет договор с компанией American Express на выпуск одноименной карточки для клиентов банка.

АО "Казкоммерцбанк" является уполномоченным банком по программе реализации займа Европейского Банка Реконструкции и Развития для развития малых и средних предприятий и займа Азиатского банка развития по поддержке сельского хозяйства.

Кроме этого банк участвует в программе институционального развития ЕБРР. Целью программы является улучшение операционной и финансовой деятельности банков. Программа направлена на развитие крепких двусторонних отношений с иностранными партнерами, приобретение новых технологических  и программных продуктов. Партнером АО "Казкоммерцбанк" по твиннингу стал французский банк Credit Commercial de France. 

Признанием  международной репутации АО "Казкоммерцбанк" стало получение банком международного кредитного рейтинга от агентства Thomson Bank Watch- BREE. Рейтинговое агентство, специализирующееся на финансовых институтах Восточной Европы и СНГ, присвоило АО "Казкоммерцбанк" международный долгосрочный долговой рейтинг "В-", что является значительным достижением банка, принимая во внимания установленный для Республики Казахстан страновой рейтинг "В-". АО "Казкоммерцбанк" стал первым и пока единственным в Казахстане и центрально-азиатском регионе банком, который получил международный кредитный рейтинг. В феврале 1997 года агентство IBCA присвоило Юридический рейтинг "4Т" - наивысший юридический рейтинг, присвоенный банкам СНГ. В октябре 1997 года международное рейтинговое агентство Moody's присвоило АО "Казкоммерцбанк" рейтинг финансовой надежности "Е+", рейтинги по долго- и краткосрочным депозитам в иностранной валюте - "В2" и "Not prime" соответственно. По сообщению агентства АО "Казкоммерцбанк" является крупнейшим частным банком в Казахстане  и третьим крупнейшим банком в отношении размеров активов.

Со дня образования Казкоммерцбанка экономическая ситуация и конъюнктура рынка банковских услуг претерпели значительные изменения. На сегодняшний день Казкоммерцбанк представляет собой универсальный Банк, последовательно развивающий различные виды операций, согласно приоритетам, определенным стратегическим планом развития.

Декларируя универсальность Банка, Казкоммерцбанк предоставляет весь спектр актуальных в каждом регионе страны банковских услуг, равномерно развивая каждый из видов бизнеса. Такая политика предполагает осуществление операций, коренным образом отличающихся друг от друга, как сроками, так и степенью риска, присущего каждому, отдельно взятому виду операций. В основе успешного ведения бизнеса - соответствие ресурсной базы Банка проводимым операциям. Источниками средств необходимых для развития каждого вида деятельности в каждом регионе в первую очередь являются собственно филиалы Банка. Отраслевая ориентация регионов страны четко прослеживается, что предполагает наличие в регионах дифференцированных по свойствам ресурсов.

Наряду с интенсивным проведением пассивных операций, филиалы ведут наблюдение за состоянием экономики региона и перспектив дальнейшего её развития. Второй основной задачей филиалов Банка является своевременное предложение локальному рынку банковских продуктов услуг, на которые появляется спрос, обусловленный развитием экономических отношений в регионе.

Серьезный банк - это, прежде всего его клиенты. Забота об интересах клиентов для банка превыше всего. В основу работы с клиентом положен принцип: “качество, надежность, сервис, оперативность”. Реализация данного принципа предполагает, с одной стороны, индивидуальный подход к каждому клиенту с учетом особенностей именно его деятельности, с другой стороны – равенство всех, без исключения, клиентов Банка в праве на качественное, надежное и удобное банковское обслуживание. 

Кредитная политика Банка направлена на удовлетворение потребности проверенных и надежных заемщиков в кредитных ресурсах, развитие предпринимательства, содействие формированию новых, эффективно действующих рыночных структур.

При работе с заёмщиком Банк вышел за рамки традиционной роли обычного кредитора, став финансовым консультантом предприятий в области эффективного использования кредитных ресурсов, рациональной организации финансовых потоков.

Концентрация кредитного портфеля традиционно присутствует в торговом секторе, поскольку Казкоммерцбанк изначально представляет собой “Коммерческий” Банк. Однако Банк продолжает приобретать опыт работы в области финансирования малого и среднего бизнеса.
На сегодняшний день АО “Казкоммерцбанк” готов предложить срочные вклады в тенге и в иностранной валюте (доллары США и EURO) физическим и юридическим лицам, резидентам и нерезидентам, как клиентам так и не клиентам АО “Казкоммерцбанк”. А также новые виды вкладов для физических лиц. 

Одним из основных видов банковских продуктов является предоставление займов. Гибкая и ориентированная на клиентский спрос кредитная политика Банка способствовала удовлетворению потребностей реального сектора экономики, которое нашло отражение в   реализации строительных проектов, осуществлению торговых и торгово-посреднических операций, развитию сферы услуг, транспорта, связи, развитию предприятий малого и среднего бизнеса, предприятий нефтехимической, горнодобывающей и металлургической промышленности, предприятий агропромышленного комплекса, активному развитию розничного бизнеса для удовлетворения потребности населения в приобретении жилья, автотранспорта и товаров первой необходимости.

Определяющими факторами при принятии решений о кредитовании являются эффективность бизнеса заемщика, рентабельность финансируемого проекта, залоговое обеспечение, а также поддержание стабильных оборотов по счетам в Банке. Объемы предоставляемых займов также определяются платежеспособностью заемщика, оборотами по счетам, отраслевыми и региональными особенностями ведения бизнеса, предоставленным залоговым обеспечением.

Кредитная  политика Банка способствует изменению структуры кредитных продуктов, в частности увеличился удельный вес кредитных линий,   позволяющий   корпоративным   клиентам   предоставлять такие финансовые услуги как наличное финансирование, овердрафт, банковская гарантия, аккредитив, лизинг, факторинг.

Кредитная политика Банка в 2006 году была направлена на удовлетворение потребности проверенных и надежных заемщиков в кредитных ресурсах, развитие предпринимательства, содействие формированию новых, эффективно действующих структур. Удельный вес ссудного портфеля банка в составе активов по состоянию на 1 января 2007 года занимает 59%. Растет удельный вес финансирования малого и среднего бизнеса, производимого за счет собственных ресурсов банка и ресурсов, выделяемых по линии ЕББР. Ставка вознаграждения (интереса) по займам, выданным Банком, в т. ч. и по кредитам малого и среднего бизнеса определяется по договоренности на основе анализа проекта,  оценки  ликвидности  обеспечения,  анализа  среднего  уровня рыночных ставок по займам в Республике Казахстан. Так, выдача займов в 2006 году производилась по следующим ставкам:

· в тенге в среднем от 15 до 18% годовых, в том числе предприятиям малого и

· среднего бизнеса - в среднем от 18 до 25 % годовых.

· в валюте в среднем от 12 до 15% годовых, в том числе предприятиям малого

· и среднего бизнеса - в среднем от 17% до 20% годовых.

Таблица 4. 

Структура ссудного портфеля в динамике и по видам валют за 3 года

	Валюта

кредита
	01.01.2005 г.
	01.01.2006 г.
	01.01.2007 г.

	Тенге
	3061391
	6580410
	9427311

	экв.долл.США
	1815710
	9748602
	355373

	валюта
	4080549
	8750627
	24818722

	Всего:
	8957650
	25079639
	34601406


Источник: Финансовый отчет АО «Казкоммерцбанк» за 2006 год

Объем кредитного портфеля Банка имеет тенденцию ежегодного роста, связанного с увеличением доли корпоративных заемщиков,   освоением промышленно развитых регионов республики за счет расширения филиальной сети, увеличением финансирования предприятий малого и среднего бизнеса.

Приоритетом кредитной политики в 2006 году явилось финансирование проектов в следующих отраслях:

- металлургической;

- экспортно-импортных контрактов;

- нефтегазовой (экспорт сырой нефти, переработка, транспортировка и реализация нефтепродуктов;

Таблица 5.

Отраслевая структура ссудного портфеля (удельный вес в % к ссудному портфелю)

	Сектор
	01.01.2005 г.
	01.01.2006 г.
	01.01.2007 г.

	Сельское хозяйство
	3,0
	14,7
	10

	Пищевая промышленность
	25
	8,1
	11

	Переработка нефти
	0,7
	2,7
	2

	Химическая промышленность
	2,9
	0,2
	0

	Металлургическая промышленность
	5,3
	20,7
	3

	Производство мед.препаратов
	0
	0
	0


	Легкая промышленность
	2,1
	0,6
	4

	Строительство
	6,7
	2,5
	17

	Техобслуживание и ремонт а/машин
	9
	3,5
	1

	Оптовая торговля
	16,2
	25,1
	25

	Розничная торговля
	7,7
	9,4
	8

	Гостиницы и рестораны
	0
	0,1
	2

	Финансовое посредничество
	0
	0
	0

	Услуги предприятиям
	5,8
	4,7
	4

	Здравоохранение
	0,8
	0,4
	0

	Услуги домашних хозяйств
	1,1
	0,7
	2

	Физические лица
	3,4
	1,3
	6

	Добыча урановой руды
	2,1
	0
	0

	Горнодобывающая промышленность
	3,8
	0,5
	4

	Табачная
	0,1
	0,2
	0

	Типографская
	0,1
	3,4
	0

	Электроэнергетика
	1,3
	0
	0

	Образование
	0,1
	0,2
	0

	Организация отдыха и развлечений
	2,8
	1,0
	1

	Всего:
	100
	100
	100


Источник: Финансовый отчет АО «Казкоммерцбанк» за 2006 год

- горнодобывающей;

- зерновом сельском хозяйстве;

- пищевой (масложировое направление);

- строительстве инфраструктур;

- торговле;

- а также проектов предприятий, осуществляющих процесс конечной сборки изделий из импортируемых комплектующих, обработку и упаковку продуктов питания, производство питьевой воды, переработку отходов.

Как видно из таблицы за 3 года ссудный портфель на 01.01.2007 г. в сравнении с 01.01.2006 г. вырос в 3.9 раза или на 25643756 тыс. тенге. В структуре ссудного портфеля на 01.01.2007 г. как и в предыдущие годы, преобладают кредиты, выданные в валюте, однако в связи с изменением законодательства касательно запрета выдачи кредитов в эквиваленте, сумма выданных кредитов в эквиваленте доллара США резко уменьшилась - в 5,1 раза или на 1.460.337 тенге. В настоящее время  на обслуживании находятся  кредиты,  выданные в течении 2003-2005 годов в тенге с фиксацией валютного эквивалента,  по которым  банк обязан выдержать условия  заключенного двустороннего договора с заемщиками до истечения  срока. 

На 01.01.2007 г. структура ссудного портфеля  по видам валют следующая:

Тенговые кредиты -  удельный вес от общего объема ссудного портфеля 27,2%;

· эквивалент - удельный вес от общего объема ссудного портфеля 1%;

· иностранная валюта - удельный вес от общего объема ссудного портфеля  71,8%.

В структуре ссудного портфеля по отраслевой принадлежности также произошли изменения в сторону увеличения таких отраслей как сельское хозяйство с 3% до 10%, оптовой торгови - с 16,2% до 25%,  строительства - с 6,7% до 17%, физических лиц - с 3.4% до 6% и уменьшения доли металлургической промышленности с 5,3% до 3%, техобслуживания и ремонта машин - с 9% до 1%, горнодобывающей промышленности с 3.8% до 2%. 

Cтавка вознаграждения по кредитам, выданным  АО  «Казкоммерцбанк»  определяется по договоренности на основе анализа проекта, оценки ликвидности  обеспечения.

Таблица 6.

Средние процентные ставки по кредитам в разрезе валюты выданных кредитов за последние три года

	Валюта кредита
	2004 год
	2005 год
	2006 год

	кредита
	Дебет
	Кредит

 
	Средняя ставка, % 
	Дебет

 
	Кредит

 
	Средняя ставка, % 
	Дебет


	Кредит


	Средняя ставка, %

	Тенге
	10797300
	8,658,961
	17
	22971409
	14121616
	16
	46245247
	65842224
	15,58

	валюта
	13027229
	11,399,399
	18
	23341467
	22703142
	15
	53755973
	49871958
	15,35

	Всего
	23824529
	20,058,360
	 
	46312876
	36824758
	 
	100001220
	92008628
	


Источник: Финансовый отчет АО «Казкоммерцбанк» за 2006 год

Объем выдачи кредитов  в 2006 году вырос в 2,2 раза  по сравнению с 2005 годом, что составляет 100 млрд.. тенге против 46 млрд.. тенге. При этом  средневзвешенная  процентная  ставка  снизилась с 17,8%  до 13%. Погашено  кредитов  в 2006 году на сумму 92 млрд..тенге против 37 млрд.. тенге в 2005 году.

Таблица 7.

Ссудный портфель на 01.01.2007г. по сравнению с 01.01.2004 года












тыс. тенге

	Тип

кредита
	Ссудный портфель 
	начисленные провизии

	
	01.01.2004
	01.01.2006
	01.01.2007
	01.01.2004
	01.01.2006
	01.01.2007

	Стандартный
	6756185
	14059302
	25917060
	0
	0
	0

	Субстандартный
	2018563
	10457358
	7511178
	103828
	561,548
	384,912

	Неудовлетворительный
	20656
	349224
	286431
	4131
	79,916
	63,513


	Сомнительный с повышенным риском
	13867
	82912
	440302
	6934
	41,456
	220,161

	
	 
	 
	
	 
	 
	 

	Безнадежный
	148379
	130843
	446435
	148379
	118,099
	446,435

	Всего
	8957650
	25079639
	34601406
	263272
	801,019
	1,115,021


Источник: Финансовый отчет АО «Казкоммерцбанк» за 2006 год

Из таблицы 7. видно, что состояние ссудного портфеля остается стабильным Удельный  вес классифицированных  активов в сравнении с 01.01.2007 г. снизился на 18,8%  при  росте  ссудного  портфеля на 38%  или на  9,5 млрд..тенге.  Детальный  анализ  по статьям классификации  показывает  снижение  субстандартных и неудовлетворительных активов, соответственно  на 20% и 0,6%. При этом  наблюдается незначительный  рост сомнительных  с повышенным  риском  на 1% и безнадежных  на  0,8%.

По состоянию на 01.02.2007г. кредитный портфель АО «Казкоммерцбанка» составил 38,6 млрд.. тг. увеличившись за 3 месяца примерно на 4 млрд.. тг., при чем рост стандартных кредитов составил около 3 млрд.. тг. Доля стандартных кредитов в кредитном портфеле по состоянию на 01.02.2007г. составила 73.68%, что свидетельствует о сохранении тенденции качества выдаваемых кредитов на протяжении периода начиная с 2005г.

В течении 2006 года Банком списано за баланс займов по основному долгу в размере 698.176,0 тыс.тенге. Списание задолженности производилось по таким крупным заемщикам: ТОО "Страйк-А", ТОО "Алма-Ата", АО "Рыстас", ТОО "Тараз". Банком систематически проводится следующая работа по возврату задолженностей:

· работа непосредственно с клиентом по изысканию возможности погашения за счет внутренних резервов предприятия;

· направление уведомления о невыполнении  обязательств Заемщику и Залогодателю;

· объявление о проведении торгов и внесудебная реализация заложенного имущества;

· проведение аукционов по продаже объектов недвижимости;

· объявления о продаже объектов недвижимости, товаров, оборудования и другого заложенного имущества через средства массовой информации;

· предоставление    возможности    залогодателю самостоятельно найти покупателя.

По результатам проведенной работы в течение отчетного года по ранее списанным займам поступило средств в объеме 299.209,0 тыс. тенге по основному долгу и вознаграждению в размере 11.587,0 тыс.тенге.

Таблица 8.

Концентрация задолженности по займам по состоянию на 01 января 

2007 года по регионам Республики Казахстан тыс.тенге

	Наименование региона


	2005 год


	2006 год



	Алматы


	9.765.44


	17.115.511



	Восточный Казахстан


	2.080.382


	4.644.436



	Западный Казахстан


	1.448.116


	1.964.153



	Центральный Казахстан


	3.811.196


	3.232.380



	Северный Казахстан


	1.283.344


	3.031.598



	Южный Казахстан


	6.691.557


	4.613.328



	Всего:


	25.079.639


	34.601.406




Источник: Годовой отчет АО “ Казкоммерцбанка за 2006 год

Принимая участие в программе потребительского кредитования физических лиц, Банком также предоставляются услуги по страхованию в СК АО «Казкоммерц-Полис», а также льготные условия по изготовлению и обслуживанию платежных карт АО «Казкоммерцбанк».

В разрезе программ кредитования больший удельный вес в потребительском портфеле составили займы на приобретение недвижимости -65 % (1.096.491,2 тыс. тенге). Займы на приобретение автомобилей составили 15 % (254.754,2 тыс. тенге) от общей суммы выданных займов. Займы на прочие потребительские цели - 20 % (342.118,2 тыс. тенге) соответственно.

В настоящее время в Банк совместно с Европейским банком реконструкции и развития (ЕБРР) осуществляется программа кредитования малого и среднего бизнеса в рамках Кредитного Соглашения, подписанного между ЕБРР и АО «Фонд развития малого предпринимательства». Согласно заключенного «Соглашения о вспомогательном кредите» между АО «Фонд развития малого предпринимательства» и АО «Казкоммерцбанк» по состоянию на 01.01.2007г. для осуществления данной программы в Банк перечислено 6.750,0 тыс. долларов США, сроком на 3,5 года с оплатой вознаграждения каждые полгода.

Средневзвешенная ставка привлечения составляет - 8,22 % годовых. 22 октября 2004 года погашен 1-й транш в сумме 750,0 тыс. долл. США, 07 мая 2005 года 2-й транш в сумме 950,0 тыс. долл.США. Итого задолженность перед фондом на 01.01.2007г. составляет 5.050,0 тыс. долл. США.

Портфель по Программе кредитования малого и среднего бизнеса по состоянию на 01.01.2007г. составляет 8.967.715 долл. США, при количестве 1.635 займов. По курсу 155,85 в тенге составляет 1.397.618,4 тыс.тенге.

Финансирование клиентов осуществляется как из собственных источников Банка, так и за счет средств, предоставленных международными финансовыми институтами. 

Банк в своей деятельности руководствуется условиями Межправительственных Финансовых Соглашений, а также положениями Внутренних Кредитных Соглашений между Банком и Министерством Финансов РК. Одним из основных условий кредитования по данным Кредитным Линиям является инвестиционное финансирование проектов.

Принимая во внимание вышеуказанное, процентная ставка для конечных Заемщиков в зависимости от источника финансирования складывается следующим образом:

- из собственных источников Банка - ставка определяется существующей ставкой рефинансирования Национального Банка РК и составляет 10-18% годовых

- по Кредитной Линии КР\У - 12% годовых.

Подводя итоги к данному разделу необходимо отметить( что в настоящее время Банк осуществляет кредитование физических лиц на потребительские цели, в том числе на приобретение недвижимости, автомобилей, товаров длительного пользования, обучение, лечение, проведение торжеств, отпусков, ремонт и др. Кроме того, Банк выступает в качестве банка-партнера по программе долгосрочного финансирования жилья АО «Казахстанская ипотечная компания», учрежденной Национальным Банком Республики Казахстан. На сегодняшний день банком заключены договоры о взаимном сотрудничестве с крупными ипотечными и риэлторскими компаниями,  имеющими многолетний  опыт в области оформления недвижимости. 

Банком разработаны специальные условия кредитования: гибкие условия погашения займа, минимальный первоначальный взнос по проектам, финансируемым под залог приобретаемого имущества, возможность досрочного погашения кредита без взимания штрафов, минимальный срок рассмотрения заявок и выдачи займа, необременительные требования к залоговому обеспечению, а также специальная ставка вознаграждения по займу. 

2.2 Анализ кредитоспособности клиента на примере АО «Казкоммерцбанк»

Действующая практика оценки кредитоспособности заемщика в АО “Казкоммерцбанк” проведена по данным профинансированного банком проекта компании “FoodMaster”. Данная компания занимается переработкой и производством кисломолочной продукции и объектом кредита в данном проекте является создание производственного комплекса по изготовлению мороженного в городе Алматы. Работа банка с заемщиком проходит следующие этапы:

1. Регистрация и первичный отбор инвестиционных намерений.

2. Экспертиза проекта.

3. Принятие решения о финансировании.

4. Финансирование проекта.

5. Контроль за реализацией проекта.

6. Регистрация и первичный отбор инвестиционных намерений.

На начальном этапе работы с потенциальным заемщиком, в Административный департамент поступило Письмо-заявка от ссудозаемщика.

Письмо-Заявка передается Первому Заместителю Председателя Правления для направления Директору соответствующего департамента Кредитования, Начальнику Службы Безопасности, Директору Юридического департамента и в департамент Казначейства для дальнейшей работы с проектом.

Назначенный менеджер по проекту встретился с клиентом, разъясняя порядок рассмотрения заявки, и запросил документы для подготовки предварительного заключения и оценки проекта на соответствие кредитной политики банка. Проводя предварительное согласование суммы кредита, анализируется так же возможность изыскания внешних и внутренних источников финансирования. По результатам встреч, была составлена кредитная заявка, в которой нашли отражение следующие данные:

· наименование заемщика; 

· юридический адрес; 

· среднесписочный состав;

· обслуживающие банки; 

· фактический адрес; 

· контактный телефон; 

· факс; 

· сумма запрашиваемого кредита; 

· срок кредита; 

· целевое назначение; 

· предлагаемое обеспечение. 

Все вышеперечисленные данные удостоверяются печатью и подписями первого руководителя и главного бухгалтера предприятия.

В случае отрицательной оценки, менеджером проекта готовится         ответ клиенту с изложением всех причин отклонения заявки на финансирование.

В данном случае была положительная оценка и была заполнена         регистрационная форма кредитной заявки, подготовлено решение о возможности финансирования, а краткое заключение, завизированное Первым заместителем возвращено в Департамент Кредитования и для ведения дальнейшей работы по проекту открыто кредитное досье. Пакеты документов и регистрационная форма в двух экземплярах направлены на экспертизу.

2. Экспертиза проекта.

Экспертиза Службы Безопасности. Служба Безопасности (СБ) занималась работой по получению дополнительной информации, по результатам которой было подготовлено заключение за подписью Начальника СБ, в котором подтверждался:

· юридический адрес и реквизиты клиента;

· подлинность представленных документов;

· содержится анализ деловой репутации фирмы (информация собиралась в деловых кругах) и ее руководителей (информация о судимости в прошлом);

· определялось отсутствие просроченной задолженности;

По результатам экспертизы составлено резюме, гласящее об отсутствии материалов препятствующих рассмотрению данного проекта на Кредитном комитете.

Экспертиза Юридического департамента.     

Институциональная оценка:

Опыт внешнеэкономической деятельности: документы не были предоставлены.

Источники валютных средств: иностранных партнеров нет; прочие участники проекта: генподрядчик и прочие субподрядчики. Исполнитель проекта: строительное АО.

Определена организационно-правовая форма заемщика: Закрытое акционерное общество. Вид собственности: частная.

- Определена дата регистрации;

- Определен номер свидетельства о регистрации;

- Размер уставного капитала;

· Адрес, руководитель, главный бухгалтер. 

Масштаб проекта - определена общая площадь пятиэтажного жилого дома.

Наличие лицензии, разрешения, на выпуск продукции, в предусмотренных законодательством случаях: Лицензия ГСЛ № ******** для осуществления строительно-монтажных работ на территории РК.

Коммерческая оценка.

· Соответствие выпускаемой продукции уставной деятельности участников проекта - Соответствует пункту 2.1 статьи 2 Устава. 

· Порядок расчета за сырье и материалы: Тенге Республики Казахстан

Экологическая оценка.

Соответствие нормам и предписаниям законодательства по охране  окружающей среды: Строительство жилых домов не относится к химическим “грязным” производствам и не требует специальных мероприятий по экологии.

Акты налоговых и аудиторских проверок: Представлена Справка  Налогового Комитета по Медеускому району г. Алматы. Задолженность по платежам в бюджет отсутствует.

Экспертиза Департамента Казначейства. 

Процентная ставка была определена в размере 10% годовых; Срок предоставления кредита- 1 год;

Размер и валюта кредита- 1 000 000 (один миллион) долларов США.

Влияние на выполнение пруденциальных нормативов - Выдача кредита не повлияет на выполнение пруденциальных нормативов.

Определился график выплат по кредиту - в зависимости от запроса.

Экспертиза Департамента Кредитования.

Предварительная информация. Основание для экспертизы проекта.

Информация о заявителе проекта, дата подачи заявки, номер письма.

 Поручения правительства по проекту.

Исходные документы для экспертизы:

	№


	Название документа


	Дата

представления


	Примечания



	1)


	Технико-экономическое обоснование


	
	

	2)


	Контракты


	
	

	3)


	Балансовый отчет


	
	

	4)


	Заключение СБ


	
	

	5)


	Заключение Юридического Департамента


	
	

	6)


	Заключение Департамента Казначейства


	
	


Краткая характеристика проекта.

Определены цели и сущность: Целью проекта является окончание строительства жилого дома в г. Атырау. 

· Собрана и проанализирована информация о способности и существующих  возможностях реализации проекта ссудозаемщиком: опыт в строительстве у  заемщика был признан достаточным (строительство жилых домов в крупных  городах Казахстана);

· Выявлено соотношение заемных и собственных средств: 35,5% собств. к  65,5% заемных;

· Определены сроки реализации проекта: до одного года.

В краткой характеристике нашла отражение так же следующая информация: ориентация проекта: проект ориентирован на местный рынок.  Поддержка местных/высших органов власти: имеется поддержка местных

 органов власти в виде выделения участка земли под строительство.  Гарантийная и залоговая база: в качестве обеспечения возвратности кредита, заемщик предоставил в залог (ипотека) - жилой дом и сооружения превышающие сумму кредита на 33%.                               

Так же упоминаются генподрядчик и прочие субподрядчики; менеджеру координатор проекта.                                              

Оценка финансового состояния заемщика.

Анализ доходности; Сводная таблица показателей рентабельности производства и производительности труда: 

	Показатель


	Значение показателей


	Изменение



	
	Начало года


	Конец года


	

	Рентабельность активов (тыин на один вложенный тенге)



	Активов:


	
	
	

	 - По балансовой прибыли


	15.2


	4.7


	-0.5



	 - По чистой прибыли


	9.2


	8.9


	-0.3



	Собственного капитала:


	
	
	-0.3



	 - По балансовой прибыльности


	21.3


	20.6


	-0.7



	 - По чистой прибыли


	12.8


	12.4


	-0.4



	Инвестиций


	2.2


	2.39


	0.19



	Рентабельность продаж



	Общая (по всем видам деятельности):


	
	
	

	 - По балансовой прибыли


	29.5


	29.3


	-0.2



	 - По чистой прибыли


	17.8


	17.7


	-0.1



	По основной деятельности:


	
	
	

	 - По балансовой прибыли


	25.4


	24.9


	-0.5



	 - По чистой прибыли


	15.3


	15.1


	-0.2



	Производительность труда, тыс. тенге


	6.1


	6


	0.1



	Фондовооружонность, тыс. тенге


	7.1


	6.9


	-0.2




Данные таблицы позволяют сделать следующие выводы: В целом, по предприятию, наблюдается ухудшение в использовании его имущества. С каждого тенге вложенных в активы, предприятие в отчетном году получило прибыли меньше, чем в отчетном году, это связано, прежде всего с ростом дебиторской задолженности.

Снизилась так же рентабельность реализованной продукции, но меньшими темпами по сравнению с рентабельностью активов, что связано с увеличением доли бартерных расчетов в системе расчетов с поставщиками и клиентами.

Анализ финансовой устойчивости;

Сводная таблица показателей финансовой устойчивости.
	Показатель


	Значение показателя


	Рекоменду емый критерий



	
	На начало года


	На конец года


	

	Характеризующий соотношение собственных и заемных средств



	Коэффициент автономии


	0,83


	0,63


	>0.5



	Коэффициент финансовой зависимости


	1,20


	1,59


	

	Коэффициент заемных средств


	0,21


	0,29


	

	Коэффициент покрытия инвестиций


	0,83


	0,63


	

	Характеризующий состояние оборотных средств



	Коэффициент обеспеченности материально-производственных запасов собственными оборотными средствами


	0,022


	0,006


	>0,6



	Коэффициент маневренности собственных оборотных средств


	0,002


	0,0015


	>0,5



	Коэффициент маневренности функционального капитала


	13,6


	45,4


	>1



	Характеризующий состояние основных средств



	Индекс постоянного актива


	0,99


	0,99


	

	Коэффициент реальной стоимости имущества


	0,89


	0,78


	>0,5



	Коэффициент накопления амортизации


	0,66


	0,68


	 меньше 0.25



	Коэффициент соотношения текущих активов и недвижимости


	0,213


	0,592


	


Исходя из рассчитанных данных можно сделать вывод:

Доля собственных средств в активе предприятия в течении года уменьшилась, что привело к повышению зависимости от заемных средств и как следствие к уменьшению показателя коэффициента покрытия инвестиций. Однако,  принимая во внимание специфику деятельности заемщика, об этом говорит коэффициент маневренности функционального капитала, составивший на конец года 45.4, и проанализировав структуру товарно-материальных запасов, можно сказать, что именно образование на складе запасов говорит о готовности предприятия к реализации проекта.                                    

Характеризуя финансовую устойчивость, нельзя не сказать о большой доле

недвижимости в собственных средствах (К=0.99), это объясняется наличием в активе жилого дома предназначенного для продажи. Этим же объясняется рост в течении года коэффициента соотношения текущих активов и недвижимости, с К=0.213 до К=0.592. Обладая большим опытом работы, клиентом была накоплена изрядная сумма амортизации, что говорит об износе фондов, в связи с этим рекомендации по обновлению фондов будут приобщены к результатам экспертизы.

Анализ кредитоспособности: 

Оценка кредитоспособности осуществлялась на основе коэффициента  ликвидности - данный коэффициент является достаточно высоким,  коэффициент абсолютной ликвидности в пределах допустимых значений. Коэффициент покрытия, отражающий предельно возможный уровень  задолженности на данный период равен на конец года 0,63, в сравнении с К началом года (0,83), что говорит об увеличении краткосрочных обязательств, но это не вызывает опасений благодаря специфике производства (предприятием ведется активная распродажа введенных в эксплуатацию жилых фондов).

Финансовое состояние характеризуется как удовлетворительное, предприятие в целом работает прибыльно. Следует отметить, что полученный ранее кредит и проценты по нему были своевременно погашены, дефолтов допущено не было.

Анализ использования капитала:

Анализ использования капитала проводился путем деления чистого объема  реализации  на  среднегодовую  стоимость  собственного  капитала. Коэффициент составил 0,81, что говорит о достаточной скорости  оборачиваемости капитала.

Коммерческая оценка. Анализ рынка сырья:

Сводная таблица материалов и поставщиков.

	Наименование материалов


	Поставщики



	Бетон, раствор


	Местные



	Металл


	Россия, Казахстан



	Инертные материалы (песок, щебень)


	Местные



	Цемент


	Россия, Казахстан



	Изделия из дерева


	Казахстан



	Лакокрасочные материалы


	Разные фирмы (Россия, Казахстан, дальнее зарубежье)




Необходимо отметить отсутствие фактически подписанных договоров на поставку.

Порядок расчета за сырье и продукцию: условия контрактов с поставщиками предполагает оплату по факту В накопления определенной суммы.

Коммерческие риски:

	
	Причины возникновения


	Методы снижения



	Рост цен на материалы.

Отказ от выполнения обязательств партнерами.


	Инфляция 

Не порядочность партнеров.


	приобретение материала заранее. Предусмотрение неустойки в контрактах.




Обоснование выбора местоположения. При проектировании учитывались возможности: Подключения к центральному теплоснабжению; Подключения к водопроводу и канализации; Электроснабжение; Телефонизации (городская и международная линии);

Газификация; Радио и телевидение; Оборудование подземной автостоянки;

Экологически чистый район.

Выбор масштаба проекта:

Проведенные исследования (анализ рынка жилья) показали правильность выбора масштаба проекта. - Смета расходов по проекту:

(тыс. долл. США)

	Затраты


	1 квартал.


	2 квартал


	3 квартал


	4 квартал


	Итого



	Материалы


	366,4


	208,3


	221,2


	213,9


	1009,9



	Зарплата


	136


	44


	46,7


	45,2


	271,9



	Автотранспорт


	94,2 .


	30,5


	32,3


	31,3


	188.2



	Механизмы


	31,4


	10,2


	10,8


	10,4


	62,7



	Электроэнергия


	3,8


	1,2


	1,3


	1,3


	7,7



	Теплоэнергия


	8,4


	2,7


	2,9


	2,8


	16,7



	Вода


	0,1


	0


	0


	0


	0,1



	Накладные расходы


	125,6


	40,6


	43,1


	41,7


	251



	Итого


	783,4


	343,2


	364,4


	352,4


	1843,3




	проценты за использование кредитом


	10%


	14.11


	17.38


	21. 16


	24,65



	финансовые услуги


	1,8%


	11,34


	
	
	

	Итого к погашению по квартально


	
	25,45


	17,38


	21,16


	1024,65



	Итого


	
	
	
	
	1088,66




- Расчет себестоимости продукции и доходов от продаж (тыс. долл. США)

	Статья


	1


	2


	3


	4



	
	квартал


	Квартал


	квартал


	квартал


	итого



	Затраты на строительство


	366,50


	208,30


	221,40


	213,90


	1010



	Электроэнергия Транспортные расходы


	3,80 

94,20


	1.20

 30,50


	1,40 

32,20


	1,30 

31,30


	7.70 

188,20



	прочие расходы


	291,60


	112,80


	119,90


	115,70


	640,00



	заработная плата


	136,00


	44,00


	46.70


	45,20


	271,90



	НДС


	189,00


	82,80


	87,80


	85,00


	444.60



	Теплоснабжение


	8.40


	2,70


	2,80


	2.80


	16.70



	всего затрат на производство


	834,55


	482,30


	512,20


	495,20


	2324,25



	отчисления на соц. страхование


	30,6


	9.9


	10,50


	10,20


	

	пенсионный фонд и фонд занятости


	13.60


	4,40


	4,70


	4,50


	27,20



	всего отчислений


	44,20


	14,30


	15,2


	14,70


	88,40



	 Полная себестоимость


	760.65


	496,60


	527,4


	524,6


	2412,6




Общая площадь дома = 7020 м.кв., себестоимость  м.кв.= 2 412 600/7020 = 343долл. США.

Предполагаемая стоимость реализации 1 м.кв.= 580 долл.США. Предполагаемая валовая прибыль = 580*7020 = 4 071.6 тыс. долл. США. Предполагаемый доход от продаж = 4 071,6-2412,6= 1 650 тыс долл.США,

- Сводный расчет потока денежных средств:

(тыс. долл. США)

	Статья


	1 квартал


	2 квартал


	3 квартал


	4 квартал



	Приток наличности


	878,55


	1 184,35


	1 510,55


	1 508,55



	Ден. Средства от реал-ии


	306


	1052


	1357


	1367



	Кредит


	572,55


	132,35


	153,55


	141,55



	Отток наличности


	878,55


	829,5


	928,6


	1956,3



	Возврат кредита


	25,4


	17,3


	21,1


	1 024,6



	Издержки производства


	760,65


	496,60


	527,4


	524.6



	Подоходный налог (30%)


	92.5


	315.6


	410,1


	407,1



	Поток чистых платежей


	0


	354,5


	581,4 


	447,75



	Кумулятивный поток


	0


	354,5


	935,9


	488,15




- Анализ с помощью методов дисконтирования - Расчет чистой текущей стоимости проекта:

Чистая текущая стоимость проекта (при ставки дисконта 10 %) = 848,88 тыс. долл.США.                                                        

Внутренняя норма прибыли == 11.9 %

2.3. Оценка залогового имущества 
Необходимая стоимость обеспечения. Стоимость обеспечения должна покрывать сумму кредита и сумму процентов, возможные расходы по реализации залога, т.е. залог должен быть не менее чем:

сумма кредита + сумма %-ых выплат + расходы по проведению торгов + возможные расходы по проведению суда + 20 % налог на добавленную стоимость при реализации залога. 

Предложенная залоговая база.

В залог предоставлен жилой дом (г. Алматы), оцененный в 1 500 000,00 долл. сша, и сооружения (склады), оцененные в 700 000,00 долл. США. Коэффициент снижения стоимости залогового имущества по данному проекту оставил 33.5%. Таким образом, коэффициент перекрытия ссуды залогом составил (33).

Исходя из вышеуказанного, обеспечение признается достаточным.

Принятие решения о финансировании.

После проведения экспертизы и на ее основании ведущим данный проект менеджером было подготовлено резюме по проекту, которое выносится на обсуждение кредитного комитета. Кредитный комитет состоит из курирующего Департамент Кредитования Заместителя Председателя Правления, директора Департаментов принимавших участие в экспертизе, директора Департамента кредитования - представляющего проект.

Директор Департамента Кредитования, представляющего проект, докладывает о результатах проведения экспертизы и отвечает на возникающие в течении доклада вопросы.    

Результаты собрания Кредитного комитета протоколируются и по результату выносится постановление.

Финансирование проекта.

Первым шагом к финансированию проекта является подача заявления на открытие ссудного счета, к заявлению прилагается:

Документ с образцами подписей и оттиска печатей, заверенные нотариально в трех экземплярах;

Копия устава и учредительный договор, нотариально удостоверенные (для гос. Учреждений, финансируемых из средств государственного бюджета - разрешение Министерства Финансов     Республики Казахстан);

Оригинал документа, выданный органом налоговой службы о      постановке клиента на учет (для снятия копии, п.22 инструк.266);

Свидетельство о государственной регистрации (перерегистрации), регистрационная карточка из Горстатуправления, копия;

Протокол собрания акционеров об избрании руководителя       предприятия; Приказ о назначении лиц уполномоченных распоряжаться счетом.

Параллельно к ссудному счету открываются счет просроченной задолженности, счет по учету процентов и счет для учета просрочки платежей по процентам, а так же, если ссуда выдается в тенговом эквиваленте, то открываются дополнительные счета по переоценке курсовой разницы. Так, как все движения денежных средств происходят в валюте США, то по вышеперечисленным счетам, кроме учета непосредственно движения средств, фиксируется и курсовая разница при изменении валютного курса. Заявление подается в Департамент   Кредитования   и   по   распоряжению,   подписанному ответственными людьми, соответствующие счета открываются Департаментом бухгалтерского учета и расчетно-кассового обслуживания.

Следующий шаг - передача в банк, в Департамент Кредитования ведущему проект менеджеру, платежного поручения с указанием суммы, назначения платежа (оплата контракта, договора). Менеджер готовит распоряжение в Департамент бухгалтерского учета и расчетно-кассового обслуживания об оплате платежного поручения с указанием источника погашения. К платежному поручению   прилагается   Срочное   обязательство,   которое   является подтверждением согласия на возврат в установленный кредитным договором срок суммы полученной по платежному поручению.

С каждым новым периодом освоения кредита, банк получает документ, в виде Срочного обязательства, дающий право требования возврата освоенной суммы кредита.

Контроль за реализацией проекта.

С целью отслеживания целевого использования кредита и контроля над своевременным возвратом суммы основного долга и вознаграждения (интереса), банк отслеживает деятельность кредитуемого предприятия. Для контроля над выше описанным проектом проводились следующие мероприятия.

Ежемесячная проверка целевого использования кредита - запрашивались документы, подтверждающие целевое использование денежных средств.

За некоторое время до наступления срока оплаты процентов по кредиту и (или) суммы основного кредита, банк в лице ведущего проект менеджера, высылал заемщику письмо- уведомление о наступлении срока оплаты с указанием полной суммы к оплате.

При наступлении просрочки по платежам, банк высылал клиенту письмо-напоминание о необходимости срочного погашения образовавшейся задолженности и напоминанием о начислении повышенных процентов (20 % годовых за каждый день просрочки) на сумму просроченную к погашению.

При не возможности клиентом погасить задолженность, банк предложил провести пролонгацию кредита с переоформлением просроченной суммы в краткосрочный кредит с 18% ставкой вознаграждения.

Не найдя понимания со стороны заемщика, банк направил клиенту претензию с требованием оплатить просроченную задолженность с указанием полной суммы задолженности.

Так как претензия была проигнорирована, следующим шагом было уведомление клиента о невыполнении обязательств с регистрацией его в БТИ.

Если до этого момента все меры можно было назвать мягкими или превентивными, то теперь началась предварительная работа по принудительному взысканию".

K этому моменту заемщик с аккумулировал необходимые для погашения кредита денежные средства и ссуда была погашена. После получения банком последних денег, счета открытые заемщику закрываются, Кредитные договора по распоряжению Директора Департамента списываются (аннулируются) а досье сдается в архив.

Резюме.

Заявителем   проекта   выступает   Акционерное   Общество "Алматыгорстрой”. Предприятие было создано 15.07.1993 году и прошло перерегистрацию 10.09.1998 году. Уставной фонд = 1500000,00 тенге. Количество работающих человек = 726 человек.

Настоящий проект направлен на строительство пятиэтажного жилого дома в динамично развивающемся городе Атырауской области. Строительство жилья в этом городе попадает в перечень приоритетных секторов в экономике Республики Казахстан согласно Указа Президента РК от 2003г. №3444 "0б утверждении перечня приоритетных секторов в экономике РК для привлечения новых отечественных и импортных инвестиций”, а также, закону РК от 2003 года “О государственной поддержке прямых инвестиций”. 

Сумма кредита = 1 000 000,00 долл. США

Срок =12 месяцев.

Ставка интереса = 10 %

Соотношение залог /кредит = 1,33

Общая площадь строящегося дома = 7020 м.кв., себестоимость 1 м.кв.= 2 412 600/7020 = 343 долл. США.

Предполагаемая стоимость реализации 1 м.кв.= 580 долл. США. Предполагаемая валовая прибыль = 580*7020 = 4 071.6 тыс. долл. США. Предполагаемый доход от продаж = 4 071,6-2412,6= 1 650 тыс. долл. США. Расчет чистой текущей стоимости проекта и внутренней нормы прибыли:

Чистая текущая стоимость проекта (при ставки дисконта 10 %)     = 848,88 тыс. долл. США.    Внутренняя норма прибыли = 11.9%.

Вывод: Финансовое состояние заемщика не вызывает опасений, проект окупается в течении 1 года при условии сохранения уровня себестоимости и реализационной цены.

Решение: Проект соответствует меморандуму о кредитной политике банка, в связи, с чем рекомендуется принять проект к финансированию.

III. Проблемы и перспективы развития кредитного 

процесса 
Коммерческие банки Казахстана находятся на рубеже, когда очень возмо​жен их интенсивный подъем. В предыдущие годы  банки боялись заниматься кредитованием и очень ревниво от​носились друг к другу. Сила банка в обдуманной стратегии: он должен быть универсальным, надежным, и самое главное - рентабельным. Для этого, необходимо диверсифицировать услуги, предлагаемые банком, искать своего клиента и тщательно изучать его потребности - ведь зачастую секрет успеха кроется как раз в нетрадиционной подаче самых обычных услуг: в культуре общения, заботе о клиенте, предоставлении ему необходимых и своевременных консультаций, рекомендаций.

По мнению иностранных экспертов, конкуренция в банковской среде Казахстана выражена слабо, однако тенденция ее обострения уже налицо. Чтобы выжить казахстанским банкам придется вести все более жесткую борьбу за клиентов не только между собой, но и с крупными иностранными банками. Для этого очевидно мало лишь предоставление максимально выгодных банковских условий, Необходимо качественное расширение предоставляемого спектра услуг.  Сегодня коммерческий банк способен предложить клиенту до 200 видов разнообразных банковских продуктов и услуг. Широкая диверсификация операций позволяет банкам сохранить клиентов и оставаться рентабельными даже при весьма неблагоприятной хозяйственной конъюнктуре. Не случайно во всех странах с рыночной экономикой они остаются главным операционным звеном кредитной системы. Говоря о современных коммерческих банках, необходимо подчеркнуть, что как и другие звенья банковской системы, эти учреждения постоянно эволюционируют. Меняются формы операций, методы конкуренций, системы контроля и управления. Резко расширилась сфера деятельности, которая охватывает весь мир благодаря формированию интернациональных рынков ссудного капитала. И хотя в некоторых областях они утрачивают позиции под напором конкурентов, они обнаруживают поразительную способность приспосабливаться к меняющимся условиям кредитного рынка. 

Банковский кредит - весьма удобная и во многих случаях незаменимая форма финансовых услуг, которая позволяет гибко учитывать потребности конкретного заемщика и приспосабливать к ним условия получения ссуды. 

Не стоит забывать о самом главном: основная цель деятельности кредитной организации – извлечение прибыли. В условиях снижающейся доходности традиционных спекулятивных инструментов финансового рынка банки вынуждены искать новые сферы приложения своих ресурсов. Учитывая высокую эффективность проектов кредитования населения, банки вправе рассчитывать на высокую доходность кредитования таких проектов, мотивируя более высокие ставки кредитования высокой удельной трудоемкостью работ по кредитованию небольших проектов.

Все это заставляет руководство прогрессивных банков пересматривать кредитную политику, смещая акцент в сторону населения.

Решению проблемы дефицита кредитных ресурсов для кредитования населения казахстанским банкам частично помогают решить различные международные финансовые организации. Однако наличие ресурсов для кредитования еще не означает, что проекты “потекут рекой”. Банки сегодня сталкиваются с ситуацией, когда агрессивная рекламная компания по привлечению проектов для кредитования на выгодных для заемщика условиях (продолжительность срока кредитования, удобные схемы платежей по кредиту) не находит адекватного отклика у населения. В принципе, подобная реакция легко объясняется: у казахстанского обывателя не сформировался еще стратегия “ведения бизнеса в кредит”, как это принято в развитых странах. 

Проблематикой сегодняшнего дня, на мой взгляд, является также то обстоятельство, что коммерческие банки не стремятся использовать свои возможности для предоставления кредитов населению. Значительная доля активов хранится ими в виде средств на корреспондентских счетах в Нацбанке. Возможно, это объясняется рыночным характером их деятельности, направленной на получение прибыли. Однако особенности современного переходного периода, в частности, нестабильность макроэкономических показателей, делают кредитование посреднической деятельности наиболее выгодной в краткосрочном периоде.

Что же касается вопросов финансирования, то граждане не стремятся получать кредиты в банках из-за высоких процентных ставок. Казахстанские банки оказались более заинтересованными в максимальном увеличении собственных быстрых прибылей, чем в обеспечении долгосрочных преобразований в стране. В условиях нехватки денежных средств и высокого уровня инфляции в ранний период в ранний период преобразований банки старались сохранить более высокую ликвидность маневра и потому стремятся инвестировать только краткосрочные программы. Они предпочитают финансировать, например, коммерческие проекты с кратким периодом возврата денег и исходно с высокими ставками оборота, чем производителями с их большими долгами, высокими затратами на реконструкцию и неопределенными перспективами. 

Вступление Казахстана в рынок в значительной мере связано с реализацией потенциала кредитных отношений. Поэтому одним из обязательных условий  формирования рынка  является коренная перестройка  денежного обращения и кредита. Создание финансового рынка означает принципиальное изменение роли кредитных институтов в управлении народным хозяйством и повышение роли кредита в системе экономических отношений.

Главная трудность состоит в  характере важных и неотложных вопросов, которые практика ставит каждый день. От ответов на них зависит не только сегодняшнее, но и завтрашнее состояние банковской системы страны. Это невероятно ответственно - закладывать основы, фундамент будущей зрелой системы, соразмерять  текущие интересы  и решения с  потребностями перспективы.

К сожалению, традиционные кредитные банковские операции сегодня менее выгодны, чем ряд других операций коммерческих банков (например, с ценными бумагами). Главная причина более низкой эффективности банковского кредитования - крайняя рисковость такого рода вложений, ведущая к частым невозвратам кредитных ресурсов.

Проблему развития рынка кредитования могут решить новые формы кредитования. Одной из эффективных форм тор​гового финансирования является форфейтинг. Форфейтинг – сво​еобразная форма кредитования экспортеров (продавцов) при про​даже товаров, применяемая, чаще всего, во внешнеторговых опера​циях. Банк (форфейтор) выкупает у экспортера (продавца) денеж​ное обязательство импортера (по​купателя) оплатить купленный им товар сразу же после поставки товара и сам производит полную досрочную или частичную оплату стоимости товара экспортеру. В последующем денежные средства банку – форфейтору в оплату то​вара перечисляет, уплачивает им​портер – покупатель, уведомлен​ный, что оплату за него произвел форфейтер. За досрочную опла​ту банк-форфейтор взимает с эк​спортера проценты. Таким обра​зом, банк-форфейтор получает вознаграждение за то, что прини​мает на себя платежный риск и выступает гарантом для экспорте​ра.

Считаем, что данный вид кре​дитования найдет широкое приме​нение на практике, поскольку в республике действует много фирм, осуществляющих экспорт​ные операции.

Не менее перспективной формой кредитования экспортных
операций является факторинг, в основе которого лежит покупка
банком счетов – фактур (платеж​ных требований) поставщика на
отгружаемую продукцию и пере​дача поставщиком банку права
требования платежа с покупателя продукции. Выгода клиента банка при факторинговых операциях состоит в снижении издержек об​ращения ускорении оборота де​нежных средств, устранении рис​ка неплатежа со стороны покупателей, повышении общей плате​жеспособности и т.д. Факторин​говая компания или отдел в банке предоставляют следующие услу​ги:

· анализ хозяйственной дея​тельности, кредитный анализ и взыскание долгов;

· кредитное страхование про​тив плохих долгов с использова​нием «подтвержденных обяза​тельств»;

· немедленное предоставление наличности против счетов-фактур на 75-80 процентов от номинала счетов и гарантия платежа остат​ка в согласованные сроки с учетом кредитного страхования.

В принципе операция форфей​тинга аналогична операции фак​торинга.

Таким образом, представляется целесообразным применение в деятельности отечественных банков форфейтинга с учетом их фи​нансовых возможностей. Это по​зволит банку пополнить контин​гент обслуживаемых клиентов.

Заслу​живает внимания такая форма кредитных операций, как микро кредитование.

Как известно, в нашей стране была реализована программа микро кредитования наименее обеспеченных граждан на 2001-2003 годы. Она реализована с 2001 года в виде пилотного проекта в 5 южных об​ластях республики (Алматинский, Кызылординской, Жамбылской, Восточно-Казахстанской и Южно-Казахстанской). Общая сумма выданных микро кредитов равна 7 368 тыс. тенге. Кредиты были пре​доставлены: на занятие коммер​ческой деятельностью, на разве​дение скота, выращивание ово​щей и разведение птицы, на авто и фото услуги, на хлебопечение, ремонт телевизоров, рукоделие, парикмахерское дело, постройку бани.

Некоторые казахстанские бан​ки взяли на вооружение практику микро кредитования. Так, «Казкоммерцбанк» предоставляет микро кредиты на следующих условиях:

· сумма кредита - от 500 до 30 000 долларов США;

· срок кредита - от 6 до 12 месяцев;

· процент – в валюте 1,8-2,6 процентов в месяц.

Очевидно, что данный вид бан​ковских услуг найдет широкое распространение среди населе​ния, так как микро кредитование играет роль противодействия ра​стущей безработице и бедности. К тому же банкам выгодно предо​ставление микро кредитов, по​скольку высокая мобильность, маневренность и возвратность таких кредитных ресурсов позво​ляют повысить их КПД.

В качестве резюме к данному разделу отметим( что хотя современные банки уже давно стали многопрофильными финансовыми учреждениями и способны, согласно оценкам специалистов, проводить до 200 видов разнообразных операций, важнейшей из них остается кредитование. Его роль многогранна и вряд ли может быть охарактеризована однозначно.

Кредитная политика банка - это стратегия и тактика банка в области кредитных операций. Не существует единой кредитной политики для всех банков. Каждый банк формирует свою собственную кредитную политику, учитывая экономические, политические, географические, организационные и иные факторы, оказывающие влияние на его деятельность. Риски банка повышаются, если он не имеет своей кредитной политики; если она есть, но не доведена до сведения всех исполнителей; если он имеет противоречивую или неконкретную политику.

С целью совершенствования обеспечения возвратности кредита, изучение зарубежного опыта банковской системы в этой области является обязательным условием функционирования банковской системы Республики Казахстан. Также это необходимо, в связи с тем, что банки республики, международные организации, банки Европы, Америки и ряд других, в настоящее время находятся в тесной взаимосвязи, так как Казахстан, после перехода на рыночные условия выходит на международные рынки и привлекает инвесторов в страну.

Также изучение опыта других стран позволит использовать его для привлечения большего количества клиентов и обеспечит банку стабильный доход.

Банки Германии используют общую и глобальную цессии. Общая цессия означает, что заемщик обязуется перед банком регулярно уступать требованиям по поставке товаров или оказанию услуг на определенную сумму. При этом право банка на получение денежных средств в погашение предоставленного кредита возникает не в момент заключения договора об общей цессии, а с момента передачи в банк требований или списка дебиторов.

При глобальной цессии заемщик обязан уступить банку все существующие требования к конкретным клиентам и вновь возникающие в течение определенного периода времени. Этот вид уступки требований считается предпочтительным. В целях снижения риска при использовании этой формы обеспечения возвратности кредита банк требует производить уступку требований, на сумму, значительно большую, чем величина выданного кредита. При общей и глобальной цессии максимальная сумма кредита составляет 20 - 40% от стоимости уступленных требований.

Таблица 15.

Балльная оценка качества вторичных форм обеспечения возвратности кредита.

	Форма обеспечения возвратности кредита
	Предпосылки использования
	Преимущества
	Недостатки
	Рейтинг качества в баллах
	Максимальная сумма кредита в % 

к сумме обеспечения

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Ипотека
	Нотариальное удостоверение;

Внесение в поземельную книгу
	Стабильность цен;

Неоднократное использование;

Простота контроля за сохранностью;

Возможность использования залогодателем;
	Высокие расходы за нотариальное удостоверение;

Трудность оценки;
	3
	60 - 80%

	2. Залог вкладов в банке
	Договор о залоге;

Сберегательная книжка может быть сдана в банк на хранение;
	Низкие расходы;

Высоко ликвидное обеспечение;
	Могут быть проблемы, связанные с налоговым правом
	3
	100%

	3. Поручи-тельство (гарантии)
	Письменный договор о поручительстве;

Письменная гарантия
	Низкие расходы;

Участие второго лица в ответственности;

Быстрое использование
	Могут быть проблемы при проверке кредитоспособности поручителя (гаранта)
	2
	До 100%

	4. Залог ценных бумаг
	Договор о залоге;

Передача ценных бумаг банку на хранение
	Низкие расходы;

Удобство контроля за изменениями цены (при котировке на бирже);

Легкая реализация;
	Может быть резкое падение рыночной цены
	2
	Акции 50 - 60% ценные бумаги, приносящие твердый процент – 70 - 80%

	5. Уступка требований по поставке товаров или оказанию услуг
	Договор о цессии;

Передача копии счетов или списка дебиторов
	Низкие расходы;

При открытой цессии – быстрое использование;
	Интенсивность контроля;

Проблемы, связанные с налоговым правом;

Особый риск тихой цессии;
	1
	20 - 40%

	6. Передача права собственности
	Договор о передаче права собственности
	Низкие расходы;

В случае высокой ликвидности – быстрая реализация;
	Проблемы оценки;

Проблемы контроля;

Использование обращения в суд;
	1
	20 - 50 %


Источник: Грабовый С. Риски в современном бизнесе. - М., Банки и биржи, ЮНИТИ, 2005

При гарантировании обязательства, например в США, на протяжении длительного периода времени применялась практика, когда предприятия-заемщики перед получением ссуды должны были сформировать в банке депозит в определенной сумме. Обычно использовался принцип: «10+10». Он означал, что ссудополучатель до получения ссуды образовывал депозит в размере 10% разрешенной ссуды, вторые 10% он вносил на депозитный счет после выдачи ссуды. 

Таким образом, гарантией своевременного погашения кредита служил собственный депозит предприятия-заемщика в размере 20% полученной ссуды. Однако в этом случае гарантия позволяет лишь частично защищать интересы кредитора.

В США гарантии предоставляются также специальными правительственными организациями, обладающими целевыми фондами. Одной из таких организаций является Администрация по делам мелких предприятий, которая имеет целевую программу их развития. 90% ссуд этим предприятиям выдается под гарантию указанной администрации. Причем за кредит взимается льготная плата, в частности процентная ставка, ниже на 
1 - 1,5% по сравнению с той, которая берется за кредит, предоставленный без гарантии.

Интересен в отношении оценки риска различных форм обеспечения возвратности кредита опыт Германии по использованию банками системы трехбалльной оценки эффективности разных форм обеспечения возвратности, в соответствии, с которой устанавливается максимальный предел кредитования. 

Наибольшее количество баллов, означающее наибольшую эффективность, имеют: ипотека и залог депозитивных вкладов. В этих случаях имеет место сравнительно высокий размер максимальной суммы кредита. В то же время сложность оценки ипотеки снижает максимальный уровень кредита.

Более низкую оценку в баллах получили поручительство (гарантии) и залог ценных бумаг. Максимальная сумма кредита при наличии поручительства при высокой кредитоспособности поручителя может достигать 100%. Если же кредитоспособность поручителя сомнительна, – степень риска возрастает и потому банк может снизить сумму предоставленного кредита по сравнению с суммой, указанной в договоре о поручительстве или в гарантийном письме.

Самый низкий балл в связи с увеличением риска возврата кредита имеют уступка требований и передача права собственности.

Наличие в арсенале банковского инструментария различных форм обеспечения возвратности кредита предполагает правильный с экономической точки зрения выбор одного из них в конкретной ситуации.

Для этого в момент рассмотрения кредитной заявки в банковской практике Германии осуществляют анализ конкретного заемщика на предмет риска выдаваемой ссуды. В качестве критериев риска используют два показателя: финансовое состояние заемщика и качество имеющегося у него обеспечения кредиты.

Финансовое состояние заемщика в экономической жизни Германии определяется по уровню рентабельности в доле обеспеченности собственными средствами.

В соответствии с этими критериями выделяются три группы предприятий с различной степенью риска несвоевременного возврата кредита. Это предприятия, имеющие:

· безукоризненное финансовое состояние, т.е. солидную базу собственных средств и высокую норму рентабельности;

· удовлетворительное финансовое состояние;

· неудовлетворительное финансовое состояние, т.е. низкую долю собственных средств и низкий уровень рентабельности.

По наличию и качеству обеспечения все предприятия подразделяются на четыре группы риска. Это риски, имеющие:

· безукоризненное обеспечение;

· достаточную, но неблагоприятную структуру обеспечения;

· трудно оцениваемое обеспечение;

· недостаток обеспечения.

Таблица 16. 

Классификация предприятий по степени риска возврата кредита

	Финансовое положение
	Безукоризненное финансовое состояние
	Удовлетворительное финансовое состояние
	Неудовлетворительное финансовое состояние

	Обеспечение возврата
	
	
	

	1
	2
	3
	4

	Безукоризненное обеспечение
	1
	1
	1

	Достаточная, но неблагоприятная структура обеспечения
	1
	2
	3

	Труднооцениваемое обеспечение
	1
	3
	4

	Недостаточное обеспечение
	1
	4
	5


Источник: Грабовый С. Риски в современном бизнесе. - М., Банки и биржи, ЮНИТИ, 205

Поскольку у каждого предприятия-заемщика одновременно действуют оба фактора, для окончательного вывода о степени кредитного риска составляется согласно таблице 16.

Как показывает табл. 16, по степени кредитного риска выделяются пять типов предприятий. Отнесение к первой группе означает минимальный риск, поскольку обеспечивается возврат кредита или за счет безукоризненного финансового состояния, или за счет высокого качества имеющегося у него обеспечения. У последующих групп предприятий степень риска возрастает.

С точки зрения финансового состояния можно выделить три группы предприятий, различающихся по уровню рентабельности и наличию собственных ресурсов. Это предприятия, которые имеют:

· безукоризненное финансовое состояние, т.е. доля собственных средств и уровень рентабельности выше среднеотраслевого показателя;

· удовлетворительное финансовое состояние, т.е. соответствующие показатели на уровне среднеотраслевых;

· неудовлетворительное финансовое состояние, т.е. соответствующие показатели на уровне ниже среднеотраслевых.

Исходя из наличия и качества обеспечения имеются четыре группы предприятий:

· безукоризненное обеспечение, к которому следует отнести преобладание в его составе депозитивных вкладов, легко реализуемых ценных бумаг, товаров отгруженных (дебиторских счетов); валютных ценностей; готовой продукции или товаров, пользующихся высоким спросом;

· достаточную, но неблагоприятную структуру обеспечения. Что означает преобладание ликвидных средств второго и третьего класса;

· трудно оцениваемую структуру обеспечения, что означает наличие значительных сумм затрат производства (в сельском хозяйстве), полуфабрикатов (незавершенного производства) или продукции, спрос на которую колеблется (промышленности), не котирующиеся на бирже ценные бумаги;

· недостаток обеспечения.

Поскольку в реальной жизни эти факторы действуют в комплексе, возможно, что влияние положительных факторов может нивелировать действие отрицательных; возможно и другое – отрицательное влияние одного фактора будет умножаться действием другого. Конкретно эта взаимосвязь факторов при рассмотрении проблемы риска возврата кредита может быть представлена следующей классификацией типов предприятий. Наименьший риск не возврата кредита имеют предприятия, отнесенные к первому типу. Это предприятия, имеющие безукоризненное финансовое состояние независимо от наличия и качества обеспечения или предприятия, располагающие безукоризненным обеспечением независимо от их финансового состояния.

Основными источниками возврата кредита являются: выручка от реализации и ликвидные активы, в том числе служащие обеспечением кредита. Следовательно, риск не возврата кредита минимален либо отсутствует вообще, если имеются в наличии оба фактора или, по крайней мере, один из них. Именно во втором случае происходит нивелирование отрицательного действия одного фактора за счет положительного влияния другого фактора. В отношении этого типа предприятий (кроме тех, кто имеет неудовлетворительное финансовое состояние) целесообразно считать основной формой обеспечения возвратности кредита выручку от реализации, не прибегая к юридическому оформлению гарантий. Для указанной группы предприятий механизм возврата кредита будет строиться на доверии, основанном на устойчивом финансовом состоянии заемщика. В этом случае банк не придает значения ни достаточности, ни качеству обеспечения.

Предприятия, отнесенные ко второму, третьему и четвертому типам при наличии определенного риска, в целом являются кредитоспособными. Они имеют экономические предпосылки для возврата кредита, которые должны быть закреплены юридически, но формы обеспечения возвратности кредита должны быть дифференцированы.

Для предприятий второго типа целесообразно использовать залог материальных ценностей с учетом оценки качества обеспечения.

Для предприятий третьего типа целесообразно использовать как залог ценностей, так и гарантию, а может быть обе формы. Выбор формы будет зависеть от реальной экономической ситуации: оценки состава обеспечения и финансового состояния клиента.

Предприятия четвертого типа целесообразно кредитовать либо под гарантию финансово устойчивой организации, так как они имеют недостаточные собственные источники для погашения ссуд, либо заключив договор страхования от риска не возврата кредита. Одновременно логично повысить процентную ставку за пользование ссудами. Эти предприятия обладают повышенным риском несвоевременного возврата кредита, поэтому банк должен уделять особое внимание анализу их финансового состояния и составу обеспечения.

Наконец, пятый тип предприятий требует особого внимания и отношения со стороны банка в связи с высокой степенью риска. Однако этот тип предприятий также неоднороден. Одна их часть при существенной реорганизации производства и менеджмента, а также финансовой поддержке банка может выправить свою репутацию. Эти предприятия банк не должен оставлять без помощи, оказывая ее на условиях поручительства (гарантии). Другую часть предприятий можно признать безнадежной, в ней устанавливать кредитные отношения не рекомендуется.

Резюмируя вышеизложенное, приходим к выводу, что рынок банковских услуг в Казахстане в перспективе значительно расши​рится, обогатится передовым опытом, в том числе зарубежным, пополнится новыми, нетрадицион​ными банковскими операциями и современными технологиями.

Это позволит повысить уровень и качество банковского обслужи​вания, оздоровить и укрепить фи​нансовую систему, способство​вать оживлению и развитию реаль​ного сектора экономики, целенап​равленно проводить эффективную денежно-кредитную политику.

Вся коммерческая деятель​ность банков нацелена на макси​мальную близость с клиентом. Вот почему предлагаемые ими услуги рассматриваются прежде всего как хорошая возможность для формирования и развития более тесного типа вза​имоотношений с клиентом с целью наиболее полного и качественно​го удовлетворения его потребно​стей по доступным ценам и повы​шения эффективности банковских услуг.

Заключение
В заключении  выделим основные проблемы, которые характерны сейчас для казахстанской кредитной системы.

В качестве основных можно выделить следующие:

· высокая зависимость ряда банков и иных кредитных организаций от государственного бюджета;

· чрезмерная концентрация усилий на развитии тех направлений деятельности, которые приносили немедленный, в основном «спекулятивный» доход; недостаточное внимание к кредитованию реального сектора экономики;

· значительная зависимость банков от крупных акционеров, являющихся одновременно клиентами и участниками их финансово-промышленных групп;

· низкий профессиональный уровень руководящего звена, а в отдельных случаях и личная заинтересованность  в проведении операций, нарушающих экономические интересы клиентов и акционеров;

· масштабное использование руководителями находящихся в их распоряжении ресурсов для решения политических целей, выходящих за приделы собственно банковского дела;

· недостаточная жесткость надзорных требований;

· недостатки действующего законодательства, неурегулированность многих юридически аспектов деятельности банков, осуществления банковского надзора; отсутствие системы страхования вкладов граждан, организация процедур санирования, реструктуризации и банкротства. 

Если проанализировать все эти проблемы, то мы придем к выводу, что коренной проблемой является – низкое качество управления, когда казахстанские банки не могут адекватно реагировать на меняющуюся ситуацию. 

Также необходимо отметить, что к первопричинам, вызвавшим падение некоторых банков и иных кредитных организаций, относятся и внутренние «болезни». Это, прежде всего «синдром большого бизнеса»: крайне централизованный и разбухший управленческий аппарат, всеохватывающая система специальных форм и процедур для принятия обычных повседневных решений, рост числа всякого рода совещаний для выработки таких решений и передача возникающих проблем из одного отдела в другой и обратно. Окончательные решения откладываются до бесконечности, т. к. каждый администратор стремиться избежать ответственности. Еще одной распространенной «болезнью» является «синдром молодости». Ему подверженным молодежные коллективы, сформированные, как правило, без учета социально-психологических особенностей.

 Постепенно казахстанская кредитная система приходит в равновесие, но надеется на то, что она сама по себе реструктурируется под действием рыночных механизмов и в нужную для национальных интересов Казахстана сторону, не приходится. Национальному банку Казахстана придется создавать соответствующие механизмы и запускать их в действие, в нужном направлении.

Отсутствие до недавних пор четкой законодательной основы, необеспеченность банков соответствующий методической базы неразберихи, связанные с установлением размеров уставных фондов малых и больших банков, с механизмами санации, банкротство все это порождало немало проблем и препятствовало нормальному функционированию банковского сектора.

Проблематикой сегодняшнего дня, на наш взгляд, является также то обстоятельство, что коммерческие банки не стремятся использовать свои возможности для предоставления кредитов населению. Значительная доля активов хранится ими в виде средств на корреспондентских счетах в Нацбанке. Возможно, это объясняется рыночным характером их деятельности, направленной на получение прибыли. Однако особенности современного переходного периода, в частности, нестабильность макроэкономических показателей, делают кредитование посреднической деятельности наиболее выгодной в краткосрочном периоде.

Также одной из актуальных проблем развития кредитной системы Республики Казахстан является проблема выхода на финансовый рынок Казахстана иностранных банков. Позиция западных банков относительно сдержанного отношения к казахстанскому банковскому рынку объясняется, прежде всего, принципиальным различием функционирования банковских систем Казахстана и западных стран (несовершенство законодательной базы, недостаток рыночных ниш, в которых банк, оперирующий по западным принципам, мог бы рассчитывать на получение значительной прибыли).

Можно предположить, что ситуация в казахстанской банковской системе вряд ли измениться в течение ближайших 2-3 года, а значит, вряд ли стоит опасаться в этот период массированного выхода крупных иностранных банков на казахстанский рынок. В то же время, нынешнее состояние казахстанской экономики впервые за последние десять лет имеет положительную динамику и как только будет преодолен некий критический уровень, который можно назвать "сальдо предпочтений инвесторов", приток инвестиций в Казахстан резко усилится. А если структурные реформы в промышленности, законодательные и налоговые преобразования будут осуществляться высокими темпами, то такая ситуация может сложиться уже в ближайшие 5 лет, как это произошло в странах Восточной и Центральной Европы.

И тогда прямые инвестиции в капитал казахстанских предприятий могут частично уступить место другим каналам распределения инвестиций - прежде всего банкам. В этом случае( интерес к банковской системе со стороны западных финансовых институтов (которые и станут важнейшим источников инвестиций) перейдет в совершенно иную плоскость. Когда уровень монетизации экономики низок, а внутренние каналы расширения ликвидности практически не используются, то опора на внешние ресурсы в таких условиях поставит иностранные банки в заведомо более благоприятное положение при невозможности со стороны казахстанских банков составить им адекватную конкуренцию. Кроме этого, подписание документов о присоединении к ВТО создаст условия для международной правовой защиты иностранных банков в случае ущемления их интересов.

В этот период( даже крупнейшие казахстанские банки будут несопоставимо малы по сравнению с крупнейшими иностранными банками, и вхождение последних на казахстанский рынок, будет означать резкое повышение конкурентной борьбы на нем. По сути, не будет соблюдаться принцип "равных конкурентных возможностей", который поддерживается многими международными организациями.

В объективно-трудных условиях на пути стабилизации экономики для республики, обладающей огромным внутренним потенциалом, для роста экономики важно и необходимо проведение комплексных экономических мероприятий по эффективному использованию прежде всего, внутренних резервов республики и по созданию благоприятного инвестиционного климата. Немаловажно стабилизация финансовой системы республики и  развитие множества новых финансовых инструментов оздоровления кредитной системы. 
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